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远江盛邦安全科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2026-002 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

通过上证路演中心线上参与的所有投资者。 

时间 2026年 5月 21日 10:00-11:00 

地点 上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com/) 

上市公司接待 

人员姓名 

董事长、总经理 权晓文；副总经理、董事会秘书 袁先登；财

务负责人 李慜丰；独立董事 谢青 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、请问公司 2025 年及 2026 年一季度营收情况如何？是否完

成预期了呢? 

答：尊敬的投资者，您好。 

2025 年，公司实现营业总收入 3.08 亿元，同比增长 5.07%。

公司在 2025年年度业绩预告中披露的预计营收区间为 2.95亿

元至 3.20亿元，实际达成的 3.08亿元处于该预告区间内，符

合前期披露的业绩预告情况。2026 年第一季度，公司实现营

业总收入 4412.11万元。公司不局限于传统网络安全产品进行

市场竞争，而是以场景化实战安全能力为根基，以网络空间地

图能力为数字空间底图，以卫星互联网安全为前瞻布局和新增

增长引擎，形成具有较强差异化特征的业务结构，已由传统网

络安全能力提供商，逐步升级为兼具场景化实战安全、网络空

间地图和卫星互联网安全能力的新型安全公司。以上财务数据



详见公司已披露的相关定期报告。 

感谢您的关注与支持！ 

 

2、您好，请问公司今年有扩展其他业务的打算吗？ 

答：尊敬的投资者，您好。 

2026 年，在巩固传统网络安全基本盘的同时，重点围绕“空

天地海一体化”战略及前沿技术融合进行业务延伸与深化，推

动业务从“产品突破”向“市场领先”跨越。一是持续加大卫

星互联网安全资源倾斜，推动低空安全、船载安全等成熟解决

方案在能源、应急等行业的规模化落地，同时加速 200G 高速

链路加密网关等新产品的业务性落地；二是深化 AI 与安全业

务融合，探索安全智能体路径，并用 AI 提升网络空间地图的

测绘与分析能力；三是围绕场景化实战安全、网络空间地图、

卫星互联网安全三大核心板块，不断做深做厚产品与解决方

案，并紧跟行业与政策需求，拓展新的应用场景与客户群；四

是继续落实“提质增效重回报”举措，严控费用、优化资源配

置。随着前期战略投入逐步兑现为业绩，力争实现盈利能力的

持续改善，回归高质量增长轨道。 

感谢您的关注与支持！ 

 

3、公司 2025 年推出的 200G 高速链路加密网关，具体解决了

什么行业痛点？未来主要会用在哪些场景？ 

答：尊敬的投资者，您好。 

200G高速链路加密网关以 200G吞吐量及低于 3微秒的加密时

延实现性能代际跃升，彻底打破了“要安全必牺牲速度”的行

业困境。该产品直击三大痛点：一是攻克了传统加密设备时延

过高（通常 1-10 毫秒）导致百 G 级以上超高速链路业务受阻

的难题；二是补齐了“东数西算”背景下，国内链路加密性能

长期停留在 40G，无法匹配算力网百 G以上带宽的安全短板；

三是基于“CPU+FPGA”全国产架构，实现了从硬件到算法的自

主可控，并预留了抗量子算法接口。在应用场景方面，产品将

主要应用于卫星信关站、智算中心（AIDC）跨域互联、大模型

分布式训练、金融高频交易、卫星互联网骨干链路以及运营商、

能源等关键基础设施的骨干网，为新一代数字基础设施提供

“高吞吐、低时延、全自主”的安全底座。 



感谢您的关注与支持！ 

 

4、公司 2025 年出现由盈转亏，公司有没有一些改善盈利的具

体举措？ 

答：尊敬的投资者，您好。 

2025 年公司阶段性由盈转亏，主要受卫星互联网安全、网络

空间地图等新赛道高强度研发投入、市场体系的前置建设及部

分客户回款周期拉长导致信用减值增加等因素叠加影响。为尽

快扭转局面，公司采取了一系列改善举措：一是加速公司高附

加值新品的市场转化，以新赛道规模化落地拉升综合毛利；二

是全面深化降本增效，严控非必要支出，优化资源配置以提升

人均效能；三是强化应收账款专项管理，建立重点客户回款攻

坚机制，缩短周转周期以改善经营性现金流；四是深耕电力、

金融、运营商等优势行业，深化生态合作与海外布局，以明星

产品带动渗透率提升。随着新业务步入收获期及精细化管理落

地，公司力争逐步修复盈利能力，重回营收与利润协同增长轨

道。 

感谢您的关注与支持！ 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2026年 5月 21日 

 


