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北京海博思创科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                编号：2026-003 

投资者关系活

动类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

☑现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

博时基金、农业银行河北分行、农业银行黑河分行、上海证

券报、华夏时报、新华社 app、经济观察报、中国经济时报、

中国经济周刊、中华工商时报、金沙江弘禹资本、高毅资产

等投资机构及媒体共 79 人。 

时间 2026年 6月 10日 

地点 北京市房山区启航西街 1号院 

上市公司接待

人员姓名 

公司董事长，总经理：张剑辉 

公司副总经理，董事会秘书，财务负责人：高书清 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、参观公司工厂、展厅、产线及实验室 

二、问答交流环节 

1、储能行业正从单一卖设备向设备+服务综合运维转变，公

司在行业中的核心竞争壁垒是什么？ 

回答：公司不只是研发、生产和销售硬件设备，而是提供储

能资产全生命周期可量化收益的技术支撑、运维和电力交易

服务。核心在于“制造+服务”的商业模式：既有硬件系统集



成能力，又具备运维、电力交易等服务能力，形成了“硬件

+软件+数据+交易”的闭环。 

公司已累计交付超 50GWh 的储能电站，并持续积累了海量的

项目运行数据，公司以此训练 AI，以优化调度和交易策略，

数据越多、模型越准，为项目客户可创造的收益就越高，公

司以此打造出市场竞争的护城河。 

2、关注到公司计划布局算电协同项目，目前进展如何？能否

大概介绍下这类项目的商业模式以及盈利水平。 

回答：“算电协同”是公司重点布局的方向之一，也是储能

行业未来几年最重要的增量市场之一。当前 AI 算力产业高

速发展，叠加绿电准入要求提升和碳排放管控，算力基础设

施与绿电、储能的深度耦合已成为一个明确趋势。公司的定

位不是传统的设备供应商，而是“制造+服务”的综合能源

服务商。公司通过“独立储能+算力中心”的协同模式，实现

电力与算力的深度融合。依托对电力行业的深刻理解与丰富

的储能项目经验积累，为算力中心提供稳定、低成本、高可

靠性的绿电保障，同时借助算力场景提升储能电站的收益水

平。 

技术层面，公司布局研发适配算力中心场景的解决方案，以

融合配电系统与高倍率储能产品，同时推进钠电技术应用于

具体适配场景；商业模式层面，由公司联合合作伙伴，推动

独立储能与算力中心协同共建，与算力中心签订中长期电力

服务协议，提供更有竞争力的电价。公司与合作伙伴共同参

与算力中心的电力调度，节省的电费成本和产生的收益由双



方按约定分享。对算力中心来说，得到了稳定的低成本绿电；

对储能电站来说，得到了长期稳定的用能客户。这不是简单

的设备买卖，而是全生命周期的电力服务。公司计划今年推

进标杆项目落地。 

3、海外储能市场增长迅速，公司未来海外储能业务发展规

划，公司作为一个相对新进入者，在海外市场主要优势有哪

些？ 

回答：海外客户对产品性能、安全认证和品牌信誉要求相对

较高，同时也愿意为高可靠性的系统方案支付更高溢价。目

前，公司已在海外市场建立起“交钥匙”工程的交付能力，

将国内项目上积累的大量技术与运维经验复制到全球项目。

凭借公司持续的技术创新能力与不断增强的本地化服务能

力，海外业务正加速成为公司重要的业绩增长极。 

截至目前，公司新签和已中标的订单约 16GWh。预计未来几

年，也将会是公司海外业务高速发展阶段，海外业务不仅是

国内市场的补充，更是公司主动走出去、将国内成熟商业模

式向海外复制的重要战略举措。 

4、公司与宁德时代签订 3 年 60GWh 钠电池合作协议，公司

如何看待钠电池商业化前景？当前钠电池商业化应用处于

什么阶段？ 

回答：从经济性看，钠电规模化应用后，在储能全生命周期

应用维度具备竞争力，主要缘于钠电具备长循环寿命、低热

管理需求、宽温区适配等特性。随着钠电的规模化量产，未

来预计将与锂电形成互补格局。今年公司计划推进钠电应用



的储能项目落地。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2026年 6月 10日 

 


