
证券代码：688379                                      证券简称：华光新材 

杭州华光焊接新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2026-007 

投资者关系活

动类别 

■特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

■现场参观  

□其他 

参与单位名称 
浙商证券、宝赢基金、长江证券、太平养老保险、中信建投证券、永

赢基金、山西证券、申万菱信 

时间 2026 年 7 月 15 日-2026 年 7 月 21 日 

参会方式 线上调研、现场调研 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书胡岭、证券事务代表李美娟 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

第一部分 介绍公司相关情况 

内容包括华光新材基本情况、2025 年度及 2026 年第一季度经营

状况、未来发展规划。 

 

第二部分 提问回答 

问题 1、公司上半年整体经营业绩情况如何，二季度是否可以延续一

季度的增长态势？ 

答：公司 2026年一季度实现营收 10.79亿元，整体经营开局良好，传

统优势领域制冷暖通、电力电气业务稳健托底，新赛道领域电子、新

能源车等业务营收有较大幅度提升。二季度整体经营业绩继续保持良

好态势，具体可关注公司 2026 年半年度报告。 

 

问题 2、今年一季度公司电子领域业务收入增长近 160%，二季度增长

情况如何？ 

答：2026年二季度电子领域业务继续呈现较高增长态势，已成为公司

第二大业务领域。 

 



问题 3、目前公司整体产能布局情况是怎样的？后续是否还有进一步

扩产的规划？ 

答：目前国内整体产能 10000 吨左右，产能利用率保持 80%以上，同

步推进数字化、智能化产线改造升级，高端精密钎料柔性产线持续优

化。泰国一期 1000吨全品类钎料产线已于 2026年初投产，业务覆盖

海外市场的制冷暖通、电力电气、电子、新能源汽车等多个应用领域。

泰国二期项目规划年产 3500 吨钎焊材料，建设周期约 2.5年，达产后

将大幅提升海外交付能力。 

公司将围绕市场需求，有序推进高端化、精细化、高附加值产品

的产线升级与扩建，围绕“按需扩产、高端扩产、精准扩产”的原则，

推动产能与业绩同步增长。 

 

问题 4、公司上半年海外业务增长情况如何？泰国工厂是否已开始实

现收入？ 

答：2025年公司海外营收同比增长近 40%，2026上半年延续增长态势，

业务拓展至 60个国家和地区，国际化战略持续落地。 

泰国一期工厂上半年已逐步实现销售收入，现阶段处于产能爬坡

阶段，下半年销售规模将持续提升。 

 

问题 5、今年上半年公司液冷钎焊材料业务进展情况如何？ 

答：液冷用钎焊材料是公司主要的高增长新赛道之一，2025年该领域

业务收入超 1.3亿元，2026年一季度收入近 1亿元，二季度继续保持

良好的增长态势，具体情况可关注公司后续发布的定期报告。 

 

问题 6、公司锡膏业务是否有新的突破，未来增长规划？ 

答：锡膏为公司电子领域核心产品，目前覆盖智能家居、安防、通信、

电源、汽车电子、PCBA等领域，今年上半年锡膏业务收入同比实现较

高增长，受行业验证周期较长影响，当前锡膏整体营收基数较低。后

续公司将进一步加大锡膏产品研发，加快国内外新客户验证导入，持

续提升锡膏业务营收规模。 

 



 

 

问题 7、公司有实施股权激励的规划吗？ 

答：公司上市后已先后推出限制性股票激励计划、员工持股计划，覆

盖中高层管理人员、核心技术研发人员、核心业务骨干，有效提升团

队凝聚力与创新力，支撑近年来业绩保持持续增长。公司将结合发展

战略、经营业绩、人才建设需求，适时推出新一轮股权激励或员工持

股计划，持续完善长效激励机制。具体方案会根据监管要求和董事会、

股东会审议流程，及时对外进行披露。 

 

问题 8、公司围绕业务发展是否有兼并购计划？ 

答：公司围绕战略目标坚持内生增长+外延拓展双轮驱动发展思路，在

加大技术研发及市场拓展的同时，从产品技术横向延伸与上下游纵向

拓展这两个维度洞察产业投资机会，逐步完善“材料+装备+解决方案”

一体化能力。 

 

 

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格遵

守有关法律法规及公司《信息披露管理制度》等要求，确保信息披露

的真实、准确、完整、及时、公平。 


