
 

 

证券代码：688429                                                                   证券简称：时创能源 

常州时创能源股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                   编号：2026-002 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他  

参与单位名称及

人员姓名 
线上参与公司 2026年半年度业绩说明会的投资者 

时间 2026年 9月 1日（星期二） 上午 10:00-11:00 

地点 进门财经 APP/进门财经小程序 

上市公司接待人

员姓名 

董事长：符黎明先生 

财务负责人：彭友才先生 

董事会秘书：夏晶晶女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

Q1：简要介绍一下公司 2026 年上半年的经营情况 

尊敬的投资者您好，报告期内公司实现营业总收入

53,317.41万元，同比增长 18.23%，主要因为电池片对比

去年同期量价齐涨；同时电池产线基本满产，运营效率

持续提升，电池单瓦毛利明显减亏；公司实现归属于母

公司股东的净利润-28,210.59 万元，其中基于谨慎性原

则，对存货计提了跌价准备及对 TOPCon 中试线相关的设

备计提了资产减值准备。感谢您的关注！ 

Q2：请问最新的叠栅进展如何？ 

尊敬的投资者您好，报告期内公司持续致力于叠栅

技术的量产推进。公司已跑通第二代双面叠栅工艺，中

试线叠栅在 2382*1134 版型的组件平均功率突破 665W。

目前叠栅技术面临的问题是进一步提高设备的产能，降



 

 

低投资门槛，以及减少银耗和导电丝的用量，降低单瓦

成本，结合最新推出的《晶体硅光伏组件和逆变器能效

限定值及能效等级》，我们正在积极探索一个高效低成本

的解决方案。目前公司优先推动类叠栅（40BB）技术作

为量产推广路线，该技术可基于现有 TOPCon 工艺，和目

前主流的钝化及背面 Poly 技术完美结合，通过组件端的

设备升级，使用三角导电丝节约银耗，从而实现降本增

效的目的。感谢您对公司的关注，谢谢！ 

Q3：辅助品业务在上半年的经营情况？毛利情况是否有

变化？ 

尊敬的投资者您好，基于行业产能严重过剩、制造

端产量亦大幅下降的背景下，公司报告期内，辅助品整

体实现 1006万升，同比有所下降，但市占率仍旧保持细

分行业的龙头地位。公司今年迭代了二次制绒添加剂和

工艺，兼顾低反射与外观良率，带来 0.03%—0.05%效率

增益；开发针对正面 SE工艺的制绒添加剂 ATS，拓宽前

后道工艺窗口，叠加二次制绒，效率提升 0.05%。公司持

续研发和进行技术迭代创新，降本兼顾增效，使得报告

期内，辅助品的毛利率对比去年同期有所上涨。感谢您

的关注，谢谢！ 

Q4：电池片业务在上半年的经营情况？ 

尊敬的投资者您好，2026 年上半年，半片电池基本

保持满产，使得报告期内实现 1.39GW销售量，同比增长

32.28%，同时在行业政策的推动下，平均单价 0.32元

/W，同比增长 28.13%，使得电池实现营收 43,958 万

元，同比增长 69.49%。虽然受行业趋势影响电池仍旧处

于亏损状态，但由于产线营运效率不断提升，使得单 W

毛利有明显减亏趋势。感谢您对公司的关注，谢谢！ 

Q5：结合最新行业政策，光伏电池市场有什么趋势？ 



 

 

尊敬的投资者您好，2026 年上半年，光伏行业“反

内卷”政策体系加速成型。7月工信部等三部门联合发布

三项能耗能效国标，将于 2027年 1月 1日落地实施，标

志着行业治理从规模扩张转向全链条精细化管控。强制

性能耗标准对光伏行业而言，既是一场残酷的淘汰赛，

也是一次战略定力的试金石，促使企业评估自身是否有

长期深耕光伏领域的规划、是否有能力应对长期技术竞

争。但满足现有能耗指标要求后，产能过剩和技术迭代

的竞争也不会停歇，市场需求正向更高效率迈进，因此

企业的长期信心不应建立在现有产能上，而应源于持续

研发、工艺积累和健康财务支撑的创新能力。感谢您对

公司的关注，谢谢！ 

Q6：光伏产能出清的背景下，公司认为哪些光伏企业具

备竞争优势？ 

尊敬的投资者您好，在 2026年光伏行业产能严重过

剩、全产业链供需比超 2:1、主链企业普遍亏损的严峻背

景下，2027年 1月 1日即将落地的三项能耗与能效强制

性国家标准，已成为加速落后产能出清的关键政策推

手，促使企业评估自身是否有长期深耕光伏领域的规

划、是否有能力应对长期技术竞争。行业竞争逻辑正从

“拼价格、扩规模”转向以技术、品质、差异化优势为

核心的价值竞争。持续研发、工艺积累和健康财务支撑

的创新能力才能引领企业走得更长远。感谢您对公司的

关注，谢谢！ 

附 件 清 单 （ 如

有） 
无 

日期 2026年 9月 1日 

 


