
对全国中小企业股份转让系统有限责任公司 

《关于上海爱车坊网络科技股份有限公司 

挂牌申请文件的反馈意见》的回复 

 

全国中小企业股份转让系统有限责任公司： 

根据贵公司《关于上海爱车坊网络科技股份有限公司挂牌申请文件的反馈意

见》的内容要求，我公司组织拟挂牌公司对反馈意见提出的问题进行了认真核查

和进一步调查，已逐条落实。相关附件在回答问题之后。现将反馈意见的落实情

况逐条报告如下： 

（下文中“拟挂牌公司”、“爱车坊”、“公司”或“股份公司”专指“上

海爱车坊网络科技股份有限公司”，“东吴证券”专指东吴证券股份有限公司，

“项目小组”专指东吴证券场外市场总部爱车坊项目组） 

 

 

  



1、请公司进一步论证持续经营能力，请主办券商对公司是否符合持

续经营能力的挂牌条件发表意见。 

回复: 

公司业务在报告期内有持续的营运记录，包括现金流量、营业收入、交易客

户等，且公司 2013 年、2014 年、2015 年 1-11 月财务数据已由具有证券期货相

关业务资格的中审华寅五洲会计师事务所（特殊普通合伙）出具了编号为 CHW

证审字[2015]0305 号标准无保留意见的审计报告，公司不存在依据《公司法》第

一百八十一条规定解散的情形，或法院依法受理重整、和解或者破产申请的情形。 

主办券商对公司持续经营能力进行补充论证，主要包括业务情况、核心要素、

盈利能力、营运能力、偿债能力、获取现金能力、期后业务情况等方面，具体如

下： 

（1）业务情况 

随着全国汽车保有量的与日俱增，每年验车及违章数量在不断增长，需要代

理验车与代缴违章的需求也呈增长态势。 

公司拥有系统的网上和网下运营服务体系，以代理验车与代缴违章为发展原

点，致力于汽车后市场服务，秉承“以人为本、积极创新、敢于付出”的发展理

念，以车主和服务商为组织载体，构建商户+平台+车主（B2B2C）的智慧车联网

服务交易平台。 

公司立足上海本地，主要为华东地区车主提供一站式代理服务，随着收入与

人气的增长，公司业务规模逐渐扩大，服务人群逐渐增多，公司服务区域范围扩

大到华中、华北以及东北、西南、西北等地区。 

（2）核心要素 

公司拥有的计算机软件著作权如下： 

序号 登记号 软件名称 
首次发 

表时间 

取得 

方式 

1 2012SR080559 
爱车坊车管家无线自助服务软件【车管家】

V1.0 
2012-7-13 

原始

取得 



2 2012SR061086 
爱车坊车管家汽车服务管理软件【车管家】

V1.0 
2012-6-11 

原始

取得 

3 2012SR081120 
爱车坊车管家北斗/GPS卫星定位监控软件

【GPS 监控系统】V1.0 
2012-7-13 

原始

取得 

公司已在本行业深耕运营了 3 年，组建了包括互联网技术、商务拓展等各领

域人才在内的稳定的经营管理团队，拥有丰富的运营经验以及丰富的渠道拓展经

验。公司已与上海市政府成立的互联网便民支付平台“付费通”及浦发银行信用

卡中心签署合作协议，为其网络平台开放公司系统接口并为其客户提供车辆违章

代查代缴及代办年检验车服务，有效覆盖上海范围车主用户需求，在用户中也积

累了较好的口碑，稳定的客户资源为公司的发展及品牌的形成奠定了基础。 

（3）盈利能力 

各报告期内，公司营业收入稳步增长，2013 年、2014 年和 2015 年 1-11 月，

分别实现收入 25.22 万元、83.72 万元和 160.28 万元，公司是初创型的互联网公

司，经营初期的营业收入不高、成本也相对较低，经过两年发展，公司收入水平

快速提升，以倍增速度增长，保持良好的发展势头。 

2013年、2014年和 2015年 1-11月，公司的综合毛利率分别为 64.96%、70.43%

和 45.17%，由于业务种类调整导致毛利有所变化，但整体获利水平仍较高，公

司 2013、2014 年净利润分别为 0.76 万元、16.81 万元，保持盈利且增长，2015

年一期净利润为负，主要是由于申报挂牌新三板支付中介费用 59 万元以及捐赠

资产缴纳 10 万元所得税，对当期利润影响较大，扣除该两项非常规业务影响，

公司 2015 年一期将实现盈利。 

针对公司营业规模较小的问题，公司已制定了相应的应对措施，在市场开拓，

渠道扩展等方面做了大量工作，一方面依托现有资源平台，努力拓展经营区域、

和用户，推动营业收入增长，公司全年服务客户超 1 万余人，订单数超 2 万。另

一方面，积极发展业务渠道方，公司合作的渠道方特别是大型渠道合作方逐渐增

多，如公司已与北京京东尚科信息技术有限公司、中国建设银行股份有限公司上

海徐汇支行签订了合作协议，即将开展京东端口及建行手机客户端的服务业务，

与车享网和途虎养车网签订了也已开展合作，为公司带来更多直接的车主客户。

公司还拟与润东汽车、上汽集团等汽车企业开展业务合作。 



公司实际控制人还对公司发展方向、经营目标进行了长远部署和规划，公司

拟在依托代缴代办业务获得车主流量的基础上增加其他汽车后市场业务，包括汽

车用品、汽车配件、汽车美容、汽车维修、汽车保险等多项业务，拓展业务收入

及利润。 

（4）营运能力 

公司应收账款余额较小，周转率高。公司收入主要来自爱车坊平台网上订单，

由于网络支付方式便捷，到账速度快，公司与第三方支付平台的结算较为及时，

公司回款情况良好，营运指标较好。 

（5）偿债能力 

各报告期末，公司资产负债率分别为 6.03%、9.69%和 7.76%，公司整体负债

率较低，公司无银行借款等债务负担，长短期偿债能力较强。。 

（6）获取现金能力 

2013 年、2014 年和 2015 年 1-11 月，公司经营活动现金流量净额分别为-25.23

万元、2.22 万元和 63.88 万元，报告期内，经营活动现金流持续增长，公司拥有

足够的现金流。另外公司在 2015年 10月获得了三家机构投资者的 300万元增资，

截至 2015 年 11 月 30 日，公司现金储备超过 490 万元，随着公司市场拓展的逐

步展开，相关费用将有大幅度提升，但占公司整体资产规模相对较小，公司目前

现金储备足以支撑公司现阶段发展所需投入。 

（7）期后业务情况 

从期后经营情况来看，公司 2015 年 12 月实现销售收入 26.20 万元（未审），

较前期月均营收增幅明显。2015 年全年，公司实现销售收入 186.48 万元（未审），

毛利率 43.86%，净利润-66.35 万元，2015 年净利润为负，主要是由于申报挂牌

新三板支付中介费用 59 万元以及捐赠资产缴纳 10 万元所得税，对当期利润影响

较大，扣除该两项非常规业务影响，公司 2015 年将实现盈利。2016 年，公司与

“付费通”对接新系统调试升级导致停运一个多月，对当期收入造成一定影响，

但系统的优化对今后公司的服务质量及收入水平能够带来提升效应。2016 年 1-3

月，公司实现销售收入 40.18 万元（未审），较 2015 年同期增长近一倍，毛利率



59.85%，净利润-15.91 万元，当期支付新三板挂牌中介服务的后续费用导致管理

费用增加，净利下降。整体来看，公司用户规模及收入水平基本保持增长态势，

整体毛利率水平较高，随着后期公司各类非经常性支出减少，将会实现持续盈利。 

目前已经和公司建立合作关系，在其网站开通链接到公司业务系统的客源流

量渠道主要有：上海付费通主站、多彩贵州网站、山东高速网站及浦发银行信用

卡中心网站，上述渠道用户广泛，公司通过这些渠道可以获得稳定的有效订单，

在此基础上，公司仍在不断地开拓新的合作渠道获取客源流量。2016 年 2 月 16

日，公司与北京京东尚科信息技术有限公司签订了合作协议，即将开展在京东平

台上的相关车辆服务业务。另外，公司正在与建设银行、中信银行、上汽集团、

润东汽车等商谈合作事宜。随着与这些重量级企业的深入合作，定能为公司业务

带来巨大提升。 

综上，主办券商认为，爱车坊公司虽然规模较小，但是已经具备了开展业务

所需的核心要素，具备稳定的盈利能力，营运能力、偿债能力以及现金获取能力

良好，并且公司业务规模正在不断拓展，在可预见的未来，公司具备持续经营能

力，公司符合《全国中小企业股份转让系统股票挂牌条件适用基本标准指引（试

行）》中关于持续经营能力的挂牌条件。 

 

（以下无正文，为签字盖章页）



（本页无正文，为上海爱车坊网络科技股份有限公司反馈意见回复之签字盖章页） 

 

 

 

 


