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证券代码：430198          证券简称：微创光电          主办券商：东方花旗 

 

武汉微创光电股份有限公司 

2016 年年度报告摘要 

一、重要提示 

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于全

国股份转让系统公司指定信息披露平台（www.neeq.com.cn 或 www.neeq.cc）的年度报告全文。 

1.2不存在董事、监事、高级管理人员对年度报告内容存在异议或无法保证其真实、准确、完

整。 

1.3公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。 

1.4 大信会计师事务所(特殊普通合伙)对本公司本年度财务报告进行了审计，并且出具了标准

无保留意见的审计报告。 

1.5 公司联系方式 

董秘（信息披露事务负责人）:王昀 

电话:027-87461811 

电子信箱:ywang@wtoe.cn  

办公地址:武汉东湖新技术开发区高新二路 41号 7栋 

二、主要财务数据和股东变化 

2.1 主要财务数据                单位:元 

 2016年 2015年 增减比例 

总资产 250,415,457.28 174,963,634.65 43.12% 

归属于挂牌公司股东的净资产 182,773,338.77 119,969,647.30 52.35% 

营业收入 115,687,859.89 101,862,549.19 13.57% 

归属于挂牌公司股东的净利润 32,370,801.43 28,607,826.56 13.15% 

归属于挂牌公司股东的扣除非经常性损益的净利润 31,270,403.92 27,370,009.60 14.25% 

经营活动产生的现金流量净额 7,934,146.54 -3,337,561.56 - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌公司股东

的净利润计算） 
24.98% 30.46% - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌公司股东

的扣除非经常性损益后的净利润计算） 
24.13% 29.15% - 

基本每股收益（元/股） 0.62 0.57 8.77% 

稀释每股收益（元/股） 0.60 0.55 - 
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归属于挂牌公司股东的每股净资产（元/股） 3.21 2.31 38.96% 

 

2.2 股本结构表                   单位：股 

股份性质 
期初 期末 

数量 比例 数量 比例 

无限售条

件的股份 

无限售股份总数 24,575,691 47.30% 31,091,606 54.59% 

其中：控股股东、实际控制人 7,414,911 14.27% 7,422,411 13.03% 

董事、监事、高管 132,825 0.26% 861,028 1.51% 

      核心员工 - - - - 

有限售条

件的股份 

有限售股份总数 27,383,229 52.70% 25,867,314 45.41% 

其中：控股股东、实际控制人 22,244,730 42.81% 22,267,230 39.09% 

      董事、监事、高管 5,138,499 9.89% 3,600,084 6.32% 

      核心员工 - - - - 

总股本 51,958,920 - 56,958,920 - 

股东总数 222 

注：“核心员工”按《非上市公众公司监督管理办法》的有关规定界定；“董事、监事及高级管

理人员”包括挂牌公司的董事、监事和高级管理人员（身份同时为控股股东及实际控制人的除外）。  

2.3 前 10名股东持股情况表              单位：股 

序

号 

股东 

姓名 

股东 

性质 

期初 

持股数 

期内 

增减 

期末 

持股数 

期末持股

比例 
限售股份数 

无限售股份

数 

质押或冻结

的股份数 

1 陈军 境内自然人 5,375,422 30,000 5,405,422 9.49% 4,054,066 1,351,356 - 

2 卢余庆 境内自然人 5,114,124 0 5,114,124 8.98% 3,835,593 1,278,531 - 

3 童邡 境内自然人 4,792,524 0 4,792,524 8.41% 3,594,393 1,198,131 - 

4 王昀 境内自然人 4,792,524 0 4,792,524 8.41% 3,594,393 1,198,131 - 

5 朱小兵 境内自然人 4,792,524 0 4,792,524 8.41% 3,594,393 1,198,131 - 

6 李俊杰 境内自然人 4,792,523 0 4,792,523 8.41% 3,594,392 1,198,131 - 

7 崔广基 境内自然人 4,740,024 0 4,740,024 8.32% 0 4,740,024 - 

8 吴华 境内自然人 4,692,523 0 4,692,523 8.24% 0 4,692,523 - 

9 马辉 境内自然人 4,268,812 -317,000 3,951,812 6.94% 3,201,609 750,203 - 

10 

武汉当代

高投创业

投资管理

有限公司-

湖 北当代

高投创业

投资基金

合伙企业

(有限 合

伙) 

境内非国有

法人 
0 2,100,000 2,100,000 3.69% 0 2,100,000 - 

合计 43,361,000 1,813,000 45,174,000 79.30% 25,468,839 19,705,161 - 

注：“股东性质”包括国家、国有法人、境内非国有法人、境内自然人、境外法人、境外自然人

等。 

2.4 公司与控股股东、实际控制人之间的产权及控制关系的方框图。 

三、管理层讨论与分析 

3.1 报告期内经营情况回顾 
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2016年公司主营业务继续面向交通行业视频监控解决方案，产品以视频监控平台软件为核心向

前后端产品及相关应用不断延伸。公司在高速公路领域的行业影响力不断提升，全年实现营业收

入 11,568.79万元，同比增长 13.57%；实现净利润 3,237.08万元，同比增长 13.15%，公司业务

稳步增长的同时盈利能力也稳步提升。报告期内经营活动产生的现金流量净额为 793.41万元，公

司现金流情况良好。 

2016年公司继续以道路交通行业用户作为市场营销重点、兼顾平安城市行业，贴近行业用户需

求，以自主视频监控平台软件为核心提供适合行业用户的各类产品。公司光平台产品实现

5,836.32万元销售收入，占全年销售收入的 50.45%、同比增长 9.51%；公司视频光传输设备实现

3,794.63万元销售收入，占全年销售收入的 32.80%、同比增长 6.99%；前端设备实现 1,669.49

万元销售收入，占全年销售收入的 14.43%、同比增长 40.08%。 

在公路交通行业，随着公司部署完成多个省级视频监控联网软件平台，获得用户广泛认可，公

司积极推进各省级本地化的运营维护中心建设，及时响应客户需求，企业竞争实力进一步增强，

行业用户对公司的认可度不断提升，本年度公司交付的系统级项目比重继续增加，承接的省级/

区域级监控中心项目数量持续增长，完成了行业年度计划销售任务。随着公司行业化战略的推进，

公司产品线不断延伸至视频监控全线产品，为后续业务发展提供了更大的发展空间；公司核心软

件平台的不断部署和本地化的售后服务策略也使行业用户与公司结合更加紧密，为公司通过提供

更多行业应用扩展市场空间提供了坚实基础。 

公司在本年度继续维持高比例的研发投入，全年研发费用投入 1,194.92万元，占销售收入比重

10.33%。公司紧紧围绕细分行业市场的需求特征，加强产品的行业化特点，紧密围绕用户需求开

发适用产品，不断提升产品竞争力。公司多年来持续的研发投入，特别是在软件产品的研发投入

为公司未来发展提供了强有力的产品支撑和技术支撑，公司完成了从硬件设备供应商转型为软件

产品为核心的视频监控解决方案供应商的转变。 

本年度公司在技术支持和客户服务加大了投入，重点从方案设计、部署实施和运维支持方面提

高服务体系的系统能力和软件能力，强化项目管理和本地化的服务支持，快速响应用户需求，从

而较好地支撑了企业业务发展需求。 

受制于客户项目实施进度的不可控性，本年度公司业务的季节性波动仍然存在，全年绝大部分

销售收入的实现集中在年度最后 5个月。这种现象对公司的平稳运行造成了较大的冲击，加大了

公司营运成本，不利于企业资源效率的提升。公司的目标市场一直存在季节性特征，公司在应对
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业务季节性波动方面已经具备较丰富的经验，能较为合理安排原材料采购和生产计划，以应对季

节性波动对公司造成的影响。 

随着公司产品线覆盖视频监控全线产品，为了满足客户需求保证及时交付，产品种类的增多导

致公司库存呈现快速上升趋势，行业季节性波动的特点也导致库存管理难度不断增加。公司将通

过加强与供应商的合作、合理预测等手段努力加强存货管理。 

3.2竞争优势分析 

本公司主要的竞争优势表现在： 

1、核心骨干团队稳定。公司的核心骨干团队经过了长期的磨合和稳定的发展壮大，团队成员价

值观趋同、凝聚力强、配合默契；通过核心骨干持股的长期激励机制和绩效挂钩的短期激励机制，

形成了长期和短期利益相结合的利益共同体。 

2、品牌影响力。公司经过十几年的耕耘，凭借“为客户创造价值”的理念和认真、踏实、负责

的做事原则，逐渐在市场中建立起良好的品牌形象和产品质量口碑；同时，公司在目标行业市场

已经成为市场份额名列前茅的主要供应商，通过对大量客户持续的优质服务，不断扩大企业品牌

的影响力，不断加强市场基础。 

3、技术优势。视频监控系统正在发展成为行业化应用特色明显的大规模网络化系统，公司技术

团队深厚的电信行业从业背景正在发挥出越来越明显的技术优势；公司长期专注于细分的行业市

场，对目标行业需求的深入理解和认识让企业的差异化竞争策略得到有力的支撑；公司近些年在

软件开发领域大力度的投入，也为企业软硬件/服务一体化的产品策略提供了可靠的保证。 

4、产品质量优势。公司的产品生产具有多批次、小批量的特征，同时产品的应用环境对产品质

量提出了很高的要求。公司通过关联方取得了上游电子装联产能的优先保障，并对其拥有深度的

质量管控能力，这使得公司在同类企业中具有明显的产能和质量保障优势。 

本公司主要的竞争劣势表现在： 

1、经营规模相对较小。较小的经营规模不利于公司形成规模效应。 

2、资本实力较弱。较弱的资本实力对公司把握新的商机带来一定程度的妨碍，企业“试错”的

空间较为有限，容易让企业错失发展机遇。 

四、涉及财务报告的相关事项 

4.1前期会计差错的原因及更正说明  

1、公司将 2014年度和 2015年度原计入“管理费用”中核算的业务招待费根据发生费用的不同

部门进行重新划分,并将归属于销售部门的业务招待费重分类至“销售费用”核算。 






