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证券代码：835590 证券简称：贝斯兰德 主办券商：新时代证券

郑州贝斯兰德服饰股份有限公司

2016 年年度报告摘要

一、重要提示

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当

仔细阅读同时刊载于全国股份转让系统公司指定信息披露平台

（www.neeq.com.cn 或 www.neeq.cc）的年度报告全文。

1.2 没有董事、监事、高级管理人员对年度报告内容的真实性、准确性、

完整性无法保证或存在异议。

1.3 公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。

1.4 中兴财光华会计师事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告

进行了审计，并且出具了标准无保留意见的审计报告。

1.5 公司联系方式：

董秘（信息披露事务负责人）:师添栋

电话:0371-65338231

电子信箱：beisilande@163.com

办公地址:郑州市经济技术开发区国际物流园区四海路以北、牟兴大街

以西

二、主要财务数据和股东变化

2.1 主要财务数据



公告编号：2017-005

第 2页，共 7页

单位:元

2016 年（末） 2015 年（末）
本年(末)比上年

(末)增减(%)

资产总计 34,494,027.16 35,199,996.88 -2.01%

归属于挂牌公司股东的净资产 21,151,547.84 21,618,289.75 -2.16%

营业收入 11,127,359.89 11,407,136.89 -2.45%

归属于挂牌公司股东的净利润 -466,741.91 193,131.60 -341.67%

归属于挂牌公司股东的扣除非经常性

损益后的净利润
-1,918,845.90 -169,118.40 -1,034.62%

经营活动产生的现金流量净额 709,916.54 -3,495,608.27 -

加权平均净资产收益率 -2.18% 1.48% -

基本每股收益（元/每股） -0.02 0.02 -200%

稀释每股收益（元/每股） -0.02 0.02 -200%

归属于挂牌公司股东的每股净资产

（元/每股）
1.06 1.08 -1.85%

2.2 股本结构表

单位：股

股份性质
期初

本期变动
期末

数量 比例 数量 比例

无限售

条件股

份

无限售股份总数 0 0.00% 142,500 142,500 0.71%

1、控股股东、实际控制人 0 0.00% - - -

2、董事、监事、高管 - - 142,500 142,500 0.71%

3、核心员工 - - - - -

有限售

条件股

份

有限售股份总数 20,000,000 100.00% -142,500 19,857,500 99.29%

1、控股股东、实际控制人 19,430,000 97.15% 0 19,430,000 97.15%

2、董事、监事、高管 20,000,000 100.00% -142,500 427,500 2.14%

3、核心员工 - - - - -

总股本 20,000,000 - 20,000,000

2.3 前 10 名股东持股情况表
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单位：股

序号 股东名称
期初持股数

（万股）

期内增减

（万股）

期末持股数

（万股）

期末持

股比例%

期末持有限

售股份数量

（万股）

期末持有

无限售股

份数量

（万股）

1 司粉妮 14,730,000 0 14,730,000 73.65% 14,730,000 0

2 李国昌 4,700,000 0 4,700,000 23.50% 4,700,000 0

3 李红雨 300,000 0 300,000 1.50% 225,000 75,000

4 陈彬 270,000 0 270,000 1.35% 202,500 67,500

合计 20,000,000 0 20,000,000 100.00% 19,857,500 142,500

2.4 公司与控股股东、实际控制人之间的产权及控制关系的方框图

三、管理层讨论与分析

3.1 商业模式

公司自设立以来，始终致力于中年女士裤装的设计、生产和销售。公司

秉承时尚、优雅、舒适的设计理念，打造了适合中年职业女性各种社交场合

的裤装产品，公司不断加强设计投入，重视设计人才的培养，截止本年报披

露日，公司拥有 400 余项外观设计专利，另外公司也与专业的设计机构合作，

使产品更满足市场需求。公司产品生产过程中采用国际先进的生产设备、最

新的制造工艺，并由从业多年的技术人员指导生产的各个环节，保证产品的
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质量和品质。公司在发展过程中非常重视品牌建设，目前公司的“ ”

品牌裤装已具有一定的市场知名度，公司通过经销模式快速抢占目标市场。

公司凭借多年在服装行业的丰富经验和专业的管理人才，目前正逐步完善科

学的经营管理体系，使其贯穿于整个原材料采购、生产加工、销售环节，从

而实现公司的持续稳定发展。

（一）设计模式

公司秉承“时尚、优雅、舒适”的设计理念，专注产品创新并引入世界

流行的时尚元素，另外，公司的产品设计十分注重舒适性，在面辅料的选择、

版型设计上力求符合中年职业女性在各种社交场合的着装需求。

公司的新产品设计开发工作由设计部和技术部共同承担，其中设计部主

要负责制定新产品开发计划、面辅料的开发和选择以及设计制图工作，技术

部主要负责制版打样、工艺的选择和样衣制作。另外，公司为提升产品的时

尚性，还与国内专业设计机构合作共同进行新产品的设计开发。截至 2016

年 12 月 31 日，公司共有设计技术人员 8 人，每季度设计新款式 200-300

款。

（二）采购模式

公司采购的物料类别主要为面料和辅料。面料作为生产的主要原材料，

是体现公司设计理念和当季设计主题的关键因素，公司的面料采购遵循款式

时尚、舒适度高的原则；辅料主要包括线类、拉链、纽扣和其它标示、包装

材料等，公司所采购的辅料具有种类多、款式新颖等特点。

公司的物料采购由设计部和采购部共同完成，其中设计部负责制定采购

物料的技术标准，并进行采购小样的检验；采购部负责具体的采购任务，并

进行大货检验入库。另外，为配合公司的设计理念，设计部会进行面辅料的

设计开发，并指定供货商进行生产。

公司采取按需采购的采购模式。技术部根据订单计算具体的物料需求数

量，采购部结合物料的库存情况，制定相应的采购计划，通过比较采购品种、

数量及交货时间等因素后，选择合格供应商签订采购协议。公司制定严格的

质量检验标准，检验合格后进行物料入库登记。

公司采购部对长期合作的供应商进行统一评价管理和维护，同时也引入

竞争机制，不断甄选符合公司要求的新的合格供应商。合格供应商的管理体

系和严格的质量验收体系为公司的产品质量提供了保障。
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（三）生产模式

公司的产品采用自主生产方式进行生产。按照“以销定产、结合库存”

的原则安排相应的生产计划。生产部门根据订单及库存情况制定生产计划并

组织生产。

公司生产部根据每月末统计的尚未执行的订单、正在执行的订单、原材

料和产品库存量以及未发货产品等信息进行统筹分析，制定生产计划，生产

车间根据生产计划领用原材料、组织生产工人进行产品生产，完工后生产部

对产品进行严格的质量检验，检验合格后入库。

公司在生产过程中严格执行国家标准和行业标准。2015 年 8月 3 日公司

取得了《国家棉花及纺织服装产品质量监督检验中心检验报告》

（GJ201600120），报告检验结论为：经抽样检验，所检项目符合

GB18401-2010 标准（《国家纺织产品基本安全技术规范》）B 类和

FZ/T81007-2012（单、夹服装）标准合格品要求，检验结论合格。使用说明

符合 GB5296.4-2012（《消费品使用说明-纺织品和服装使用说明》）标准要

求。

公司建立了符合生产流程的质量管理体系，并保证其正常、有效运行。

公司对原材料采购、生产加工、产成品出货等关键环节均进行严格的质量监

控，在生产的各个环节都严格遵守质量控制标准，以保证公司产品符合国家

标准和行业标准。报告期内，公司未发生过任何产品质量纠纷。

（四）销售模式

公司目前主要采取经销的销售模式，公司在主要销售市场确定经销商，

经销商通过其拥有或租赁的终端以零售方式向顾客销售产品。公司要求经销

商设立品牌门店，门店的店铺选址、新品发布、品牌推广、市场开发、产品

销售、日常管理及维护等职能交由经销商负责，公司对店铺的门头设计、货

架摆放等进行统一管理。

由于公司正处于快速发展时期，选择经销的销售模式对资金的需求量较

少，可提高公司渠道拓展速度，帮助公司快速进入目标市场。

公司依照产品的生产成本和预期的毛利率范围进行产品定价，同时给予

经销商一定的指导价格，经销商严格执行公司统一的价格政策，不得随意抬

价或打折。

公司与经销商签订销售合同后即安排采购、生产，并由公司聘请专业的
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物流公司进行商品运输配送，各经销商收到货物后支付物流费用，产品验收

合格向公司支付全部价款。

公司对经销商进行监督和考察，保证公司的产品销量和品牌知名度，同

时也引入竞争机制，不断接触和甄选新经销商，更有效地进行品牌维护和产

品推广。

另外，公司为经销商及终端消费者提供了优质的服务。公司对终端消费

者的售后服务主要体现在产品质量上，消费者在购买公司产品后若出现质量

问题，可享受退货或换货的售后服务。而为保证与经销商的长期合作，更快

的推广公司品牌和产品，公司对经销商也提供相应的服务帮助其进行产品销

售，主要服务包括：店铺的统一设计和装饰，经销商所订产品的搭配摆放，

对销售人员进行产品特点的讲解和培训，各经销商之间的货物调配等。通过

优质的售后服务保障，可以使公司品牌获得的良好口碑和市场形象，与经销

商保持长期稳定的合作关系，并提高终端消费者的忠诚度，更有利于企业的

持续稳定发展。

（五）盈利模式

公司作为传统的服装企业，拥有集“产－供－销”于一体的完整产业链。

公司主要通过设计、生产并销售女士裤装来获取收入，并使业务收入超过成

本和费用支出而实现盈利。公司通过不断提高设计水平，改进生产工艺来减

少成本、费用支出，并通过拓展销售渠道和改善服务质量来提升竞争力，增

加品牌知名度，从而提高公司收入，实现盈利最大化。

3.2 报告期内经营情况回顾

2016 年公司由于全球经济继续处于低迷状态，公司经营遇到极大挑战，

但在公司董事会的正确领导下，报告期内公司实现营业收入 1,112.74 万元，

较上年同期减少2%；公司利润总额为-60.95万元，较上年同期减少335.15%，

净利润为-46.67 万元，较上年同期减少 341.67%；截止报告期末公司总资产

3,449.4 万元，较上年同期减少 2%；公司净资产达到 2,115.15 万元，较上

年同期减少 2.16%。

四、涉及财务报告的相关事项

4.1 与上年度财务报告相比，公司会计政策、会计估计和核算方法未发

生变化。

4.2 公司本年度内未发生重大会计差错需更正或追溯重述的情况。
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4.3 与上年度财务报告相比，公司财务报表合并范围未发生变化。

4.4 中兴财光华会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了标准无

保留意见的审计报告。

郑州贝斯兰德服饰股份有限公司

董事会

2017 年 4月 24 日


