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证券代码：835598            证券简称：835598           主办券商：东北证券 

 

吉林省云上汽车股份有限公司 

2016 年年度报告摘要 

一、重要提示	

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同

时刊载于全国股份转让系统公司指定信息披露平台（www.neeq.com.cn或www.neeq.cc）

的年度报告全文。 

1.2 不存在董事、监事、高级管理人员对年度报告内容存在异议或无法保证其真实、

准确、完整。 

1.3 公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。 

1.4 天职国际会计师事务所(特殊普通合伙)对本公司本年度财务报告进行了审计，

并且出具了标准无保留意见的审计报告。 

1.5 公司联系方式 

董秘（信息披露事务负责人）:肖千琼 

电话:0431-89150433 

电子信箱:605316133@qq.com 

办公地址:长春市南关区自由大路以南亚泰大街以西五环国际大厦 A 座 1 单元 

1605 室 

 

二、主要财务数据和股东变化	

2.1 主要财务数据             单位:元 

 2016年 2015年 增减比例

总资产 35,045,095.95 34,083,185.05 2.82%

归属于挂牌公司股东的净资产 21,785,725.10 21,685,197.23 0.46%

营业收入 25,194,628.07 15,023,886.52 67.70%

归属于挂牌公司股东的净利润 100,527.87 4,263,422.81 -97.64%

归属于挂牌公司股东的扣除非经常性损益的

净利润 
-1,863,572.97 4,235,915.21 -146.12%

经营活动产生的现金流量净额 3,357,624.67 -13,360,382.63 - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌公司

股东的净利润计算） 
0.46% 31.65% - 
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加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌公司

股东的扣除非经常性损益后的净利润计算） 
-8.57% 32.51% - 

基本每股收益（元/股） 0.01 0.40 -97.50%

稀释每股收益（元/股） 0.01 0.40 - 

归属于挂牌公司股东的每股净资产（元/股） 1.27 1.26 0.79%

 

2.2 股本结构表            单位：股 

股份性质 
期初 期末 

数量 比例 数量 比例 

无限售

条件的

股份 

无限售股份总数 8,207,500 47.80% 11,099,166 64.64%

其中：控股股东、实际控制人 2,000,000 11.65% 4,891,666 28.49%

董事、监事、高管 87,500 0.51% 112,500 0.65%

核心员工 - - - -

有限售

条件的

股份 

有限售股份总数 8,962,500 52.20% 6,070,834 35.36%

其中：控股股东、实际控制人 8,700,000 50.67% 5,808,334 33.83%

董事、监事、高管 362,500 2.11% 337,500 1.97%

核心员工 - - - -

总股本 17,170,000 - 17,170,000 - 

股东总数 6 

2.3 前 10 名股东持股情况表          单位：股 

序

号 

股东 

姓名 

股东 

性质 

期初 

持股数 

期内

增减

期末 

持股数 

期末持

股比例 

限售股份

数 

无限售股份

数 

质押或冻

结的股份

数 

1 
云上

投资 

境内非国有

法人 
10,600,000 0 10,600,000 61.74% 5,733,334 4,866,666 2,000,000

2 于贵博 境内自然人  100,000 0 100,000 0.58% 75,000 25,000 0

3 刘世杰 境内自然人  5,500,000 0 5,500,000 32.03% 0 5,500,000 0

4 刘俐雅 境内自然人  500,000 0 500,000 2.91% 0 500,000 0

5 单伟 境内自然人  350,000 0 350,000 2.04% 262,500 87,500 0

6 王敏 境内自然人  120,000 0 120,000 0.70% 0 120,000 0

合计 17,170,000 0 17,170,000 100.00% 6,070,834 11,099,166 2,000,000

	

三、管理层讨论与分析	

3.1 报告期内经营情况回顾 

1、报告期内公司的年度经营计划顺利达成预期的战略目标,营业收入增长 67.7%。  

2、2016 年下半年，公司调整了汽车销售渠道，由原来的与汽车经纪人个人合作

变为与汽车厂商与经销商合作，渠道的调整扩大了车源通道，增加了特价车种类，经

过了半年的调整，于 2016 年 8 月开始陆续有东风雪铁龙、东风雷诺等品牌特价车上

线销售。  
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3、公司净利润大幅下滑的主要原因是公司加大了整车销售业务的开展，该项业

务毛利较低，使得公司主营业务毛利率大幅下降，同时随着公司营业收入的增长，销

售费用、管理费用、财务费用的支出都有较大幅度增长。因此公司净利润大幅下滑。

后期公司将继续加大业务的推广并加强成本费用控制，努力提高公司盈利水平。  

4、报告期内，公司主营业务零首付贷款购车继续保持的良好的发展势头，与各

大银行合作也更加顺利。随着 2016 年中国汽车产业首款零首付购车自助办理手机Ａ

ＰＰ“云上汽车”的上线发布，填补了国内汽车领域的空白，消费者坐在家里用手机

就可以零首付购车，消费热情大幅度提高。  

5、报告期内，云上传媒旗下 103.3 兆赫吉林省旅游广播栏目“云上汽车服务热

线”在吉林省广播电台汽车类栏目中收听率排名第一，根据全球网站排名统计单位

“Alax 排名”显示，云上汽车网继续占领全国地方型网站排名第一的位置。 

 

3.2 竞争优势分析 

1、公司业务开展得到银行信贷政策的支持。公司设立以来与邮储银行、建设银

行等多家银行均保持长期业务合作。2016 年，公司先后与邮储银行、吉林银行等多家

银行签署合作协议，争取到银行对公司业务开展的信贷政策支持。汽车分期贷款购车

综合服务业务的合作协议创新了合作模式。根据协议约定，对于公司推荐的车贷客户，

其个人信用消费贷款部分，由公司存入保证金提供担保，银行审贷通过后直接对客户

放款，改变了过去需要公司代客户垫款提车后，待车辆相关抵押手续交付银行后再放

款的模式，放款时间大幅缩减，放款额度相应提升；客户汽车抵押贷款部分审批通过

后的放款时间也大大缩减。  

2、公司拥有大量的客户数据资源储备云上汽车网（长春车市网）已经有 11 年

的运营时间，为公司积累了大量的客户资源，保存了大量有效的客户资料。公司目前

的数据库会员数量为二十余万人，其中活跃会员数量约为五万余人，在吉林省通过各

类社交软件等渠道积累电子客户三十余万人，这些客户在公司各类市场营销活动中表

现出较强的客户粘性和忠诚度，他们也是公司多年数据库所积累下的重要客户数据资

源。公司了解客户的职业、爱好、工作情况、经济能力、意向车型、购车情况等重要

信息，成为公司开展各项业务的重要支撑。公司在客户数据资源的数量、质量等方面

有明显的优势。随着公司与邮储银行、建设银行等银行的深入合作，合作银行将导入

其优质客户资源与公司对接，公司的客户数据资源将进一步增加。  

3、自有汽车网络媒体是公司业务开展的重要支撑平台。自有网站云上汽车网（长

春车市网）是公司业务开展的重要支撑平台。根据 Alexa.cn 网站访问量统计，该网

站在国内地方汽车网站中排名第一。与普通的电商网络平台相比，云上汽车网（长春

车市网）在吉林省内的影响力、公信力较高。公司通过云上汽车网（长春车 市网）

组织的各类汽车活动得到了汽车消费者、汽车经销商以及其他媒体的广泛响应，凭借

多年积累的活动策划及执行经验，云上汽车网（长春车市网）举办的各类汽车活动效

果良好。通过网络平台，公司可以宣传汽车分期贷款购车综合服务业务、汽车传媒等
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多项业务；组织各类大型汽车类活动，促进公司业务开展，增加客户粘性；云上汽车

网（长春车市网）作为有影响力的专业媒体，可以起到监督作用，能更好的保护客户

利益，为公司业务提供有力支持；有助于收集客户信息，经过数据分析，为公司各项

业务提供支持；利用短信息平台，向客户、会员推送信息，实现精准营销。  

4、公司自主研发的在中国汽车业首款零首付购车自助办理手机ＡＰＰ“云上汽

车”于 2016 年 12 月 17 日正式上经发布，这是中国汽车产业的一次创新，消费者自

助办理零首付购车，极大程度的缩短的办理时间，简化了业务流程，对公司业务能力

及业务规模的提高有很大程度的提升。 5、竞争劣势：公司特殊的业务模式决定了公

司业务的快速推广需要一定的资金基础。由于公司设立时间较短，规模相对较小，公

司现有资金储备不能满足业务规模快速做大的需要。 

 

3.3 经营计划或目标 

1、公司整体发展规划及各个业务板块的中长期发展规划。在保证吉林省本地业

务快速开展的同时，2017 年第一季度将完成吉林省内营业网点的覆盖，2017 年第三

季度将完成东北三省营业网点的覆盖。同时，公司将逐步完成现有业务在全国范围内

的复制。另外，公司将围绕汽车销售服务业务和汽车贷款服务业务进行业务创新，实

现业务的快速发展和公司规模的快速增长。  

2、公司未来两年整体经营目标及主要业务的经营目标。 

 ①实现公司业务的国内复制为了实现整体发展规划，结合自身优势和特点，公

司制定了以下具体发展规划：目前云上汽车的汽车销售综合服务业务、汽车贷款服务

业务以及汽车传媒类业务已经不再仅限于在吉林省内开展。公司计划将该业务在国内

重点城市进行复制，完成云上汽车在全国范围内的营业网点 建设工作。公司作为为

终端客户提供专业的汽车全产业链服务商，将依托云上汽车网及云上汽车手机ＡＰＰ

平台，通过线上平台征集客户，为国内客户开展多项汽车类业务综合服务。  

②人力资源计划：随着公司经营规模的持续稳定增长，良好的人才储备及人才梯

队建设是公司发展的重要保障。公司将坚持“以人为本”的用人理念，不断推进公司

人力资源的优化管理。公司拟通过人才引进计划，建立一支高层次研发团队；还要大

力引进高级管理人才，建立完善的公司管理体系，提升公司整体运营效率。公司还将

通过完善的培训计划，建立人才培养机制，在公司内部基础培训和岗位技能培训的同

时，为员工提供外部学习与交流的机会，提高公司员工的业务能力，提升公司员工整

体素质；公司将积极完善激励机制，鼓励创新，形成良好的竞争环境。  

③管理提升计划：公司拟在宏观层面上进一步完善公司治理结构，按照现代企业

制度的要求，实现公司内部权力机构、执行机构、监督机构的合作与相互制衡；在微

观层面上加强制度制定与执行，公司拟在现有管理制度基础上，进一步完善内部管理

制度，同时加强授权与监督管理，促进内部管理效率的提高。  

④融资计划：公司将走上产品经营与资本经营相结合的道路。公司将在全国范围

内加快发展步伐，扩大并占领公司核心业务在全国范围内重点城市的市场份额，继续
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保持和发展公司良好的经营业绩，不断增强再融资能力。在未来两年内，公司将根据

自身的实际情况和发展需要，本着“科学、合理、适量”的原则，通过增发、发行债

券或银行借款等多种方式获得企业发展所需资金。 该经营目标受制于外部环境及企

业后续发展状况，不构成对投资者的业绩承诺，请投资者对此持足够的风险意识。 

 

四、涉及财务报告的相关事项	

4.1 与上年度财务报告相比，会计政策发生变更、会计估计和核算方法未发生变

化。  

会计政策发生变更： 

执行《增值税会计处理规定》 

财政部于 2016 年 12 月 3 日发布了《增值税会计处理规定》（财会[2016]22 号），

适用于 2016 年 5 月 1 日起发生的相关交易。本公司执行该规定的主要影响如下： 

会计政策变更的内容和原因 受影响的报表项目名称和金额 

将利润表中的“营业税金及附加”项目调整为“税

金及附加”项目。 
税金及附加 

将自 2016年 5月 1日起本公司经营活动发生的房

产税、土地使用税、印花税从“管理费用”项目

重分类至“税金及附加”项目，2016 年 5 月 1 日

之前发生的税费不予调整。比较数据不予调整。

调整合并利润表税金及附加本年金额

30,445.76 元，调减合并利润表管理费用

本年金额 30,445.76 元。调整母公司利润

表税金及附加本年金额 23,923.98 元，调

减母公司利润表管理费用本年金额

23,923.98 元。 

4.2 公司本年度内未发生重大会计差错更正需追溯重述的情况。 

4.3 与上年度财务报告相比，财务报表范围未发生变化。 

4.4 天职国际会计师事务所（特殊普通合伙）为本公司出具了天职业字天职业字

[2017]10715 号标准无保留意见的审计报告。 

 

 

吉林省云上汽车股份有限公司 

董事会 

2017 年 4 月 28 日 


