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民盛金科控股股份有限公司 

  关于对浙江证监局监管关注函回复的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假

记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

民盛金科控股股份有限公司（以下简称“民盛金科”或“公司”）于近期收

到浙江证监局《上市公司监管关注函》（浙证监公司字（2017）71 号），经公司

认真核查，现将相关问题回复并公告如下： 

一、2016 年，合利金融营业收入 3,838.85 万元，净利润-1242.44 万元，

远低于重大资产重组报告书中收益法预测金额。请说明合利金融 2016 年经营状

况与预测数据差异较大的原因，你公司是否对合利金融经营状况的预测过于乐

观。 

回复： 

2016年度，广东合利金融科技服务有限公司（以下简称“合利金融”）实际

经营情况与预测数据有较大的差异，其原因如下： 

由于公司取得合利金融控制权的时间晚于预期，使得合利金融相关业务受到

较大影响，导致管理团队的融合、扩充进度及各业务开展进度慢于预期，公司招

募的支付领域的专业管理团队及人员未能及时到位，使得公司支付业务未能按计

划进行有效拓展。 

同时，为了充分防止发生短期内交易数量快速上涨导致的系统软硬件及技术

风险，合利宝支付除了在原有系统上对支付业务系统进行全面升级，同时也进行

开发建设新的业务系统，因此在一定程度上影响了业务量的增长。 

因上述原因，自 2016年 10 月 31日公司完成对合利金融 90%股权收购以来，

合利宝支付的第三方支付业务未能按原计划开展，加之公司在团队建设、系统开

发、产品研发、销售渠道建设等方面加大投入，对合利金融业绩产生一定的影响。 

公司自接管后，积极推进对合利金融的整合工作，在实现控制合利金融的同



时，加大在团队建设、系统开发、销售渠道、产品研发、通道建设等方面的投入，

夯实公司的业务基础，为后续的业务规模发展、提升盈利能力提供有效支持。随

着公司对合利金融的整合工作不断进行，未来公司将采取一系列措施来增强合利

金融的盈利能力和提升合利金融的利润水平。 

2017年1-4月，合利金融各项业务实际经营情况如下（未经审计）： 

单位：元 

收入 2017 年 1-3 月 2017 年 4月 2017 年 1-4 月 

互联网支付业务 1,856,012.68 314,349.51 2,170,362.19 

银行卡收单业务 16,431,082.78 3,308,975.96 19,740,058.74 

ATM业务 4,622.64 -- 4,622.64 

保理业务 2,594,339.62 1,829,192.45 4,423,532.08 

合计 20,886,057.72 5,452,517.92 26,338,575.65 

互联网支付业务：截止本回复披露日，广州合利宝支付科技有限公司（以下

简称“合利宝支付”）互联网支付和移动支付业务新增签约客户数十家，较之前

线上客户数量大增，线上业务的市场开拓较为显著。2017年1-4月，手续费收入

累计达217万元。随着合利金融2017年4月现阶段的各项工作部署包括现阶段系统

升级改造、团队建设、产品开发、通道开拓、市场渠道建设等方面的达成，线上

业务新客户逐步接入，线上业务从2017年5月起显著增长。公司通过深耕移动支

付和互联网支付领域，开拓网关、快捷、无卡、扫码等线上产品，预计线上业务

将能达到预期增长水平，公司互联网支付业务的盈利能力将得以提升。 

银行卡收单业务：截止本回复披露日，合利宝支付已与近百家合作机构就银

行卡收单服务签订了市场拓展相关协议。2017年1-4月，手续费收入累计达1,974

万元。随着合利金融2017年4月现阶段的各项工作部署包括现阶段系统升级改造、

团队建设、产品开发、通道开拓、市场渠道建设等方面的达成，尤其是北京、上

海、广州、深圳四大运营中心以及各地分公司的建设，公司将推进采购和推广POS

和MPOS产品的计划，拓展线下商户。预计未来银行卡收单业务量将取得预期的增

长。 

保理业务：为满足公司发展战略转型升级及多元化业务驱动需求，合利金融

在商业保理领域进行了有效的开拓。2017年，合利金融全资子公司深圳前海合利



商业保理有限公司（以下简称“合利保理”）已开始开展业务，1-4月份实现收入

442万元。截至本回复披露日，合利保理组建了一支业务专业、经验丰富、资源

广泛的业务团队，合利保理在建立风险控制机制，有效控制业务风险的基础上，

积极开拓市场，围绕核心企业（如央企、上市公司、医院、学校、大中型企业）

开展商业保理业务。为满足公司发展战略转型升级及多元化业务驱动需求，经公

司2017年4月11日召开的第三届董事会第三十三次会议审议通过，合利金融向合

利保理增资至30,000万元人民币，为进一步开展保理业务提供了资本支持，保理

业务的开展将提升合利金融的盈利能力。通过多元化发展，夯实公司的业务基础，

为后续合利金融的业务规模发展、业绩可实现性提供有力支撑。 

截止2017年4月，公司积极推进对合利金融的整合工作，公司已打造由一批

具有多年相关工作经验的各类复合型人才组成的专业管理团队，既具有相关的专

业知识，又具备丰富的支付及金融行业管理经验。2017年3月，公司聘任原易宝

支付有限公司副总裁章凯先生为公司副总经理，主管支付业务。目前合利宝支付

人员近140人，较接管之前增加近2倍。各业务板块的负责人均有十余年的支付行

业经验，技术研发团队是一支高学历，经验丰富，创新能力强的团队，现有专业

技术人员数十人。同时专业的运营团队以保障公司业务发展。 

公司也引进了多位行业的领军人才，具有多年大型机构专业的行业工作经

验，包括银行、信托公司、证券公司以及其他行业内有经验的保理公司。公司拥

有部分央企、上市公司的客户资源、异业同盟和政府紧密合作渠道，初步建立了

较为完善的项目风险控制机制，为投资者和有融资需求的中小企业搭建了有效安

全的融资平台，保证了公司未来的可持续发展。 

合利金融现阶段的支付系统升级和开发建设新系统的工作已于2017年4月30

日完成并在5月份上线运营，系统的运行效果达标。同时，公司将加强技术研发

力量，根据技术、市场、客户、产品、友商、政策环境等变化，适时对系统不断

升级，以此支撑业务的发展。 

综上所述，公司认为较为乐观的业绩增长假设合理，在此前提下公司测算

的包含分摊商誉的资产组的可回收金额为 191,000万元亦较为恰当。 

 

二、你公司对合利金融业绩采用较为乐观的增长假设、测算的包含分摊商



誉的资产组的可收回金额为 19.10 亿元，高于资产组账面价值 15.48 亿元，因

此不需计提商誉减值。请说明你公司认为合利金融较为乐观的业绩增长假设合

理的原因和依据，并请结合合利金融 2017 年 1-4 月实际经营情况说明你公司对

其业绩增长预测的可实现性。 

回复： 

2017年 1-4月，合利金融各项业务实际经营情况如下（未经审计）： 

单位：元 

收入 2017 年 1-3 月 2017 年 4月 2017 年 1-4 月 

互联网支付业务  1,856,012.68   314,349.51   2,170,362.19  

银行卡收单业务  16,431,082.78   3,308,975.96   19,740,058.74  

ATM业务 4,622.64 -- 4,622.64  

保理业务 2,594,339.62 1,829,192.45     4,423,532.08   

合计 20,886,057.72 5,452,517.92   26,338,575.65   

从上表可以看出，合利金融2017年1-4月营业收入主要来源于互联网支付、

银行卡收单和保理业务，分别占比为8%、75%和17%。 

A、互联网支付业务 

截止本回复披露日，合利宝支付互联网支付和移动支付业务新增签约客户数

十家，较之前线上客户数量大增，线上业务的市场开拓较为显著。2017 年 1-4

月，手续费收入累计达 217 万元。随着合利金融 2017 年 4 月现阶段的各项工作

部署包括现阶段系统升级改造、团队建设、产品开发、通道开拓、市场渠道建设

等方面的达成，线上业务新客户逐步接入，线上业务从 2017年 5月起显著增长。

公司通过深耕移动支付和互联网支付领域，开拓网关、快捷、无卡、扫码等线上

产品，预计线上业务将能达到预期增长水平，公司互联网支付业务的盈利能力将

得以提升。 

B、银行卡收单业务 

截止本回复披露日，合利宝支付已与近百家合作机构就银行卡收单服务签订

了市场拓展相关协议。2017年1-4月，手续费收入累计达1,974万元。随着合利金

融2017年4月现阶段的各项工作部署包括现阶段系统升级改造、团队建设、产品

开发、通道开拓、市场渠道建设等方面的达成，尤其是北京、上海、广州、深圳



四大运营中心以及各地分公司的建设，公司将推进采购和推广POS和MPOS产品的

计划，拓展线下商户。预计未来银行卡收单业务量将取得预期的增长。 

C、保理业务 

为满足公司发展战略转型升级及多元化业务驱动需求，合利金融在商业保理

领域进行了有效的开拓。2017 年合利保理已开始开展业务，1-4 月份实现收入

442万元。截至本回复披露日，合利保理组建了一支业务专业、经验丰富、资源

广泛的业务团队，合利保理在建立风险控制机制，有效控制业务风险的基础上，

积极开拓市场，围绕核心企业（如央企、上市公司、医院、学校、大中型企业）

开展商业保理业务。为满足公司发展战略转型升级及多元化业务驱动需求，经公

司 2017年 4月 11日召开的第三届董事会第三十三次会议审议通过，合利金融向

合利保理增资至 30,000万元人民币，为进一步开展保理业务提供了资本支持。，

保理业务的开展将提升合利金融的盈利能力。通过多元化发展，夯实公司的业务

基础，为后续合利金融的业务规模发展、业绩可实现性提供有力支撑。 

自公司对合利金融实施控制之日起，将“打造金融科技生态圈，完善金融科

技产业链”作为公司经营发展战略，在实现控制合利金融的同时，公司积极推进

对合利金融的整合工作，加大在团队建设、系统开发、销售渠道、产品研发、通

道建设等方面的投入，夯实公司的业务基础，为后续的业务规模发展、提升盈利

能力提供有效支持。 

目前公司通过引进了多位行业的领军人才，已打造由一批具有多年相关工作

经验的各类复合型人才组成的专业管理团队，既具有相关的专业知识，又具备丰

富的支付及金融行业管理经验，保证了公司未来的可持续发展。 

合利金融现阶段的支付系统升级和开发建设新系统的工作已于4月30日完成

并在5月份上线运营，系统的运行效果达标。同时，公司将加强技术研发力量，

根据技术、市场、客户、产品、友商、政策环境等变化，适时对系统进行升级，

以此支撑业务的发展。在第三方支付业务上，发力创新业务，开拓支付行业的蓝

海市场，通过差异化产品策略，在夯实传统支付业务的基础上增加盈利来源；同

时优化通道产品，降低通道成本，扩大盈利空间；重视支付业务系统的开发和后

续升级、维护。随着现阶段的各项工作部署包括产品开发、通道开拓、市场渠道

建设等方面的达成，支付业务新客户逐步接入，支付业务从2017年5月起显著增



长，预计支付业务将能达到预期增长水平。通过内外结合，提升合利宝支付的盈

利能力和核心竞争力。 

合利金融向合利保理增资至30,000万元人民币，为进一步开展保理业务提供

了资本支持。保理业务的开展将提升合利金融的盈利能力。合利保理以保理业务

为核心、以传统供应链业务为拓展，依托上市公司平台及资源，围绕核心企业（如

央企、上市公司、医院、学校、大中型企业）的供应链和产业链作保理服务，在

建立风险控制机制，有效控制业务风险的基础上，拓展资产质量优质、周转良好

的应收账款等新型保理业务。 

通过不断加强和丰富合利金融的业务结构，扩大合利金融的业务规模，除了

继续大力拓展第三方支付业务外，积极拓展合利金融的保理等业务，打造以支付

为入口的金融科技生态闭环，通过多元化的业务模式，为合利金融的业绩提供有

力支撑。 

综合以上情况分析，公司认为对合利金融业务的业绩增长假设具备合理性，

预测的业绩也是合理的且可实现的。 

 

三、2017 年 4 月 26 日，你公司与控股股东天津柚子资产管理有限公司(以

下简称"柚子资产")签署了《关于业绩承诺补偿协议》，柚子资产承诺合利金融

2017、2018 年度净利润数额分别不低于 11,400 万元和 21,800 万元，并就合利

金融实现净利润与承诺净利润数的差额予以补偿。请自查公司收购合利金融前

其与公司控股股东柚子资产是否存在关联关系。 

回复： 

经公司自查，公司收购合利金融前，合利金融与公司控股股东柚子资产之间

不存在关联关系,也不存在资金往来的情形。同时，在筹划实施本次重大资产购

买重组事项时，独立财务顾问新时代证券股份有限公司、北京市时代九和律师事

务所对相关关联关系问题进行了尽职调查，并出具了核查意见证明，公司控股股

东柚子资产与合利金融之间不存在关联关系。 

特此公告 

民盛金科控股股份有限公司董事会 

                                  二〇一七年五月二十三日                   
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