
长江证券股份有限公司 

对《关于武汉齐达康环保科技股份有限公司挂牌申

请文件的第二次反馈意见》的回复 

 

全国中小企业股份转让系统有限责任公司： 

我公司于 2017 年 3 月 3 日收到贵司《关于武汉齐达康环保科技

股份有限公司挂牌申请文件的第二次反馈意见》（以下简称“《二次反

馈意见》”）。我公司作为武汉齐达康环保科技股份有限公司（以下简

称“公司”、“齐达康环保”）在全国中小企业股份转让系统推荐挂牌

的主办券商，会同公司、北京大成（武汉）律师事务所、北京永拓会

计师事务所（特殊普通合伙），本着勤勉尽责和诚实信用的原则对反

馈意见所提问题，进行了认真核查、分析讨论和说明。现将有关问题

的核查情况和意见做出如下回复，请贵公司予以审核。 

涉及对《武汉齐达康环保科技股份有限公司公开转让说明书》等

文件进行修改或补充披露的部分，已按照反馈意见要求进行了修改和

补充，并以楷体加粗予以标明。 

1、关于业绩波动及持续经营能力补充核查。请公司：（1）补充

分析披露营业收入及净利润下滑的具体原因及其合理性，应对的具体

措施及其有效性；（2）结合主营业务构成、各项业务收入和毛利润及

其占主营业务收入和毛利润的比例情况、变动情况、各项业务毛利率

对综合毛利率贡献情况等补充分析披露公司经营模式是否可持续、公

司是否具备核心资源要素和核心竞争力；（3）对比历史年度量化分析



并补充披露是否存在季节性因素，并作重大事项提示；（4）结合行业

状况、市场前景、核心资源要素、核心竞争力、业务发展规划、市场

开发能力、新业务拓展情况、资金筹资能力、期后签订合同、期后收

入实现情况等评估公司的持续经营能力。请主办券商和会计师针对以

上问题以及公司经营模式是否可持续、公司是否具备核心资源要素和

核心竞争力、是否符合“具有持续经营能力”的挂牌条件进行核查并

发表明确核查意见。 

（1）补充分析披露营业收入及净利润下滑的具体原因及其合理

性，应对的具体措施及其有效性； 

【回复】：1）营业收入与净利润下滑原因 

报告期内,公司的营业收入、净利润情况如下: 

单位：元 

项目 2016年 1-8月 2015年度 2014 年度 

营业收入 22,520,502.37 47,565,174.56 56,450,121.52 

净利润 616,323.69 708,672.30 1,575,625.80 

公司营业收入逐年下滑的原因已在公开转让说明书“第四节 公

司财务”之“七、营业收入、利润及变动情况”之“(一)营业收入情

况”披露如下: 

报告期内公司营业收入存在一定程度下滑，下滑原因主要受行业

周期性波动影响: 

① 国内国际政治经济形势的变化，特别是以美国为首的西方国

家联手制裁俄罗斯。通过拉低石油价格打击俄罗斯经济发展，导致国

际原油价格持续下挫连带国内油价不断下跌，油气差价不断缩小。使

用天然气经济性变得越来越差，打击了消费者使用天然气的积极性。 



② 本届政府大力推动新能源汽车的普及发展，一定程度上削弱

或抑制了天然气汽车的发展。 

③ 液压压缩机的技术经济优势得到市场使用验证，被广大用户

认可，导致了更多的传统压缩机厂家转向生产液压压缩机。从而细分

行业的企业数量由原来主要三家企业的细分行业规模发展到现在十

七家的细分行业规模，使得竞争激烈加剧。 

以上原因导致市场需求疲软，并有所萎缩。 

报告期内，公司净利润情况如下： 

单位：元 

期间 2016 年度 2016年 1-8 月 2015年度 2014年度 

净利润  782,125.85 616,323.69 708,672.30 1,575,625.80 

注：2016年的年度数据未经审计。 

公司净利润下滑的主要原因是受营业收入下降的影响。公司在

应对宏观经济及行业景气度影响的同时，正在积极提升自身成本管

控能力及产品定价能力，并通过盈利模式的调整提高高附加值的销

售服务在主营业务结构中的占比来抑制净利润的下滑。 

     2）营业收入和净利润下滑的合理性 

    ① 自 2015 年以来市场总体需求量大幅减少，2015 年全国液压

压缩机销售额约为 15000万元，较 2014年下降了 42.3%（数据来源：

《CNG 子站压缩机的技术发展研究》1）。公司 2015 年营业收入约为

                                                             

1 洪讵（农工民主党北京 CNGV课题组负责人，教授级高级工程师），延芳（农工民主党北京 CNGV课题组

成员，高级工程师）.CNG 子站压缩机的技术发展研究〔J〕.中国天然气汽车，2016，231(12)：6～14 



4756.52万元，较 2014年下降了 15.74%。从公司所处细分行业上看，

公司 2015年营业收入下降幅度低于行业水平。 

② 工业产品利润存在其一定走势规律，由高向低变化是市场经

济的必然结果。市场竞争、买方市场等因素均会不同程度促使产品每

年的价格出现不同程度的波动，在产品功能、配置无明显的提升情况

下，价格走势均会下滑。产品价格下滑必然导致净利润下滑。公司在

报告期内产品较为单一，行业竞争加剧及在充分竞争市场中产品利润

递减的客观规律是导致公司净利润下降的主要原因。 

3）针对营业收入和净利润下滑的应对措施 

① 布局产业链上游 

公司着眼于其产品与服务的应用领域，在广度上做出适当的延伸，

增加了公司产品在天然气产业链上游——天然气开发的布局。公司的

井口气增压设备就是适用于该领域的产品。公司井口气增压设备自

2014年开始实现销售收入，成为了公司新的利润增长点。 

② 增强客户粘性，打造产品后技术支持平台 

    为了解决客户在运营中的痛点，实现加气站运营信息的数据化，

公司对产品后技术支持平台系统进行开发，这是公司切入客户日常经

营管理环节，提升客户粘度及提高重复购买率的重要举措。该产品后

技术平台能有效的将公司业务市场范围从城市内的加气子站延伸到

油田井口气的开采现场，同时也可通过将平台软件嵌入大型燃气公司

的加气站运营以构建长期稳固的合作模式。该平台市场化后，公司将

从单一设备制造商向服务提供商转型。2016年 12月，公司所开发的



产品后技术支持平台系统已经在武汉大隆天然气有限公司进行测试，

取得了用户良好的反馈和肯定。 

③ 销售零配件 

为了盘活存量客户，公司自 2014 年开始销售压缩机的关键零部

件。通过每年定期向客户提供零配件更换服务，来保持压缩机的使用

效率，这是提高客户体验感及客户粘性的重要举措。不同于销售压缩

机，零配件销售业务所产生的收入是稳定、可预测的。报告期内，零

部件销售收入占总收入比重逐年上升，形成了公司新的利润增长点。

并在一定程度上优化了公司收入结构和现金流量。 

④ 丰富产品品种 

2014 年、2015 年、2016 年公司对原有 YZ 型天然气压缩机产品

进行改进，具体性能、配置及外观改变列示如下： 

序号 型号 推出时间 备注 

1 2YZ500-22 2014年 为原有型号机组 2/3的尺寸 

2 2YZ2000-90 2015年 排量为原有机组的 4/3 倍 

3 2YZ1500-74L 2016年 

产品结构布局、隔声罩体全

新设计，可全面替代

2YZ1500-74型号 

针对天然气液压压缩机，公司 2017年至 2018年开发重点为移动

式 YZ 型天然气液压压缩机，该产品将用于车载式的移动加气站，机

组自带天然气发动、发电机组，利用天然气燃烧产生电能来运行压缩

机。一直以来，公司通过不断改进原有天然气液压压缩机产品的性能、

配置、外观样式，丰富产品系列型号，以及推出新品来保障价格的高

位。 



（2）结合主营业务构成、各项业务收入和毛利润及其占主营业

务收入和毛利润的比例情况、变动情况、各项业务毛利率对综合毛利

率贡献情况等补充分析披露公司经营模式是否可持续、公司是否具备

核心资源要素和核心竞争力； 

【回复】：公司报告期主营业务构成、各项业务收入和毛利润及其占

主营业务收入和毛利润的比例情况等列表如下： 

                                                                  单位：元 

项目 

2016年 1-8月 

主营业务收入 
主营业务

收入占比 
主营业务毛利 毛利率 

主营业务毛

利占比 

天然气压缩机产品 20,339,136.42 91.20% 7,368,876.29 36.23% 83.56% 

配件及维护 1,963,691.21 8.80% 1,449,412.57 73.81% 16.44% 

主营业务小计  22,302,827.63  100.00% 8,818,288.86 39.54% 100.00% 

 

单位：元 

项目 

2015 年度 

主营业务收入 
主营业务

收入占比 
主营业务毛利 毛利率 

主营业务

毛利占比 

天然气压缩机产品 44,297,967.53 93.75% 15,888,559.22 35.87% 88.35% 

配件及维护 2,951,660.02 6.25% 2,095,878.97 71.01% 11.65% 

主营业务小计 47,249,627.55 100.00% 17,984,438.19 38.06% 100.00% 

 

单位：元 

 

项目 

2014 年度 

主营业务收入 
主营业务

收入占比 
主营业务毛利 毛利率 

主营业务

毛利占比 

天然气压缩机产品 54,789,743.59  97.28% 20,183,457.56  36.84% 95.19% 

配件及维护 1,534,714.81  2.72% 1,018,987.23  66.40% 4.81% 

主营业务小计 56,324,458.40  100.00% 21,202,444.79  37.64% 100.00% 

 



公司主营业务为天然气压缩机产品的设备销售和零部件维护，

是公司收入的主要来源，其他业务收入占比很小。 

由上表可知，公司报告期内天然气压缩机设备销售收入占主营

业务收入比例分别为：2016 年 1-8 月 91.20%，2015 年度 93.75%，

2014 年度 97.28%；报告期内公司天然气压缩机设备销售收入及其占

主营业务收入比例存在一定程度下滑，原因主要是受国际政治经济形

势（美国为制裁俄罗斯打压原油价格）、国家产业政策（政府大力推

动新能源汽车的普及发展）和行业周期性波动（使用天然气的经济性

受可替代能源价格的影响）以及液压压缩机的技术的发展影响，导致

报告期内市场需求疲软，天然气压缩机设备销售收入有所下滑。天然

气压缩机设备销售毛利占主营业务毛利的比例分别为：2016年 1-8月

83.56%，2015年度 88.35%，2014年度 95.19%，与天然气压缩机设备

销售收入占比营业收入变动趋势一致。天然气压缩机设备销售收入毛

利率分别为 2016 年 1-8 月 36.23%，2015 年度 35.87%，2014 年度

36.84%。在报告期内，公司受上述宏观经济及行业景气度影响，天然

气压缩机设备收入存在下行的压力 ，然而天然气压缩机设备毛利率

并未受其影响，仍然保持均衡且稳定，说明公司具备较强的成本管控

能力及产品定价能力，对上下游有较强的议价能力，在行业内具备较

强的核心资源及竞争优势。 

零部件维护收入占主营业务收入比例分别为：2016 年 1-8 月

8.80%，2015 年度 6.25%，2014 年度 2.72%。公司零部件维护收入及

占比呈现逐年上升的趋势，公司在天然气压缩机行业经营多年，行业



内具备一定的知名度，且前期客户较多，随着前期客户的设备使用年

限增长，零部件维护的市场需求逐步释放。零部件维护收入毛利占主

营业务毛利的比例分别为：2016年 1-8月 16.44%，2015年度 11.65%，

2014年度 4.81%；零部件维护收入毛利率分别为 2016年 1-8月 73.81%，

2015 年度 70.01%，2014 年度 66.40%，由于零部件维护毛利率较高，

随着零部件维护收入占营业收入的比例的提高，零部件维护毛利润占

主营业务毛利的比例相应的大幅提高。公司为应对上述宏观环境及行

业周期影响，强化毛利率更高的天然气压缩机设备的零部件维护业务，

给公司带来一定收入和利润的同时，培育公司在市场的知名度和美誉

度，为下一个行业景气周期的到来奠定基础。 

随着国际原油价格的持续反弹，以及国家在“十三五期间”大

力支持和推动天然气产业发展的政策下，行业景气度的逐步回暖，公

司积极做好自身经营发展，采取各项积极有效的措施，当前经营模式

具有较强可持续性。 

综上所述，主办券商及会计师认为，公司盈利能力受行业周期

影响较为明显，但公司产品自身的盈利能力较为稳定，具备核心资源

要素和核心竞争力，公司经营模式具有可持续性。 

（3）对比历史年度量化分析并补充披露是否存在季节性因素，

并作重大事项提示； 

【回复】：报告期内，公司各季度营业收入如下： 

季度 

2016 年度 2015 年度 2014 年度 

营 业 收 入

（万元） 
占比（％） 

营 业 收 入

（万元） 
占比（％） 

营 业 收 入

（万元） 
占比（％） 



第一季度 730.90 19.37 937.80 19.72 773.30 13.70 

第二季度 862.90 22.87 674.20 14.17 1,048.81 18.58 

第三季度 848.30 22.49 1,110.12 23.34 2,088.40 37.00 

第四季度 1,330.40 35.27  2,034.40 42.77 1,734.50 30.72 

小计 3,772.50 100.00 4,756.52 100.00 5,645.01 100.00 

    注：2016年度第三季度、第四季度数据未经审计。 

 2014年上半年以及 2015年上半年,公司营业收入占全年总收入

的比例分别为 32.28%和 33.89%。2014年下半年、2015年下半年,公

司营业收入占全年总收入的比例分别为 67.72%、66.11%。2014 年及

2015年，公司上半年收入占比较低，下半年收入占比较高。根据公司

陈述,受北方冬季气候因素影响、 客户投资运营计划以及公司所属产

品安装调试周期较长等因素影响,天然气设备行业内生产企业在上半

年的营业收入占全年比重通常略低。综上所述，主办券商认为公司生

产经营具有季节性影响。  

    （4）结合行业状况、市场前景、核心资源要素、核心竞争力、

业务发展规划、市场开发能力、新业务拓展情况、资金筹资能力、期

后签订合同、期后收入实现情况等评估公司的持续经营能力。 

【回复】：1）天然气液压压缩机行业状况 

2011 年开始行业快速发展，新建加气站和新装机的液压压缩机

数量激增。但 2015 年以来，受国际油价大幅下跌的影响，我国天然

气加气站及天然气液压压缩机行业受到很大冲击。新建加气站数量和

液压压缩机的装机量也随之大减。但是，液压压缩机相对于传统机械



压缩机的占比却没有大幅下降。（资料来源：《CNG子站压缩机的技术

发展研究》1） 

表：近五年 CNG 加气子站建站数量及液压压缩机装机数量 

年份 
2010 年及以

前 
2011 2012 2013 2014 2015 合计 

建 CNG 子站数量(座) 300 350 430 520 645 425 2670 

增加率（%） - 16.7 22.8 20.9 24 -34.1 - 

液压压缩机数量(台) 70 115 165 230 320 200 1100 

增加率（%） - 64.3 43.5 39.4 39.1 -37.5 - 

压缩机销售额（万

元） 
7000 10900 14000 19000 26000 15000 91900 

增加率（%） - 55.7 22.1 35.7 36.8 -42.3 - 

液压压缩机占比

（%） 
23 33 38 44 50 47 41 

（数据来源：《CNG 子站压缩机的技术发展研究》1） 

从建站数量、压缩机历年的销量和厂商的增长情况分析，国内压

缩机市场的行业发展基本呈上升趋势。在 2014 年出现建站量及压缩

机年度销量高峰：建站 645座，实现销售额 2.6亿元，行业厂商平均

年销售业绩 2000万元。但受国际油价的大幅跌落影响，2015年行业

市场形势急剧变化，年建站数仅为 425座，行业销售额 1.5亿元，行

业厂商平均年销售业绩不超过 1000万元。出现大幅下滑现象。目前，

国家已经采取相关措施，出台了包括降低天然气价格在内的扶持政策。 

2）市场前景   

    公司自成立以来致力于天然气液压压缩机的研发、生产和销售，

其市场前景直接取决于国家关于国民经济发展的中长期规划以及天

然气的资源及价格政策、国内对油气管网、加气站的建设投资规模、

天然气汽车行业规模以及公司市场地位与竞争优劣势等因素。  



    ① 所处行业政策 

    2004年6月30日,国务院原则通过《能源中长期发展规划纲要》，

该纲要要求提高天然气在一次能源中的比例，力争在 2010 年达到

5.3%，2020年达到 8-10%。  

    2009 年 5 月 12 日，国务院公布了《装备制造业调整和振兴规

划》。该规划指出依托振兴装备制造业十大领域重点工程包括了“天

然气管道输送和液化储运”。 

    2010 年 10 月 10 日，国务院公布的《国务院关于加快培育和发

展战略性新兴产业的决定》开始施行。该决定要求根据战略性新兴产

业的特征，立足我国国情和科技、产业基础，现阶段重点培育和发展

节能环保、新一代信息技术、生物、高端装备制造、新能源、新材料、

新能源汽车等产业。  

    2011年 3月 16日，国务院公布的《国民经济和社会发展第十二

个五年规划纲要》开始施行。该纲要要求统筹天然气进口管道、液化

天然气接收站、跨区域骨干输气网和配气管网建设，初步形成天然气、

煤层气、煤制气协调发展的供气格局。 

    2011 年 6 月 1 日，国家发改委公布的《产业结构调整指导目录

(2011年本)》开始施行。在该目录中，“城市燃气工程”、“天然气的

储运和管道输送设施及网络建设”、“城市燃气塑料管道应用工程”、

“LNG 汽车”、“天然气调峰发电项目”、“燃气蒸汽联合循环发电”被

列为鼓励类产业。  



    2012年 6月 27日，国家住建部公布了《全国城镇燃气发展“十

二五”规划》, 该规划要求“十二五”期间,城镇燃气普及率明显提

高,应用领域范围明显拓宽; 城镇燃气管网设施建设与改造工作取得

较大进展;城镇燃气的优化能源结构，改善环境质量，促进城镇发展，

提高人民生活水平的作用充分发挥。 

    2012年 10月 22日，国家发改委公布了《天然气发展“十二五”

规划》,该规划要求增加资源供应、加快管网和 LNG 接收站建设、抓

紧储气设施建设、加强科技创新、实施节约替代和提高能效工程等重

点任务。 

    2012 年 12 月 1 日，国家发改委发布的《天然气利用政策(2012

年版)》开始施行。该政策为优化天然气消费结构，提高利用效率，

促进节约使用，将天然气用户划分为优先类、允许类、限制类和禁止

类四类。  

    2012年 8月，国务院发布《节能减排“十二五”规划》，提出;开

展交通运输节油技术改造,鼓励以洁净煤、石油焦、天然气替代燃料

油。在有条件的城市公交客车、出租车、城际客货运输车辆等推广使

用天然气和煤层气。 

    2013年 1月 1日,国务院《能源发展“十二五”规划》公布,该规

划要求有序发展天然气发电,大力发展分布式能源,加强新能源汽车

供能设施建设,加快能源储运设施建设。国家产业政策对天然气行业

的扶持为天然气输配设备行业的发展提供了坚实的政策保障。  



    2013 年 9 月国务院发布《大气污染防治行动计划》,提出:加快

调整能源结构,增加清洁能源供应。加快清洁能源替代利用。加大天

然气、煤制天然气、煤层气供应。大力推广新能源汽车。公交、环卫

等行业和政府机关要率先使用新能源汽车,采取直接上牌、财政补贴

等措施鼓励个人购买。北京、上海、广州等城市每年新增或更新的公

交车中新能源和清洁燃料车的比例达到 60%以上。 

    2014 年 6 月,国务院发布《能源发展战略行动计划(2014-2020

年)》,提出:稳步发展天然气交通运输。结合国家天然气发展规划布

局,制定天然气交通发展中长期规划,加快天然气加气站设施建设,以

城市出租车、公交车为重点,积极有序发展液化天然气汽车和压缩天

然气汽车,稳妥发展天然气家庭轿车、城际客车、重型卡车和轮船。 

2017年1月5日，国家能源局在京召开新闻发布会，发布《能源发

展“十三五”规划》，提出优化能源结构，实现清洁低碳发展，是推动

能源革命的本质要求，也是我国经济社会转型发展的迫切需要。“十

三五”时期非化石能源消费比重提高到15%以上，天然气消费比重力

争达到10%，煤炭消费比重降低到58%以下。按照规划相关指标推算，

非化石能源和天然气消费增量是煤炭增量的3倍多，约占能源消费总

量增量的68%以上。可以说，清洁低碳能源将是“十三五”期间能源

供应增量的主体。 

2017年2月10日，国家能源局印发《2017年能源工作指导意见》，

明确2017年我国能源发展的主要目标、重点任务和重大工程，提出制

订实施《关于加快推进天然气利用的意见》，推进城镇燃气、燃气发



电、工业燃料、交通燃料等重点领域的规模化利用。推动天然气与可

再生能源融合发展，在四川、江苏、广东等地区实施天然气融合发展

示范工程。推进京津冀大气污染防治重点地区气化工程。推动长三角

地区船用燃料天然气替代，推进车船用天然气和江海联运试点。积极

推动天然气大用户直供。大力推进天然气分布式能源发展。 

国家产业政策对天然气行业的扶持为天然气液压压缩机行业的

发展提供了坚实的政策保障。 

    ② 管网建设规模 

    “十二五”时期我国能源较快发展，供给保障能力不断增强,油

气储采比稳中有升，能源储运能力显著增强，油气主干管道里程从 7.3

万公里增长到 11.2万公里。根据《能源发展“十三五”规划》，“十

三五”期间将按照“西气东输、北气南下、海气登陆、就近供应”的

原则，统筹规划天然气管网，加快主干管网建设，优化区域性支线管

网建设，打通天然气利用“最后一公里”，实现全国主干管网及区域

管网互联互通。优化沿海液化天然气(LNG)接收站布局，在环渤海、

长三角、东南沿海地区，优先扩大已建 LNG接收站储转能力，适度新

建 LNG接收站。加强油气管网运行维护，提高安全环保水平。计划到

2020 年，天然气管道总里程达到 10 万公里，干线年输气能力超过

4000亿立方米。 

随着国家对油气管网设施领域投资限制的放宽和审批权限的下

放，将极大调动各路资本进入天然气基础设施建设的热情，干线管道



的覆盖范围将进一步扩大，区域天然气管网系统和配气管网系统将进

一步完善，不同经济主体管网设施将逐步实现互联互通。长期来看，

天然气输配设备行业市场规模巨大。  

    ③ 天然气加气站建设规模 

    随着国内城市空气质量的恶化和国家节能减排力度的不断加大，

不少省市将发展天然气作为能源结构调整的重要措施。国家能源结构

的调整，天然气占能源消耗比例的增加将带动天然气加气站设备行业

发展。目前，国内所有省、市、自治区均有已建或在建的天然气加气

站。北京、浙江、安徽、甘肃、四川、福建、海南等省市相继提出建

设天然气加气站、推广天然气汽车的规划。如：北京市计划截至 2017

年，每年建设 70 座天然气加气站，每年推广不少于 3 万辆天然气汽

车；浙江省已正式通过的《浙江省天然气加气站发展规划》（2010-2020

年），规划到 2015年全省天然气加气站将达到 155座，天然气汽车保

有量将达到 5.5 万辆，其中公交车和出租车的比例分别达到 20%和

50%；到 2020年加气站将达到 326座，CNG 汽车保有量将达到 13.5

万辆，其中公交车和出租车的气化率将达到 50%和 80%。沈阳市于 2015

年全面实施燃煤总量控制制度，加快燃气汽车的推广应用，积极推进

加气站建设，2015 年完成 24座加气站建设，到 2017年全市加气站

数量将达到 120座。 

    天然气汽车的市场需求是推动天然气加气站快速发展的动力，政

府审批的加快以及企业投资的增多将促使未来我国天然气加气站的



运营数量将继续保持增长。根据我国经济平稳增长的大环境，预测

2015年至2020年CNG加气站将新建数量分别为799座、891座、920座、

952座、1000座、997座。结合CNG加气站新建数量情况来看，未来我

国CNG加气站设备行业的市场规模将保持平稳增长，预计2015年到

2020年期间我国CNG加气站设备行业的市场规模将达到220亿元。从我

国近年加气站建设来看，LNG加气站的投资热度较CNG加气站高这意味

着未来LNG加气站的建设规模将加速增长。预测2015年至2020年LNG加

气站新建数量分别为431座、432座、438座、464座、484座、483座。

结合LNG加气站新建数量情况来看，未来我国LNG加气站设备行业的市

场规模仍保持平稳增长，预计2015年到2020年期间我国LNG加气站设

备行业的市场规模将达到80亿元。（资料来源：中国天然气联合会） 

天然气加气站是天然气汽车实现加气的终端设施，具有规模化和

网络化的天然气加气站是发展天然气汽车的必要条件。而天然气加气

站的发展必然会推动对天然气加气站设备的需求。  

    ④ 天然气汽车市场规模 

由于世界汽车需求量和保有量的快速增长加重了石油资源短缺

和环境污染的严峻形势，发展天然气汽车将成为解决能源问题和环境

问题的重要途径之一。我国对发展清洁环保、经济、安全的清洁汽车

有着强烈的需求，天然气汽车技术逐渐成熟，特别是随着我国对于天

然气资源开发利用的不断深入和基础设施建设的快速推进，天然气汽

车焕发出巨大的市场潜力及广阔的发展前景。 



从 2014年起，我国天然气车辆保有量已居世界第一。截至目前，

该数据已达 519万辆，其中 CNG汽车 496万辆，加气站 4700座；LNG

汽车 23 万辆，加气站 2700 座（资料来源：中国道路运输协会）。近

年来我国天然气汽车的保有量统计如下： 

表：2011-2015 年 CNG 汽车保有量 

指标 2011 2012 2013 2014 2015 

车辆保有量（万） 148.5 208.5 323.5 441.1 496 

增加率（%） 35 40.4 55.2 36.6 12.4 

加气站保有量（座） 2300 3014 3732 4455 4700 

增加率（%） 27.8 31 23.8 19.4 5.5 

（资料来源：中国道路运输协会） 

表：2011-2015 年 LNG 汽车保有量 

指标 2011 2012 2013 2014 2015 

车辆保有量（万） 3.8 7.5 13 18.4 23 

增加率（％） 280 97.4 73.3 33.5 25 

加气站保有量（座） 200 600 1844 2500 2700 

增加率（％） 100 200 207 35.6 8 

（资料来源：中国道路运输协会） 

预计到 2020 年全国天然气汽车（LNG 汽车与 CNG 汽车）产量

可达到 120 万辆/年的规模，其中客车和载货汽车达到 20 万台（LNG

汽车约占 50%），乘用车 100 万台（LNG 汽车约占 20%）（资料来源：

中国能源报）。据预测，到 2020 年我国天然气汽车的保有量将达到

1050 万-1100 万辆，其中 LNG 汽车的保有量将达到 40-50 万辆，占



当年全国汽车保有量的 5%以上（资料来源：中国证券报）。天然气汽

车的发展必然推动对天然气加气站设备的需求。  

⑤ 公司市场地位  

报告期内，公司专注于天然气液压压缩设备的研发、生产和销售。

公司产品已覆盖新疆、甘肃、宁夏、江苏、上海、黑龙江等二十个省

区。经过近 10 年的发展，公司已拥有良好的品牌知名度及丰富的行

业经验，并积累了大量的客户资源。 

根据《CNG 子站压缩机的技术发展研究》1的调研，全国液压压

缩机的生产厂家已从 2005 年的几家发展到现今的十六家，分别是：

北京普发动力股份有限公司（已收购意大利 SAFE 有限公司）、青岛

绿科燃气有限公司、西安昆仑液压机械有限公司、武汉齐达康环保科

技有限公司、四川金星压缩机有限公司（已收购原四川金科环保科技

有限公司）、山东万泰石油机械有限公司、杰瑞石油机械有限公司、

青岛东方燃气设备有限公司等。根据《CNG 子站压缩机的技术发展

研究》1中统计数据，我国 2014 年、2015 年天然气液压压缩机销售额

分别为 26000 万元、15000 万元，公司 2014 年、2015 年天然气液压

压缩机销售收入分别为 5397.78 万元、4070.82 万元，由此可知公司

天然气液压压缩机在其细分市场上占一定销售份额。 

     ⑥ 竞争优劣势 

A、竞争优势 

a）研发及技术积累  



公司的研发团队通过多年的技术积累，经验丰富。目前公司拥有

41项专利，且公司于2009年与华中科技大学成立了技术研发中心、华

中科技大学齐达康产学研基地，并聘请该校液压与气动研究中心的易

孟林教授为公司常任技术顾问。公司的研发投入为产品开发及创新提

供了丰富的技术积累。公司现有关键技术人才大多为股东及高级管理

人员，稳定性较强，技术能力突出。  

b）技术优势 

公司的主要产品液压活塞式压缩机，采用了活塞式双作用液压压

缩技术并配合使用了公司研发的“独特OA活塞密封技术”（技术机密，

未申请专利），是一种改善加气子站工艺流程、节能环保、适应国内

市场需求的液压压缩机。 

c）行业标准牵头起草单位 

公司牵头起草的2010-1687T-JB《汽车加气站用天然气液压压缩

机》行业标准于2011年通过预审，并进入公示阶段。2013年9月，行

业标准正式审查通过并下发执行（标准号：JB/T11422-2013），为汽

车加气站用天然气液压压缩机行业标准做出了贡献。 

B、竞争劣势 

a）应收账款回收风险 

公司应收账款余额较大主要受对客户的信用授信、服务客户的信

用特点和结款流程所致。公司的客户主要包括中石油、中石化及其子

分公司、天然气加气站运营商等，客户信用状况较好，回款能力较强。



然而上述客户购置天然气液压压缩设备通常与加气站建设相配套。按

照行业惯例，相关购置款项的回款亦与工程进度相关，导致销售回款

较慢，应收账款余额较大。但公司仍存在应收账款不能按期回收或无

法回收产生坏账的风险，可能对公司业绩和经营产生不利影响。 

b）产品种类单一 

公司自设立以来，专注于天然气液压压缩机的研发、制造与销售，

形成近30种型号的压缩机产品，可基本覆盖客户需求。由于公司的主

要客户为天然气加气站运营商，这类客户通常有天然气加气站成套设

备及其他相关设备的需求。如果公司不能充分利用客户资源，以客户

需求为导向拓展新的产品领域，将会造成公司潜在业务机会的流失。 

    3）核心资源要素 

公司的技术体系完整，覆盖了从开发、设计、生产、售后等各个

环节，核心技术产业化进展顺利，在围绕天然气液压压缩设备的能源

装备领域形成了核心技术产品。公司的核心技术均系自主研发形成，

并根据客户应用和项目服务的实际需要，不断进行升级改良。公司拥

有的技术体系保证了公司能够将自主创新的研发成果实现快速产业

化，将研发优势转化成为核心竞争优势。 

公司核心资源要素已在公开转让说明书“第二节 公司业务”之

“四、公司业务关键资源要素”作出披露。 

截止公开转让说明书签署之日，公司及子公司共拥有41项专利；

其中，实用新型专利38项，发明专利2项，外观设计专利1项。具体情

况如下： 



序

号 
类型 名称 专利号 申请日 期限 

专利权

人 

取得

方式 

1 
实用

新型 

带有气瓶组的

加气子站 
2009202171235 2009.9.23 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

2 
实用

新型 

下置式油泵电

机组 
2009202171220 2009.9.23 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

3 
实用

新型 

活塞式二次压

缩液压压缩机 
200920217124X 2009.9.23 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

4 
实用

新型 

缓冲式活塞以

及具有这种活

塞的双作用气

缸 

2009202171254 2009.9.23 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

5 
实用

新型 

一种短拉杆连

接式气缸 
2009201761131 2009.9.7 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

6 
实用

新型 

气液分离式双

作用液压压缩

机 

2009202279752 2009.9.8 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

7 
实用

新型 

一种移动式加

气站 
2010205006213 2010.8.23 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

8 
实用

新型 

一种槽车与

CNG 压缩机

组成的加气站 

2010202683448 2010.7.23 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

9 
实用

新型 

液压活塞式天

然气压缩机 
2011202649691 2011.7.26 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

10 
实用

新型 

一种具备中压

取气功能的

CNG 子站压

缩机 

2011204937208 2011.12.2 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

11 
实用

新型 

一种全真空低

温泵池 
2011204937053 2011.12.2 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

12 
实用

新型 

一种液压缸用

浮动式缓冲装

置 

2011205645777 2011.12.30 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

13 
实用

新型 

一种液压机械

组合式压缩机 
2012207004442 2012.12.17 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

14 
实用

新型 

一种液压站油

泵进油系统 
201220672038X 2012.12.7 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

15 
实用

新型 
可调式电机座 2012206742660 2012.12.7 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

16 
发明

专利 

一种组合式启

动压缩机及其

压缩方法 

2012103354225 2012.9.12 20 年 
齐达康

有限 

原始

取得 



17 
实用

新型 

具备高中压取

气功能的

CNG 子站液

压平推撬装设

备 

2013201360630 2013.3.25 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

18 
外观

设计 

天然气液压式

压缩机 
2013301602743 2013.5.7 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

19 
实用

新型 

基于以太网的

天然气压缩机

监控系统 

2013203009263 2013.5.29 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

20 
实用

新型 

一种完全对称

平衡曲轴连杆

机构 

2013206453557 2013.10.18 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

21 
实用

新型 

具有旁路回油

功能的 CNG

子站液压平推

撬装设备 

2013206701896 2013.10.28 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

22 
实用

新型 

一种 CNG 液

压系统 
2013206584159 2013.10.24 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

23 
实用

新型 

一种 CNG 加

气站 
2013207450109 2013.11.22 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

24 
实用

新型 

一种天然气液

压式压缩机结

构 

2013207358526 2013.11.20 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

25 
实用

新型 

一种槽车缓冲

式 CNG 加气

装置 

2014204410049 2014.8.7 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

26 
实用

新型 

一种往复柱塞

式气体压缩机 
2014205155979 2014.9.9 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

27 
实用

新型 

一种基于 PID

的活塞压缩机

变频冷却系统 

2015200584756 2015.1.28 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

28 
实用

新型 

气液分离旋液

分离器 
2015202490611 2015.4.22 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

29 
实用

新型 
支管拉拔装置 2015207614930 2015.9.29 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

30 
实用

新型 
万向中心架 2015207597954 2015.9.29 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

31 
实用

新型 

一种手动弯管

装置 
2016203105758 2016.4.14 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

32 
实用

新型 

一种可调节长

度定位装置 
2016204110787 2016.5.9 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 



33 
实用

新型 

一种液压压缩

机油箱内置风

冷却器结构 

2016204100840 2016.5.9 10 年 
齐达康

有限 

原始

取得 

34 
实用

新型 

活塞压缩机用

改良气阀 
2014207711391 2014.12.9 10 年 

齐达康

有限 

原始

取得 

35 
发明

专利 

气液混输增压

系统 
2015101952317 2015.4.22 20 年 

齐达康

能源 

原始

取得 

36 
实用

新型 

气液混输增压

装置 
2015202489741 2015.4.22 10 年 

齐达康

能源 

原始

取得 

37 
实用

新型 

改进型填料密

封式压缩缸 
2015201632367 2015.3.23 10 年 

齐达康

能源 

原始

取得 

38 
实用

新型 

活塞压缩机改

良气阀 
2014207711391 2014.12.9 10 年 

齐达康

能源 

原始

取得 

39 
实用

新型 

一种可调式压

缩机气缸支撑

结构 

201420758495X 2014.12.5 10 年 
齐达康

能源 

原始

取得 

40 
实用

新型 

一种隔音罩用

防风沙进风系

统 

201420743162X 2014.12.2 10 年 
齐达康

能源 

原始

取得 

41 
实用

新型 

一种具有填料

式密封装置的

压缩缸 

2014207437467 2014.12.2 10 年 
齐达康

能源 

原始

取得 

正在进行的专利申请列示如下： 

序

号 
类型 名称 申请号 申请日 申请人 状态 

1 
发明

专利 

一种自循环气

液混输增压装

置及方法 

201610876743.4 2016.10.8 
齐达康

能源 
已受理 

截止公开转让说明书签署之日，公司及子公司拥有 30 个商标，具体情况如

下： 

序

号 
文字或图形 申请人 公告日期 使用商标类 申请状态 申请号 

1 
 

齐达康有限 2010.7.28 7 注册 7002621 

2 
 

齐达康有限 2015.1.28 7 注册 13459309 

3 
 

齐达康有限 2014.3.14 7 注册 11594157 

4 
 

齐达康能源 2015.1.21 35 注册 13140834 



5 
 

齐达康有限 2015.2.7 37 注册 13459324 

6 
 

齐达康能源 2015.10.21 35 注册 15330490 

7 
 

齐达康有限 2015.10.21 9 注册 15330492 

8 
 

齐达康能源 2015.1.21 42 注册 13459323 

9 
 

齐达康有限 2014.12.21 42 注册 13140911 

10 
 

齐达康能源 2015.10.21 7 注册 15330493 

11 
 

齐达康有限 2014.12.21 7 注册 13140710 

12 
 

齐达康能源 2014.12.28 35 注册 13140779 

13 
 

齐达康有限 2015.8.14 9 注册 13140855 

14 
 

齐达康能源 2015.10.21 37 注册 15330489 

15 
 

齐达康有限 2014.12.28 6 注册 13140610 

16 
 

齐达康能源 2015.1.21 9 注册 13459307 

17 
 

齐达康有限 2015.1.7 6 注册 13140595 

18 
 

齐达康能源 2015.4.7 7 注册 13140693 

19 
 

齐达康有限 2014.12.28 11 注册 13140802 

20 
 

齐达康能源 2015.5.7 11 注册 13140815 

21 
 

齐达康有限 2015.10.21 6 注册 15330494 

22 
 

齐达康能源 2014.12.28 9 注册 13140768 

23 
 

齐达康有限 2015.1.7 37 注册 13140881 

24 
 

齐达康能源 2015.2.7 6 注册 13459308 

25 
 

齐达康有限 2015.10.21 11 注册 15330491 



26 
 

齐达康能源 2015.2.7 11 注册 13459306 

27 
 

齐达康有限 2015.10.21 42 注册 15330488 

28 
 

齐达康能源 2015.1.14 37 注册 13140872 

29 
 

齐达康有限 2014.12.28 42 注册 13140898 

30 
 

齐达康能源 2015.1.28 35 注册 13459325 

    4）核心竞争力 

① 自主创新优势 

公司连续 5年获得湖北省高新技术企业认定，目前研发团队成员

逾 10 人，其中高级工程师五名。截至公开转让说明书签署之日，公

司拥有专利 41 项，其中发明专利 2 项，正在进行的专利申请 1 项。

公司自主研发的“独特 OA活塞密封技术”（技术机密，未申请专利），

可使公司产品在整体性能和质量稳定性上做到全面替代进口产品，国

内目前尚无竞争对手达到同一水平。 

公司起草参与的 2010-1687T-JB《汽车加气站用天然气液压压缩

机》行业标准于 2011 年通过预审，并进入公示阶段。2013 年 9 月，

行业标准正式审查通过并下发执行（标准号：JB/T11422-2013），为

汽车加气站用天然气液压压缩机行业形成统一标准做出了努力。随着

天然气行业利好政策的推动，公司的自主创新优势将带来市场份额及

盈利能力的持续提升。 

② 产品资质及认证优势 

公司天然气压缩机产品使用环境为高压、易燃、易爆的危险环境，

虽然目前国家未将其列入工业产品行政生产许可目录，但市场用户对



产品的质量可靠性、安全性均有较高要求。公司为突破市场门栏和提

升业务能力，每年均要进行多项的业务资格审核、认证，这样既可规

范及提升公司的业务管理能力，同时也持续获得行业相关行政许可。

公司目前已具备的资质和认证，以及正在进行的认证许可如下： 

1）ISO9001：2008质量管理体系认证，有效期至 2018年 9月 15

日。 

2）防爆电气设备防爆合格证，有效期至 2017年 12月 22日。 

3）特种设备制造安装许可为 GC3级压力管道安装许可、GC2 级

压力管道安装许可、压力管道元件制造许可—其他组合装置，其中 GC3

级压力管道安装许可和压力管道元件制造许可—其他组合装置已经

到期，公司计划于 2017年 3月开始申报认证压力容器安装 1级许可，

计划 2018年 3月重新申报压力管道元件制造许可。 

资质获得及许可认证对公司的人员专业性、生产现场设施、研发

资质以及取证周期均有要求。通过持续保障上述资质及认证的有效性，

将为公司拓展加气站改造业务、井口气增压设备制造以及机械式压缩

机的中长输增压站业务提供支持和保障。 

③ 丰富的行业经验优势 

公司是一家专注于向天然气供应商提供天然气压缩机及技术服

务的高新技术企业，主营业务为天然气液压压缩设备的研发、生产和

销售。公司产品已覆盖新疆、甘肃、宁夏、江苏、上海、黑龙江等二

十个省区。经过近 10 年的发展，公司已拥有良好的品牌知名度及丰



富的行业经验，并积累了大量的客户资源。公司丰富的行业经验为公

司持续的市场开拓奠定了基础。 

④ 客户覆盖率高 

公司经过多年深耕，积累了大量客户资源产品。目前，公司产品

覆盖全国 23 个省份，获得客户资源信息近 300 家，其中与公司已达

成合作的有 210家。客户企业性质涵盖了国企、央企、民营企业以及

个人建站单位，客户企业规模有大有小，客户区域分布广泛。广泛的

客户基础是公司持续发展的重要驱动力。 

⑤ 售后服务本土优势 

公司目前在全国已经建立 8个服务站点，能覆盖全国市场用户区

域，并已经做到异地 8 小时内到达用户现场，全天 24 小时服务执勤

的服务承诺。公司将于 2017 年全面推出产品后技术支持平台系统，

拟通过互联网技术对各用户的产品售后服务进行远程监控和诊断，此

平台将极大的缩减故障诊断时间并提出预防方案，为用户的加气站运

营保障提供支持，给公司的售后服务业务带来更多的收入。 

⑥ 核心团队稳定 

公司在业务发展中形成了优秀的技术团队和稳定的核心管理团

队。以董事长为首的经营团队非常团结，在知识结构、能力特长等

方面形成互补。公司的核心管理人员对压缩机行业及天然气加气站

行业有深入的了解，从业经历长达二十年以上，对各自所负责的领

域具备丰富的实战经验。同时，公司通过实施核心技术人员和高级



管理人员股权激励等措施保证技术和管理团队的稳定。优秀的管理

团队和专业人才队伍是公司未来发展的重要驱动力。 

5）业务发展规划 

公司近五年的业务发展规划，旨在由纯粹的设备制造商向服务提

供商转型。公司拟以三层产品业务为主线不断丰富服务型业务内容。

三层产品业务规划和服务型业务规划分别为： 

A、YZ型液压压缩机系列化拓展 

2016 年—2017 年，设计全新的隔声房体，实现机组和房体可选

配模式。全新设计机组外观和彻底解决机组噪声问题，进一步丰富集

成式机组的规格种类。 

B、井口气机组全系列开发 

2016 年—2019 年，组建专班研发团队，专门针对各类型油气田

不同工况进行井口气机组的开发工作，并针对油田井口气整体回收系

统性解决方案的进行一站式的设备供应、安装、调试以及维保服务。 

C、工艺压缩机配套及开发机型调研 

2016年-2018年，开展高转速机械式压缩机产品开发，并将之体

系化，力争当年投放市场，获得效益。同时，与国外知名厂商开展合

作，进行产品配套以形成新产品线。 

D、服务型业务——产品后技术支持平台 

针对公司所开发的各类产品系列，开发一款支持用户单位进行设

备故障预判断、经营数据统计分析以及安全监督管理的软件平台，以



提升公司市场竞争力和用户粘度，并为用户提供经营性的真实数据和

形成信息化的加气站运营管理模式。 

    6）市场开发能力 

公司目前营销团队成员稳定，主要业务骨干在公司服务达 5年以

上，且骨干成员均已列入公司的股权激励范围中。各业务骨干成员在

其所负责的营销大区中均已建立良好的客户资源关系、政府外联关系。 

市场开发策略上，公司将充分利用现有客户资源，将新开发产品

向现有客户资源的上下游市场推广。而公司 YZ 型天然气液压压缩机

产品在锁定新建加气站的同时，也更关注原有加气站的更新升级市场。

目前，公司将全国市场划分为六大片区，每片区配置一名营销总监，

负责市场宣传、客户获取和订单成交工作。 

客户定位上，结合公司制定的向服务提供商转型的策略，公司目

标客户已由原来的民营建站单位向中石油、中石化、华润燃气等大型

国企、央企、地方性燃气集团转变。公司于 2013 年成立了市场大客

户部，专门协助各市场片区进行大客户的市场开发工作。 

客户及订单获取上，以营销人员实地拜访客户、招投标、规划设

计院推荐等方式来获取客户及订单。同时公司也全面开展了网络营销

工作，并借助阿里巴巴等大型电商平台对国外市场进行开拓。  

在大客户开发方面，公司已与中石油、中石化部分省份分公司形

成合作关系，并与多省份的地方性大型燃气集团达成长期业务合作，

其中包括中石化石油机械股份有限公司武汉江钻天然气分公司、合肥

施凯公交天然气有限公司、长春市吉星车用气有限公司等。 



未来市场开发方向上，一方面，公司计划将业务领域由国内向全

球市场扩展，并将东南亚地区作为近五年首期目标；另一方面，公司

将进一步推进新产品井口增压设备、机械式压缩机的市场开发，目标

市场主要是天然气产业的上游领域，包括油田气田、天然气中长输增

压站等。 

    7）新业务拓展情况 

公司当前开展的新业务包括井口气增压设备、机械式压缩机和产

品后技术支持平台，各业务发展情况分别介绍如下： 

A、截止 2017年 2月底，井口气增压设备已售出 8台，实现销售

收入 682.4万元。公司已在新疆塔里木油田设置该产品代理商，预计

2017 年度可实现销售收入 500 万元。2017 年 3 月，公司将对该产品

进行新产品鉴定工作。 

B、机械式压缩机已进入产品试制阶段，并计划于 2017年 4月参

加北京天然气设备展会，该产品将应用于生物天然气领域。目前，公

司已与安陆市安源生态农业开发有限公司达成合作意向。 

C、产品后技术支持平台已在武汉大隆天然气有限公司的加气站

点进行试用，公司计划于 2017 年 5 月完成该项目的试用报告并向武

汉市科技局申报软件成果，随后全面推向市场。 

以上三项新增业务均按公司既定计划正常进行，经济效益在2017

年底将得到初步体现。 

    8）资金筹资能力 



目前公司信贷资格为 AAA级，已连续三年获得武汉市建设银行助

保贷贷款，且与武汉建设银行、武汉农商行、武汉光大银行发生过的

贷款业务中，均无不良信贷记录。目前，公司已经通过 2017 年度武

汉市政府牵头建设银行的 1000 万元助保贷项目的审批，贷款资金预

计在 2017年 4月下放。 

截至 2016年 2月 28日，公司净资产规模为 1956万元（未审数），

应收账款余额为 2583 万元（未审数）。。营销部门每月平均可实现销

售回款 500万元左右，高峰期可达 800万元以上。 

目前公司已接触了三家有股权投资意向的投资机构，丰富了公司

的融资渠道。  

    9）期后签订合同 

截至 2016年 12月 31日，公司期后新增业务合同具体如下：  

A、销售合同 

公司选取合同金额 150万元以上为重大销售合同。报告期后，对

公司业务有重大影响的销售合同及履行情况如下表所示： 

序

号 
合同单位 

合同名

称 
合同内容 

合同金

额（万

元） 

合同期限/

签署日期 
履行情况 

1 
新疆火炬燃气股

份有限公司 

买卖合

同 

2YZ1000-44JG 型液

压压缩机 1台 
272 

2016.9.2

0 
正在履行 

2 
柯坪县瑞鑫能源

有限公司 

买卖合

同 

2YZ1500-74 型液压

压缩机 4台 
264 

2016.11.

22 
正在履行 

3 
南昌公用新能源

有限责任公司 

买卖合

同 

2YZ1500-74JFA型

液压压缩机 1台、

2YZ1500-74FC 型液

压压缩机 1台 

186 
2016.10.

8 
正在履行 



    B、采购合同  

公司选取合同金额 60万元以上为重大采购合同。报告期后，暂

时无对公司业务有重大影响的采购合同。 

序

号 
合同单位 

合同名

称 
合同内容 

合同金额

（万元） 

合同期限/

签署日期 
履行情况 

1 

新兴能源装

备股份有限

公司 

储气瓶

组 

6 方（3 台）、3 方（3

台） 
73.2 16.9.23 正在履行 

    10）期后收入实现情况 

 公司业务在报告期后保持持续的营运记录。截至 2016年 12

月 31日，公司 2016 年度实现营业收入 3772.5万元（未审数），

其中主营业务收入 3355万元（未审数），期后约新增 1317万元

（未审数），2016 年 1-12月实现净利润 78万元（未审数）。 

    综上所述,主办券商认为，公司具有稳定的经营模式和核心

竞争力，具有可持续经营能力。 

上述相关事项，已在公开转让说明书“第二节 公司业务”之“六、

公司所处行业概况、市场规模及行业基本风险特征”之“（十）公司

业务的可持续性”及“第四节 公司财务”之“七、营业收入、利润及

变动情况”之“（三）主营业务结构及各项业务毛利率对综合毛利率

贡献情况分析”中补充披露。 

附件一、反馈督察报告 

附件二、北京永拓会计师事务所对《关于武汉齐达康环保科技股份有

限公司挂牌申请文件的第二次反馈意见》的回复 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 


