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证券代码：839897        证券简称：黑马软件        主办券商：东莞证券 

 

昆明黑马软件股份有限公司 

关于公司持续亏损及未弥补亏损达实收股本总额三

分之一的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、情况概述 

经信永中和会计师事务所(特殊普通合伙)审计 2016 年度公司合

并报表净利润为-7,814,510.46 元，截至 2016 年 12 月 31 日公司实

收股本总额 7,362,204.00 元，合并报表未分配利润累计金额

-8,162,152.05元。 

经信永中和会计师事务所(特殊普通合伙)审计 2017 年度公司归

属于母公司股东的净利润为-8,232,870.59元，截至 2017年 12月 31

日公司实收股本总额 7,362,204.00 元，合并报表未分配利润累计金

额-16,395,022.64 元。未弥补亏损达实收股本总额的 7,362,204.00 

元的三分之一。 

根据《公司法》相关规定，若公司未弥补的亏损达实收股本总额

三分之一时，应当在两个月内召开临时股东大会。公司经第一届董事 

会第十会议审议通过《关于公司持续亏损及未弥补亏损达实收股本总

额三分之一的议案》，并提请 2017年年度股东大会审议。 
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二、亏损原因 

出现未弥补亏损达实收资本总额三分之一的原因主要为： 

1、研发投入不断增加，导致管理费用持续增加 

公司加大自主研发力度，先后投入“别痛风 APP”慢病管理平台

项目、UBI商业车险大数据分析平台、生鲜大数据服务项目、区块链

应用项目，为加快公司自主创新，尽快形成核心竞争力产品，公司同

时对多个项目进行研发，研发费用增加，导致管理费用增加。管理费

用 2016年、2017年分别为 5,518,020.48元、10,304,938.27元。 

2、市场开拓结果不及预期 

公司自 2016 年以来，不断扩充销售团队，销售团队规模不断增

大。一方面，人员工资、差旅费用等费用不断增加。另一方面，信息

化集成市场近两年不断萎缩，存在客户预算大幅缩减，项目集中化采

购，项目采购权限上移等问题，导致很多正常推进的项目，客户突然

要求无限期暂停，导致市场结果不及预期。 

三、应对措施 

1、“别痛风 APP”慢病管理平台独立发展，减轻公司研发投入

压力 

2018 年 1 月 3 日，公司召开第一届董事会第九次会议通过《关

于投资设立控股子公司深圳无微健康科技有限公司的议案》，2018年

4月 16日，深圳无微健康科技有限公司完成工商注册登记。依托“别

痛风 APP”慢病管理平台，单独设立公司独立发展。首先，充分调动

项目核心团队的积极性，其次，吸引慢病领域资金、资源投入项目当
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中，整合多方资源，推动“别痛风 APP”慢病管理平台快速发展，最

后，帮助公司减轻研发投入压力，减轻对公司合并报表的不利影响。

因此，尽快协助深圳无微健康科技有限公司走上发展正轨是发展“别

痛风 APP”慢病管理平台当务之急，首先，主动积极接触 PE、VC，全

力开展融资工作，尽快完成深圳无微健康科技有限公司首轮融资。其

次，从尿检试纸推出、社区医院合作、药店合作等多个角度，积极探

索慢病管理平台盈利模式，努力实现从用户体验好产品到实现销售收

入的突破，实现“别痛风 APP”慢病管理平台自我造血功能，实现公

司自身良性发展。 

2、坚定实施大数据战略，努力实现生鲜大数据业务销售收入 

经过多年信息化浪潮后，企业的信息化市场份额逐渐开始萎缩，

纯硬件信息化项目更是相互杀价，市场开始呈现红海景象。为获取更

大的发展空间，维持公司良性发展，公司坚定实施大数据战略，利用

好多年的信息化集成客户优势、“To B”市场开拓优势、核心技术团

队优势，尽快完成深圳滇数智能科技有限公司生鲜大数据渠道构建，

进一步完善生鲜大数据盈利模式，争取实现向国内生鲜电商提供大数

据服务，实现生鲜大数据服务销售收入，迈出大数据战略转型的关键

一步。 

3、保障信息化集成业务的稳步发展 

公司主要产品及服务分为两类，一类为客户应用系统分析及优化，

另一类为移动互联网开发及大数据服务。 公司业务以客户应用系统

分析及优化为主，并逐渐向移动互联网开发及大数据服务业务拓展。 
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截止目前，以客户应用系统分析及优化为代表的信息化集成业务是公

司发展的基础，是保障公司平稳向大数据战略转型的重要因素之一。

一方面，公司深入挖掘云南省内和省外新客户，寻找业务开拓切入点，

从云南省内地州客户、云南省外客户已实施项目周边相关潜在客户、

职教信息化三个切入点，各个击破，从不同方向寻求业绩增长点。另

一方面，紧跟 IT 行业发展趋势，创新服务模式，为客户提供优质的

本地化服务，利用好公司多年的信息化经验优势，为厂商做好本地化

服务。我们要以云南移动微软云项目为契机，进一步完善合作模式，

进一步细化合作流程，做到业务流程标准化，为客户提供优质的本地

化服务。 

四、备查文件目录 

《昆明黑马软件股份有限公司第一届董事会第十次会议决议》  

 

 

 

昆明黑马软件股份有限公司 

董事会 

2018年 4月 26日 


