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一. 重要提示 

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于全国股份转

让系统公司指定信息披露平台（www.neeq.com.cn或www.neeq.cc）的年度报告全文。 

 

1.2 公司董事会及其董事、监事会及其监事、公司高级管理人员保证本报告所载资料不存在任何虚假记

载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

1.3 公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。 

 

1.4  中天运会计师事务所（特殊普通合伙）会计师事务所对公司出具了标准无保留意见的审计报告。 

 

1.5 公司联系方式 

信息披露事务管理人/董事会秘书 熊城宝  

职务 董秘 

电话 0769-85305666 

传真 0769-85385022 

电子邮箱 715209828@qq.com 

公司网址 http://www.dalunpaper.com 

联系地址及邮政编码 东莞市长安镇新安增田工业区恒泰路 1号 

公司指定信息披露平台的网址 www.neeq.com.cn 

公司年度报告备置地 公司董事会办公室 

二. 主要财务数据、股本结构及股东情况 

2.1 主要财务数据 

单位：元 

 本期（末） 上期（末） 
本期（末）比上期（末）

增减比例% 

资产总计 266,193,516.76 287,460,587.95 -7.40% 

归属于挂牌公司股东的净资产 68,423,408.68 65,864,351.41 3.89% 

营业收入 565,900,114.16 563,627,663.34 0.40% 

归属于挂牌公司股东的净利润 2,559,057.27 12,086,488.28 -78.83% 

归属于挂牌公司股东的扣除非

经常性损益后的净利润 

2,559,057.27 12,086,488.28 - 

经营活动产生的现金流量净额 8,187,881.30 -13,461,671.75 160.82% 

加权平均净资产收益率 3.81% 20.59% - 



基本每股收益（元/股） 0.09 0.48 -81.25% 

稀释每股收益（元/股） 0.09 0.48 - 

归属于挂牌公司股东的每股净

资产（元/股） 

2.53 2.44 3.69% 

 

2.2 普通股股本结构 

单位：股 

股份性质 
期初 本期 

变动 

期末 

数量 比例% 数量 比例% 

无限售

条件股

份 

无限售股份总数 3,808,333 14.1% 0 3,808,333 14.1% 

其中：控股股东、实际控制人 3,475,000 12.87% 0 3,475,000 12.87% 

      董事、监事、高管 0 0% 0 0 0% 

      核心员工 333,333 1.23% 0 333,333 1.23% 

有限售

条件股

份 

有限售股份总数 23,191,667 85.9% 0 23,191,667 85.9% 

其中：控股股东、实际控制人 21,325,000 78.99% 0 21,325,000 78.99% 

      董事、监事、高管 1,200,000 4.44% 0 1,200,000 4.44% 

      核心员工 666,667 2.47% 0 666,667 2.47% 

     总股本 27,000,000 - 0 27,000,000 - 

     普通股股东人数 4 

 

2.3 普通股前十名股东情况（创新层）/普通股前五名或持股10%及以上股东情况（基础层） 

单位：股 

序号 股东名称 
期初持股

数 
持股变动 期末持股数 

期末持 

股比例% 

期末持有

限售股份

数量 

期末持有无

限售股份数

量 

1 郭丰武 24,700,000 0 24,700,000 91.48% 21,225,000 3,475,000 

2 郭丽霞 1,200,000 0 1,200,000 4.44% 1,200,000 0 

3 东莞市玖骏

投资合伙企

业（有限合

伙） 

1,000,000 0 1,000,000 3.7% 666,667 333,333 

4 胡世良 100,000 0 100,000 0.37% 100,000 0 

5               

合计 27,000,000 0 27,000,000 100% 23,191,667 3,808,333 

普通股前五名或持股 10%及以上股东间相互关系说明：公司股东郭丰武与郭丽霞为夫妻关系，

同时股东郭丰武为股东玖骏投资的执行事务合伙人并持有 66.30%的合伙份额；公司股东郭丰武

与股东玖骏投资有限合伙人郭丰龙、郭丰壮为兄弟关系，其余股东不存在关联关系。 

 

 

2.4 公司与控股股东、实际控制人之间的产权及控制关系 



 

 

三. 管理层讨论与分析 

3.1 商业模式 

(一) 公司业务立足于纸制品经销行业，专注纸张经营。目前已与国内多家知名造纸企业建立

长期稳定的战略合作伙伴关系，已成为金光集团 APP（中国）、玖龙纸业、江苏博汇、山东博汇、

亚太森博等供应商的特约经销商。公司利用自身的销售渠道和市场影响力，通过传统渠道和电子商

务渠道，主要面向珠三角地区销售纸制品获得价差收入，从而获得利润。  

（二）采购模式 公司采取“以销定采”的采购策略。公司管理层有 20多年的行业从业经验，

对纸制品经销行业有深刻的认识。公司根据过去三个月的销售量评估测算采购额，维持一个月的安

全库存量。公司向上游指定的供应商采购纸制品，公司采购部根据采购计划，经部门经理审核和总

经理签名后正式下单采购，采购部负责跟踪订单情况，供应商交货后由验货员凭采购单核对验收后

入库，仓储部门保管存货。财务部凭单入账并和供应商对账结算，公司与供应商的结算主要有两种

方式：（1）预付全款；（2）定期结算。  

（三）销售模式 公司利用庞大的客户资源和优质的服务，通过传统模式和电子商务渠道进行

销售，获取利润。传统销售模式：公司将货物批发销售给规模较小、距离较远的二级经销商；直接

将货物运送到印刷包装厂等下游终端客户。电子商务渠道：2015 年 10 月起，公司的电子商务渠道

正式在百度和阿里巴巴投入运营。电子商务渠道主要用于挖掘新的客户资源，是公司新的利润增长

点。 公司销售一般采用先发货后付款方式，在业务人员收到订单并确认订单后，根据订单和客户

情况，财务部门严格按照“三超”标准（超出允许销售给单个客户的金额；超出公司允许给予客户



价格优惠的范围；超出公司允许给予客户的账期）对超出金额、超出价格优惠范围和超出还款时间

的订单进行审核评估，经相应负责人签字后开出订单发货，客户收货验收后公司对账确认营业收入。

公司与客户的结算主要有三种方式：（1）现金；（2)支票；（3）银行承兑汇票。  

（四）物流配送模式 公司采用自有物流车队的物流配送模式。公司设有后勤中心，配备物流

车辆和人员，按照制定的物流服务规范和流程，实施物流配送以满足客户需求。根据业务助理出示

的订单情况进行发货，如需特定分切处理，先由分切部工作人员分切打包。若直接仓库发货，则司

机安排车辆，仓库人员备货装车后由出货验货员验货出库，货物运抵客户手中后报备公司。  

（五）盈利模式 公司主要有两种盈利模式，一方面是通过对卷筒纸的加工裁切，使纸张达到可供

终端客户使用的成品纸，提高纸张附加价值，从而获取利润。公司拥有 11 台高速滚筒分切机，可

以大量购进卷筒纸而非成品纸去满足客户的需求。加之配套的高效物流运输体系，整合产业链中间

环节，该增值服务进一步提升了公司与下游客户合作中的议价能力。 另一方面是与供应商达成良

好的合作关系，以获取供应商丰厚的返利。各个供应商为了竞争客户，给予返利政策。每个月完成

的销售量越大，返利额度就越高，因此公司较其他经销商而言有更大的价格弹性空间。 

3.2 报告期内经营情况回顾 

2018年，公司借助新三板挂牌机遇，进行规范的管理、精准的战略定位，进行内部股东定增，

进一步提升了公司的整体实力。同时公司通过精细化的管理，加强内部管理、培训；对外提升优质

服务和品牌形象，充分利用多年来在行业中的经验及资源整合优势，不断开拓创新，并打造了大伦

纸业商城电子网络销售服务平台，实际业务线下线上双模式驱动，促使公司主营业务业绩继续保持

快速增长。 

报告期内，公司实现营业收入 56,590.01 万元，实现净利润 255.91 万元，顺利完成了年初制

定的经营计划。 报告期内，公司不断丰富公司的经营业务品种，为下一步的市场占有率提供了有

力的保障；电商平台的持续推进，也丰富了公司的销售渠道，为广大客户提供了更为便利的服务平

台；在硬件方面，公司投入了新的车辆、分切机等，使生产力和物流配送方面更为精准、快速，并

为公司股东赢得价值的创造。 

3.3 经营计划与目标 

大伦股份未来三到五年规划及展望 以严谨务实、不断创新、追求卓越的企业核心价值观为发

展指引，用专心、专业、科学高效的管理理念，规范管理制度，推进业绩稳健增长和效益不断提升，

优化产品结构，创新特色销售渠道，不断推进优质服务，平台建设不断提升，打造不可超越的市场

核心竞争力。 公司为进一步扩大销售规模和市场占有率，充分争取供应商的结账数期、供应链授

信等信用的大力货源上的支持，并筹划以引进战略投资者的方式进行融资，用于实现未来三到五年



中期发展规划。  

并朝着以下目标经营： 1、成为全国最大纸张销售及服务商  2、稳固广东市场并开拓广州、

深圳、东莞之外的全国市场，布局长三角、粤东福建、西南、中南地区。 3、对接新材料项目、供

应链产业整合、物流地产等多元化经营。 

四. 涉及财务报告的相关事项:无 

4.1   与上年度财务报告相比，会计政策、会计评估和核算方法未发生变化。 

 

 

4.2   报告期内，未发生重大会计差错更正需要追溯重述。 

 

4.3   因会计差错更正需追溯调整或重述情况 

□会计政策变更  □会计差错更正  √不适用  

 

 

4.4  合并报表范围的变化情况 

□适用√不适用  

 

 

4.5  中天运会计事务所（特殊普通合伙）对本年度公司财务报告的审计意见为：标准无保留意见。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                             广东大伦新材料股份有限公司 

                                           董 事 会 

                                                          2019年 4月 22日 

 


