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关于宁波卡倍亿电气技术股份有限公司 

创业板上市委审议意见的落实函的回复 

 

深圳证券交易所： 

根据贵所 2020 年 7 月 17 日下发的《关于创业板上市委审议意见的落实函》

（审核函〔2020〕010074 号）（以下简称“审议意见落实函”），东莞证券股份有

限公司作为宁波卡倍亿电气技术股份有限公司首次公开发行股票并在创业板上

市的保荐机构（主承销商），已会同宁波卡倍亿电气技术股份有限公司，本着勤

勉尽责和诚实信用的原则，就关于创业板上市委审议意见的落实函所提问题进行

了认真核查及落实并进行了书面说明。本回复中的简称与申报材料招股说明书中

的简称具有相同含义。 

现将贵所审议意见落实函的回复如下： 

1、请发行人结合报告期向设有配套线缆企业客户的销售情况、上述客户现

有产能及产能利用率扩产情况，在招股书说明书中补充披露市场份额是否存在

被替代的风险及具体的应对措施。请保荐人发表明确意见。 

[回复说明] 

一、报告期内对设有配套线缆企业客户的销售情况 

2019 年度 2018 年度 2017 年度
客户名称 销售收入 

（万元） 
同比增幅

销售收入（万
元） 

同比增幅 
销售收入
（万元） 

安波福 27,827.61 -6.95% 29,904.92 21.95% 24,521.70

矢崎 15,098.26 -30.93% 21,857.80 2.95% 21,230.68

住电 8,612.76 -44.02% 15,385.70 -18.65% 18,913.50

古河 3,804.38 -4.04% 3,964.68 98.28% 1,999.51
宁波豪润汽车零部
件有限公司 

38.59 957.26% 3.65 -99.63% 985.67

小计 55,381.60 -22.13% 71,116.75 5.12% 67,651.06

营业收入合计 91,312.13 -14.52% 106,826.35 7.67% 99,214.13

2019 年度发行人对安波福、矢崎等客户的销售收入同比下降，系因当年度

汽车市场消费低迷，整车市场产销量下降并传导至汽车零部件厂商所致。2019
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年国内乘用车产销量较上年同期分别下降 9.66%和 9.47%，整车市场需求下降影

响了线束客户对发行人线缆的采购需求。2019 年度，发行人对矢崎销售收入同

比下滑 30.93%，发行人向矢崎供应的线缆配套的车型主要包括昂科威、凯迪拉

克XT5、探界者等，其中昂科威车型 2019年产销量分别同比下滑 34.46%、34.30%，

使得矢崎对发行人线缆采购需求下降；发行人对住电销售收入同比下滑 44.02%，

主要系住电旗下长沙波特尼运输距离较远，发行人自 2019 年主要向苏州波特尼

供货，向长沙波特尼供货量下降所致。综上，发行人对上述客户 2019 年销售收

入下降并非因为发行人线缆市场份额被上述客户下属的线缆配套公司取代所致。 

二、发行人线束客户的配套线缆公司设计产能、产能扩充情况 

经访谈矢崎、住电、古河及安波福相关人员，其设计产能、产能扩充计划具

体情况如下： 

线束客户 线缆配套公司 设计产能（万公里）
是否存在产能
扩充计划 

华南矢崎（汕头）汽车配件有限公司 88 否 

烟台矢崎汽车配件有限公司 50 否 矢崎 

杭州矢崎配件有限公司 88 否 
惠州住润汽车线业有限公司 160 否 

住电 
苏州住电汽车电子线业有限公司 50 否 

古河 古河汽车配件（东莞）有限公司 120 否 

安波福 安波福电气系统有限公司白城分公司 140 否 

经查询公开渠道信息，未能获取该类配套线缆公司的产能利用率具体情况。 

三、拥有线缆配套公司的线束客户向发行人采购线缆的原因 

上述企业中，矢崎、住电旗下线缆配套公司仅生产日本标准线缆，因此德国

标准线缆全部采用外购模式。发行人 2017 年度-2020 年 1-6 月，向矢崎、住电销

售德国标准线缆的收入占上述两家客户的销售收入比重分别为 86.81%、95.87%，

发行人向矢崎和住电销售德国标准线缆与两家客户旗下线缆配套公司不存在竞

争、替代关系。经访谈矢崎、住电相关人员，上述两家企业的客户主要为日系整

车厂商，因此均未有投资德国标准线缆生产线的计划。发行人向上述两家客户销

售日本标准线缆存在一定的竞争、替代关系，但是由于向上述两家客户销售日本

标准线缆的占比较小，不会对发行人业绩造成重大不利影响。 

经访谈古河相关人员，古河旗下古河汽车汽配（东莞）有限公司仅生产日标
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线缆，该部分自产线缆全部用于出口车型，系其目前自产线缆产能主要用于满足

供应出口车型需求。按照古河业务规划定位，国内汽车线缆供应全部采用外采模

式，目前古河暂无扩充汽车线缆相关产能的计划。因此发行人与古河旗下的线缆

配套公司目前不存在竞争、替代关系。 

安波福旗下仅有白城一家线缆公司，但是其线束工厂分布在全国多地，安波

福会充分考虑运输成本，采用就近采购模式。经安波福相关人员确认，其线缆自

产量占全部线缆需求量的比例为 30%左右，因此发行人与安波福旗下线缆公司存

在一定竞争、替代关系，但鉴于安波福自产线缆数量占其线缆总需求比例相对较

低，不会对发行人造成重大不利影响。 

发行人对宁波豪润汽车零部件有限公司销售收入金额占比极小，且考虑到汽

车线束市场的高集中度，发行人发展战略为重点维护市场占有率较高的国际知名

汽车线束厂商，因此，对该公司销售收入的下降不会对发行人业绩造成重大不利

影响。 

[披露] 

发行人目前市场份额被线束客户旗下配套线缆公司取代的风险较小。为了应

对潜在风险，一方面，发行人积极获取整车厂商更多线缆型号的认证，特别是新

能源高压线缆的认证，为将来新能源汽车市场的竞争提供强有力的保障；另一方

面，加强公司产品的品质管控、注重客户服务，通过深入细致的服务和优质的产

品质量，进一步增加客户粘性；最后，持续研发投入和生产精细管理，作为独立

专业生产线缆公司保持品类齐全优势和成本控制优势。 

上述主要内容拟在招股说明书“第六节 业务和技术”之“二、发行人所处行

业的基本情况”之“（四）行业竞争状况”之“2、汽车线缆行业内的主要企业”之“（1）

汽车线束企业旗下线缆公司”处补充披露。 

保荐机构核查过程及核查意见 

1、取得了发行人报告期内销售明细表； 

2、通过国家企业信用信息公示系统（http://www.gsxt.gov.cn）查询线束客户

旗下线缆配套公司的基本信息； 

3、针对发行人线束客户在下设线缆配套公司的情况下仍向发行人采购线缆
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的原因对客户相关采购人员进行访谈。 

经核查，保荐机构认为：发行人向矢崎和住电销售德国标准线缆与两家旗下

线缆配套公司不存在竞争、替代关系。发行人向上述两家公司销售日本标准线缆

存在一定的竞争、替代关系，但是由于向上述两家公司销售日本标准线缆的占比

较小，不会对发行人造成重大不利影响。 

按照古河业务规划定位，国内汽车线缆供应全部采用外采模式，目前古河暂

无扩充汽车线缆相关产能的计划。因此发行人与古河旗下的线缆配套公司目前不

存在竞争、替代关系。 

发行人与安波福旗下线缆公司存在一定竞争、替代关系，但鉴于安波福自产

线缆数量占其线缆总需求比例相对较低，不会对发行人造成重大不利影响。 
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（本页无正文，为《关于宁波卡倍亿电气技术股份有限公司创业板上市委审议意

见的落实函的回复》之发行人签章页） 

 

 

 

 

法定代表人（签名）：    

 林光耀   

 

 

 

宁波卡倍亿电气技术股份有限公司 

年    月    日 
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（本页无正文，为《关于宁波卡倍亿电气技术股份有限公司创业板上市委审议意

见的落实函的回复》之保荐机构签章页） 

 

 

 

 

保荐代表人（签名）：     

  邱添敏  潘云松 

     

 

 

 

东莞证券股份有限公司 

年    月    日 
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