
1 
 

证券代码：002937                                   证券简称：兴瑞科技 

 

宁波兴瑞电子科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2021-001 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研         分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观  

其他   

参与单位 

名称及人员姓名 

1、太平洋证券：王凌涛（主持人）、沈钱、欧佩；上投摩根：

周朕隽；国泰基金：张阳；国海资管：刘航；东方自营：江舟；

中信建投证券：王天乐；中金公司：胡誉镜；深圳熠星投资：

陈天公；深圳市景泰利丰投资：邹军辉；鎏熙资产：徐文广；

恒生前海基金：李峥嵘；国元证券：樊景扬；国融证券：任晓

冬；国海证券：黎江涛；淳厚基金：吴若中等机构投资者 

2、4位个人投资者 

时  间 2021 年 3 月 1日下午 15:30-17:00 

地  点 浙江省慈溪市长河镇芦庵公路 1511 号 

上市公司 

接待人员姓名 

董事长张忠良先生、副总经理/董事会秘书周顺松先生、董事/

副总经理张红曼女士、市场总监黄添、新能源研发总监俞斌 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次投资者关系活动的主要内容如下： 

1、解读公司业绩快报 

2、解读动力电池功能单元关键镶嵌精密组件市场格局； 

3、投资者提问互动交流环节。 

 

问题 1、关于公司 2019 年末公告过的与松下的合作，供应新能源汽车

电子中电池管理系统的精密镶嵌注塑件，这个产品主要应用于哪些领

域，有多大的价值量？ 

回答： 

目前公司精密镶嵌注塑件主要是应用在新能源汽车中的
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BDU,OBC,DCDC,DCAC 等部件，未来在新能源汽车的其他领域方面还有更

加广阔的应用前景，如电机控制器，域控制器，电池管理系统等。新

能源汽车集成化程度更高，且车本身在震动，工作温度及环境温湿度

跨度比较大，因此在结构件上对于功能集成，安全性及品质稳定性有

更高的要求。精密嵌件注塑能满足新能源汽车结构的高要求。每台新

能源汽车至少需要用到 1 个 BDU、1 个电机控制器、5 个以上的域控制

器，随着新能源汽车行业的快速成长，新能源汽车行业的精密结构件

市场规模非常大。 

公司在新能源汽车应用行业的战略就是紧跟能源（电池）供应商，

为其提供定制化组件，如 BDU、电机控制器、域控制器、BMS等。公司

的产品是新能源汽车集成系统所必需的，因此它们对新能源汽车未来

的发展是非常关键的。公司按照客户需求进行高度定制，产品不受车

型或电池大小影响，公司在这方面有着非常雄厚的积累和沉淀，公司

选择的道路不会被颠覆，只会不断地进化。 

 

问题 2、对于定制开发 BDU 类的产品，相较于我们的竞争对手，我们的

技术优势在哪些方面？ 

 

回答： 

公司的竞争对手很多只有冲压或注塑工艺，而公司能够提供一站

式资源整合能力，具备包括冲压、注塑、金属电镀、模具制造、组装

在内的全制程工艺。 

当前新能源汽车方面涌现出很多传统燃油车没有的新的技术需

求，在电池、电机、电控相关的产业，大家是在同一起跑线，例如动

力电池相关的 BDU 的一部分结构件需要根据不同车型定制开发，没有

标准的形式。公司了解客户在新能源汽车上的技术要求，可以帮客户

设计结构，同时该结构也满足内部制造工艺。兴瑞制造的金属件和注

塑件能够不仅满足新能源汽车高度集成的需求，而且公司一站式的服

务也减少与客户的来回沟通成本，缩短客户的应用开发周期；。 

另外，汽车的智能网联化将促使控制器、传感器的需求急剧上升，

控制器信号的稳定可靠将直接影响无人驾驶的安全性，因此鱼眼端子

的运用将越来越普遍。鱼眼端子的专利大多被国外厂商垄断，我们兴

瑞自主研发的鱼眼端子已经获得专利授权。目前能生产鱼眼端子的厂

家，不一定都有注塑工艺。而生产控制器壳体的厂家，大多又不能生

产鱼眼端子，只能寻求外购。目前既拥有生产鱼眼端子专利，又有嵌

件注塑工艺的厂家，全世界不会超过 10 家。国内能同时满足以上工艺

和专利要求的厂家目前就只有我们兴瑞。在未来控制器、传感器领域，

兴瑞生产的鱼眼端子将有巨大的市场空间。 

 

问题 3、目前我们做动力电池的 BDU 类产品，是如何开拓客户市场的？ 

回答： 

我们的目标客户可以分成两类，一是我们传统客户，即 T1 一级供

应商（如松下、博世、海拉、日立等）；二是新能源动力电池供应商

（如宁德时代、松下、LG 等）。通过我们的目标客户为传统汽车主机

厂及新能源汽车新势力提供优质零部件，将我们的镶嵌注塑技术和高
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品质的产品进行卡位，获取市场份额。自从 2018 年开始进入新能源汽

车领域，我们成功地攻下几座城池，为我们今后的发展打下了扎实的

基础。 

 

问题 4、对于动力电池 BDU 类的产品，兴瑞作为工艺制程厂商，相比

整车厂、电池厂有何优势？ 

回答： 

谁做电池包总成，谁就需要 BDU，谁做 BDU，谁就是兴瑞的客户。

不管是宁德时代，还是整车厂，他们关注的都是电器架构和元器件的

选型，BDU的元器件都是外购的，具体的机械结构的实现都需要找供应

商定制的。我们兴瑞在机械结构的设计上，可以给客户提供方案。 客

户的关注点其实是不在 BDU 的结构上，他们最希望我们做好技术方案，

把零件也供了。整车厂和电池厂，不会自己去生产 BDU 的机构件的。 

 

问题 5、根据 2020 业绩快报，公司第三季度、第四季度营收相继创新

高，而营业利润并未上升，这是什么原因导致呢？ 

回答: 

去年三季度开始至今，汇率有较大波动，尤其人民币兑美元升值，2020

年全年汇兑损失较大，导致 2020年利润同期相比有所下降。我们对此

也采取了对冲、与银行远期锁定等手段，公司也致力推行“肌肉精实”

策略，不投机取巧，不赌未来利率是否上升下降，并且同时联动客户

报价。 

 

问题 6、兴瑞科技的产能利用率如何？ 

回答： 

目前公司镶嵌注塑订单充足，但公司积极扩张产能，应对行业的

爆发增长，2019 年底开始，公司新建越南、印尼海外工厂，新增东莞

区域厂房。 

以上内容未涉及内幕信息。 

附件清单（如有）  

日  期 2021 年 3 月 1日 

 

 

 

 

 

 

 


