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证券代码 600496          证券简称：精工钢构          文件编号：2021-009 

 

长江精工钢结构（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系活动

类别 

□ 特定对象调研              分析师会议 

□ 媒体采访                  □业绩说明会 

□ 新闻发布会                路演活动 

□ 现场参观                  

√ 其他 电话会议、网络会议 

来访调研人员单

位/个人 

浙商证券匡培钦、耿鹏智，中国人民保险、中国人寿资产、新华

资产、长盛基金、大家资产等 19 家机构。 

日期时间 2021.03.08 15:00-16:15 

地点 （电话会议） 

公司接待人员 副总裁兼董事会秘书沈月华女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

会议首先向投资者介绍公司基本情况，随后就投资者所关心的

问题进行交流，纪要如下： 

 

1. 在倡导“碳中和”的背景下，对于 BIPV 光伏业务公司是

否有所考虑，及有哪些业务准备？ 

公司一直致力于为客户提供绿色、智能建筑。分式式光伏屋面

是公司绿色建筑的一个模块。发㞡屋面分布式光伏，屋顶资源

非常关键。公司每年要建造 700-800 万平方的屋面，要接触几

千万平方的屋面资源，多年来累积了丰富的屋顶资源。从技术

上讲，在屋面上建造电站，离不开建筑结构、屋面的设计与施

工安装技术，在这方面公司也具有行业领先的优势。基于上述

优势，以及公司的理念，公司早在 8 年前便介入了分布式光伏

业务，为此还专门组建了既懂光伏又懂建筑的复合型团队。之



2 

后，为了进一步提升光伏电站运营的专业性，公司与控股股东

合营新设了一家专业从事光伏电站运营的新能源公司——精工

新能源集团，并把分布式屋顶电站建造团队也整合到该公司。

如今，看到光伏行业的龙头企业与金属屋面专业公司也开始合

作开展分布式屋面电站业务，我们认为是对我们一直以来的理

念的印证。我们对此会保持密切关注。 

2. 请解释 EPC（工程总承包）与施工总承包的区别。以及

EPC 是否意味着垫资、拖累现金流？ 

EPC 的含义是 Engineering（工程设计）、Procurement（采

购）和 Construction（建设），而施工总承包方仅负责建设施

工、对下仅管理施工企业，并不参与管理设计等工作。 

EPC 直接面对业主，在产业链上具有较强的主导权，所以

现金流和毛利率都要优于施工总承包企业。 

 

3. 钢材在不同业务中的成本占比如何？ 

如果纯粹做钢结构的加工制造业务，钢材成本占比大概在

70%以上。在钢结构制造安装一体化业务中，钢材成本在总成

本中占比约 50%。在 EPC 业务中，钢材成本的占比也大约会

5%-10%不等。 

目前精工几乎没有纯加工业务。EPC 业务的占比在逐步提

升。 

 

4. 请介绍公司应对钢材上涨的措施。 

公司与钢材打交道 20 载经验丰富。从具体措施上来说，

主要包括成本转嫁和成本控制。成本转嫁主要体现在订单签署

方面，包括及时更新报价、以及开口合同条款签署等。成本控

制包括提前采购、锁价、供应商选择等。 

如前述成本结构的分析，从做钢结构纯加工、到钢结构制

造施工一体化，一直到 EPC，钢材占比逐步下降，钢材价格波
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动对公司盈利的敏感系数也在降低。 

 

5. 请举例说明数字化将如何对公司的效益产生积极的影响？ 

以仓库管理举例，建筑业的工厂仓库不同于一般制造业。

同样的构件一次性生产完成后并不是一次性发货，由于项目现

场场地有限且工况复杂，因此工厂须根据现场要货计划进行少

量多次地发货，这样就导致工厂的仓库堆货非常多。再加上建

筑构件本身又大又重，整个仓库面积非常大。整体上发货时的

找货、拣货难度大且费时费力。 

针对这些建筑业特有的痛点，并基于自身的管理经验和数

据积累，精工开发出了独有的数字化管理系统工具，并借助这

样的数字化管理手段，提高了找货、拣货和发货的工作效率，

减少了因发错货的运费和时间成本，保障工期的同时也降低了

管理人员成本。 

 

6. 公司拓展省外 EPC 项目有哪些渠道？ 

短期内，以自有营销渠道为主。由于 EPC 业务和钢结构分

包业务的营销对象在很大程度上有所重合，现阶段的销售可借

助分包业务的渠道力量。公司在钢结构领域深耕二十载，在全

国一二线等重点城市地区都设有营销团队，目前共有 7 大分公

司、20 多个区域销售公司。 

中长期，加盟合作方将成为重要的营销伙伴。建筑市场大

而分散，如果全部以自营自建的方式进行覆盖并不高效，对于

更为下沉的三四线城市地区，公司将借助加盟合作方的渠道来

承接实施订单。目前公司在全国已有 8 家加盟合作伙伴。 

 

附件清单（如有）  

 


