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关于邵阳维克液压股份有限公司 

创业板上市委审议意见落实函之回复 

 

深圳证券交易所： 

贵所于 2021 年 4 月 12 日出具的审核函〔2021〕010457 号《关于创业板上

市委审议意见的落实函》（以下简称“意见落实函”）已收悉。 

邵阳维克液压股份有限公司（以下简称“维克液压”、“公司”或“发行人”）

与保荐机构西部证券股份有限公司（以下简称“西部证券”或“保荐机构”）对

意见落实函所列问题进行了落实、核查，现回复如下，请予审核。 

除另有说明外，本意见落实函回复中的简称或名词的释义与《邵阳维克液压

股份有限公司首次公开发行股票并在创业板上市招股说明书》（以下简称“招股

说明书”）中的含义相同。 

本意见落实函回复中的字体代表以下含义： 

意见落实函所列问题  黑体（加粗） 

对招股说明书的修改  楷体（加粗） 

意见落实函所列问题的回复  宋体（不加粗） 
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1. 请发行人结合固定资产状况、生产能力、技术研发与创新、毛利率、客

户群等方面，在招股说明书中补充披露与国内同行业上市公司相比的竞争优劣

势，以及应对毛利率下滑、 提升竞争能力的具体措施。请保荐人发表明确意见。 

【发行人说明】 

公司已在招股说明书“第六节  业务与技术”之“二、发行人所处行业的基

本情况”之“（六）发行人与同行业可比公司的比较情况”进行补充披露如下： 

一、发行人固定资产状况对比 

公司名称 2019 年末账面原值（万元） 2019 年末账面价值（万元） 

恒立液压 390,681.29 236,440.30 

艾迪精密 109,136.95 78,741.08 

科宇股份 5,090.28 2,474.52 

集源液压 1,296.78 577.42 

万通液压 14,634.02 6,777.51 

维克液压 12,245.86 3,780.40 

注：数据来源为上市公司及挂牌公司 2019 年年报。 

公司设备多为较早购置日本、韩国、台湾等国外或合资的品牌，因公司自

身发展资金有限，设备本身质量可靠性强，近几年未做大的设备技术改造，与

同行业可比公司相比固定资产状况成新率较低。公司目前机器设备运行良好，

在正常维护及维修改造的情况下预计可正常使用 5-10 年。 

公司已在招股说明书作出重大风险提示，详见本招股说明书“重大事项提

示”之“九、发行人特别提醒投资者关注‘风险因素’中的下列风险及其他重

要事项”之“（四）固定资产成新率较低的风险”。 

二、发行人生产能力对比 

公司名称 产品种类 2019 年度产量（产能）/（只）（台） 

恒立液压 

挖掘机专用油缸 472,791 

重型装备用非标准油缸 169,071 

挖掘机用高压柱塞泵 69,194 

挖掘机用多路阀 53,197 

液压马达 21,150 

艾迪精密 破碎锤 27,106 
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公司名称 产品种类 2019 年度产量（产能）/（只）（台） 

液压主泵及马达 56,939 

科宇股份 - - 

集源液压 - - 

万通液压 

自卸车专用油缸 34,000 

机械装备用油缸 13,260 

油气弹簧 450 

维克液压 

液压柱塞泵 40,000 

液压缸 17,000 

液压系统 500 

注 1：数据来源为上市公司 2019 年年报，万通液压公开发行说明书； 

注 2：恒立液压、艾迪精密未披露 2019 年产能数量，披露信息为 2019 年分产品产量。 

公司拥有铸造车间、热处理车间、系统车间、油缸车间、泵加工车间、试

车车间等生产场所，各车间拥有潮模砂处理线、渗氮炉、车床、磨床、铣床、

焊接机器人、控制台、加工中心等各式生产设备，公司的机器设备生产能力和

生产规模相匹配，但公司由于发展资金、设备数量等不足，与已上市公司相比

产能规模较小，但产能规模整体上大于新三板精选层企业。 

三、发行人技术研发与创新对比 

公司名称 研发（技术）人员数量 研发成果 

恒立液压 
截至 2019 年末，拥有研发人员 530 人，占员

工总数比例为 11.63% 

截至 2019 年末，公司拥有专利

申请 500 件，其中发明申请 157

件；拥有授权有效专利 249 件，

其中国外、国内发明专利 55 件 

艾迪精密 
截至 2019 年末，拥有研发人员 221 人，占员

工总数比例为 13.12% 
未披露 

科宇股份 
截至 2019 年末，拥有核心员工 3 人，技术人

员 12 人，占员工总数比例为 7.27% 

截至 2019 年末，公司拥有 12

项实用新型专利及 1 项发明专

利 

集源液压 
截至 2019 年末，拥有技术人员 3 人，占员工

总数比例为 9.09% 
未披露 

万通液压 
截至 2019 年末，拥有技术人员 46 人，占员工

总数比例为 12.89% 

截至 2019 年末，公司拥有 22

项实用新型专利，7 项发明专

利，1 项外观专利 

维克液压 
截至 2019 年末，拥有研发技术人员 77 人，占

员工总数比例为 13.32% 

截至招股说明书签署日，公司

拥有 46 项专利，其中发明专利

2 项，实用新型专利 44 项，并

有已经申请受理的发明专利 2

项 

公司拥有研发技术人员 77 人，占员工总数比例为 13.32%，并拥有高级技师
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23 位，技师 51 位，高级工 9 位，液压装配钳工 128 人，电气技工 12 人。截至

本招股说明书签署日，公司拥有 46 项专利，其中发明专利 2 项，实用新型专利

44 项，并有已经申请受理的发明专利 2 项。公司经过五十余年的技术和工艺沉

淀，形成了一支从事液压行业年限长，液压生产与管理经验丰富，液压生产操

作素质高，具有“工匠精神”的优秀队伍，并取得了满足公司生产经营需求的

知识产权成果，而公司的核心工艺技术多体现在制造环节和工艺方法，由于工

艺和制造的表现形式受限以及商业秘密要求，无法以完整的知识产权形式表现。

同时目前公司地处欠发达地区，区位劣势明显，难以引进高端人才。 

四、发行人公司毛利率对比 

公司名称 2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

恒立液压 42.25% 37.77% 36.58% 32.82% 

艾迪精密 43.67% 42.83% 42.85% 43.47% 

科宇股份 - 22.88% 23.19% 26.94% 

集源液压 - 34.75% 29.95% 27.33% 

万通液压 30.38% 27.05% 28.10% 28.60% 

平均值 38.77% 33.06% 32.13% 31.83% 

维克液压 31.73% 30.63% 32.71% 34.33% 

注 1：可比公司的数据来源于其定期报告等公开数据； 

注 2：科宇股份、集源液压未披露 2020 年三季度报告数据。 

报告期内，公司的综合毛利率分别为 34.33%、32.71%、30.63%和 31.73%，

与可比上市公司平均毛利率较为接近，各年度之间有所波动。报告期内，公司

毛利率变动呈下降趋势，与同行业可比公司艾迪精密、科宇股份、万通液压变

动趋势一致。同行业可比公司平均毛利率略有上升主要系恒立液压作为液压行

业的龙头企业，毛利率逐年呈上升趋势。恒立液压作为液压龙头企业，品牌知

名度高，议价能力较强，下游客户的认可接受度较高，公司的综合毛利率与恒

立液压有一定的差距。 

艾迪精密主要产品为液压破碎锤相关产品，其产品毛利率较高，公司的综

合毛利率低于艾迪精密。科宇股份的主要产品为液压缸，毛利率相对较低，与

公司液压缸的毛利率较为接近。集源液压的主要产品为液压齿轮泵，与公司的

综合毛利率较为接近，各年度之间有所波动。万通液压的主要产品为液压缸，

毛利率与公司液压缸的年度平均毛利率较为接近。 



 

8-1-6 

五、发行人客户群体对比 

公司名称 主要客户群体 

恒立液压 

公司下游应用机械包括以挖掘机为代表的行走机械、以盾构机为代表的地

下掘进设备、以船舶、港口机械为代表的海工海事机械、以高空作业平台

为代表的特种车辆、以及风电太阳能等行业与领域。 

客户涵盖美国卡特彼勒、日本神钢、日立建机、久保田建机、三一、徐工、

柳工、中铁工程、铁建重工等世界 500 强和全球知名主机客户。  

艾迪精密 

公司液压破碎锤广泛应用于建筑、市政工程、矿山开采、冶金、公路、铁

路等领域，对坚硬物进行破拆等作业。 

公司的产品销售主要采用经销商买断式销售方式。 

科宇股份 

公司重点客户领域为煤矿、油田、工程机械、军用特种车辆等行业。 

公司重点客户包括三一重型装备有限公司、中煤北京煤矿机械有限责任公

司、国电物资内蒙古配送有限公司等。 

集源液压 

公司产品主要应用于工程机械行业、工业车辆等行业。 

公司重点客户包括广州佛朗斯机械有限公司、靖江市建机叉车配件有限公

司、青岛现代海麟重工有限公司、江苏中力叉车有限公司、安徽江淮银联

重型工程机械有限公司等国内大型主机厂家。 

万通液压 

公司重点客户领域为汽车、煤矿、石油、工程机械、军工等行业。 

公司主要客户为宏昌专用车、中集陕汽、河南骏通等专用汽车生产改装企

业，及郑煤机、兖矿东华、平阳煤机等煤炭综采装备制造企业。 

维克液压 

公司产品涵盖液压柱塞泵、液压缸等液压元件，同时开展液压系统和液压

产品专业技术服务。 

公司的主要产品能够广泛应用于工程机械、冶金、机床、水电、军工、船

舶、新能源等行业，主要客户包括山河智能（002097.SZ）、三一帕尔菲

格特种车辆装备有限公司、南水北调、湖南华菱湘潭钢铁有限公司、华宏

科技（002645.SZ）、阳春新钢铁有限公司、大藤峡水利工程，山东钢铁

集团、首钢集团、宝钢集团等。 

注：艾迪精密主要采用经销商买断式销售方式，未披露公司主要客户情况。 

公司产品涵盖液压柱塞泵、液压缸等液压元件，同时开展液压系统和液压

产品专业技术服务，是我国少数液压产品种类覆盖范围广的综合型液压企业之

一。公司的主要产品能够广泛应用于工程机械、冶金、机床、水电、军工、船

舶、新能源等行业，主要客户包括山河智能（002097.SZ）、三一帕尔菲格特种

车辆装备有限公司、南水北调、湖南华菱湘潭钢铁有限公司、华宏科技

（002645.SZ）、阳春新钢铁有限公司、大藤峡水利工程，山东钢铁集团、首钢

集团、宝钢集团等。 

公司在生产规模、资产规模方面仍与同行业可比上市公司存在差距，但公

司在水利工程、钢铁冶金、新能源等行业的客户优势明显，随着公司逐步切入

工程机械的个别细分领域，并已形成了相关领域的客户优势。 

二、公司应对毛利率下滑、提升竞争能力的具体措施 
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公司已在招股说明书“第八节 财务会计信息与管理层分析”之“十、经营

成果分析”之“（四）毛利及毛利率变动分析”之“8、公司应对毛利率下滑、提

升竞争能力的具体措施”进行补充披露如下： 

公司目前产能受限，规模与同行业可比上市公司如恒立液压相比差异较大，

为进一步全面提升竞争能力，应对毛利率下滑风险，公司采取的主要措施如下： 

（1）拟通过技术改造与扩大产能，实现规模生产效应，进一步降低生产成

本，全面提升公司的竞争能力 

现阶段，公司正处于业务的快速发展时期，现有产能已难以满足客户的订

单需求，产能与业务发展速度严重不匹配。公司拟加大智能化生产线的投入，

实施技术改造工程，通过“工业 4.0”模式实现液压产品生产线柔性化、规模化，

在增强产品可靠性与稳定性的同时，加速多种类特别是迭代液压产品的量产，

实现产品质量的提升和生产成本的降低，从而进一步提升公司的业务规模和核

心竞争能力。 

（2）不断丰富优质人才储备，与知名高校、科研院所加强合作，实现技术

创新，提升产品的竞争能力和盈利能力 

公司将进一步完善人才考核制度和人才激励机制，逐步完善人才内部培养

梯队的制度建设，丰富企业后备人才的储备。公司利用现有的“省级技术中心”、

“工信部工程机械高端液压件及液压系统产业化协同工作平台成员单位”，加强

与国内外知名液压专家的合作，创建国家级液压技术中心，力争将国家液压行

业检测中心和数据库落户至公司研发中心。 

公司拟在国内发达地区建立研发中心，充分利用发达地区的人才、区位优

势，加强与国内外知名高校、科研院所的合作，开展信息、技术交流，引进公

司急需的跨领域、跨学科的高端复合型人才，为公司新领域和迭代技术研发夯

实人才基础。 

公司研发的 A 系列、ZB 系列等新产品相关生产技术逐步成熟，产品的稳定

性受到客户认可，实现了进口替代，并向市场全面推广，毛利率相对较高。公

司拟重点针对塔吊、混凝土搅拌车、挖机等工程机械中单项批量较大的领域，

规模化地提供性能稳定的高质量产品，完成这些领域的进口产品替代，抢占相
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关细分领域的市场份额，实现销售收入的大幅增长及盈利能力的大幅提升。 

（3）进一步夯实品牌价值，抢占高端液压产品市场，从而提高产品毛利率，

同时实现销售规模及竞争能力的提升 

公司的液压产品覆盖应用范围广，在工程机械若干细分领域、冶金钢铁领

域、水利水电领域、新能源及环保领域等具有一定的品牌优势，客户涉及国内

外知名企业，如山河智能（002097.SZ）、三一帕尔菲格特种车辆装备有限公司、

南水北调、湖南华菱湘潭钢铁有限公司、华宏科技（002645.SZ）、中国三峡建

设管理有限公司、深圳市浩能科技有限公司、山东钢铁集团、攀钢集团、中冶

京诚工程技术有限公司等，公司长期得到知名客户的好评，成为了三一帕尔菲

格“战略合作供应商”，并取得了华宏科技优秀供应商，山河智能银牌供应商，

中国三峡建设乌东德工程设备制造供应先进单位，南水北调中线信息科技有限

公司最佳服务单位等荣誉称号，并建立了长期的战略合作关系，公司能够利用

与既有客户稳定的粘性关系持续获取产品订单。随着未来公司液压产品产能的

进一步扩大，多类型液压产品的规模化生产，公司凭借既有客户信任的产品质

量优势稳定现有市场份额，并依托品牌优势抢占高端液压产品，特别是进口替

代市场，从而全面提升公司的市场占有率，实现营业收入与利润的稳定双增长。 

（4）全力实施向主机单位配套战略，加大新产品研发投入，进一步提高销

售规模和盈利能力 

液压产品的各主机行业如工程机械、汽车、机床等均为我国重点发展的支

柱性产业，液压元件为高端装备制造和智能装备制造的子产品，公司拟进一步

全力实施向主机单位配套战略，并紧贴主机单位对产品的需求，加大研发投入，

实现公司规模化发展、高质量发展。 

现阶段，公司液压柱塞泵产品在新能源及环保领域、工程机械领域与华宏

科技、山河智能等主机单位进行长期性的战略合作；液压缸产品在随车吊领域、

工程机械桩机领域、新能源锂电池生产设备领域与细分领域内的标杆企业如三

一帕尔菲格特种车辆装备有限公司、山河智能装备股份有限公司、深圳市浩能

科技有限公司达成合作，成为主机单位的战略供应商、第一大合作伙伴；液压

系统产品在工程机械塔吊及新能源锂电池生产设备等领域取得了初步成效，公
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司主机配套液压系统销售规模报告期内不断上升。 

公司未来将继续实施向主机单位配套战略，加大对细分领域内主机单位产

品的研发，实现销售规模的持续增长，进一步提升企业的盈利能力。 

【核查程序】 

1、获取机器设备明细表，访谈发行人高管人员，了解报告期机器设备成新

率低的原因及发行人未来拟采取的措施； 

2、实地查看机器设备的生产运营情况，结合固定资产的监盘，现场询问固

定资产管理人员和车间生产人员，观察现有机器设备是否均能正常运转； 

3、取得发行人零部件入库数量及废品数量统计明细表，取得发行人主要机

加工设备运行时间统计表，取得发行人机器设备维修支出明细统计表，分析发行

人机器设备的运行情况及对发行人生产经营的影响； 

4、查阅了同行业可比公司的招股说明书、公开转让说明书、年度报告等资

料，了解了行业情况，分析了行业竞争形势、发行人与同行业可比公司在固定资

产状况、生产能力、技术研发与创新、毛利率、客户群等方面的对比情况； 

5、查阅了国家“十四五规划”文件和液压行业的有关政策文件，查阅并了

解了行业政策情况； 

6、访谈了发行人核心技术人员，查阅了行业研究报告等行业相关资料，了

解液压行业上下游情况、市场竞争情况及未来发展趋势； 

7、查阅了发行人的主要产品或服务、公司简介、产品宣传资料、客户荣誉

等； 

8、访谈了发行人管理层相关人员，就发行人未来的发展战略及具体的措施

进行了解。 

【核查意见】 

经核查，保荐机构认为： 

发行人在固定资产状况方面劣于同行业可比公司；生产能力、毛利率方面劣

于同行业可比上市公司，但优于新三板企业；发行人在研发技术人员占比方面优
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于同行业可比公司，研发成果劣于同行业可比上市公司，但优于新三板企业；由

于产品结构不同，发行人在水利工程、钢铁冶金、新能源等行业及工程机械个别

细分领域的客户优于同行业可比公司。 

整体而言，发行人存在资金规模、产能规模、区位环境等方面劣势，但发行

人核心竞争力显著，技术发展方向明确，下游市场发展稳定，与国内同行业可比

公司相比具有品牌、质量、服务、管理及细分行业客户等方面的优势。 

发行人为应对毛利率下滑、提升竞争能力拟采取的具体应对措施有针对性，

具有可行性。 
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（本页无正文，为《关于邵阳维克液压股份有限公司创业板上市委审议意见

落实函之回复》之签署页） 

 

 

     

     

 

 

 

 

 

邵阳维克液压股份有限公司 

年    月    日 
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发行人董事长声明 

本人已认真阅读《关于邵阳维克液压股份有限公司创业板上市委审议意见落

实函之回复》，确认意见落实函的回复内容真实、准确、完整，不存在虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其真实性、准确性、完整性、及时性承担个别和

连带的法律责任。 

 

  

    

董事长：    

 粟武洪   

    

    

    

    

    

    

 邵阳维克液压股份有限公司 

  年   月   日  
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（本页无正文，为《关于邵阳维克液压股份有限公司创业板上市委审议意见

落实函之回复》之签署页） 

 

 

 

 

 

 

 

保荐代表人：                               

杨  涛           陈佳林 

 

 

 

 

 

 

西部证券股份有限公司 

年   月  日 
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保荐机构董事长的声明 

本人已认真阅读《关于邵阳维克液压股份有限公司创业板上市委审议意见落

实函之回复》全部内容，了解意见落实函回复涉及问题的核查过程、本公司的内

核和风险控制流程，确认本公司按照勤勉尽责原则履行核查程序，意见落实函之

回复不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对上述文件的真实性、准确

性、完整性、及时性承担相应法律责任。 

 

 

 

 

保荐机构董事长：    

 徐朝晖   

    

    

   

   

   

   

  西部证券股份有限公司 

   年   月  日 
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