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证券代码 600496          证券简称：精工钢构          文件编号：2021-010 

 

长江精工钢结构（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关系活动

类别 

□ 特定对象调研              分析师会议 

□ 媒体采访                  业绩说明会 

□ 新闻发布会                路演活动 

□ 现场参观                  

√ 其他 电话会议、网络会议 

来访调研人员单

位/个人 

国盛证券 程龙戈、廖文强，UBS 瑞银证券 Robin、平凡，中信

建投，嘉实基金，招商银行资管、 Optimus Prime Asset 

Management、FountainCap Research & Investment 等 27 家机构。 

日期时间 
2021.04.16 10:00-11:10 

2021.04.16 15:00-16:10 

地点 （电话会议） 

公司接待人员 副总裁兼董事会秘书沈月华女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

会议首先向投资者介绍公司基本情况，公司 2020 年度全年实

现营业收入 114.8 亿元、同比上升 12.2%，主营业务毛利率同

比提升 0.37 个百分点为 15.1%，扣非归母净利润同比上升

61.4%为 5.92 亿元。公司盈利性之所以获得飞跃性地改善，是

由于业务基本面通过新业务结构性地提升了利润空间，并且发

挥了管理和销售方面的规模效应有效控制了费用支出，全年新

业务集成及 EPC 业务收入实现 23.8 亿元、同比上升 210%、毛

利率为 19.68%。 

 

随后就投资者所关心的问题进行交流，纪要如下： 

 



2 

1. EPC 业务未来的盈利性趋势如何？是否仍有上升空间？ 

首先建筑业本身还是赚钱的，以钢结构分包为例，分包企

业在向施工总包企业上缴管理费后，仍能维持十几个点的毛

利，所以即使仅从分包转做工程总承包，公司也能够通过商业

模式的转变在原有利润的基础上获得管理费增厚利润层。 

第二，EPC 项目的体量是原分包业务项目的 5-10 倍，但所

耗费的管理、销售等资源并不会成倍增加，也就意味着通过发

挥管理和销售上的规模效应、提升平均合同额，而进一步提升

净利润。 

第三，EPC 模式最终要追求的是降本增益的效果。在传统

模式中，除了业主之外的其他项目各方缺乏节省成本的动力，

项目上会有许多浪费。而在 EPC 模式下，EPC 方由于自负盈

亏，因此有动力同时也有能力引导并约束设计及施工等各方进

行成本管控。项目最终有望通过技术、工艺以及选材的优化升

级，以及避免各类设计变更导致的浪费，实现成本最优、经济

效益最佳。 

 

2. 分包业务收入未来的趋势会如何变化？ 

收入变化趋势的大方向还是要看订单，订单总体上还是增

长的。 

上年度分包业务收入之所以有所下降主要是因为疫情期间

有 1-2 个月的停工期。尽管后期团队都在拼命赶工，但总体上

还是受到了小幅的影响。 

 

3. 未来公司是否会对钢结构的细分市场有所倾向？ 

细分市场中无论是公建还是工业，对公司来说都是非常重

要的，并没有打算倾向于或者放弃哪一个。 

首先，无论是公建还是工业，市场空间都至少是千亿级别

的，而公司的市占率还非常低，可成长的空间都很大。 
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第二，不同的细分市场能给公司带来不同的价值。工业建

筑，建设周期短因此周转快、一年甚至有可能周转 2-3 次，而

且由于是企业客户因此付款流程短、回款好，是公司的现金牛

业务。而公共建筑，由于技术难度大、要求高因此毛利率高，

而且更能够给公司带来市场口碑认知度和品牌形象。 

第三，对于公建和工业板块，公司有独立的事业部在分别

运作，各个事业部有各自的战略目标和经营策略，各板块是齐

头并进的、而非此消彼长。 

 

4. 钢价上涨对公司影响几何？以及公司的应对措施是？ 

面对原材料价格波动，首要是控制原材料在成本中的占

比，以降低对原材料成本波动的敏感性。从做钢结构纯加工、

到钢结构制造施工一体化，一直到 EPC，钢材在成本中的占比

已逐步下降；EPC 项目中，结构成本通常在 10-20%，而钢材

在结构中占比约为一半、即在整个项目的占比仅 5-10%。 

具体措施方面，公司与钢材打交道 20 载经验丰富，主要

包括成本转嫁和成本控制。 

成本转嫁主要体现在订单签署方面，包括及时更新报价、

以及开口合同条款签署等。公司所承接的 EPC 订单、公建等政

府项目尽量采取开口合同，按实际钢材采购价结算，工业建筑

项则按最新预期钢价。 

成本控制包括提前采购、锁价、供应商选择等。由于公司

采购量大且资金充足，因此可与钢厂签订战略合作直接采购，

降低综合成本。 

附件清单（如有）  

 


