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证券代码：002661                                 证券简称：克明面业 

克明面业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号： 

投资者关系活动

类别 

█特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

华安证券文献；嘉实基金左勇；银河基金卢轶乔；诺德基金胡

志伟；华富基金朱程辉；源乘投资马丽娜；华西证券王厚、卢

周伟；中银基金池文丽；英大基金姜昊晨；兴证资管王剑；西

部证券杨成；敦和资产汤晨晨；国投瑞银王方；诺安基金简牮；

海通证券胡幸；易方达高慎之；华美国际齐全、吴起涤；平安

资管万淑珊；国投瑞银袁野；广发基金廖晋；光大保德信基金

林晓枫；融通基金孙卫党等 71人。 

时间 2021年 04 月 20日-04月 21日 

地点 电话交流与现场交流 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书陈燕女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

沟通与交流的主要情况: 

Q1：公司未来对于面条、面粉、方便食品各业务板块的一

个占比的规划情况？  

A1：从近几年的趋势而言，公司挂面的营收占比呈现逐步

下降的趋势，这一趋势是与公司的整体规划相匹配的。未来挂

面的营收占比预估会下降到 60%左右；方便食品类目前营收占
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比不到 10%，但方便类食品是未来重点发力的方向，方便食品

未来营收占比会首先突破 10%，然后再继续往上增长；面粉的

营收占比提升是阶段性的，公司经营的面粉产业以优先满足公

司面条、方便食品等产品的生产原料为原则。 

Q2：公司高性价比产品和高毛利产品的这个具体的定义是

怎样的？高性价比产品和高毛利产品的渠道有什么差别？ 

A2：（1）高毛利产品和高性价比产品只是公司挂面的两大

类别，高毛利产品和高性价比产品以终端市场的售价为区分标

准，终端售价在 8元/公斤以上，公司定义其为高毛利产品，终

端售价在 8 元/公斤以下，公司定义其为高性价比产品。（2）

高毛利产品和高性价比产品的渠道没有绝对的区分，高毛利产

品和高性价比产品同时会进入公司成熟市场及开拓型市场，会

根据市场的特性，选择适合渠道的不同产品，并无特别大的差

异。 

Q3：从产品品类而言，公司 B 端和 C 端的业务占比情况是

怎样的？ 

A3：（1）公司挂面产品百分之九十以上的渠道是 C端，有

非常小的一部分 B端也是通过团购业务开展；（2）方便食品这

一块，其中方便面以 C 端类渠道为主导，方便湿面则以 B 端类

渠道为主导；（3）面粉也分两块，一块是直接面对消费者的小

包装面粉，另一块是面向工厂的工业用粉，目前面粉的渠道呈

现以 B端为主导的趋势。 

Q4：请问公司执行“小一体化模式，建立供应链优势，实

现成本领先”的战略对公司毛利率有什么影响？ 

A4：根据公司最初的测算，公司面粉外购模式转为面粉自

供模式，面粉自供比率得到提升，产品的规模会同步提升，将

推动公司毛利率的提升，其对毛利率的贡献预估在四个点左右。
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目前剔除原材料小麦价格波动的因素及公司推出毛利相对较低

的高性价比产品的影响，面粉全面自供后对公司毛利率的贡献

是符合最初测算的。 

Q5：公司对今年原材料小麦价格的预判是怎样的？ 

A5：根据 2020 年及 2021 年一季度小麦的价格走势，目前

小麦种植户和贸易商整体对小麦价格的期望值还是比较高的，

其次国家临储小麦的拍卖底价较之前略有上涨，公司预判今年

小麦价格可能呈现高开高走的趋势，但其增长的幅度或波动的

幅度仍会保持相对平稳。 

Q6：公司年报中挂面和方便食品的毛利都是增长的，但面

粉和其他产品的毛利明显下滑，导致这一现象的原因是什么？ 

A6：从 2020年全年的情况而言，公司毛利率的整体变化主

要得益于疫情的影响。受新冠疫情的影响，民生类消费需求放

量，公司高毛利产品的占比有较大提升，且规模生产带来了生

产成本下降，所以挂面和方便食品的毛利率同比是增长的。面

粉和其他产品（主要是麸皮等副产品）毛利率下降主要是因为

公司遂平面粉厂在 2020年全线投产，在遂平面粉厂投产之前，

公司外销的小包装面粉主要是通过 OEM的方式，体量较小，其

毛利相对较高；遂平面粉厂投产后，由于遂平挂面新工厂二期

工程还未投产，在短时间内，公司面粉的产能大于面条和方便

食品的用粉需求，富余的面粉产能更多是由毛利较低的工业用

粉渠道消化，导致面粉毛利率下降。未来，随着公司面条和方

便食品新产能的释放，面粉的毛利率将会有所回升。 

Q7：公司 2021 年一季度整体收入还不错，利润确同比下

降的原因是什么？ 

A7：主要是受产品结构及销售费用投放的影响，2020年一

季度受疫情的影响，公司高毛利产品占比提升，投入的促销费
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等费用也相对较低，利润基数比较高，2021年没有疫情因素影

响，相对而言，产品结构没有 2020年一季度好，其次费用投放

也恢复到正常状态，费用同比增加明显，所以利润同比下降。 

Q8：公司拟在嘉兴投资 10 亿建设生产基地是基于什么考

虑？如何消化这部分产能？该生产基地大概什么时候可以贡

献收入？ 

A8：（1）华东生产基地趋向定位高端系列产品，与公司目

前的产品对比而言会有一些差异性，目前公司采用进口原材料

的产品整体体量非常小，主要是受限于产能不足。华东生产基

地是综合性生产基地，有挂面、方便面、湿面、生鲜面、面粉

等产能规划，华东地区也是上述产品的主销区之一，公司选择

在嘉兴保税区建设生产基地，一方面可以通过海运比较便捷的

获取境外优质小麦，一方面又靠近产品主销区，满足公司后续

各项业务运输半径的要求。（2）公司近两年在筹划并执行产能

的梳理工作，会将公司一些产能相对落后的、综合成本较高的

工厂进行淘汰或转型，这部分产能替换出来后由华东生产基地

产能来补充。（3）因为华东生产基地会配备面粉产能，短时间

内不会有产能的释放，预估应该是 2022年左右可以释放产能。 

Q9：2020 年受疫情的影响方便速食类产品增速很快，公司

是否会布局这一块？ 

A9：公司已经开始方便速食这方面的布局了，挂面是比较

传统型的产品，公司会考虑推出带食材包的新产品；方便食品

这一块，目前我们已经推出了速拌类、微波类、自热型产品，

后续也会对这一块有更多资源投入。 

Q10：公司 2020 年四季度营收十个多亿，利润只有几百多

万的原因是什么？ 

A10：2020年四季度利润较低的原因主要有如下三个方面：
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（1）四季度公司遂平面粉厂全线投产，成品面粉及相关副产品

营收占比增加，导致毛利率下降；（2）四季度确认股权激励费

用及处理了部分员工安置问题，导致管理费用上升；（3）四季

度公司加大了促销力度，导致销售费用增加。 

Q11：公司后续产能释放的节奏是什么样的？ 

A11：公司在 2021 年一季度已经释放了成都工厂的部分挂

面产能，后续会根据市场需求投入成都工厂的剩余挂面产能，

其次就是遂平新工厂的二期工程，遂平二期工程挂面产能约 20

万吨，预计在 2022年左右释放，最后就是嘉兴工厂，其产能投

放会相对晚一些，主要是根据市场需求逐步释放。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021年 04 月 22日 

 


