
证券代码：阳普医疗                                证券简称：300030 

广州阳普医疗科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                         编号： 

投资者关系活动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观 

□其他 

参与单位名称及人员姓名 
方正证券 唐爱金、广东冠丰资产 杨欢、广州诚协投资管理 韦人元、上海友檀

投资管理 黄涵、安星资产 陈岳林、狄道投资 黄帅、国意投资 谢宇芊、金胜

投资 黄景荣、中林基金 王嘉彬、中金财富 郭旺 

时间 2021-4-27 

地点 广州阳普医疗科技股份有限公司 6楼 2号会议室 

上市公司接待人员姓名 
董事长&总经理邓冠华、董事会秘书倪桂英、研发总监顾问、市场及顾客服务部

总监田艳丽、证券事务代表刘璐、财务经理侯全能 

投资者关系活动主要内容介绍 

一、公司财务数据情况 

2020 年公司实现营业总收入 9.19亿，同比增长 59.85%，微生物转运系统

和口罩的销售是公司营业收入增长的主要因素，其中微生物转运系统实现营业

收入 3.12 亿元，口罩实现营业收入 1.18 亿元。公司 2020年归属母公司净利润

1.63亿元，同比增长 524.48%，其中子公司深圳阳和投资的伟思医疗上市使公

司投资收益增加，该项业务对公司净利润的影响额为 7994.8万元。 

公司 2021 年第一季度实现营业收入 2.31 亿元，同比增长 56.43%，归属母

公司净利润 0.33 亿元，同比增长 201.56%，扣除非经常性损益的净利润 0.29

亿元，同比增长 232.87%。 

二、公司的营销情况 

近两年公司实行“聚焦”主业的发展战略，对原有多平台业务进行了整合

和剥离，并推出“三驾马车”策略，形成“以客户为中心、以法规为基础、充

分实现客户需求”的核心。公司配备有 300多名研发及技术工程师，积极做到

新产品跟投资相结合，并在国内做迭代开发。过去，公司注重技术和自身完善，

较少注重市场营销，市场仍处于在市场拓展状态，出现国外好、国内弱的情况。



今年，公司会强化在全国的销售网络和销售力度的建设，扩充销售人员队伍和

销售网络，严格按照经销商模型，促进主营产品在全国多省份拿下较大的市场

份额。营销是公司未来两年的重点，希望在原有渠道的基础上，进一步强化合

作或者扩大市场，释放产品的销售量。目前公司产品推广比较顺利，因此一旦

销售团队开始营销，产品放量速度会较快，其中包括真空采血系统、血栓弹力

图及 IBMS。  

三、公司信息化的发展规划 

全医院信息化、智能化及大数据的建设是公司的发展目标。一方面形成标

准处理系统及医院管理系统，未来的发展方向是液体活检、基因诊断和体外诊

断。另一方面是在医院管理系统中完善硬件、软件及流程设计，核心在于准则

镶嵌到系统里，强制性要求医院或者医生严格遵循规范化标准。 

四、公司新产品的布局 

新产品的选择原则上遵循：大市场、高附加值、低竞争性、轻资产的四项

基本原则。公司更倾向研发投入少，竞争少的产品。自分子诊断系统的推出，

公司从“卖设备”转变成“服务”，且服务贡献率不低。公司与广医附一签约，

该医院的循环肿瘤细胞检测服务委托给了阳普，陆续还有其他医院的业务拓展。

此外，循环肿瘤细胞的活性和干性与病人用药与肿瘤恶性度直接相关，阳普专

门成立了这方面的研究中心。 

A)一体化分子诊断工作站，属于 QPCR 平台，具有完全全自动性能，主要运

用于肿瘤及传染病。该产品最大的好处是自动接轨肿瘤切片标准，不需要开展

提前处理工作，此外该产品还能接轨新冠试剂平台，预计今年能拿到仪器的注

册证。 

B)稀有单细胞分离及多维检测平台，包括液体活检的平台，能从血液、尿

液等提取稀有单细胞。目前临床研究集中于循环肿瘤细胞方面，做肿瘤的伴随

诊断等。该平台抓取的细胞是活的，后续可以用于基因诊断、活性分析及疾病

发展状态等研究。 

五、 股权激励预计实现情况 

公司 2020 年归属母公司净利润 1.63亿元，其中子公司深圳阳和投资的伟

思医疗上市使公司投资收益增加，该项业务对公司净利润的影响额为 7994.8 万



元。去除伟思医疗的投资收益，按股权激励目标今年要超过 1.6亿。年初，公

司根据每个产品相应市场调研基础进行年度销售计划的确立，因此公司目前不

担心利润，目标是通过高质量的产品与服务在客户端树立和巩固口碑与品牌形

象，为公司长远发展奠定更扎实的基础。公司会在聚焦广东和国际市场的基础

上，通过加强营销队伍建设等多种手段，推动血栓弹力图等新产品的放量与市

场占有率的提升。 

六、 美国子公司价值 

美国子公司聚焦于两件事情：帮助阳普医疗的其他子公司引入人才和国际

领先产品和技术。美国子公司是一个不以营利为目的的机构，团队构成是外籍

为主的科学家团队，因此公司能够获取很多国际前沿的新技术，以为公司引进

新产品和现有产品的改造升级。 

七、 集采影响 

就真空采血管而言，阳普医疗在广东的市场占有率是最大的，在其他省份

相对偏弱，公司也在积极关注集采相关政策动向。当然，集采对企业而言也不

一定是坏事，就像去年底的病毒采样产品集采，是 13个省份集采联动，若能以

合适的价格带动产品市场占有率和销量的增加，对公司来说也是一个很好的机

会。 

八、 介绍一下血栓弹力图产品的定位 

血栓弹力图为阳普医疗自主研发产品，是国产品牌中拥有自主知识产权的

厂家，目前血栓弹力图已有 7个试剂进入市场营销阶段。该产品可用于心梗、

脑梗患者的指导用药。因为患者只有 6小时窗口期，血栓弹力图能对患者的凝

血因子、血小板等指标进行动态检测，并对照选取针对性药物。该产品的主要

应用场景为 ICU、麻醉、心外、心内、神内、产科及体检科。 

公司认为血栓弹力图拥有百亿以上级别的市场，未来成长性较好。公司测

算好的三级甲等医院用量可达到 300-500 万。 

九、 稀有单细胞分离及多维检测平台 

该产品可以将血液、胸腹水、脑积液以及尿放到八通道的全自动系统中并

把细胞里面相应的循环肿瘤靶细胞抓出来。循环肿瘤细胞比普通细胞大，所有

的细胞在过滤的时候，传统方法中血液细胞会将孔堵死，公司专利技术旋转光



刻系统能解决拥堵问题，抓住循环肿瘤细胞。公司未来希望能进一步研究稀有

细胞，将细胞染色以后判断有多少肿瘤细胞，在蔡司的显微镜平台上附上单细

胞提取的机械平台，抓取单个循环肿瘤细胞，对其做活性和干性研究。 

稀有单细胞分离及多维检测平台可以把单独的循环肿瘤细胞找出来，没有

噪音，可用于活性和测序研究，培养肿瘤细胞指导用药。目前产品已拿到 I类

证，公司想将其打造成为全球第一个循环肿瘤细胞的设备。该产品毛利分为：

设备的毛利率预计在 75%-80%，试剂毛利率预计能达到 90%以上。 

十、 总体发展与盈利预期 

公司 2021 年将以“营销”和“质量”为抓手，以提升产品毛利率为目标，

继续加大执行改进，加强渠道能力建设，在保持原有主营业务真空采血系统继

续稳步发展的基础上，大力推进液体活检管、血栓弹力图仪等产品更新迭代帮

助经济效益尽快释放。同时，整合公司现有投资平台，着力通过并购促进公司

战略产品研发能力的提升，从而提升公司战略产品的毛利率。  

公司基于对长期发展与短期利润平衡的考虑，2021 年要继续坚持“两条腿

走路”的发展路线，即在加速新产品、新业务落地的同时，以提升产品毛利率

为目的，围绕心血管疾病领域和分子诊断技术积极开展海内外的外延式并购。 

附件清单（如有） 无。 

 


