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关于深圳市穗晶光电股份有限公司 
首次公开发行股票并在创业板上市申请文件的 

第四轮审核问询函中有关财务事项的说明 

天健函〔2021〕3-27号 

 

深圳证券交易所： 

由民生证券股份有限公司转来的《关于深圳市穗晶光电股份有限公司首次

公开发行股票并在创业板上市申请文件的第四轮审核问询函》(审核函〔2021〕

010727号，以下简称审核问询函)奉悉。我们已对审核问询函所提及的深圳市

穗晶光电股份有限公司(以下简称穗晶光电或公司)财务事项进行了审慎核查，

现汇报如下。 

 

一、关于期后业绩 

申报文件及问询回复显示，2021 年第一季度发行人主营业务毛利率为

26.90%，比 2020 年增长 4.59 个百分点；同行业可比公司聚飞光电 2021 年第

一季度毛利率比 2020 年下降 2.42 个百分点，芯瑞达 2021 年第一季度毛利率

比 2020 年下降 4.23 个百分点。 

请发行人分析并说明 2021 年第一季度毛利率变动趋势与聚飞光电、芯瑞

达不一致的原因。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。（审核问询函第 2 题） 

(一) 公司 2021 年第一季度毛利率变动趋势与芯瑞达不一致的原因 

1. 报告期及 2021 年第一季度公司与同行业可比公司毛利率的对比情况 

目前国内 LED封装行业企业众多，国内同行业上市公司主要包括聚飞光

电、芯瑞达、木林森、国星光电、瑞丰光电、万润科技等，其中，聚飞光电、



 

2-2 

芯瑞达、瑞丰光电业务与公司的相关业务具有一定的可比性。报告期及 2021年

第一季度公司与同行业可比公司毛利率的变动情况对比如下： 

项目 2021年 1-3 月 2020年度 2019年度 2018年度 

聚飞光电 25.32% 27.74% 27.92% 21.86% 

芯瑞达 19.68% 23.93% 28.36% 27.41% 

瑞丰光电 19.05% 18.80% 18.57% 19.70% 

穗晶光电 28.69% 22.60% 23.88% 21.31% 

由上表，公司、瑞丰光电 2021年第一季度毛利率相较于 2020年度均呈上

升趋势；聚飞光电、芯瑞达 2021年第一季度毛利率相较于 2020年度呈下降趋

势。  

2. 2021年第一季度公司毛利率相较 2020 年度增长的原因 

2020年各季度及 2021年第一季度公司毛利率情况如下： 

项目 
2021年 

第一季度 

2020年 

第四季度 

2020年 

第三季度 

2020年 

第二季度 

2020年 

第一季度 

2020年 

年度 

毛利率 28.69% 25.08% 20.67% 22.48% 21.13% 22.60% 

2020年第四季度以来市场需求旺盛，同时受部分原材料降价影响，产品单

位成本下降较为显著，公司的营业收入、毛利率等经营数据快速增长，其中

2020年第四季度公司营业收入同比增长 44.93%、环比增长 14.77%；2021年第

一季度公司营业收入同比增长 81.59%，环比下降 13.10%。 

2020年第一季度、2020年第四季度毛利率环比均有所增长主要系受原材料

价格下降的影响，当期平均成本的下降幅度高于平均销售价格的下降幅度所

致。 

3. 2021年第一季度公司毛利率变动趋势与聚飞光电不一致的原因 

公司 2021年第一季度毛利率变动趋势与聚飞光电、芯瑞达不一致主要系公

司与聚飞光电、芯瑞达产品结构差异较大，并进而导致原材料结构差异较大，

受主要原材料变动趋势不一致影响所致。 

(1) 公司与聚飞光电、芯瑞达的业务及产品结构的差异分析 

1) 公司与聚飞光电虽为小尺寸背光领域最主要的竞争对手，但在业务及产

品结构方面亦存在较大的差异。 

公司主要聚焦于小尺寸背光产品（主要应用于智能手机），报告期及 2021

年第一季度公司小尺寸类 LED背光器件产品的收入分别为 34,431.61 万元、
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39,001.30万元、38,228.91 万元和 9,748.13 万元，占营业收入比例分别为

74.50%、82.25%、78.86%和 73.40%。 

与公司主要聚焦于小尺寸背光产品不同，聚飞光电的主要产品包括背光

LED（2020年度收入占比 76.10%）、照明 LED（2020年度收入占比 10.19%）、

其他 LED（2020年度收入占比 6.94%）以及其他行业（2020年度收入占比

6.78%），产品结构更为分散。根据国泰君安研究报告《聚飞光电(300303)：大

陆背光龙头，不断拓展成长赛道》（2020年 6月）显示，聚飞光电的中小尺寸

背光 LED产品（应用领域包含手机、数码相机、平板、电脑等）收入占比约为

30%-40%。 

2) 公司与芯瑞达的业务及产品结构差异分析 

芯瑞达的产品主要为背光模组光电系统，报告期内背光模组光电系统收入

分别为 47,162.10万元、46,198.98万元和 51,563.32万元，占营业收入比例

分别为 93.02%、88.39%、92.12%。 

公司的主要产品包括 LED器件及背光灯条模组，报告期内背光灯条模组业

务收入分别为 9,480.10 万元、5,399.51万元和 4,197.00万元，占营业收入比

例分别为 20.51%、11.39%和 8.66%。 

公司的背光灯条模组产品与芯瑞达背光模组光电系统产品具有可比性，但

两者在业务及产品结构方面亦存在较大的差异。 

(2) 公司与聚飞光电、芯瑞达的原材料结构差异 

1) 公司的主要原材料结构 

公司的主要原材料包括 LED芯片、支架、键合金丝、PCB板等。报告期及

2021年 1-3月，公司主要原材料的采购金额及其占原材料采购总额比重情况如

下： 

单位：万元，% 

原材料 

名称 

2021年 1-3月 2020年度 2019年度 2018年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比 

LED芯片 5,488.91 57.85 16,630.82 52.81 15,508.78 54.17 19,078.26 54.99 

支架 2,002.26 21.10 7,728.35 24.54 6,961.69 24.32 7,753.28 22.35 

键合金丝 753.74 7.94 2,661.71 8.45 1,812.28 6.33 1,555.05 4.48 

PCB板 297.27 3.13 1,187.89 3.77 1,222.71 4.27 2,457.17 7.08 
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原材料 

名称 

2021年 1-3月 2020年度 2019年度 2018年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比 

合计 8,542.18 90.02 28,208.77 89.57 25,505.46 89.08 30,843.76 88.90 

由上表，LED芯片为公司最主要原材料，报告期及 2021年 1-3 采购占比均

高于 50%；公司采购 PCB板主要用于背光灯条模组产品的生产，随着相关产品

收入占比的下降，其采购占比亦呈逐年下降趋势。 

2) 聚飞光电的主要原材料结构 

根据聚飞光电 2020年 4月 10日发布的《创业板公开发行可转换公司债券

募集说明书》，聚飞光电主要原材料包括 LED 芯片、支架和 PCB板。2016年至

2019年上半年，聚飞光电主要原材料采购金额及占比情况如下： 

单位：万元，% 

原材料 

名称 

2019年 1-6月 2018年度 2017年度 2016年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 金额 占比 

LED 芯片 24,974.55 33.30 59,042.25 34.66 57,776.58 35.64 41,047.32 39.18 

支架 10,044.62 13.39 22,233.91 13.05 18,201.17 11.23 15,487.64 14.78 

PCB 板 11,593.15 15.46 24,411.76 14.33 23,853.75 14.71 12,611.21 12.04 

合计 46,612.32 62.15 105,687.92 62.05 99,831.50 61.58 69,146.17 66.00 

注：占比系占采购总额的比例，采购总额=第一大供应商采购额/采购占

比。 

由上表，2016 年至 2019年上半年，聚飞光电主要原材料中的 LED 芯片占

比分别为 39.18%、35.64%、34.66%和 33.30%，整体呈下降趋势；PCB 板占比分

别为 12.04%、14.71%、14.33%和 15.46%，整体呈上升趋势。 

3) 芯瑞达的主要原材料结构 

根据芯瑞达 2020 年 4月 15日发布的《首次公开发行股票招股说明书》，

芯瑞达主要原材料包括 PCB板、LED芯片、透镜、支架等。2017年至 2019年，

芯瑞达主要原材料采购金额及占营业成本的比例情况如下： 

单位：万元，% 

原材料名称 
2019年度 2018年度 2017年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 

PCB板 10,390.28 27.75 13,119.58 35.65 12,558.87 39.29 

LED芯片 5,666.39 15.13 7,357.34 19.99 7,327.17 22.92 
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透镜 3,719.89 9.93 3,941.90 10.71 2,852.88 8.93 

支架 2,005.01 5.35 1,988.01 5.40 1,867.23 5.84 

合计 21,781.57 58.16 26,406.83 71.75 24,606.15 76.98 

由上表，芯瑞达的主要原材料中 PCB板、LED芯片占比较高，并且整体呈

下降趋势。 

综上，公司、聚飞光电、芯瑞达的共同主要原材料为 LED芯片、支架、PCB

板，具体而言： 

①LED芯片方面。公司 LED芯片占比最高，聚飞光电其次，芯瑞达 LED芯

片占比最低。而从采购占比变动趋势来看，公司 LED芯片占比整体呈上升趋

势，聚飞光电、芯瑞达 LED芯片占比呈下降趋势； 

②支架方面。公司支架占比最高，聚飞光电其次，芯瑞达支架占比最低。

而从采购占比变动趋势来看，三家公司支架占比均相对稳定； 

③PCB板方面。芯瑞达 PCB板占比最高，聚飞光电其次，公司 PCB 板占比

最低。而从采购占比变动趋势来看，公司与芯瑞达 PCB板占比呈下降趋势，聚

飞光电 PCB板占比呈上升趋势。 

(3) 2021年第一季度原材料变动趋势，及公司毛利率变动趋势与聚飞光

电、芯瑞达不一致的原因分析 

2021年第一季度，原材料中 LED芯片、支架以及 PCB板价格走势如下： 

1) LED芯片方面。受行业上游 LED芯片厂商产能过剩及去库存等因素影

响，报告期及 2021 年第一季度 LED芯片采购价格整体呈下降趋势。根据查阅公

开披露资料，三安光电同时为公司、聚飞光电、芯瑞达的重要 LED芯片供应

商，而根据三安光电 2020年 11月 25日报价单（下一次为 2021年 3月 10日，

对第一季度原材料采购价格影响较小），其向公司供应的 65款芯片中，有 27

款芯片产品存在不同程度的降价，整体降幅约为 4.74%。 

2) 支架方面。根据查阅公开披露资料，得润电子同为公司、聚飞光电的重

要支架供应商，公司已于 2021年 2月收到得润电子发送的调价通知，但具体政

策并未得到执行，2021 年第一季度得润电子支架采购价仍按原报价执行。据

此，可合理推出聚飞光电向得润电子的支架采购价亦未较大程度受到调价影

响。 
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3) PCB板方面。根据芯瑞达招股说明书，铜材与铝材占据 PCB 板生产成本

约为 20%-60%，故其价格变动对 PCB价格具有一定的指导意义。相较于 2020年

度，2021年第一季度铝材价格上涨 14.53%，2021年第一季度铜材价格上涨

28.57%。根据查阅公开披露资料，公司、聚飞光电、芯瑞达 PCB板供应商有所

差异，无法进行直接对比，但公司已于 2020 年 12月-2021年 1月先后收到多

家 PCB板供应商的调价单，涨幅约为 5%-10%。而根据芯瑞达 2020年度报告，

其解释净利润降低的原因之一为“受有色金属行业价格回暖影响，公司主要原

材料铝基板成本增加”，据此合理推测聚飞光电和芯瑞达也面临 PCB 板价格上

涨情况。 

综上，2021年第一季度芯片采购价呈下降趋势，PCB板采购价呈上升趋

势，支架采购价呈小幅上升趋势。 

结合公司与聚飞光电、芯瑞达的原材料结构，公司 2021年第一季度受 LED

芯片占比较高及采购价格的下降影响较大；芯瑞达受 PCB板占比较高及采购价

上升的影响较大；聚飞光电同时受 LED芯片采购价格的下降、及 PCB 板占比较

高的影响，并进而导致 2021年第一季度公司毛利率变动趋势与聚飞光电、芯瑞

达不一致。 

(二) 关于公司 2021 年半年度业绩及 2021 年 1-9 月业绩预计情况 

根据经天健会计师审阅的公司 2021年 1-3月的经营成果及 2021 年 1-6月

的初步测算，2021 年 1-6月公司预计实现营业收入 25,800万元-26,000 万元,

同比增长 29.82%-30.82%；预计 2021年 1-6 月实现归属于母公司股东净利润约

3,700.00万元-4,000.00 万元，较上年同比增长 156.27%-177.05%；预计 2021

年 1-6月实现扣除非经常性损益后归属于母公司股东净利润约 3,500.00 万元-

3,800.00万元，较上年同比增长 221.12%-248.64%。 

根据未经审计的公司 2021年 1-6月的初步数据及目前经营状况，预计

2021年 1-9月可实现的营业收入约 37,000.00 万元-39,000.00万元，较上年同

比增长 11.48%-17.50%；预计 2021年 1-9月可实现归属于母公司股东净利润约

4,900.00万元-5,300.00 万元，较上年同比增长 65.74%-79.26%；预计 2021年

1-9月可实现扣除非经常性损益后归属于母公司股东净利润约 4,600.00 万元-

5,000.00万元，较上年同比增长 83.31%-99.25%。 
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上述预计中，营业收入与净利润预计增长幅度存在差异，主要系：受疫情

影响，公司 2020年第一季度营业收入为 7,313.78 万元，净利润仅为 29.46万

元，净利润基数相对较小，导致同一预测区间内净利润同比增幅大于营业收入

增幅。 

(三) 核查程序及核查结论 

为核实公司上述事项，我们实施了以下主要核查程序： 

1. 查阅了同行业上市公司的年报，查阅了主要金属材料价格变动趋势，查

阅了聚飞光电、芯瑞达的公开披露信息及相关行业研究报告； 

2. 查阅了主要供应商报价单、调价函等，查阅了公司报告期及 2021年 1-

3月采购明细表、2021 年 1-3月审阅报告等资料； 

3. 查阅了 2021 年 1-6月未经审计的财务报表、在手订单情况及预计订单

情况，并访谈公司销售负责人、财务负责人了解了 2021年 1-9月的业绩情况。 

经核查，我们认为，2021年第一季度公司毛利率变动趋势与聚飞光电、芯

瑞达不一致主要系公司与聚飞光电、芯瑞达产品结构差异较大，并进而导致原

材料结构差异较大，受主要原材料变动趋势不一致影响所致。 

二、关于收入 

公开信息显示，2021 年 4月和 5 月，我国智能手机出货量同比下降 34%和

32%。 

申报文件及问询回复显示，随着美国商务部禁令的实施，2020 年华为手机

对公司采购产品金额大幅减少，2020 年 11 月至今，发行人已对荣耀部分项目

进行了批量供货。 

请发行人： 

(1) 结合手机最新出货量、在手订单情况，说明 2021 年第二季度我国智

能手机出货量下降对发行人业务的影响。 

(2) 结合 2021 年对华为手机终端的销售数量和在手订单金额，说明华为

手机业务变化对发行人的影响。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。（审核问询函第 3 题） 

(一) 结合手机最新出货量、在手订单情况，说明 2021 年第二季度我国智

能手机出货量下降对公司业务的影响 
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1. 国内智能手机最新出货量，公司小尺寸 LED背光器件（应用于智能手

机）产品销量及在手订单情况 

2021年 1-5月，国内智能手机出货量及公司小尺寸 LED背光器件（应用于

智能手机）产品销量情况如下： 

项 目 
2021年 

5月 

2021年 

4 月 

2021年 

3月 

2021年 

2月 

2021年 

1月 

国内智能手机出货量（万部） 2,260.40 2,697.30 3,526.80 2,134.20 3,957.20 

同比增长 -30.80% -33.90% 67.70% 236.60% 94.30% 

公司小尺寸 LED 

背光器件销量（KK） 
351.69 372.57  319.32   462.24   425.38  

同比增长 -10.50% -23.72% 100.27% 168.45% 60.96% 

注：国内智能手机出货量数据来源于中国信息通信研究院 

如上表所示，2021 年 1-5月公司小尺寸 LED背光器件（应用于智能手机）

销量变动趋势与国内智能手机出货量变动趋势一致，其中： 

(1) 2021年 1-3月国内智能手机出货量及公司小尺寸 LED背光器件（应用

于智能手机）产品销量均呈快速增长趋势； 

(2) 2021年 4-5月国内智能手机出货量及公司小尺寸 LED背光器件（应用

于智能手机）产品销量均呈下降趋势； 

(3) 根据中国信息通信研究院报告，2021 年 4月、5月份手机出货量同比

下降主要受三方面因素影响：一是第一季度国内市场手机出货量同比增长

100%，需求提前释放；二是产业链上游手机芯片供应偏紧；三是华为出货量大

幅下降，其他厂商未能完全弥补华为空缺； 

(4) 从 2021年 1-5月整体来看，国内智能手机出货量达 1.46亿部，同比

增长 20.30%；2021 年 1-5月公司小尺寸 LED 背光器件销量为 1,931.20KK，同

比增长 30.73%。 

截至 2021年 6 月 25日，公司小尺寸 LED 背光器件在手订单及发出商品数

量为 267.94KK，对应金额为 2,082.57万元。 

2. 说明 2021年第二季度我国智能手机出货量下降对公司业务的影响 

受 2021年第二季度我国智能手机出货量下降的影响，2021年第二季度公

司小尺寸 LED背光器件的销量预计同比下降 17.50%-19.50%，营业收入同比下

降 26.00%-29.00%。 
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受中尺寸 LED背光器件、车用 LED、LED 闪光灯等在 2021年二季度收入快

速增长等因素的影响，公司预计 2021年第二季度实现收入 1.25亿元-1.27亿

元，同比增长 0.62%-2.23%；预计实现净利润 1,800万元-2,000万元，同比增

长 27.27%-41.41%。 

综上，2021年第二季度我国智能手机出货量下降影响了公司小尺寸 LED背

光器件的销量及营业收入，但对公司业务的整体影响较小。 

(二) 结合 2021 年对华为手机终端的销售数量和在手订单金额，说明华为

手机业务变化对公司的影响 

1. 公司 2021年对华为手机终端的销售数量和在手订单金额 

报告期内及 2021 年 1-5月，公司对终端手机品牌华为、荣耀的销售数量情

况如下： 

单位：KK 

主要终端品牌 2021年 1-5月 2020年度 2019年度 2018年度 

华为 137.79 533.07 1,447.29 827.08 

荣耀 136.69 7.65 - - 

合计 274.49 540.72 1,447.29 827.08 

注：2020年 11 月之前，荣耀合并于华为进行统计；2020年 11 月之后，荣

耀独立于华为进行统计。 

由上表： 

(1) 2019年 5 月美国商务部禁令实施后，2020年以来终端手机品牌华为对

公司采购产品数量已大幅减少； 

(2) 随着 2020 年 11月华为旗下手机品牌荣耀正式从华为体系独立出来，

公司已开始对荣耀部分项目进行批量供货，增速较为显著； 

(3) 从 2021年 1-5月来看，公司对终端手机品牌华为、荣耀的合计销售数

量占 2020年度销售数量的比例已超过 50%，整体情况良好。 

截至 2021年 6 月 25日，公司对终端手机品牌华为的在手订单及发出商品

对应数量为 47.26KK，对应金额为 422.09万元；对终端手机品牌荣耀的在手订

单及发出商品对应数量为 31.48KK，对应金额为 381.15万元。 

2021年以来公司与终端手机品牌华为、荣耀合作情况良好，相较 2020年

度不存在重大不利变化。 
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2. 说明华为手机业务变化对公司的影响 

随着 2020年 11 月华为旗下手机品牌荣耀正式从华为体系独立出来，公司

对终端手机品牌华为的销售数量呈下降趋势，但对终端手机品牌荣耀的销售数

量呈上升趋势。若将公司对终端手机品牌华为、荣耀的合计销售数量来看，

2021年以来公司与终端手机品牌华为、荣耀合作情况良好，相较 2020 年度不

存在重大不利变化。 

从 2021年 1-5 月整体来看，国内智能手机出货量达 1.46亿部，同比增长

20.30%；2021年 1-5月公司小尺寸 LED背光器件（应用于智能手机）销量为

1,931.20KK，同比增长 30.73%，华为手机业务变化对公司的影响较小。 

(三) 核查程序及核查结论 

为核实公司上述事项，我们实施了以下主要核查程序： 

1. 查阅我国智能手机出货量数据，获取公司 2021年 1-5月收入明细表，

统计截至 2021年 6 月 25日公司在手订单及发出商品明细表； 

2. 查阅并访谈了解了公司截至 2021年 6月 25日的财务数据情况、报告期

内对终端手机品牌华为、荣耀的销售数据情况。 

经核查，我们认为，受 2021年第二季度我国智能手机出货量下降的影响，

2021年第二季度公司小尺寸 LED背光器件的销量和营业收入均有所下降；但受

中尺寸 LED背光器件、车用 LED、LED闪光灯等在 2021年二季度收入快速增长

等因素的影响，2021 年第二季度公司经营业绩良好；2021年第二季度我国智能

手机出货量下降影响了公司小尺寸 LED背光器件的销量及营业收入，但对公司

业务的整体影响较小；随着 2020年 11月华为旗下手机品牌荣耀正式从华为体

系独立出来，公司对终端手机品牌华为的销售数量呈下降趋势，但对终端手机

品牌荣耀的销售数量呈上升趋势。若从公司对终端手机品牌华为、荣耀的合计

销售数量来看，华为手机业务变化对公司的影响较小。 

 

三、关于暂时性积压库存商品 

申报文件及问询回复显示： 

(1) 报告期各期末，发行人暂时性积压库存商品金额分别为 4,641.89 万

元、4,341.64 万元和 1,680.04 万元。 
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(2) 2020 年发行人共计销售暂时性积压库存商品 2,353.19 万元，客户包

括深圳市澳迪星电子有限公司等贸易商，顾宗矿等个人。 

请发行人： 

(1) 结合暂时性积压库存商品形成原因、2021 年暂时性积压库存商品形成

比率等，说明暂时性积压库存商品的存货跌价准备计提是否充分，以及对发行

人业绩的影响情况。 

(2) 说明报告期内暂时性积压库存商品销售客户类型（贸易商、生产商、

经销商或个人）、贸易商客户对应的终端客户、最终用途、金额。 

(3) 更新 2020 年末暂时性积压库存商品在 2021 年的销售情况。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见，并说明对暂时性积压库存商品销售

真实性执行的核查程序和核查结论。（审核问询函第 4题） 

(一) 结合暂时性积压库存商品形成原因、2021 年暂时性积压库存商品形

成比率等，说明暂时性积压库存商品的存货跌价准备计提是否充分，以及对公

司业绩的影响情况 

1. 暂时性积压库存商品形成原因，2018 年度、2019年度暂时性库存商品

金额较高的原因，以及 2021年暂时性积压库存商品形成比率等 

(1) 暂时性积压库存商品的原因形成 

公司的档内产品、档外产品、残次品划分及产品符合率、不良率，如下图

所示： 
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产品符合率=本批次产出的档内产品数量/本批次投产数量。 

产品符合率主要影响因素如下： 

影响因素 影响机制 

原材料质量、性能稳定性 

1. 原材料的良品率越高，公司产品不良率越低，符合率越

高； 

2. 原材料性能指标数据分布越集中，公司产品符合率越高 

物料匹配设计合理性 不同物料进行搭配设计越合理，符合率越高 

制程工艺精度 
高标准的制程工艺能提升产品的一致性，使产品参数更加

集中，偏离振幅变小，符合率更高 

公司客户项目参与度 
前期介入客户产品设计方案，合理优化与客户其他供应商

物料的搭配方案，扩宽出货规格，符合率更高 

因行业整体技术原因，在实际生产过程中，原材料 LED芯片的波长、支架

的腔体容量和荧光粉颗粒所分布的色坐标均存在一定范围内分布的情况，且生

产工艺中固晶、点胶等工序可能在一定范围内偏差，因此公司所生产出的 LED

器件会呈现出色区在一定范围内的分布，这种分布的范围可能大于该批次订单

的色区需求范围，即有部分产品无法符合该批次订单需求。 

LED器件产品符合率是行业普遍存在的问题。产品符合率是 LED 封装行业

普遍存在的问题，聚飞光电白光产品客户符合率能达到 91.18%以上，其他同行

业可比公司未披露产品符合率具体数据。根据一般行业经验，同行业主要厂商

产品符合率一般为 80%-90%。 

报告期内，公司 LED器件产品符合率为 80%-90%，部分批次产品符合率最

高能达到 95%，剩下的满足最近一年实际销售产品技术指标范围的档外产品需

待匹配上客户产品性能需求之后才能实现销售。由于档外产品生产、销售存在

一定的时间差，就会形成暂时性积压库存商品。 

(2) 2018年度、2019年度暂时性库存商品金额较高的原因 

报告期各期末，公司暂时性积压库存商品金额分别为 4,641.89 万元、

4,341.64万元和 1,680.04 万元,其中 2018 年、2019年金额相对 2020 年较高，

主要原因如下： 

1) 组合模式方案的推广 

2018年以前，公司较少参与客户项目的前期方案设计，客户方案接受的

LED产品色区范围相对偏窄，导致产品符合率偏低，产生较大暂时性库存积

压。 
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2018年度公司开始介入客户项目的前期方案设计，提出不同色区产品组合

模式，比如投产某型号产品生产出 A、B、C、D四个色区产品，在非组合模式下

客户只接受 B、C两个色区产品，导致 A、D 色区产品成为档外品。但如公司因

前期介入客户的设计，使客户接受组合模式，则在组合模式下，采取 A、C色区

组合使用，达到与 B色区产品相同效果，则 A、C、B色区产品均可向该客户销

售。组合模式能在不增加客户采购量的前提下有效拓宽产品可使用色区范围，

提升产品符合率。 

2018年公司提出组合模式方案时，仅小部分客户愿意配合验证。2019年度

公司加大力度向客户推广该模式，客户小批量验证结果良好，组合模式逐步获

得客户认可，但是 2019年度组合模式总量仍然有限。2020年度随着客户接受

度提高，加之疫情后出现的暂时性行业产能不足的影响，组合模式方案在客户

中得到较大范围实施，有效减少了公司档外产品的库存。 

2) 维修市场的需求增长 

2018-2019年是市场一线终端品牌推出新机型的高峰期，2018-2019年华

为、小米、OPPO、vivo 推出的使用公司产品的新机型合计多达 38款，1-2年后

该等机型的维修需求开始爆发。由于客观上有维修需求的产品技术指标范围较

新机生产所需的产品技术指标范围可适当放宽，2020年以来公司加强了对维修

市场客户（例如 2020 年公司前十大客户深圳市海宸兴科技有限公司的下游市场

主要为维修及中低端手机品牌市场）的跟进及开拓，维修市场对 LED 背光产品

的采购规模增加，公司暂时积压库存得到较好的消化。2018-2020年，公司对

维修市场客户销售收入情况如下： 

单位：万元 

项目 2020年度 2019年度 2018年度 

维修市场 1,324.44 911.01 667.56 

3) 2020年行业临时性产能不足，部分客户订单技术指标要求放宽 

受新冠疫情影响，2020年下半年全社会复工复产后，市场累积的需求快速

释放，但行业临时性产能不足，公司业务部门加大了原有暂时性积压库存的推

广力度；同时客户为保证产品交期与货源，放宽了产品色区接受度，暂时性积

压库存消化较快。 

(3) 暂时性积压库存商品形成比率 
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报告期及 2021 年第一季度，暂时性积压库存商品形成比率情况如下： 

单位：万元 

项 目 2021年 1-3月 2020年度 2019年度 2018年度 

暂时性积压库存商品入库金额 1,176.26 5,271.56 5,942.70 6,932.31 

全部库存商品入库金额 10,534.18 39,252.16 39,987.16 44,775.22 

暂时性积压库存商品形成比率 11.17% 13.43% 14.86% 15.48% 

注：暂时性积压库存商品形成比率=期间暂时性积压库存商品入库金额/期

间全部库存商品入库总额 

2018年度至 2021 年第一季度，公司暂时性积压库存商品形成比率分别为

15.48%、14.86%、13.43%和 11.17%，整体呈下降趋势。 

2. 暂时性积压库存商品的存货跌价准备计提是否充分 

报告期各期末，公司库存商品存货账面余额分别为 5,685.77万元、

5,316.11万元和 2,868.55 万元，库存商品存货跌价准备金额分别为 1,543.22

万元、1,634.61万元和 761.67万元，对应跌价准备计提比例分别为 27.14%、

30.75%和 26.55%，公司库存商品的库龄结构及跌价计提情况如下： 

单位：万元，% 

2020年 12月 31日 

库龄 账面余额 占账面余额比例 跌价准备 计提比例 

1年以内 1,766.14 61.57 241.31 13.66 

1-2年 623.66 21.74 217.59 34.89 

2-3年 435.44 15.18 259.47 59.59 

3年以上 43.31 1.51 43.31 100.00 

小 计 2,868.55 100.00 761.67 26.55 

2019年 12月 31日 

库龄 账面余额 占账面余额比例 跌价准备 计提比例 

1年以内 2,416.78 45.46 362.72 15.01 

1-2年 2,320.09 43.64 913.89 39.39 

2-3年 402.06 7.56 180.81 44.97 

3年以上 177.19 3.33 177.19 100.00 

小 计 5,316.11 100.00 1,634.61 30.75 

2018年 12月 31日 

库龄 账面余额 占账面余额比例 跌价准备 计提比例 

1年以内 4,405.10 77.48 833.00 18.91 

1-2年 905.48 15.93 456.68 50.44 

2-3年 352.92 6.21 231.26 65.53 
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3年以上 22.28 0.39 22.28 100.00 

小 计 5,685.77 100.00 1,543.22 27.14 

2018年至 2020 年，公司跌价准备计提比例分别为 27.14%、30.75%和

26.55%；2019年较 2018年提高了 3.61个百分点，2020年较 2019年下降 4.20

个百分点。随着 LED 器件行业技术的进步，符合率有所提高，档外产品比率有

所降低。其中 2019 年末库存商品跌价准备整体计提比例偏高主要受可售档外产

品销售进度影响（库龄为 1-2年的占比显著上升），计提跌价较多；2020年末

库存商品跌价准备计提比例有所下降，主要系公司部分暂时性积压的库存商品

在当年实现了销售。 

如上表所示，2018 年至 2020年计提比例呈现下降趋势，主要是因为近年

来，LED器件原材料采购均价和产品销售价格均呈现下降趋势，但是原材料采

购价格下降幅度大于产品销售价格下降幅度，因此，库存商品的成本与可变现

净值的差额缩小。 

报告期各期末，公司库存商品跌价准备计提比例与同行业可比公司对比如

下： 

单位：% 

公司名称 2020.12.31 2019.12.31 2018.12.31 

聚飞光电 30.75 30.43 39.49 

国星光电 11.32 9.47 10.49 

木林森 19.40 13.55 10.27 

芯瑞达 11.31 21.10 16.74 

瑞丰光电 18.61 19.19 19.29 

万润科技 24.11 18.46 20.97 

同行业平均值 19.25 18.70 19.54 

穗晶光电 26.55 30.75 27.14 

如上表所示，公司的库存商品跌价准备计提比例高于同行业上市公司平均

值，且除聚飞光电外，同行业上市公司的库存商品跌价准备计提比例均低于公

司，公司库存商品跌价准备计提充分。同时，报告期各期末公司库存商品跌价

准备计提比例的整体变动趋势与聚飞光电、芯瑞达、瑞丰光电一致。 

2018年末、2020 年末公司库存商品跌价准备计提比例低于聚飞光电，主要

系双方产品结构存在差异，受市场需求影响不同导致。公司聚焦小尺寸 LED背

光器件业务，收入主要集中在智能手机应用领域，受智能手机市场单一因素影
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响较大；聚飞光电产品结构更加分散，中小尺寸背光与大尺寸背光收入占比接

近 1:1，整体受智能手机市场、液晶电视市场等综合因素影响。 

2018年第四季度、2019年第四季度、2020 年第四季度全球智能手机出货

量及全球大尺寸液晶面板出货量环比变化情况如下： 

单位：亿部，百万片 

项 目 
2020年第四季度 2019年第四季度 2018年第四季度 

数量 环比变动 数量 环比变动 数量 环比变动 

全球智能手机出货量 3.86 9.04% 3.67 2.37% 3.75 5.69% 

全球大尺寸液晶 

面板出货量 
238.55 -2.43% 221.94 2.90% 203.45 -4.03% 

数据来源：IDC，WitsView 

由上表可见，2018 年第四季度，全球智能手机出货量环比增长 5.69%，全

球大尺寸液晶面板出货量环比下降 4.03%；2020年第四季度，全球智能手机出

货量环比增长 9.04%，全球大尺寸液晶面板出货量环比下降 2.43%。受市场需求

波动影响，公司与聚飞光电年末销售、订单、库存商品情况有所差异，进而导

致了跌价准备计提情况存在差异。 

3. 暂时性积压的库存商品对公司业绩的影响 

公司 2020年末的暂时性积压库存商品金额为 1,680.04万元，较 2019年末

下降了 61.30%，2020 年度，公司暂时性积压的库存商品实现销售收入

2,353.19万元，毛利率为 5.85%，对公司经营业绩的影响较小。随着公司技术

进度带来的产品符合率提高和前期参与客户方案设计推动组合销售方案，公司

的暂时性积压库存商品预计会持续减少，从而对公司业绩的影响也会逐步减

少。 

(二) 说明报告期内暂时性积压库存商品销售客户类型（贸易商、生产

商、经销商或个人）、贸易商客户对应的终端客户、最终用途、金额 

报告期各期，公司对期初暂时性积压库存商品的销售收入情况分客户类型列

示如下： 

单位：万元 

客户类型 2020年度 2019年度 2018年度 

个人客户 96.87 16.06 4.88 

企业客户 2,256.32 2,160.95 1,943.63 

其中：生产商 2,152.05 2,073.08 1,936.21 
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贸易商 104.27 87.87 7.41 

合  计 2,353.19 2,177.01 1,948.52 

如上表所示，暂时性积压库存商品销售的客户主要为生产商，公司日常运

营中没有跟踪获取贸易商客户下游终端用户的信息，公司通过业务员向贸易商

客户进行了解并核对相关工商资料，了解到贸易商的终端客户主要包括汽车改

装店、生产商以及返修店等，其中生产商占比约为 60%-70%,汽车改装店占比约

为 30%-40%，其他占比较小；贸易商销售产品的最终用途主要包括电脑显示

屏、工控显示屏、汽车头灯改装、智能手机显示屏及闪光灯等。 

(三) 更新 2020 年末暂时性积压库存商品在 2021 年的销售情况 

2020年末暂时性积压库存商品金额为 1,680.04 万元，具体内容、积压时

长及 2021年 1-5月销售情况如下： 

单位：万元 

产品类型 积压时长 
库存商品账面余

额 

2021年 1-5 月销售 

销售的库存商

品账面余额 
占比 

LED背光器件 

1年以内 446.72 

319.41 26.30% 

1-2年 386.58 

2-3年 346.03 

3年以上 35.32 

小计 1,214.66 

LED指示器件 

1年以内 20.67 

1.95 0.88% 

1-2年 131.03 

2-3年 69.94 

3年以上 0.24 

小计 221.89 

背光灯条模组 

1年以内 61.55 

37.59 22.38% 

1-2年 93.94 

2-3年 4.88 

3年以上 7.63 

小计 168.00 

车用 LED 

1年以内 17.54 

9.73 24.34% 
1-2年 7.92 

2-3年 14.53 

小计 39.99 

LED闪光灯 
1年以内 31.16 

22.51 63.40% 
1-2年 4.20 
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2-3年 0.05 

3年以上 0.11 

小计 35.51 

合 计 1,680.04 391.19 23.28% 

由上表，2020 年末暂时性积压库存商品在 2021年 1-5月的销售比例为

23.28%，相对较低，主要受两方面因素影响： 

一方面，2020 年末暂时性积压库存商品金额为 1,680.04万元，仅为 2019

年末暂时性积压库存商品的 38.70%，规模相对较小。受此影响，可供客户选择

的色区范围、产品型号等相对较少，即使产品型号符合客户需求，也可能因为

数量不足而暂时未实现销售（该部分产品仍具有销售价值，伴随后续生产过程

中暂时性积压产品的产生，相关产品的色区范围、产品型号和数量能得到补

充，从而实现后续销售）； 

另一方面，根据中国信息通信研究院数据，2021年 4月、5月国内智能手

机出货量呈下降趋势，环比分别下降 23.52%和 16.20%，受出货量下降影响，公

司 4月、5月销售的 2020年末暂时性积压库存商品金额及占比均有所下降。 

 (四) 核查程序及核查结论 

为核实公司上述事项，我们实施了以下主要核查程序： 

1. 访谈公司研发负责人，了解产品符合率的决定因素，查阅同行业可比公

司披露的公开信息及行业资料，了解其与同行业可比公司的产品符合率水平的

差异情况； 

2. 访谈财务负责人及研发负责人，了解报告期各期末暂时性积压库存商品

的形成过程、原因及 2018年和 2019年末金额较高的原因；查阅了报告期及

2021年第一季度库存商品入库明细表；访谈销售负责人，了解暂时性积压的库

存商品再次销售价值情况，查阅原材料采购价格和产品销售价格的变动情况、

同行业可比公司对库存商品的跌价准备计提情况，查阅了聚飞光电公开披露信

息及相关行业研究报告，了解了聚飞光电产品收入结构，查阅了全球智能手机

及大尺寸液晶面板出货量情况； 
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3. 获取公司报告期内暂时性积压的库存商品实现销售的主要客户销售明细

表，查阅具体产品类型，并对主要客户进行走访、函证及细节测试；获取 2020

年末暂时性积压库存商品的明细，查阅其具体内容、类型、积压时长，并访谈

公司销售负责人及财务负责人，同时查阅相关销售记录，了解公司 2021年 1-5

月对外销售情况； 

4. 获取公司报告期内暂时性积压的库存商品实现销售的贸易商明细，根据

公司业务员介绍并查询贸易商相关工商登记信息，了解贸易商销售的最终用途

情况。 

经核查，我们认为，公司暂时性积压的库存商品存货跌价准备计提充分；

暂时性积压库存商品的销售真实。 

 

专此说明，请予察核。 

 

 

 

 

天健会计师事务所（特殊普通合伙）   中国注册会计师： 

 

 中国·杭州    中国注册会计师： 

 

    二〇二一年七月六日
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