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广东惠伦晶体科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类别 
特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 

 

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动 

 

 现场参观           □其他 

参与单位名称 中信证券：田鹏、胡爽等 

广发证券：杨小林 

诺安基金：丁云波 

招商资管：吴彤 

晨启投资：骆林、蔡杨 

同创伟业：肖嘉骏 

同创佳业：全秀龙、李湉 

创富兆业：刘政科 

宝盈基金：容志能 

源乘投资：蔡振宇 

敦和资管：章宏帆 

瑞枫投资：姚兆宏 

望正资产：旷斌 

时间 2022年 2 月 11 日 9:30—12:30 

地点 惠伦晶体东莞公司 

上市公司接待人员姓名 董事会秘书潘毅华、副总经理刘峰、市场营销部门主要负

责人韩雪等 

投资者关系活动主要内容介绍 一、现场参观 

二、惠伦晶体公司介绍 

三、投资者问答 

1、 公司产品价格在去年有涨价的情形，今年产品的价

格的趋势如何？ 

    不同系列产品价格变化有所不同，受产品迭代进度

及供需关系影响。今年市场有机会朝着高基频小型化产

品迭代，如果产品迭代顺利，高基频小型化产品价格将



提升相关系列产品的平均价格；若产品迭代未如期启动，

原有产品价格将根据供需关系的变化而呈现波动，存在

有涨有跌的情形。 

 

2、 重庆子公司二期规划？ 

重庆子公司二期于2021年下半年开始规划建设，将

进一步丰富产品线和优化产品结构。目前二期的部分设

备已经到厂并正在调试当中，初步预计二期完全达产后

每年将新增5-6亿只产能。 

 

3、 目前公司 IC 使用情况如何？ 

由于振荡器所用IC的市场比较小众，国内的振荡器

IC厂商比较少，目前公司使用的IC大部分仍进口日本。

近年国家大战略把元器件原材料自主可控作为未来发展

方向，在中美贸易战依旧持续的环境下，国内一些头部

手机厂商为了供应链安全性的管理，给公司推荐了国内

有潜力的IC厂商合作。目前公司与国内外相关IC厂商联

合开发TCXO、钟振类产品的IC进展顺利。公司振荡器所

用IC的采购有较好保障。 

 

4、 2021 业绩增加的主要原因 

公司2021年度业绩增加，一方面，受益于5G及以上

技术、物联网等的快速发展，国产替代的加速，公司经

营策略的转变，以及公司下游客户结构的优化，订单和

营业收入持续增长；另一方面，公司部分产品价格有较

大幅度上涨，小型化及器件产品的销售比重进一步增加，

此外，产能利用率较2020年大幅提升，产品单位成本下

降，以至于毛利率上升。 

部分市场人士认为，公司因国外疫情及日本厂商暂

时性停工停产而新增的客户或者订单是暂时性的，但从

目前情况来看并非如此。疫情期间公司拓展的新客户并

未因为疫情缓和、日本厂商产能恢复而减少或者终止与

公司的合作，部分新增客户反而是加大了合作力度。例

如2021年度新导入的亚马逊，小米手机等客户，今年公

司进一步加强了与亚马逊的合作，不仅延展至更多系列

产品，而且从2022年预计订单来看，数量较2021年也有

所增加，公司逐步跻身成为亚马逊压电石英晶体头部供

应商；小米方面也从原来智能穿戴、生态链产品合作延

展到了手机方面的合作。 

 

5、 公司车规产品的布局是如何的？ 

近年来，公司通过德国代理商和韩国代理商分别向

知名车企宝马、奥迪和现代、起亚、三星、双龙汽车公



司供货，积累了丰富的车规产品交付经验。汽车使用的

晶振在安全性能指标上要求会更高，如果在政策层面、

供应链安全上没有重大改变的话，国内传统汽车厂商一

般不会轻易更换供应商，从而导致公司在传统汽车厂家

的导入期会更长一些。但我国新能源汽车造车新势力的

崛起给了公司加快布局汽车电子的重要契机。公司目前

拥有专业的覆盖研发、制造、营销、品质的汽车电子团

队，配套建制了新的实验室测试设备，覆盖全系列车规

产品的可靠性测试，极大提升了对汽车相关客户的响应

效率。近期，公司已通过比亚迪等国内知名车企的审厂，

多款产品也正在审验过程中；业务从智能手机等终端延

伸至汽车领域的国内某大型知名企业也开展了对公司车

规业务的审厂工作；另外，公司已向部分Tier1批量供货。

汽车电子已成为公司布局的重要领域。 

 

 

6、 公司在智能手机领域的拓展情况怎样？ 

首先，智能手机用晶振相比其他消费类电子产品用

晶振在性能指标方面的要求要高很多，这使得国内智能

手机客户长期以来以采购日本、台湾等厂家的晶振为主，

智能手机领域国产替代的进度较其他消费类电子产品领

域会晚一些；其次，智能手机用晶振的存量市场依然很

大，且是高基频、小型化晶振产品率先启动爆发的领域

之一；第三，无论是从华为的“1+8+N”产品战略还是从

小米的“1+4+X”产品战略均可看出，“1”手机作为最

为主要的物联网主控设备及对接装置之一，将在物联网

生态链中发挥着举足轻重的作用，对于晶振厂商而言，

通过手机客户将产品延伸至物联网生态链将是一条业务

快速成长的通道。因此，智能手机领域对于国内晶振厂

家而言仍然是一个极其重要的具备较高成长性的赛道。 

公司在智能手机领域的拓展进度在国内晶振厂商中

处于领先地位。一方面，在相关IC设计及应用方案平台

认证层面，公司通过了高通、联发科、海思、展锐等主

流平台的认证，而且是目前国内晶振企业中唯一一家获

得联发科手机平台认证的企业；在智能手机客户层面，

目前除了oppo外，公司实现了与国内其他知名智能手机

生产厂家及主流ODM厂商的对接并向其供货。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2022年2月11日 

 


