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杭州顺网科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

参与单位名称 

及人员姓名 

Nordic Asia Advisory Group Jason Zhang，上海健顺投资管

理有限公司朱丽琳，上海禧弘资产管理有限公司商小虎，上海

翙鹏投资管理有限公司郑捷，华安证券股份有限公司杨宗星，

发展研究中心李琰，嘉实基金马东霞，嘉实基金管理有限公司

赵睿智，平安资本有限责任公司张超，广东富业盛德资产管理

有限公司吴亚林，广发证券股份有限公司叶敏婷，建信基金管

理有限责任公司杨荔媛，易方达基金管理有限公司武阳，深圳

前海旭鑫资产管理有限公司岐小军，瑞锐投资管理咨询（上海）

有限公司陈洪，逸桦(香港)有限公司伍文杰，长江养老保险股

份有限公司朱勇胜。 

会议日期 2022 年 5月 12 日上午 10:00-11:00 

会议地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

公司副总经理邢春华女士、公司副总经理陈意明先生、公司副

总经理兼董事会秘书俞国燕女士，公司副总经理兼财务总监李

德宏先生、公司副总经理吴建华先生。 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司应投资者要求介绍了公司战略及公司业务发展等情况，并

就调研机构关心的问题进行了问答交流，具体见附件。 

附件清单（如有） 详见附件 

日期 2022 年 5月 12 日 

 



附：投资者关系活动主要内容介绍 

Q1：公司线下网吧业务面对疫情常态化有什么应对措施？未来重点拓展的场景有

哪些？ 

A：第一，会强化精准化效率；第二，会强化整个产品的能力；第三，主攻电竞酒

店，做强本地生态产品支撑和托管代运营的能力。疫情常态化下，网吧的收入体

现媒体的覆盖和媒体效率两种能力，疫情下网吧对媒体效率要求高，需要用大数

据驱动，要求更精准的领域识别并作出对应服务。 

除了媒体的覆盖和效率的能力，更体现出产品的服务能力，收入来自于用户

使用顺网产品带来的收入。后续将围绕本地化的到店能力和产品化的能力双引擎

发展；公共上网场所更有力的一个点是电竞酒店，相对于网吧来说场景体验和社

交属性更强，未来计划铺设更广泛的电竞酒店。 

Q2：未来在云游戏领域的战略布局？  

A：云游戏只是顺网在云战略中的一个具体业务，云业务近三年得到长足发展，覆

盖已达到几十万终端，基于边缘计算的核心技术，在这个技术下我们的云业务是

可以向全领域发展的。 

公司在今后的战略上会加大和运营商的合作，因为云网不可分离、运营商有

强大的网络资源和客户覆盖能力，顺网拥有了底层云技术和包括应用层的平台，

会用自己的解决方案和平台技术，并与运营商强有效的结合，与此同时也会利用

管理层的资源优势，将运营商资源引入到顺网。 

Q3：公司未来在元宇宙的技术布局还有别的突破吗？ 

A：技术方面：我们在全国内有较多边缘节点，已经实现了 PC、移动、VR 三端提

供游戏级别的畅游体验，技术上积累了三大领域，图形图像、声音、键鼠手柄等

方面从多种操作系统的底层和硬件层开始研发，实现了高品质的连续采集、高性

能模拟和重现，为客户高体验度的视觉感和操作手感提供了很好的保障。 

另外在编解码网络上，公司实现了动态感知网络客户端的能力变化，实时跟

随编解码跟动网络的动态策略，为用户在不同的场景下都能提供很好的一个畅游

的体验。还有就是在元宇宙底层上，区块链方面利用全国的分布节点构建了高效



的底层链，为云宇宙的内容资产确权提供了服务。我们从算力的提供方、用户的

体验端、网络的整个保障上，服务能力都已经建立打通。 

内容布局方面：元宇宙分为六大元素：算力、算法、通信设备、产权规则、

应用场景和交互技术。顺网的整个部署是以应用场景先作为驱动的，聚焦在游戏

这个应用场景上，依次部署 GPU 算力再部署基于游戏体验上的算法。总体来说，

在这六元素里面，我们部署了其中的五个元素——算力、算法、产权、游戏的场

景和交互技术。元宇宙在顺网场景下，具有三个要点：第一个是场景，我们有得

天独厚的CJ的IP 品牌，本身就是Z 世代的入口；第二个是基于技术来实现支撑；

第三个是把场景和技术打通运转起来的产品，尤其是 NLP 的数字产品，NFT 核心

的能力在于确权，既解决了内容开发的多元性的问题，也解决了价值确认的这个

问题，在 CJ 的用户场景当中，基于技术的底座，可以更好地满足用户各种的诉

求，后面也会考虑引入数字人等更多的数字产品来满足用户的诉求。 

Q4：怎么看待公司硬件产品未来的发展计划？ 

A：To B：公司不会介入用户的终端产品硬件，会介入机房的算力的硬件。云业务

在前两年顺网的业务尝试中进行了一些投入，接下来在扩大规模发展的阶段，需

要与更好更强的战略伙伴进行合作，比如与运营商的合作，顺网定位是在以平台、

技术、解决方案的角度。  

To C：顺网定位是聚焦游戏娱乐行业，以技术产品驱动提供平台服务。所以

在 AR 和 VR 的领域上面会有很多游戏领域的 VR、AR 硬件的生态出现。我们的技

术和产品驱动是做好支撑，让硬件发挥出来更强的效能，提供更好的平台的服务。 

Q5：公司目前产品矩阵丰富，覆盖有网吧云电脑、云无盘、云玩等产品。想请问

下管理层，怎么看待公司硬件产品未来的发展计划？ 

A：扩大规模发展的阶段要与更大更强的战略伙伴合作，在平台、技术、解决方案

上，以技术为中心。大宏观背景下，国家会加大互联网基建投入，我们会加大与

这类核心央企合作。To C 类硬件现在风口在 AR\VR，而公司的定位聚焦游戏娱乐

行业，所以我们会围绕平台，以技术产品支撑游戏 AR/VR 硬件生态，提供更好的

平台服务。 


