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山东道恩高分子材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

 

编号：2022-002 号 

投资者关系 

活动类别 

 

 特定对象调研         分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他  

活动参与人员 

道恩股份副总经理、董事会秘书：王有庆 

道恩特弹公司总经理：邢海琳 

开源证券、中邮基金、华商基金、富安达基金、融通基金、中融基金、诺安基

金、汇丰晋信基金、嘉实基金、汇添富基金、泰康资产、宝盈基金、鹏华基金、

兴全基金、平安资管、天弘基金、中欧基金、广发基金、博时基金、金鹰基金、

富国基金、南方基金约 100 家机构。 

时间 2022 年 6 月 22 日 20:00 

地点 道恩股份会议室 

形式 网络形式 

交流内容及具体

问答记录 

Q1、HNBR 材料的研发历史、特性、最新应用和下游情况介绍？ 

答：1、HNBR(氢化丁腈橡胶)是一种特种橡胶，属于丁腈橡胶选择性加氢

的改性产品，耐高低温、耐磨、耐臭氧、耐辐射、耐热氧老化、耐各类介质，

综合性能优异。 

2、丁腈橡胶应用领域有： 

  汽车工业：高温下有良好的动态性能，用于汽车同步带、燃油管； 

  石油开采：氰基良好的耐油性、耐各种介质； 

  航天航空：耐高温，150℃下航空煤油、汽油环境中可连续使用 1000 多个

小时； 

  国防军工。 

公司关注到了可能应用在新能源电池领域，公司会持续关注。 

 



 

 

3、氢化丁腈由道恩和北京化工大学产业化校企联合开发，1992 年北化与

南帝公司联合开发,2009 年岳冬梅教授团队在北京昌平建设 HNBR 中试基地，

2010 年左右该基地发展为国内唯一正常运转的国防用规模化生产平台，由于

是军工产品平台不做介绍。13 年平台产品通过中国石油化工工业联合会专家

会的科技成果鉴定，产品水平达到国际先进水平。道恩 2008 年左右就与北化

联合开发 HNBR，2016 年道恩将技术引进到龙口的特种弹性体材料公司，同

年筹备项目组。2019 年产业化平台建设成功，规划产能达到 3000 吨/年，2019

年 6 月一次性开车成功。 

4、氢化丁腈规划 3000 吨产能，目前一期 1000 吨产能。 

5、国内外主要生产企业。全球四家，国外为阿朗新科和瑞翁，国内为道

恩和赞南科技（1000 吨产能）。全球总产能约 2.2 万吨。国外产品进口到国内

不仅价格高昂，零售市场到 400 元/kg。 

Q2、行业原来下游主要应用到汽车同步带，目前市场情况如何？ 

答：1、有 50%产能用在同步带，国内外有两家较大的同步带企业在国内

建的工厂，需求量相加有 2500 吨左右。 

2、HNBR 同步带进入汽车主机厂要求跑到 16 万公里。因为钢链条噪音、

脱扣，造成汽车使用危险，也不利于汽车轻量化，因此对皮带有助力欧洲汽车

新车销量下滑，但是同步带需求量上升，售后市场同步带需求有明显的增加。 

3、国内市场情况：国内汽车更换同步售后市场会陆续迎来增量需求。虽

然电车取代部分油车， 汽油车售后市场同步带需求大。 

4、同步带以前使用的除了钢链条还有丁腈和氯丁橡胶，价格 2-5 万，但

是寿命短。丁腈和氯丁橡胶 1-3 年寿命，行运周期按照 2 年来算，有时候一年

就坏掉，没有提前更换路上行驶会有危险，HNBR 同步带寿命能达到 16 万公

里。国内注重成本，汽车厂对价格敏感，但高档车变多，高档车用的都是 HNBR；

国外市场用的更多，更注重质量，因此 HNBR 用量更多。国内经济向好，目

前 HNBR 使用比重已经越来越高，完全替代不确定，可能会有更优异的材料

替代。 

Q3、过去几年产品价格趋势，海内外价差 

答：1、瑞翁和阿朗新科从 1984 年开始量产，10 年前进口到国内市场价

30 万-35 万/吨，2015 年进口产品跌至 20 万左右/吨，2018 年开始逐步上升，

2021 年价格飙升，国外到国内卖 35 万/吨，特种 40 万/吨。国内两家售价 23-26

万/吨。 

2、氢化丁腈属于特种小众产品，道恩投入很大，时间成本也很高。核心

技术是催化剂制备，全球 2-3 家掌握改技术。道恩的催化剂低成本高效。19

年使用铂系贵金属作为催化剂第一次开车成功，但是催化剂成本较高，19-21

年集中精力对催化剂进行攻关，去年 6 月得到解决，催化剂效率提升、成本降

低。 



 

 

Q4、瑞翁和朗盛一条产线是多少吨？ 

答：瑞翁两个生产基地分别在日本、美国，总产能约 1.25 万吨/年，阿朗

新科两个生产基地在德国和美国，总产能约 1.1 万吨。 

O5、主营情况介绍 

答：1、公司发展速度很快。从收入方面看，上市前营收为 8 个亿，归母

净利润 7900 万；2021 年营收 42 个亿，归母净利润 2.3 个亿。营收复合增长率

在 39%，归母净利润复合增长率在 23%。近五年 ROE 达到 18.09%，资产负债

率一直保持在 30%左右。公司是轻资产重研发、财务稳健、发展很快的一家

新材料公司。 

2、公司经常会出现爆款产品：TPV 曾获国家技术发明二等奖；熔喷料市

场占有率 50%左右；HNBR 也在加快做，障碍都扫清了；DVA 也做得非常好，

跟玲珑、中策、三角的测试结果越来越好。这些是公司的技术储备、市场口碑

和品牌的积累。 

3、公司布局围绕一业两链三板块，公司的布局紧跟国家十四五规划，也

请了罗兰贝格做了公司的十四五规划： 

一业：高分子产业 

两链：PBAT 生物可降解产业链、聚丙烯产业链，上下游延伸打通 

三板块：聚合板块、改性板块、循环再生板块 

    4、改性塑料：由于俄乌冲突、疫情的影响，今年公司改性塑料板块毛利

出现了低点，但近期原材料的采购价也在下降，并且公司收入一直在增长，毛

利率提升对业绩的增厚会非常明显。弹性体：工业爬坡每年有 20-30%的增长。

新产能投产：海尔新材料在青岛胶东 12 万吨改性塑料在 6 月底将要投产；9

月 PBAT 将具备试生产条件。 

Q6、改性塑料去年产能情况，今年年预期如何？ 

答：去年产能 30 万吨，销量 27 万吨，毛利率 12%左右。今年新增改性

塑料青岛 12 万吨投产。今年一季度毛利率较低。目前向原材料采购方面转嫁，

压缩成本，按季度定价向下传导成本压力。 

Q7、弹性体 TPV 情况？ 

答：1、弹性体最大的应用下游是汽车，之前产能不够的时候一直供给汽

车。TPV 具有塑料加工性和橡胶弹性，降低黑色污染，替代传统三元乙丁橡

胶。TPV 去年开始产能投放达到 3.3 万吨，产品一直做进口替代，竞争对手埃

克森美孚、这部分业务卖给塞拉尼斯，公司在国内产能第一。 

Q8、可降解塑料公司的布局是如何考虑的？ 

答：1、公司计划打造一个一体化、具有成本竞争力的产业链。公司最早

做改性 PBAT，发现买基材非常困难，但是公司有很好的下游和研发方面有技

术储备，于是果断投产 PBAT。后续公司会考虑布局上游，打造最完整的一体

化产业链。 

 



 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

无 

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件） 

无 

 


