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投资者关

系活动类

别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

√其他   投资者线上交流会   

参与单位

名称及人

员姓名 

本次参会人员及所在单位名单如下： 

序号 姓名 公司 

1 吕昌 申万宏源 

2 曹欣之 申万宏源 

3 刘智博 前海开源 

4 王明明 嘉实基金 

5 王心璐 鹏华基金 

6 王亦沁 鹏扬基金 

7 赵钦 国海富兰克林基金 

8 沈瑞 浦银安盛 

9 李新帜 诺安基金 

10 刘健 上投摩根 

11 赵江山 国寿资管 

12 Hannah Liu Fidelity Management & Research 

13 Ivan Xie Fidelity Management & Research 
 

时间 2022年 9月 8日下午 

地点 本次投资者交流会通过线上会议方式进行 

上市公司

参会人员 公司董事、副总经理、董事会秘书：韦永生 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

2022年 9月 8日下午，公司参会人员通过线上会议方式与投资者进行了在线交

流，本次会议纪要如下： 

 

1、公司目前动销情况以及疫情对公司业务的影响。 

回复：首先，三季度是公司产品销售的传统旺季，目前总体动销基本保持稳定，

相应地面推广及线上宣传活动正按规划执行。同时，当下疫情虽然仍有反复，

但由于目前的管控措施更加灵活，生产、物流等方面均能得到更好保障，因此



 

对公司整体影响不大。 

 

2、公司如何进行渠道建设及产品推广。 

回复：公司将在线上线下两个方面，双管齐下，联动发展。 

线下方面，主要是传统渠道，包括农贸市场、KA 卖场、社区小店等，主

要针对不经常进行线上购物的消费人群，公司会继续梳理优化渠道网络，通过

不断完善线下销售网点，开展各类地面推广活动，持续服务好传统消费群体，

维持消费粘性。 

线上方面，公司将在已完成工作基础上再接再厉，用更加优质丰富的产品

内容，精准对接线上及新一代消费群体，进一步加强品牌传播力度和互联网人

群覆盖，促进线上增量和线下引流。 

 

3、公司如何解决线上线下产品的价格统一问题。 

回复：首先，对于线上线下都在销售的产品，线上与线下售价基本保持一致，

避免造成产品价格混乱。 

其次，对于只在线上销售的特定电商产品，其定价参考市场情况及公司整

体产品价格体系确定，不会对线下产品销售造成影响。 

与此同时，公司还通过积极打造产品组合包的方式来进行线上销售，这样

既不影响线下，又可逐步带动榨菜以外品类的销售，并且还可通过不同产品的

组合搭配，推动消费者去尝试新产品，进而促进新品的传播和销售。 

 

5、今年县级市场对比一二线市场的增速情况。 

回复：从上半年情况看，县级市场增速低于一二线市场，其中既有整体消费不

振的因素，也有县级市场价格敏感度更高，对提价接受过程更长的影响。公司

将根据该情况，加大地面促销力度，抵减提价带来的影响，加快实现价格过渡。 

 

6、公司规划募投项目的考虑。 

回复：公司募投项目的规划设计一方面是综合考虑未来市场需求、公司现有老

旧产能淘汰替换以及生产加工腌制液集中环保处理和循环利用的需要；另一方

面也是为了提高公司柔性生产能力，推动公司实现自动化到智能化的跨越，使

公司具备满足未来市场需求的快速反应和生产能力，实现科技赋能。 

附件清单 

（如有） 无 

日期 2022年 9月 8日 
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