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拓维信息系统股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-007 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

 其他 （电话会议） 

参与单位名称 
安信基金、安信证券、东方睿石投资、方圆基金管理（香港）、
富安达基金、工银理财、工银瑞信基金、光大证券、广发基

金、广发银行、广发证券、海富通基金、恒越基金、红杉资

本、鸿盛基金、中仁资产、华商基金、华泰证券、华西证券、

华曦资本、华鑫证券、汇安基金、汇泉基金、建信保险、江

信基金、九泰基金、民生证券、农银汇理基金、诺安基金、

诺德基金、平安银行、平安资管、申万菱信基金、首创证券、

天风证券、西藏东财基金、鑫元基金、兴华基金、易米基金、

长江证券、中金公司、中国人民养老保险、中航信托、中融

国际信托、中信证券、中银证券、中邮人寿保险等 131 名机

构 

时间 2022 年 11 月 10 日 20:00—21：30 

地点 线上会议 

上市公司接待

人员姓名 

拓维信息董事长、开鸿智谷董事长 李新宇  

拓维信息副总裁、智能计算事业群总裁 向静 

拓维信息副总裁、董事会秘书 邢霓虹 

云上鲲鹏总经理 汪卓 

拓维信息运营商事业部总经理 欧阳晓强 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、公司近期情况介绍： 

在刚刚结束的二十大会议，国家明确提出要实现高质量

中国式现代化发展的战略，将安全和创新上升到前所未有的

战略高度，并提出实现数字中国、网络强国、交通强国、航

天强国、质量强国和制造强国六大实施路径。 

公司 26 年来深耕政企数字化转型，聚焦数字政府、交

通、教育、运营商等行业，为各个产业强国提供数字与创新

力量。面对“缺芯少魂”时代诉求，公司始终坚持与国家同



频共振，2017 年成为华为云同舟共济合作伙伴，2019 年成为

华为鲲鹏生态合作伙伴，2020 年成为昇腾计算的合作伙伴，

2021 年布局开源鸿蒙（OpenHarmony）。经过这些年的沉淀

和布局，公司也从一家传统软件企业延伸到基础软件业务，

从软件企业成为了一家软硬一体化的 IT科技企业。 

公司智能计算业务的差异化竞争优势主要体现在三个
方面： 

1、差异化产品与服务（鲲鹏+昇腾+鸿蒙三大技术底座） 

硬件产品：自主品牌兆翰国产计算产品，主要包括台式

机、通用服务器、AI 服务器等，在服务器性能测试中位列国

产第二，鲲鹏系第一。2022 上半年昇腾服务器出货量位列华

为伙伴第一。 

软硬一体化产品：灾备一体机、分布式存储一体机、无

纸化会议一体机。 

全栈解决方案：运营商领域基于鲲鹏底座的合同管理方

案，应用于联通总部、31 省和 26个子公司 60 万用户的合同

管理；交通领域以“鲲鹏+昇腾+OpenHarmony”打造交通 AI

稽核解决方案，帮助高速公路管理单位高效、精准地打击偷

逃费违法行为；制造领域基于“鲲鹏+昇腾”的双引擎体系打

造工业 AI质检解决方案，助力美的、海尔等多家家电企业实

现提质改善，降本增效；教育领域基于“鲲鹏+昇腾”的双引
擎体系，打造智能网上阅卷方案，提升中高考、及英语四、

六级考试等评阅卷效率。 

硬件新物种：基于开源鸿蒙和鲲鹏、昇腾技术壁垒，打

造硬件新物种，如鸿蒙教学系列试验箱、鸿蒙行业控制器等。 

2、差异化渠道能力（平台公司+行业资源） 

以湖南为总部，并布局贵州、甘肃、重庆等平台公司，

提前卡位东数西算西部四大枢纽节点，深度参与各地大小信

创市场拓展。同时，深耕优势行业多年，拥有丰富的渠道资

源和行业经验，比客户更懂客户。 

3、华为差异化合作卡位（能力互补、全面协同） 

凭借多年行业经验沉淀，和华为军团、产品线、代表处

形成了渠道能力的互补，并联合华为共同打造行业案例标杆

和行业标准。共同推动智能计算业务在行业蓝海中的跨越式

发展。 

二、投资者提问： 

Q1：公司在运营商侧的情况？ 

公司在三大运营商侧拥有较强的业务沉淀和渠道能力，

公司与中国联通总部深度合作，为他们打造了智慧门户、办

公 OA 系统、法务系统等，今年公司在三大运营商集采项目中

都有中标，包括服务器、PC 机、人工智能服务器等。二十大

后，国产替代速度明显加快，预计明年三大运营商对于国产

服务器的需求会是今年的 3-5 倍。 

Q2：云上鲲鹏平台公司在贵州侧如何去落地执行的？ 



贵州是东数西算 8 大节点之一，二十大后，贵州地区的

规划预算在积极推进，国产化替代速度明显加快，市场机会

大。在贵州区域，我们主要是以“平台+生态”的打法去实际

落地市场。云上鲲鹏是由拓维信息、贵安产控、云上贵州共

同投资设立，其中云上贵州是贵州省属全省厅局委办的信息

化建设与运维的单位，贵安产控是整个贵州省发展大数据中
心以及一体化战略中心枢纽的重建单位，共同推进贵州鲲鹏

生态的体系建设。同时，三大运营商、各大银行、互联网企

业很多都在贵州设立了大数据中心，包括华为也把华为云全

球结算中心放在了贵州，区域生态发展活跃。公司将利用好

软硬一体的差异化产品以及“平台+生态”的优势进一步强化

在贵州区域的市场开拓，目前云上鲲鹏已经在政务、公安、

教育、交通以及金融等多个行业实现了应用的标杆案例。 

 

Q3：智能计算板块未来的增长点是什么？ 

智能计算板块未来的增长点主要是基于国产替代未来 5

年的市场规模。未来五年，从党政到国资、到军工，基本都

会要求国产化替代。公司具备完善的智能计算产品体系，硬

件方面有 pc 机、通用服务器、AI 服务器等，软硬一体化产

品方面有灾备一体机、分布式存储一体机、无纸化会议一体

机，另外我们还可以通过搭载行业软件对客户提供全栈解决
方案。 

 

Q4：智能计算领域是如何和华为协同的？ 

在产品方面，华为主要是提供了鲲鹏、昇腾的芯片，我

们基于这个最小主板来做整个主板设计，最终形成我们自有

品牌的服务器和 PC 机、人工智能服务器。在渠道方面，我们

联合华为军团等组织在各个行业联合推广，共享渠道资源。 

 

Q5：智能计算的业务利润率有多少？ 

整个智能计算市场目前是在政策指引下的一个国产替

代的市场，党政这一块是由中办信创名录来运维的，国家对

这个行业是有一定的限制和保护的。这个行业相对来讲，目

前还不是一个完全市场化的竞争，而是一个半封闭的竞争环

境，所以它的毛利率相比传统硬件设备来说是会高 2-3倍，

当然，在一些竞争比较激烈的项目中，毛利率也会比较低。

正因为如此，公司一直致力于通过产品和服务的持续提升，

去寻求自身的差异化优势。在华为所有的鲲鹏合作伙伴中，

公司是唯一一家推出了软硬一体化产品的，也是唯一一家同

时在做基于开源鸿蒙行业操作系统的，公司国产软硬件方面

的全栈产品能力对我们的利润率提供了更好的保障。 

 

Q6：芯片供给是否跟得上需求？ 



目前芯片供给主要靠库存，现有库存能保证正常供应，

相信随着国产自研芯片量产的进程加快，这个问题将会得以

解决。 

附件清单（如

有） 

 

日期 2022 年 11 月 11 日 

 


