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深圳市艾比森光电股份有限公司 

2022 年 11 月 24 日投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2022-008 

投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

长江电子、华夏基金 

时间 2022 年 11 月 24 日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

副总经理、董事会秘书孙伟玲女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司董事会秘书孙伟玲女士首先介绍了公司经营情

况、业务板块、品牌、产品案例等，随后与来访者进行了

沟通交流，回答了来访者关心的问题。主要内容如下： 

1、请介绍一下公司 2022 年前三季度业绩的情况？ 

答：公司2022年前三季度实现营业收入约17.80亿元，

同比 2021 年前三季度 14.02 亿元增长约 27%；2022 年前

三季度归属于上市公司股东的净利润 11,364.87 万元，同

比增长约 292%。报告期内由于疫情及经济下行压力的影

响，中国市场营业收入同比 2021 年有所下滑；但随着海

外市场的全面恢复，2022 年前三季度国际市场营业收入同

比 2021 年增长接近 100%；2022 年公司“内外双攻”战

略的贯彻与实施，在 2022 年度不确定的外部经济环境中，

为公司业绩整体稳定成长提供了保障。 

公司将坚持以显示为主业，持续布局国际和中国市



场；加大国内外渠道建设，扩大销售规模，提高市场占有

率；抓住市场业务的快速恢复机会，实现公司整体业务的

快速增长。 

 

2、公司海外市场情况如何？ 

答：公司“内外双攻”战略的贯彻与实施，为公司业绩

整体稳定增长提供了保障。作为最早出口海外的 LED 显

示企业之一，公司深耕海外市场，行稳致远，构建了中国

品牌在全球的独特影响力。国际重大展会一直是行业产品

技术发展及市场推广的重要风向标。随着海外市场逐步走

出阴霾，全球展会进程也快速重启，2022 年海外市场逐步

恢复，公司 2022 年多次在北美、欧洲、亚太、拉美等地

参展，同时结合在线营销等形式，向全球客户展示新产品、

新技术与解决方案。随着海外市场的全面恢复，公司国际

市场业务在报告期内快速增长。公司抓住部分海外市场的

需求复苏时机，继续加大对重点领域、重点市场的战略性

投入，加大人员出差力度，大力建设本地化渠道开展业务，

实现海外市场业务快速恢复。 

 

3、公司产品是否有应用于体育赛事等？ 

答：艾比森作为全球领先的至真 LED 显示服务品牌，

一直积极参与国内外体育赛事、体育场馆建设，已成功为

世界杯、欧洲杯、NBA、F1 世界锦标赛等国际级体育赛

事以及中超联赛等提供 LED 显示产品与服务，并为乌鲁

木齐奥体中心、上汽浦东足球场等提供显示屏，未来也将

继续为国内外体育赛事等提供优质LED显示产品及服务。 

 

4、公司虚拟影棚情况？ 

答：虚拟影视制作是近两年来另一项 LED 创新推动



的热门应用。与传统的绿幕拍摄相比，LED 显示屏虚拟制

片技术优势显著，可以让创作团队直观地看到拍摄环境，

根据剧本实时修改场景效果，大幅提高沟通效率。 

针对虚拟影棚这一新业务领域，公司积极进行技术布

局并推出一系列产品及解决方案。2022 年 9 月，荷兰国际

广播电视技术展览会（IBC 2022）在荷兰阿姆斯特丹 RAI

国际展览中心召开，公司携 LED 虚拟影棚解决方案及多

款新产品积极参与 IBC，并荣获最佳展位设计大奖，公司

凭借超强的色彩还原能力，绝佳的 HDR 效果，高帧率、

高灰度、高刷新，更低的反射率，更少的摩尔纹等，吸引

了现场大量专业客户体验与咨询。2022 年 10 月，公司虚

拟制作生态大会在英国伦敦顶级影视创意工作室 Garden 

Studios 召开，公司联合欧洲地区的虚拟制作领域资深专家

与行业生态伙伴展开深度交流，共同探索虚拟制作赋能艺

术创作的更多可能性。 

目前公司推出的虚拟拍摄全场景 LED 显示解决方案

已成功应用于美国、中国、英国、法国、俄罗斯、加拿大

等全球主要国家的虚拟摄影棚、演播室、XR 舞台等场景，

取得了良好的市场反馈，行业优势显著。 

 

5、公司的数字化建设怎么样？ 

答：数字化是艾比森在组织、业务、财务方面保持弹

性与高效的底层密码，数字化建设让艾比森有能力在复杂

多变的外部环境中实现稳健增长。成为敏捷高效、风险可

控、以客户为中心的流程型组织是艾比森的目标。 

早在 2007 年，艾比森就开始了数字化布局，并率先

完成数字化运营体系建设。时至今日，艾比森已经形成了

“以战略牵引，客户需求为导向”的端到端业务流程架构

（16 大流程），建立了 18 大信息化系统，成为 LED 显示



行业乃至国内企业中数字化转型的先行者。艾比森在数字

化转型的过程中，把业务规则也数字化，确保业务在规则

内运作，从而降低风险。公司当前已在移动化、数字化、

智能化的道路上稳步前进，后续将持续建设和完善以客户

为中心的流程型组织，深化业务流程变革，聚焦业务主航

道，系统建设以业务流程架构为基石优化 IT 架构和组织

架构；同时，强化数字安全和信息安全建设，全面支撑公

司高效平稳运营，为客户提供更好的服务。 

附件清单（如有）  

日期 2022 年 11 月 24 日 

 


