
1 

 

证券代码：000623                         证券简称：吉林敖东 

债券代码：127006                         债券简称：敖东转债 
 

吉林敖东药业集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2022-008 

投资者关系活

动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与人员及方

式 

光大证券研究所：黄素青 

上海德汇：舒欣 

民生加银：韩晟 

融通基金：李冠頔、刘曦阳 

国融自营：赵小小 

韩华证券：柯伟 

中银国际证券资管：罗彧文 

广东德汇投资：刘晓芳 

永赢：陆凯琳 

国融基金：宗楚昀 
淳厚基金：顾伟 

熙德博远：王珺雪 

长信基金：胡梦承 

农银理财：付晓苹 

格林基金：唐嘉晨 
太平养老：赵莹 

银河基金：方伟 

大家资产：钱怡 

人保健康险：崔大勇 

富国基金：方竹静 

鼎锋投资：刘硕 

时间 2022 年 12 月 20 日 

地点 吉林省敦化市敖东大街 2158 号（网络通讯方式） 

上市公司接待

人员姓名 

董事、副总经理：杨凯 

董事、副总经理、董事会秘书：王振宇 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、 公司概览 

吉林敖东药业集团股份有限公司的前身是 1957 年成立的国营延边

敦化鹿场，于 1981 年建立敖东制药厂，1993 年 3 月经省体改委批准改

制为吉林敖东药业集团股份有限公司，1996 年 10 月 28 日在深交所挂牌
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上市。共控股 6 家从事现代中药、生物化学药和植物化学药的专业制药

子公司，1 家医药研发子公司，5 家医药销售子公司，6 家医药配套子公

司，2 家保健品公司，1 家敖东国际（香港）实业有限公司。拥有种植、

养殖基地，建立了“公司+标准化基地+特许农户”的产业链经营模式，

逐步发展成为以医药产业为基础，以“产业+金融”双轮驱动模式快速

发展的控股型集团上市公司。 

公司从 1999 年开始持有广发证券,长期股权投资占金融资产比重

较大，通过金融部门为企业实业部门的研发创新带来新动力，并且公司

通过整合增资子公司和加大投资等方式，做大做强医药主业。2022 年公

司大健康板块战略升级，于 2022 年 9 月 15 日与辛选集团正式签订深度

合作协议，双方携手推动大健康领域透明消费。“8.18”直播、9月 19

日敖东专场直播、双十一期间吉林敖东多个产品通过电商直播平台提供

给广大消费者，目前公司直播 GMV（商业交易总额）累计近 5 亿元。 

2021 年末，公司总资产 2,906,739.94 万元，比年初增加 

171,394.23 万元，增长 6.27%；归属于上市公司股东的净资产 

2,485,948.86 万元，比年初增加 150,646.81 万元，增长 6.45%；2021

年度公司实现营业收入 230,376.38 万元，比上年同期增长 5,211.28 万

元，增长 2.31%；实现利润总额 176,667.05 万元，比上年同期增加 

5,011.51 万元，增长 2.92%；实现归属于上市公司股东的净利润 

178,050.04 万元，增加 7,162.43 万元，增长 4.19%。公司连续多年实

现利税超 10 亿元。连续十余年位列中国制药工业百强和“中国 500 最

具价值品牌”，资产质量在同业中位列前茅。 

2021 年，公司有“安神补脑液”、“小儿柴桂退热口服液”、“血

府逐瘀口服液”、“注射用核糖核酸Ⅱ”4 个产品实现销售收入过亿元。

另有“脑心舒口服液”、“注射用盐酸平阳霉素”、“少腹逐瘀颗粒”、

“养血饮口服液”、“羚贝止咳糖浆”等 16 个过千万品种。2021 年公

司生产的“小儿柴桂退热口服液”成功从千万元体量实现为过亿销售额

品种。公司经过市场调研和产品深度论证，着重发展、培育过千万品种，

尽快成为过亿品种，并努力将过百万品种打造成过千万品种，实现多品

种群梯队发展良好局面，有效落实“大品种群、多品种群”齐头发展的

良好销售态势。2021 年公司共计获得药品生产批件 599 个，其中 45 个

药品为独家品种。公司产品共有 195 个品种被列入 2021 版国家医保目

录，其中甲类 105 个，乙类 90 个，独家品种 5 个。 

2021 年中药配方颗粒迎来了全面放开历史性机遇，因此吉林敖东中

药配方颗粒在 2022 年取得销量的增长只是起步，公司已经完成 276 个

品种的备案工作，吉林省备案排名第一，预计年末能够完成近 300 个品

种的备案工作，达到与头部企业的接近或同等的供品能力。公司与上海

中医药大学、南京中医药大学、长春中医药大学开展战略合作，通过加

强产学研协同创新，提高药物研发水平，拓宽人才培养和引进渠道，实

现双方互惠共赢，促进共同发展。 

公司一直以为社会公众健康服务为宗旨，持续为社会提供安全、可

靠、放心药为己任，针对新冠状病毒感染的肺炎病例及国家最新披露的

有关信息，经梳理，公司有小儿柴桂退热口服液、复方板蓝根口服液、

板蓝根颗粒、桑菊感冒颗粒、对乙酰氨基酚泡腾片等十余种抗病毒、抗

感冒药物、提高免疫力产品。2022 年吉林省疫情期间，敖东集团各控股

子公司通力协作、分工明确、措施到位。一手抓疫情防控，一手抓生产

经营，保质保量地完成了各级政府交办的抗疫方剂保供任务。2022年 7

月 7 日，公司及子公司吉林敖东延边药业股份有限公司，被吉林省人民

政府评为 2022 年吉林省疫情防控期间捐赠工作突出贡献单位。 

在金融投资方面，公司主要是围绕医药产业上下游进行金融资产配

置。公司通过投资广发证券股权并适时进行市值管理成为广发证券第一
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大股东，公司为辽宁成大的第四大股东，公司及其一致行动人合计持有

辽宁成大 77,585,519 股，占辽宁成大总股本的 5.07%；公司通过股权

投资成为第一医药第二股东、南京医药第四股东，并投资部分其他医药

行业上市公司；同时和广发信德合作成立基金优选医药企业进行投资，

通过基金间接投资这样一批特色鲜明、优势突出、竞争力强的生物产业

项目，虚心向学、取之精华，有利于加强企业自身的科研攻关能力。形

成“实体产业+资本嵌入”“双轮驱动”的企业运营模式，有利于弥补

边疆地区企业人才短缺、创新难的问题。这些金融资产投资形成了以股

权投资为纽带的开拓业务合作机会。 

公司多次增持、回购彰显公司对未来发展前景的信心。为有效维护

广大投资者利益，增强投资者对公司投资的信心，公司制定回购部分社

会公众股份的方案：2020 年 5 月 7 日至 2021 年 4 月 10 日，通过股票回

购专用证券账户以集中竞价交易方式回购公司 A 股股份，回购股份数量

为 24,220,987 股，支付总金额为人民币 400,032,878.38 元（含交易费

用）。此次回购股份已实施完毕。2022 年 5 月 5 日起至 2022 年 11 月

30 日，公司通过股票回购专用证券账户以集中竞价交易方式回购公司 A 

股股份，回购股份数量为 11,630,564 股，占公司 2022 年 11 月 30 日股

权登记日总股本 1,163,047,799 股的 1.0000%，支付总金额为人民币

165,435,502.05 元（含交易费用）。基于对公司未来持续稳定发展的信

心以及对公司价值的高度认可，公司控股股东及多名董事、监事、高管

多次进行增持。 

2、除医药产业之外，公司金融资产部分收益较多，往年除去投资

收益及公允价值变动，医药产业的自身业绩发展是一个怎样的趋势？ 

自过往 3-5 年来看，2018-2019 年公司主营业收入及经营利润处于

高峰阶段，主营业务收入在 32-33 亿元左右，主营净利润在 4 亿元左右，

受到国家医改政策的影响，公司以前两个主要品种注射用核糖核酸Ⅱ和

小牛脾提取物注射液在 2019 年下半年、2020 年、2021 年受到冲击较大，

2021 年公司主营业务收入约 23 亿元，主营利润约 1 亿元，2022 年前三

季度公司主营业务收入及利润整体有所改善，达到触底反弹的阶段。从

过去前三季度的数据来看，今年主营业务收入预计能超额完成年初董事

会制定的计划，按照当前公司经营状况分析，可以保持稳定的增长。公

司主业部分，中成药发展保持持续稳定的增长，化药部分已经克服了过

去 3 年所面临的不利局面，保持相对稳定增长；电商直播业务在今年实

现了突飞猛进的增长，为公司今年的经营亮点之一；证券投资方面，公

司自 2022 年 7 月 12 日至 2022 年 12 月 19 日收市通过深圳证券交易所

港股通交易系统累计增持广发证券 H 股 77,710,800 股（详见广发证券

2022 年 12月 20 日公告）。结合公司各个经营方面数据看，公司经营情

况向较好的方向发展。 

3、公司前三季度主营业务大致有百分之二十的增长，其主要原因

是什么？ 

公司主营业务增长的主要原因为：公司主导产品安神补脑液保持持

续稳定增长；小儿柴桂退热口服液前三季度已经实现过亿的销售额，在

疫情政策放开之后，小儿柴桂退热口服液出现断货的情况，预计小儿柴

桂退热口服液在今年可能会实现近 2 亿元的销售额；羚贝止咳糖浆、感

冒颗粒、小柴胡颗粒、板蓝根口服液等感冒药类产品均出现供不应求的

情况。从整体产品规划上看，公司在经历化药产品的冲击后，改变了诸

多营销方面的策略和谋划，例如：从其他优势企业中引进职业的经理人，

对公司的职业经理人做出重大的调整，进行销售端的变革等。公司历经

3 年多的时间走出化药低谷，克服了化药下降对公司带来的不利影响。 

4、请介绍一下安神补脑液这么多年能持续增长的原因，公司做了

哪些营销、渠道方面的工作？ 
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在渠道供应方面，2020 年公司与九州通签订战略合作协议，九州通

集团为公司加大配送的力度；其次，公司加大了医药连锁终端的推广力

度；再者，公司产品“安神补脑液”作为旺销市场 40 余年的品牌产品，

是公司由传统的民族中药产业向现代化的中药产业跨越的标志性产品，

也是中药现代化的代表品牌。多年来，“安神补脑液” 课题组的科研

工作，得到了国内有关专家、学者的支持与帮助，使得“安神补脑液”

每年都能提质、提档，在实施中药保护、利用现代化技术研制新工艺提

高质量标准等方面取得了成就，产生了巨大的社会效益和经济效益。安

神补脑液在历年的销售中积攒了众多忠实消费者，该产品在提高免疫力

及调节神经衰弱方面有显著的疗效。综合以上多方面，安神补脑液有稳

定持续的增长空间。 

5、在当前抗击疫情期间针对退热、感冒类药品的销量一定很大，

能否介绍一下公司感冒、退热类药物的销售占比情况，以及其产能在未

来能否有增长的可能？ 

2022 年 12月 10 日，国家中医药管理局中医疫病防治专家委员会发

布《新冠病毒感染者居家中医药干预指引》，介绍了新冠病毒感染者如

何运用中医药方法居家治疗及康复。12 月 12 日，北京市制定《新冠病

毒感染者用药目录（第一版）》，人民群众用药需求迅速增长，全国多

地出现清热解毒感冒类药品断货情况。公司生产的小儿柴桂退热口服

液、桑菊感冒颗粒、板蓝根颗粒、小儿氨酚黄那敏颗粒、瓜霜退热灵、

清热解毒口服液、小柴胡颗粒、氨咖黄敏胶囊等诸多产品也在目录中，

以上产品目前处于供不应求状态，公司已根据用药需求安排加班加点生

产，全力保障市场供应，为广大群众提供安全、可靠、放心药。上述产

品销售额占公司收入的 10%左右，规模最大的还是小儿柴桂退热口服液，

结合过去的市场需求情况看，这个产品可以持续为广大人民群众健康做

贡献。 

6、就明后年来看，公司中成药持续稳定增长的核心驱动力是什么？ 

在科技研发方面，公司围绕发展战略方向，加大研发投入力度，利

用资金较为充沛的优势，充分发挥“产学研协同创新机制”的作用，全

力开展多品种质量标准提升工作，为医药产业高质量发展奠定基础。公

司坚持以市场需求为导向，加强与高校、科研院所及技术优势研发企业

的合作，开展研发与应用协同创新，积极开展新产品和已上市产品二次

开发研究，推进产业化和市场化的快速发展，并开展多项经典名方药物

调研和研发，实现产研协同，互利共赢。在中医药传承创新方面，公司

积极探索并优选中药经典名方、配方颗粒标准及药材资源等进行研究。

在原材料采购方面，公司加大对中药饮片基地建设的投入，根据市场需

求、原材料供需情况及公司生产能力，采用“以产定购”的模式，制定

原材料采购计划，科学储备，保证物料及时供应。公司物料的采购实行

经济批量进货，合理控制物料采购价格、库存，降低资金占用；严格要

求供货质量，控制采购成本，降低公司的运营成本。  

7、目前产品的销售自营和招商比例情况如何？ 

公司有 5 家医药销售子公司，公司产品大多数为自己的销售团队销

售，各公司成立了不同产品及业务线，各子公司全面协同，资源共享，

实现质量效益双向提升。销售团队顺应形势，探索创新，针对各重点经

营品种的特点，开展渠道与终端的精细化管理满足公司多样性产品的销

售需求。公司始终坚持“以市场为导向，以客户为中心”的原则，秉承

“高效、有效、成效”的工作方针，严格落实聚焦中药发展战略，坚持

头部品种群多品种群营销战略，整合营销资源，细分治疗领域，采取多

元化的营销模式。公司注重产品的市场属性分析，明确产品定位，提供

深度的产品配方解决方案，进一步深化、细化、优化市场服务和管理，

强化技术销售能力，提升营销质量。在中药产品营销方面，以“三司一
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部”经销为核心，同时组建配方颗粒事业部、临床事业部两支营销队伍，

开展中药配方颗粒和临床品种销售。在化学药品营销方面，采用自营与

招商代理并存的销售模式，构建了遍布全国的销售网络。同时，公司积

极探索搭建网络营销平台，积极尝试和探索电商直播等现代销售模式，

不断拓宽销售渠道，并加大对医药连锁终端的投入。 

8、我们了解到，今年半年报时公司的收入结构中有 20%左右为连锁

药店的批发和零售业务，上半年出现了翻倍的增长，未来这一方面的业

务会有怎样的发展呢？ 

公司在以前年度引进了团队，组建了医药连锁的第三终端，截至目

前，公司子公司吉林敖东大药房连锁有限公司共有近 200 家自营连锁药

店，主要分布在吉林省长春地区、延边州地区、辽宁省抚顺地区。今年

上半年批发、零售业务的主要增长原因为：自 2022 年 3 月吉林省疫情

以来，公司为吉林省疫情防控的保供单位，由吉林敖东大药房连锁有限

公司主要负责药品终端的配送业务，药房连锁承担了防疫物资的配送及

其他相关服务，药房连锁同时开拓了吉大一院等医院的医疗器械配送业

务，这使得公司上半年度批发、零售业务同比有较快的增速。在保供期

间药房连锁的工作得到了广大人民群众的认可，药店的日销售额在不断

的创新高。从未来的发展角度看，公司将继续投入相关资源，力争为当

地人民群众健康做更大的贡献，希望未来医药连锁业务可以持续稳定增

长。 

9、公司的连锁药店是自营还是也有加盟药店，未来的开店计划如

何？如果明年一季度后疫情情况有所平缓，医药连锁第三终端的发展会

不会回归常态？ 

公司的连锁药店均为自营连锁药店。疫情得到平缓后，大家购买药

品应该会出现理性的回归，敖东大药房对此已经有所考量，从 2021 年

底公司在营门店 173 家到现在的近 200 家，公司将根据门店的选址、医

药的获得情况等持续有计划的增加连锁药店的数量，计划每年保持近 30

家的增速，有序的扩大连锁药店的经营规模。并且在疫情防控期间公司

连锁药店已树立起的良好口碑，连锁药店的日销售额在不断的创新高，

通过强有力的措施相信可以很好的应对疫情平缓后对连锁药店的冲击。 

10、公司 2021 年的化药销售情况还是受到集采的影响，那么化药

后续的增长会有怎样的预期？ 

在 2020、2021 年公司化学药品受医疗集采政策的影响已基本结束，

2022 年化学药品销售额将会保持相对稳定的增长，未来公司将会着重培

育化药品种注射用盐酸平阳霉素，该品种主要用于唇癌、舌癌、齿龈癌、

鼻咽癌等头颈部鱗癌。亦可用于治疗皮肤癌、乳腺癌、宫颈癌、食管癌、

阴茎癌、外阴癌、恶性淋巴癌和坏死性肉芽肿等。对肝癌也有一定的疗

效。对翼状胬肉有显著疗效。该品种为公司引进品种，通过公司近几年

的培育，已达到年销售额过 5000 万，预计未来该品种将逐步发展为销

售过亿品种。 

11、在公司增长的亮点上，公司中药配方颗粒在备案的数量上占据

全国排名前十位，公司就实际可以入院形成规模化的销售是否有相关的

计划？ 

目前公司中药配方颗粒产品已经推广到全国部分中医院销售。国家

推出的配方颗粒院内合并组方政策，将对公司推广配方颗粒销售业务产

生积极影响，对于等级医院，通常 300 个以上的常用配方颗粒品种才能

满足 80%—90%以上的组方需求。目前公司已累计获得 276 个《中药配方

颗粒上市备案凭证》，吉林省备案排名第一，预计年末能够完成近 300

个品种的备案工作，达到与头部企业接近或同等的供品能力。公司与上

海中医药大学、南京中医药大学、长春中医药大学开展战略合作，通过

加强产学研协同创新，提高药物研发水平，拓宽人才培养和引进渠道，
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实现双方互惠共赢，促进共同发展。2022 年 8 月 31 日，公司公告将可

转债项目尚未投入的募集资金 44,200.00 万元，变更用于“吉林敖东

延边药业股份有限公司中药配方颗粒项目”，该项目预计投资总额为 

100,218.08 万元。2022 年 12 月 15 日，公司控股子公司吉林敖东洮南

药业股份有限公司收到吉林省药品监督管理局下发的“解肌清热颗粒”、

“疏风散寒颗粒”《医疗机构传统中药制剂备案证书》，现已开展订单

式供应。公司对配方颗粒市场的积极布局，未来有望在公司发展上迈出

新的台阶。 

12、公司在大健康板块的销售、利润贡献情况及对未来的销售预

期？ 

2022 年 9 月 15 日，吉林敖东与辛选集团正式签订深度合作协议，

老牌上市药企与新型数字电商将携手为用户打造质量过关、价格合理的

大健康产品，双方将共同推动大健康领域的透明消费，“8.18”直播有

6 个品种销售总额近亿元。9 月 19 日，辛选直播间为吉林敖东（000623）

数款新品做首发推广专场直播，共有敖东植物发酵饮料、敖东鹿胎口服

液、敖东牌孢子粉灵芝胶囊、敖东健康牌辅酶 Q10 软胶囊、敖东健康牌

鱼油软胶囊等 20 个安全、可靠、放心的产品通过快手平台上的蛋蛋直

播间提供给消费者。期间共有约 160 万消费者浏览，近 60 万消费者下

单，当日 GMV（商业交易总额）约 25,906 万元。双十一期间吉林敖东又

有多个产品通过电商直播平台提供给广大消费者，目前公司直播 GMV（商

业交易总额）累计近 5 亿元。公司正通过抖音电商、快手电商等多渠道

保证线上业务的稳定增长，具体增长情况请以公司定期报告披露为主。

公司在巩固原有的医药和金融板块外，在大健康领域持续深耕，已经具

备了业内公认的品牌、质量、技术、管理和资本优势。未来，将不断加

大研发投入力度，加快科技成果转化，围绕消费者需求不断迭代升级产

品，打造国内大健康领域的领军品牌。 

13、请问今年公司增持广发 H 股的节奏，以及增持 H 股的时间和价

格？ 

根据公司发展战略，自今年 6月起公司开始增持广发证券 H股股份，

未来公司将结合市场股价变动情况及资金使用安排有条不紊的增持广

发证券股份，如公司增持股份达到香港联交所、国内监管部门的要求，

公司将根据信息披露要求按照相应的规定进行如实申报及披露，敬请各

位投资者关注广发证券的相关公告。截至 2022 年 12 月 19 日，公司及

一致行动人合计持有广发证券股份 1,492,041,267 股（其中：A 股

1,252,297,867 股、H 股 239,743,400 股），约占广发证券已发行股份

总数的 19.58%。 

14、公司近期实施了股份回购方案，是否可以详细介绍一下？ 

公司于2022年4月29日召开公司第十届董事会第十二次会议，审议

通过了《关于回购部分社会公众股份的议案》，同意以集中竞价交易方

式回购公司股份，本次拟回购的股份将全部用于转换上市公司发行的可

转换为股票的公司债券，本次回购价格不超过人民币20.00元/股（含）；

本次拟用于回购的资金总额不少于人民币1.50亿元（含），不超过人民

币3.00亿元（含）；根据本次回购价格上限测算，拟回购股份数量不低

于750万股且不高于1,500万股，即占公司2022年3月31日总股本

1,163,047,024股的0.64%至1.29%，具体回购股份数量以回购期满时实

际回购的股份数量为准；回购股份实施期限为自公司董事会审议通过本

次回购股份方案之日起12个月内。 

截至2022年11月30日，公司通过股票回购专用证券账户以集中竞价

交易方式回购公司 A 股股份，回购股份数量为11,630,564股，占公司

2022年11月30日股权登记日总股本1,163,047,799股的1.0000%；购买股

份的最高成交价为15.45元/股、最低成交价为13.60元/股，支付总金额
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为人民币165,435,502.05元（含交易费用）。公司后续将根据市场情况

及资金安排情况继续推进本次回购事项，并根据相关法律、法规和规范

性文件要求，严格履行信息披露义务。 

15、公司可转债将于一年内到期，但可转债转股的比例不是很高，

想请问一下这一方面公司将如何处理？ 

2022 年 9 月 27 日，公司按照相关规定履行程序后将可转债转股价

格从 19.93 元/股调整至 14.50 元/股，公司积极做好主业经营，创造

更好的业绩，回报广大投资者，并通过控股股东及多名董事、监事、高

管多次进行增持，以及回购部分社会公众股份等增强投资者对公司投资

的信心，希望尽最大努力促成可转债转股。其次根据《债券募集说明书》

规定，如公司本次发行的可转换公司债券到期后未全部转股，公司将于

可转换公司债券期满后 5 个交易日内，以本次可转债票面面值上浮 5%

（含最后一期利息）的价格赎回。 

日期 2022 年 12 月 22 日 

 


