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2023 年 2 月 7 日投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-002 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研 分析师会议 

媒体采访 业绩说明会 

新闻发布会 路演活动 

现场参观  其他（电话会议） 
 

参与单位名称 

及人员姓名 
建信基金、长江证券 

时间 2023 年 2 月 7 日 

地点 公司会议室 

上市公司 

接待人员姓名 

副总经理、董事会秘书孙伟玲女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司副总经理、董事会秘书孙伟玲女士首先介绍了公

司经营情况、业务板块、品牌、产品案例等，随后与来访

者进行了沟通交流，回答了来访者关心的问题。主要内容

如下： 

1、公司于 1月初披露了 2022 年业绩预告，全年业绩

同比实现增长，请先具体介绍一下公司 2022 年度的业绩

情况？ 

答：公司预计 2022 年度归属于上市公司股东的净利

润为 18,000 万元–23,000 万元，比上年同期增长 501.16%

–668.15%；预计扣除非经常性损益后的净利润为 13,800

万元– 18,800 万元， 比上年同期 增长 1039.08%–

1379.33%；预计基本每股收益为 0.5296 元/股–0.6767 元/

股。 

 



2、LED 市场竞争日益激烈，疫情给经济贸易环境带

来显著影响，给 LED 显示行业也带来不小冲击，而公司

2022 年度业绩仍旧可以实现增长的原因是什么？ 

答：（1）公司一直重视研发建设和投入，2020 年至

2022 年公司累计投入研发费用约 3.16 亿元，持续加大在

Micro LED、虚拟拍摄、LED 显示屏防火阻燃等核心技术

研发投入，有力支撑报告期内公司产品在欧美及日本等高

端市场竞争力全面提升，以及在 XR 虚拟制作、户外裸眼

3D 显示、Micro LED 及 COB 等前沿技术的持续领先；报

告期内公司合计推出 45 款新产品，有力支持业绩成长及

毛利率的提升。（2）公司多年持续投入流程 IT 建设，助

力数字艾比森转型成功；报告期内公司实现运营周期约 55

天，运营效率远高于同行业平均水平，实现相对管理费用

更低。（3）随着海外市场的全面恢复，2022 年度海外市

场营业收入同比 2021 年增长接近 80%。 

 

3、公司一直致力于成为“至真 LED 显示应用与服务

提供商”，我们也了解到公司有很多产品线，请问公司的

产品与其他竞争对手相比，有什么竞争优势？ 

答：公司目前主要拥有广告显示设备产品线、舞台显

示设备产品线、商业显示设备产品线、数据可视化设备产

品线和会议屏等产品线，以及专业视听综合解决方案。 

广告产品线新系列产品既保留了“万级高亮”的卓越

性能，也兼顾了节能环保理念，无风扇的设计使其功耗大

大降低。新的工业设计使该系列产品钢材料使用量减少，

重量减轻。新系列产品比其前代产品更薄、更轻，这也降

低了运输成本并简化了安装。该系列防水且工作温度在

-40 至 50 摄氏度之间，苛刻条件下依旧稳定运行。 

公司舞台产品设计从实际应用出发，户内、户外点间



距齐全，产品稳定，安装拆卸快捷，可满足租赁场景主屏、

侧屏、天幕、地砖、弧形、直角等租赁全场景应用，为客

户提供有竞争力的 LED 显示产品与解决方案。 

公司商业显示产品线覆盖商业显示全场景应用，产品

丰富多样，产品具有显示效果佳、造型灵活多变、安装维

护便捷等优点，可以满足直屏、直角屏、弧形屏、天幕屏

等应用需求，为客户提供一站式商业显示产品解决方案。

公司产品继续秉承“品牌整机”理念，全系列产品通过国

家 CCC 认证，产品质量有保障。 

公司微小间距的先进技术优先在数据可视化产品线

得到应用和推广。公司精准把握客户需求及市场动态，在

全倒装芯片技术、巨量转移技术、高精度贴装技术，封装

材料及封装工艺、控制系统及驱动技术、画质提升和智能

交互等领域积累和储备多项核心技术。 

公司会议屏产品线聚焦会议显示产品及解决方案，致

力于为客户打造高效、便捷、舒适、智能的会议体验。目

前，公司多种尺寸、集文档展示、高清投屏、视频应用为

一体的 LED 智能会议终端产品，可以满足企事业高端会

议室、阶梯教室、报告厅、展览展示等多重场景需求。 

LED 大屏在诸多专业视听综合方案的组成中成为最

为核心的部分。为了满足终端用户一站式采购及对服务便

利性的诉求，公司为部分客户提供综合的专业视听方案，

集成显示、音频、指挥控制、物联网、音视频处理、数据

可视化内容、视频内容管理等多种功能于一体。公司在户

外广告、舞台租赁、体育赛事等传统 LED 大屏领域具有

完备的产品线和解决方案，近年来又陆续在零售连锁、商

超地产、主题公园、控制调度、虚拟摄影棚、展览展馆、

智慧教室等细分领域开发出更贴近客户需求的一体化视

听方案。 



 

4、新能源储能业务是一个万亿级别的赛道，公司全

资子公司与董事长丁彦辉先生、睿品存储共同投资设立睿

电绿能是如何考虑的？对公司的未来发展有什么影响？ 

答：伴随着 LED 显示产品的需求在国际市场的大幅

回升，欧洲市场客户受到俄乌战争和能源短缺的冲击，原

本的节能减排需求进一步升级；美国、澳大利亚、东南亚

和非洲等地区，存在因电力供应无法满足 LED 显示场景

大幅扩充带来的用电需求，客户购买的 LED 显示设备因

电网电压不稳而影响其正常使用的现象。根据艾比森过去

二十年形成的对全球不同市场的跨地域、跨文化认知和需

求理解能力，沉淀的国际销售、供应链管理、渠道管理、

服务网络构建等能力（如显示业务已有全球 13 家子公司，

4000+渠道合作伙伴，2000+服务工程师)，经过谨慎的研

究，艾比森选择将新能源表后储能业务，作为公司新的业

务增长点进行战略投入，从事含户用储能、便携式储能、

工商业储能等相关产品和解决方案的研发、生产、销售、

代工、对外投资等经营行为。 

设立睿电绿能是在公司保证主业发展的前提下，利用

自有资金出资，不影响公司正常的生产经营活动，不会对

公司财务及经营状况产生重大不利影响。拟设立公司将纳

入公司合并报表范围，预计短期内不会对公司经营成果及

财务状况产生重大影响，不会对公司业务的独立性产生影

响，但对公司长远战略布局及经营发展将产生积极的影

响，不存在损害公司及全体股东利益的情形。设立睿电绿

能还有利于公司更好的发挥专业化管理优势，有利于完善

激励机制，稳定和吸引优秀专业人才，同时进一步调动公

司经营管理团队、核心骨干的积极性，促进与公司的共同

成长，符合公司长远规划和发展战略。 



 

5、近年来虚拟拍摄技术飞跃发展，虚拟制作正在成

为全球影视拍摄的重要方式，基于 LED 技术的 XR 虚拟

影棚市场需求也日益旺盛，请介绍一下公司虚拟影棚的发

展情况？ 

答：虚拟影视制作是近两年来另一项 LED 创新推动

的热门应用。与传统的绿幕拍摄相比，LED 显示屏虚拟制

片技术优势显著，可以让创作团队直观地看到拍摄环境，

根据剧本实时修改场景效果，大幅提高沟通效率。 

针对虚拟影棚这一新业务领域，公司积极进行技术布

局并推出一系列产品及解决方案。目前公司推出的虚拟拍

摄全场景 LED显示解决方案已成功应用于英国 Sterling演

播室、罗马尼亚 VPX 摄影棚、埃及虚拟影棚 Cairo Womb 

Studio、美国佛罗里达州虚拟影棚、爱沙尼亚虚拟摄影棚

等全球多个国家多个场景，取得了良好的市场反馈。 

近期艾比森携最新产品及相关解决方案参加 2023 年

欧洲专业视听集成设备与技术展览会（ISE 展），其中倒

装 COB 微间距显示产品和 LED 虚拟影棚解决方案在 ISE

现场获得关注，公司专为影视虚拟制作场景研发的新产品

PR 系列荣获 Best of Show 奖项。 

附件清单（如有）  

日期 2023 年 2 月 7 日 

 


