
 

 

证券代码：000026/200026                       证券简称：飞亚达/飞亚达 B 

飞亚达精密科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                         编号：20220208 

投资者关系活

动类别 

 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 

参与单位名称

及人员姓名 

华创证券有限责任公司   

安信证券股份有限公司  

前海再保险股份有限公司   

深圳市前海锦泓资本管理有限公司   

平安养老保险股份有限公司  

时间 2023年 2 月 8日 (周三) 下午 15:30-17:00 

地点 飞亚达科技大厦 20楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 

总会计师、副总经理兼董事会秘书 宋瑶明 

证券事务代表 熊瑶佳 

董秘办工作人员 钟洁莹 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

Q：公司在今年 1 月春节期间的销售情况如何？如何展望后续趋势？ 

A：今年 1 月份，由于线下客流量逐步恢复以及节假日的因素，线下零售业

务有所回暖，公司紧抓春节档期，积极开展丰富的线下活动，加大抖音等线

上渠道投入，销售整体态势较好。目前看，宏观环境及消费市场仍存在较大

不确定性，公司将继续密切关注相关变化，紧抓一切市场机会，努力提升经

营业绩。 

 

Q：飞亚达航空航天系列的销售占比提升的原因是什么？未来是否还有新系

列推出？ 

A：基于航空精密科技和材料技术的多年积累，“飞亚达”品牌明确了“以



 

 

航空航天表为特色的高品质中国手表品牌”的定位，围绕航空航天 DNA加大

相关投入。产品方面，结合航空航天独家 IP 资源，持续聚焦核心系列，进

行新产品开发；渠道方面，加快布局抖音等线上新渠道，动态优化终端门店

结构及形象，探索品牌航空航天主题店、时尚集合店、整包店等创新门店形

式；同时，加大整合营销力度，努力促进销售提升及品牌形象年轻化。  

 

Q：公司目前对飞亚达和亨吉利有何拓店规划？ 

A：过去几年，我们自有品牌业务及名表零售业务的渠道拓展均以高质量发

展为目标，持续优化门店结构、提高门店运营能力，而不是简单追求门店数

量的增加。未来，我们仍然会根据市场情况，积极稳妥推进开店节奏，并将

进一步探索创新门店形式以及跨品类门店运营模式。 

 

Q：目前会员粘性、人数情况？是否有利用私域运营来巩固会员忠实度？ 

A：目前，“飞亚达”品牌业务及“亨吉利”名表业务均依托数字零售系统，

不断强化会员运营体系建设，有序探索私域运营，会员数量、潜客转化金额、

老客复购金额均稳定提升。 

 

Q：此前疫情防控政策下境外消费回流给公司名表业务带来发展机遇，在这

期间，国人是否已形成在境内消费奢侈品的习惯，高端腕表消费是否形成了

新的趋势？近期出境游放开及香港恢复通关会对公司名表业务产生什么影

响？ 

A：近年来，随着全球经济环境变化及中国大陆消费水平的逐步提升，中高

端消费呈现较好的增长趋势。根据瑞士钟表出口数据，2019-2021 年瑞表向

中国大陆市场出口的金额和占比显著提升，2022年受国内经济形势、疫情反

复等影响有所回落，但中国大陆仍位居瑞表出口全球第二大市场。在此背景

下，瑞表品牌在产品设计、供应、定价及门店开设等方面亦持续调整策略，

以匹配中国大陆市场的实际情况。过去几年，消费者心态、偏好加剧变化，

顾客研究及服务提升、数字化转型亦加速推进，中国大陆消费者的消费习惯

随之逐步改变。出境游放开及港澳恢复通关等市场因素可能会使得业务面临



 

 

短期波动，但消费是一个相对长周期行业，在国民收入水平、消费能力逐步

提升的预期下，公司对名表业务的长期发展持乐观态度。 

 

Q：公司精密科技业务在医疗、手术机器人领域是否有突破？ 

A：公司精密科技业务产品主要为精密零部件，目前主要面向激光器、光通

讯等领域，医疗器械领域是主要探索的方向之一，其销售占比暂时不高。 

附件清单 

（如有） 

无 

日期 2023-02-08 

 


