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证券代码：002430                                  证券简称：杭氧股份 

杭氧集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：20230413 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他  电话会议          

参与单位名称及

人员姓名 

大成基金、中信证券、海通证券、西南证券、长江证券、国信

证券、广发证券、中泰证券、上海国际信托、中欧基金、华宝

基金、光证资管、天风证券、鹏扬基金、富国基金、海富通、

华富基金、正象投资、嘉沃投资、海南嘉禧、宝基投资等 

时间 2023年 04 月 13日-04月 14日 

地点 杭州 

上市公司接待人

员姓名 

郑伟（董事长、总经理）、葛前进（副总经理、总会计师、董

事会秘书）、高春凤（证券部部长、证券事务代表） 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

公司代表与投资者进行了交流，就投资者提问予以回复并形成以下调

研纪要： 

问题一：今年零售气价格情况怎样？ 

答：2022年零售气方面，氧气、氮气价格较平稳，氩气价格下跌明显；

从近期情况看，氧氮氩等零售气体的市场需求有所回暖，价格也有所

回升。 

 

问题二：公司是否具备氢液化能力？ 

答：公司拥有氢液化相关技术储备。 

 

问题三：公司稀有气体精提取装置是否为自制？ 

答：公司稀有气体提取装置从粗制到精制都是自制。 

 

问题四：公司零售气销售团队采用的是怎样的考核机制？ 

答：零售业务是充分市场化的业务，希望通过团队建设、能力建设、
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渠道建设提升零售业务占比，拓展瓶装气、医疗气等业务。公司通过

末位淘汰等充分市场化的考核手段来引导，鼓励业务人员拓展零售业

务和提升终端比例。 

问题五：公司零售气的销售半径是多少？ 

答：零售气的经济销售半径约为 250公里。 

 

问题六：公司今年新签气体项目的目标是怎样的？ 

答：目前看市场信息很多，各团队都在密切跟进，公司很有信心，但

最终要以实际落地为准。 

 

问题七：公司新建气体项目配置的液体产量是怎么定的？ 

答：公司新建气体项目所配置的液体产量是由项目所在地区周边零售

气体市场所决定的。 

 

问题八：近些年，气体项目的竞争是否逐年加剧？ 

答：近些年市场上出现了很多气体企业，竞争非常激烈。但杭氧作为

拥有“制造-工程-运营”全产业链的企业，目前在市场竞争中还是有明

显优势的。 

 

问题九：公司目前气体项目中新兴产业，如锂电、光伏、电子等的占

比是多少？ 

答：目前气体项目中还是以传统的冶金、化工等行业为主，新兴产业

项目目前占比还较小。 

 

问题十：公司空分设备销售能力如何？ 

答：公司在空分设备领域的市场拓展能力非常强，市场占有率一直居

国内同行业首位。 

 

问题十一：零售气的下游行业有哪些？ 

答：液氧主要用于金属冶炼、金属切割、环保等，液氮主要用于电子、

化工、食品冷链等，液氩主要用于光伏、不锈钢、电子、医疗等领域。 
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问题十二：公司设备销售业务中销售给自己气体公司和独立第三方的

比例是多少？ 

答：主要要看我们自己气体投资的增速，从 2022年新签订单来看，内

部销售的比例不到 20%。 

 

问题十三：公司拥有的设备制造能力，是怎样提升公司的气体竞争力

的？ 

答：设备业务是气体产业发展的基础，优秀的空分设计制造能力能够

从设计、制造、工程、能耗等多方面促进气体产业的发展，提升气体

产业竞争力，能够争取到更多的气体项目。 

 

问题十四：未来空分设备的发展方向是向大型，还是小型为主？ 

答：空分设备的大小取决于客户的用气需求，一般化工企业需求的空

分体量相比冶金行业的要大一些，目前市场来看，大型和小型设备的

需求都有。 

 

问题十五：公司在 6万等级以下的空分设备竞争中，有怎样的优势？ 

答：公司空分技术的研发不仅仅是大型化研发，同时也从轻量级、绿

色化的方向提升设备能效，从运行成本角度提升竞争能力。 

 

问题十六：面对下游行业形势的波动，公司如何做好气体业务的风控？ 

答：对公司而言，前期充分的尽调很关键，选择好的客户，对客户的

核心竞争力和持续经营能力要有判断，这是风控最主要的。 

 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年 04 月 14日 

 


