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一. 重要提示 

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于全国股份转

让系统公司指定信息披露平台（www.neeq.com.cn或www.neeq.cc）的年度报告全文。 

 

1.2 公司控股股东、实际控制人、董事、监事、高级管理人员保证本报告所载资料不存在任何虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

公司负责人雷林鹏、主管会计工作负责人陈仲兴及会计机构负责人陈仲兴保证年度报告中财务报告

的真实、准确、完整。 

1.3 公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。 

1.4 中兴财光华会计师事务所（特殊普通合伙）对公司出具了带持续经营重大不确定性段落的无保留意

见的审计报告，本公司董事会、监事会对相关事项已有详细说明，请投资者注意阅读。 

1.5 公司联系方式 

董事会秘书/信息披露事务负责人 梁梓晴  

电话 020-38818273 

传真 020-38818273 

电子邮箱 107590303@qq.com 

公司网址 www.guangdongthkj.com 

联系地址 广州市天河区珠江东路 6 号 3201 房 

公司指定信息披露平台的网址 www.neeq.com.cn 

公司年度报告备置地 公司董事会办公室 

二. 主要财务数据、股本结构及股东情况 

2.1 主要财务数据 

单位：元 

  本期期末 上年期末 增减比例% 

资产总计 7,040,499.66 6,906,027.86 1.95% 

归属于挂牌公司股东的净资产 1,365,210.85 -4,974,473.44 127.44% 

归属于挂牌公司股东的每股净

资产 

0.09 -0.33 127.44% 

资产负债率%（母公司） 83.04% 152.64% - 

资产负债率%（合并） 80.61% 172.76% - 

（自行添行）    

  本期 上年同期 增减比例% 
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营业收入 2,462,771.31 2,223,430.40 10.76% 

归属于挂牌公司股东的净利润 -3,985,671.88 -6,885,143.83 42.11% 

归属于挂牌公司股东的扣除非

经常性损益后的净利润 

-5,597,912.16 -6,878,895.30 - 

经营活动产生的现金流量净额 -3,741,984.12 -6,660,619.34 43.82% 

加权平均净资产收益率%（依

据归属于挂牌公司股东的净利

润计算） 

-57.21% - - 

加权平均净资产收益率%（归

属于挂牌公司股东的扣除非经

常性损益后的净利润计算） 

-80.35% - - 

基本每股收益（元/股） -0.27 -0.46 42.11% 

 

 

2.2 普通股股本结构 

单位：股 

股份性质 
期初 本期 

变动 

期末 

数量 比例% 数量 比例% 

无限售

条件股

份 

无限售股份总数 4,256,500 28.38% 1,316,000 5,572,500 37.15% 

其中：控股股东、实际控制人 0 0.00% 0 0 0.00% 

      董事、监事、高管 0 0.00% 0 0 0.00% 

      核心员工 0 0.00% 0 0 0.00% 

有限售

条件股

份 

有限售股份总数 10,743,500 71.62% -1,316,000 9,427,500 62.85% 

其中：控股股东、实际控制人 9,427,500 62.85% 0 9,427,500 62.85% 

      董事、监事、高管 0 0.00% 0 0 0.00% 

      核心员工 0 0.00% 0 0 0.00% 

     总股本 15,000,000 - 0 15,000,000 - 

     普通股股东人数 6 

 

2.3 普通股前十名股东情况 

单位：股 

序号 股东名称 
期初持股

数 
持股变动 期末持股数 

期末持 

股比例% 

期末持有

限售股份

数量 

期末持有无

限售股份数

量 

1 雷林鹏 9,427,500 0 9,427,500 62.85% 9,427,500 0 

2 邹佳梁 2,755,500 0 2,755,500 18.37% 0 2,755,500 

3 广州星韵

投资有限

公司 

1,500,000 750,000 2,250,000 15.00% 0 2,250,000 

4 刘毅 1,316,000 -750,100 565,900 3.77% 0 565,900 

5 钟振威 1,000 0 1,000 0.01% 0 1,000 

6 王方洋 0 100 100 0.00% 0 100 
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合计 15,000,000 0 15,000,000 100.00% 9,427,500 5,572,500 

普通股前十名股东间相互关系说明： 

公司前十名股东不存在关联关系。 

 

三. 涉及财务报告的相关事项 

3.1 会计政策、会计估计变更或重大会计差错更正 

√适用 □不适用  

1. 会计政策变更 

①企业会计准则解释第 15号 

财政部于 2021 年 12 月 30 日发布了《企业会计准则解释第 15 号》(财会〔2021〕35 号，以下简称

“解释第 15号”)，其中就“企业将固定资产达到预定可使用状态前或者研发过程中产出的产品或副产

品对外销售的会计处理”，以及“亏损合同的判断”作出规定，自 2022年 1月 1日起施行。执行解释第

15 号的这些规定未对本公司财务状况和经营成果产生重大影响。 

②企业会计准则解释第 16号 

财政部于 2022 年 11 月 30 日发布了《企业会计准则解释第 16 号》(财会〔2022〕31 号，以下简称

“解释第 16 号”)，其中就“发行方分类为权益工具的金融工具相关股利的所得税影响的会计处理”，

以及“企业将以现金结算的股份支付修改为以权益结算的股份支付的会计处理”作出规定，自公布之日

起施行。执行解释第 16号的这些规定未对本公司财务状况和经营成果产生重大影响。 

2. 会计估计变更 

本公司报告期内主要会计估计未发生变更。 

3. 重大会计差错更正 

本公司报告期内不存在重大会计差错更正。 

 

 

3.2 因会计政策变更及会计差错更正等追溯调整或重述情况 

□会计政策变更 □会计差错更正 □其他原因    √不适用  

 

3.3 合并报表范围的变化情况 

√适用 □不适用  

本期纳入合并财务报表范围的子公司共 2 户，为全资子公司广州红时代食品科技有限公司和广东同

汇生物科技有限公司，公司本年度合并范围较上期减少子公司 2 家。 
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3.4 关于非标准审计意见的说明 

√适用 □不适用  

中兴财光华会计师事务所接受公司委托，审计了同汇科技 2022 年度财务报表，包括 2022 年 12 月

31 日的合并及公司资产负债表，2022 年度的合并及公司利润表、合并及公司现金流量表、合并及公司

股东权益变动表以及财务报表附注，并于 2023 年 4 月 25 日出具了包含与持续经营相关的重大不确定性

段的无保留意见审计报告（中兴财光华审会字（2023）第 326009）。同时出具了“中兴财光华审专字（2023）

第 326012 号”《关于广东同汇科技股份有限公司 2023 年度财务报表无保留意见审计报告中与持续经营

相关的重大不确定性段涉及事项的专项说明》 

公司董事会对中兴财光华会计师事务所（特殊普通合伙）对公司 2022 年度出具的带持续经营相关

的重大不确定性段落的无保留意见审计报告的相关事项进行如下说明： 

（一）董事会经过必要的审议和核查程序后认为： 

中兴财光华会计师事务所（特殊普通合伙）给公司 2022 年年度出具的带持续经营相关的重大不确

定性段落的无保留意见审计报告，表示基本理解和认可，意见所涉及事项的说明是完整、准确、真实的，

不存在应披露而未披露的信息，亦无虚假陈述或重大遗漏的情况。 

（二）鉴于上述原因，公司为解决持续经营相关的重大不确定性所涉及的事项和问题，解决措施 如

下： 

1. 人力资源体系优化，提供公司发展保障 

保持员工稳定，优化员工结构，制定合理的激励方案和奖惩措施，合理调配人力资源，为公司正常

运营需求及后续发展提供保障。 

2. 保证现金流动正常 

控股股东、实际控制人继续为公司提供借款，保证公司后续资金流动性充足。 

3. 探索新业务，寻找新的利润增长点 

在加大主要产品市场拓展的同时，通过公司股东及控股股东的市场客户资源和人脉资源，为公司引

入新的业务增长项目，探寻多渠道发展方向，增加营业收入。 

4. 加强品牌策划推广团队建设 

加强品牌建设，从品牌定位-设计-策划-运营几个维度打造公司品牌影响力。根据需求增加企业品牌

建设专业团队，加强公司品牌传播建设并以赋能业务开拓。  

5. 大力建设销售团队，建设全渠道销售体系 

加强销售队伍建设，完善销售渠道，开发新客户，根据市场反馈优化、调整产品销售思路，继续不

断扩大业务覆盖范围和增加客户类型，逐步建立经销商、代理商、社群团购、电子商务等销售渠道。 
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6. 建立产业链布局  

与产品源头供应商、食材加工、仓储物流、安全管理咨询等机构建立长效沟通机制，并完成上下游

产业链体系链接及整合，保证公司产品供应稳定及产品质量安全，帮助提升运营效率，实现效益增长。  

7. 开源节流，缩减成本  

加强对公司内部的管理，规范运作，降本增效，优化执行团队结构，提升执行效率，开源节流，在

努力争取市场空间的同时管控成本费用，减少不必要的现金支出，提高资金使用效率，促进各项业务高

效运转并降低运营成本，加快公司战略转型的步伐。 

董事会正组织公司董事、监事、高管等人员积极采取有效措施积极扩大营业收入、提高盈利水平，

积极消除审计报告中所强调事项对公司的影响，切实维护公司及全体股东的利益。 

 


