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江西风尚电视购物股份有限公司 

未弥补亏损达实收股本总额三分之一的公告 

 

一、情况概述 

根据《江西风尚电视购物股份有限公司2022年年度报告》数据，截至

2022年12月31日，江西风尚电视购物股份有限公司(以下简称“公司”)未分

配利润累计金额为-211,317,261.63元，公司股本总额为102,040,816股。根据

《公司法》、《公司章程》的相关规定，公司未弥补的亏损达到实收股本总额的

三分之一时，应召开股东大会进行审议。公司第三届董事会第六次会议审议通过

了《未弥补亏损达实收股本总额三分之一》的议案，并提请公司2022年年度股东

大会审议。 

 

二、业绩亏损原因 

1、内需下降。根据国家统计局2023年2月28日发布的《中华人民共和国2022年

国民经济和社会发展统计公报》显示，国内贸易2022年社会消费品零售总额

439,733亿元，比上年下降0.2%。2022年全国居民人均可支配收入36,883元，比上

年增长5.0%，扣除价格因素，实际增长2.9%。2022年全国居民人均消费支出24,538

元，比上年增长1.8%，扣除价格因素，实际下降0.2%。 

2、电商冲击。电视购物频道主要通过相对固定的电视播放设备宣传并销售商

品，通过大屏端显示的订购电话或二维码下单进行购物。随着5G技术的发展和

WiFi技术的普及，消费者使用智能手机和平板电脑购物更加快捷方便。2022年度，

传统电视购物产业的市场份额受到电商平台的巨大冲击进一步加大，正逐渐失去

传统优势，急需转型升级。 
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三、应对措施 

1、大屏做精。本公司坚持以电视大屏为基石，优化直播与多时长节目类型提

高分钟产值，打造特色专栏节目，与品牌电视和OTT 渠道深入合作，巩固收视群

体消费潜力，挖掘大屏新媒体渠道收视增量。 

2、小屏转型新型电商。全力向电商转型发展，拓宽直播带货渠道，与头部公

司合作，引进新型电商营销理念，拓展营销渠道；持续电商人才培养工作，扩展

直播团队和短视频团队；开展“百人直播间”等具有创新性的新媒体营销模式，

同时兼顾“自营”和“代运营”两大业务方向，加速企业电商化转型。 

3、加快数字化转型。业务数字化，应用AI 人工智能电话外呼，由“劳力密

集”转向“数字营销”；对接环球数码GDC 及蓝色光标，加速数字化营销变现。

流程数字化，利用模块化管理工具，提升公司经营运行效率。信息数字化，ERP 

进行迭代升级，嵌入江西广电传媒集成播控平台，整合流量及用户，由风尚购物

进行变现转化。 

4、加强政企合作。与县级融媒合作深耕本地特色产品；成立直播电商协会，

与优质教育培训机构合作，做大电商直播培训产业；与省文旅厅等政府部门合作，

推广旅游景点及旅游产品；与丝路卫视合作，打造有深度、有质量、有特色的娱

乐购物品牌。 

四、备查文件 

《江西风尚电视购物股份有限公司第三届董事会第六次会议决议》。 

 

 

江西风尚电视购物股份有限公司 

董事会 

2023年4月27日 


