
 
 

证券代码：002506                      证券简称：协鑫集成 

 

协鑫集成科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-002 

 

投资者关

系活动类

别 

☑特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与单位

名称及人

员姓名 

摩根大通-蒋勤良、华宝证券自营-陈波、PAG 太盟集团-Zora、安信资

管-顾文博、华金资管 -尹岗 、复星高科技-骆宾闻、南钢集团-周洋、

常州投资集团-马悦、紫金保险-高洁、启源资本-陈泽宇、长沙市产业

投资集团-张彬、前海中船股权投资基金-戎哲宁、叶美麟、韶夏资本-

徐志康、 盈实基金-胡磊、国宝人寿-方延、陕西金控-杨斌、长三角(合

肥)数字股权基金-沙涛、上海通怡-沈嘉迪、湾区产融-范子义、江苏瑞

华-陈无私、磐厚资本-华海蒂、信金资本-彭云生、上海致达投资-倪婷、

金臣投资-吴秀芳、上海德汇-孙伟杰、正煊资本-王霄天、正业宏源-金

增锡、长白山股权-于林园、中非信银-陈星霖、同华投资-杨士军、外

贸信托-刘洁、六禾投资-彭一恒、中保投资-郑志华、久银投资-唐斌、

太和东方-张特、宝湖投资-丁小帆、中庸资产-张胜男、戊戌资产-朱家

豪、永荣集团-周欢、秦发集团-陈光、北京太和投资-张特、北京银网

信联投资管理有限公司-李翔、王伟轩、 羿拓榕杨-李昕益、金华金投

集团有限公司-余斐、宁聚投资-陈波、国宝人寿-方延、深圳君宜投资

-罗俊、李岳乘、宏浦实业-吕小飞、广东顺银产融投资有限公司、兴

富投资、观理私募证券投资、湖南湘投-王浩羽、李龙翼、江天、含德

投资-谢桂、青骓投资-陈春艳、鼎赣投资-陈奕衡、理享家-李一心、广

州工控资本管理有限公司-陈泽堃、杭州广杰投资管理有限公司-吴刚、

成都立华-何艺熙 、凌顶投资-熊纳薇、淮海天玺 -伊磊、京能同鑫-王



 
 

潇、国泰租赁-夏晨星、宁夏和鑫-马君、宣源基金-崔亮、北港金控-叶

文、万吨资产-王湛正、一创投资-林增强、点金团投资-徐玲、深圳至

远投资-康伟健 

时间 2023 年 5 月 16 日 10:00-12:00 

地点 苏州工业园区新庆路 28 号协鑫能源中心公司会议室线上会议 

上市公司

接待人员

姓名 

协鑫集成 副总经理兼董事会秘书：马君健 

协鑫集成 证券部副总经理：涂建邦 

协鑫集成 证券部投资总监：李旭峰 

协鑫集成 证券部投资者关系总监：吴澄澄 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

 

一、活动总体情况 

1、公司副总经理兼董事会秘书马君健先生向参加本次交流活动的投

资机构和分析师表示欢迎并致辞，并就公司基本情况、光伏行业发展

趋势、公司产业布局和未来发展规划及本次非公开发行项目内容和目

前进展情况向参会人员进行了介绍。 

2、随着协鑫集成合肥组件大基地一期 15GW 项目于 2022 年 10 月全

面投产，2022 年度公司营业收入实现 83.54 亿元，同比增长 78%，归

母净利润实现 5,932 万元，同比增长 103%；2023 年一季度营业收入

实现 15.51 亿元，同比增长 20%，归母净利润实现 2,716 万元，同比

增长 25%，扣非净利润实现 1,870 万元，同比增长 155%，基本面大

幅向好。2023 年，公司阜宁 12GW 大尺寸组件升级扩建项目、合肥

组件大基地二期项目（一阶段）、芜湖协鑫 20GW（一期 10GW）高

效电池片制造项目、徐州鑫宇电池产线技改升级项目均已开工建设。 

预计 2023 年底，公司实现超过 30GW 的组件自主产能和 10GW N 型

TOPCon电池片产能；2023 年争取实现系统集成项目开发、检测及运

维相关业务合计 2.5GW 以上；销售目标方面，2023 年力争营业收入

较上年翻倍增长。 

 



 
 

二、投资者交流环节 

1、合肥集成 60GW组件项目已知 15GW已经投产，后期产能的规划

如何？另外，芜湖一期 10GW·TOPCon电池产能的建设进度如何？ 

答复：（1）预计 2023 年底，公司实现组件自主产能超过 30GW。合

肥组件大基地一期 15GW 项目实现提质增效，合肥组件大基地二期项

目（一阶段）和阜宁 12GW 大尺寸组件基地升级扩建项目均已开工建

设，公司组件新产能在光伏行业爆发期集中释放，将成为公司业绩成

长的新动能。（2）公司芜湖一期 10GW TOPCon 电池工程于 2022/12

底启动桩基施工、2023 年 4 月底完成厂房机电安装进场、近期完成厂

房屋面封顶、预计 7 月份投产下线。投建芜湖电池项目，可充分满足

公司合肥组件大基地的产能配套需求，加强组件及电池片产能的匹配

度，降低供应链风险，提升产业链整体毛利水平。芜湖电池项目投产

后，可优先供给合肥组件大基地的采购需求，同时可对外销售，在增

厚公司整体经营利润的同时提升组件环节竞争力及盈利能力。此外，

芜湖市的地理区位优势，在保障合肥组件生产需求的同时，能够有效

降低运输成本，形成上下游产业协同，提升公司整体市场竞争力。 

 

2、想请教一下公司的 TOPCon相较同行有哪些优势？走的哪条技术

路线？LPCVD 还是 PECVD 路线？用的哪家设备？是否直接上激光

SE？ 

答复：公司历来把研发和技术放在更加突出的战略位置，研发和技术

是公司的核心竞争力之一。公司的 TOPCon 技术相对优势如下：（1）

公司芜湖电池项目管理、技术等团队拥有丰富的新基地建造及

TOPCon 电池生产管理经验，芜湖电池项目以目前行业内成熟的工艺

作为量产路线；（2）芜湖电池项目采用叠加先进的选择性发射极（SE）

技术，电池转换效率可高出 0.2%-0.3%；（3）对比市场芜湖电池项目

采用的单面 POLY 可大幅降低生产成本并有效提高产能，并同步关注

双面 POLY 技术并储备；（4）芜湖电池项目技术研发团队自主开发



 
 

的更薄的 POLY 层生产工艺，双面率达 80%以上；（5）芜湖电池项

目采用更加全面的全厂自动化（包括工装夹具的全自动化清洗等），

极大程度降低人工成本，提升生产效率和良率。 

芜湖 TOPCon 电池基地，既有 LPCVD 技术路线也有 PECVD 技术路

线，以 PECVD 技术路线为主，均预留了 PE 技术路线端口。通过前

期合作、评审和考察，各工艺段设备均采购自行业内前两名的专业设

备厂商。叠加激光 SE 和 POLY 工艺。 

 

3、请公司领导介绍下本轮定增的募投项目及进展情况？ 

答复：（1）本次向特定对象发行股票募集资金总额不超过 60 亿元，

募集资金投向：一、芜湖协鑫 20GW（二期 10GW）高效电池片项目

拟投入募集资金 34 亿元；二、晟颢新能源发展（徐州）有限公司年

产 10GWh 智慧储能系统项目拟投入募集资金 8 亿元；三、补充流动

资金拟投入募集资金 18 亿元。其中，芜湖协鑫 20GW（二期 10GW）

高效电池片项目是公司加深一体化布局，提高电池组件业务盈利能力

及保障公司快速投建的合肥、阜宁大尺寸组件基地上游配套供应链安

全的重要举措；徐州 10GWh 智慧储能系统项目系公司在储能市场快

速增长的背景下，利用光储客户同源、协鑫集成海外完善的渠道品牌

认证体系优势及协鑫集团在产业链条上的布局和协同，积极开拓延展

新的产品业务形态。（2）公司本次向特定对象发行股票项目于 2023

年 4 月 24 日收到深交所出具的《受理函》并于 4 月 28 日收到深交所

出具的《审核问询函》，将于近期完成问询函答复和披露。 

 

4、公司领导，目前储能业务进展如何？ 

答复：公司正积极布局储能产业，开发户用储能及工商业储能业务，

是公司业绩增长曲线的重要举措。2022 年公司已完成 SMART-RIS 系

列高低压分体机产品设计开发和 Cube 系列低压一体机产品的设计开

发。目前户储及工商业储能产品已经销往德国、波兰、比利时、澳大



 
 

利亚等海外重点市场，将持续重点开拓欧洲和北美等海外能源需求较

大的户用储能市场，同时积极开拓和布局国内外工商业储能业务。 

 

5、可否就目前公司产品主要的订单情况和核心客户情况做个介绍？ 

答复：2022 年，公司海外销售占比 52.88%，国内销售占比 47.12%。 

一、海外方面，公司利用协鑫的全球品牌优势，将继续加码全球生产

及销售渠道布局，稳步提升海外市场销量占比，优选高毛利的碳足迹

订单，提升产品毛利率，保证订单盈利水平。目前公司与海外知名安

装商和电力公司均签订长期战略合作协议，将逐步签订合作订单并完

成交付。二、国内方面，公司将持续积极开拓“五大六小”等国内客

户，加强项目开发及合作方的资源协同，锁定组件销售合作。2023 年

一季度以来，协鑫集成连续中标入围中国电力建设集团集采、国家电

投 2023 年度第一批电商化采购项目、2023-2024 中石油集团光伏组件

集采项目、新华水力发电 2023 年度光伏组件集采项目、国网江苏综

合能源服务有限公司组件采购项目、乌江水电 2023 年光伏组件集中

打捆采购项目等。目前公司订单储备充足。 

 

6、公司产品的毛利率可否有提高空间？ 

答复：公司产品毛利率后期提高的空间如下：一、随着公司合肥组件

大基地二期项目（一阶段）、阜宁高效光伏组件项目相继开工，预计

2023 年底，公司将实现高效组件自主产能超过 30GW，规模化生产将

有效降低生产成本，同时公司组件生产基地通过智能化、自动化、数

字化、辅材就近配套/战略合作等措施进一步降低生产制造运营成本，

毛利率也将进一步提升；二、公司通过投建芜湖 20GW·TOPCon 光

伏电池及配套产业生产基地的重大战略举措，充分满足合肥/阜宁组件

大基地的上游电池产能配套需求，降低供应链风险，也提升产业链整

体毛利水平；三、公司坚持科技引领、创新驱动的理念，持续采取差

异化产品技术路线，在夯实原有光伏制造主业的基础上，陆续推出差



 
 

异化产品，目前大尺寸 PERC 系列高效颗粒硅低碳组件已获得法国碳

足迹认证证书、“鑫福顶”和“鑫云顶”两款 BIPV 综合解决方案已

上市、高可靠性防浸泡海面漂浮组件已批量获得下游订单，通过差异

化产品战略不断提升市场渗透率、提高市场竞争力。 

 

7、当下欧盟等地区、国家对国内光伏产业的限制政策，公司如何评

估和应对？ 

答复：目前中国光伏产业链主链硅料、硅片、电池片、组件全球市占

率均在 80%以上，公司作为一个全球化的企业充分考虑各种因素： 

第一，“降本增效”是光伏行业的核心发展逻辑，中国光伏产业目前

在全球范围内无论是技术研发实力还是成本控制，均已处于绝对领先

地位，公司会把创新和精益管理放到更加突出的位置参与全球市场。 

第二，碳足迹的低碳属性，公司通过产业协同，集合上游颗粒硅技术

优势、中游电池片及组件制造优势、协鑫品牌优势及渠道优势，打造

一条完整的低碳产业链，提高公司低碳组件在海外的溢价能力及市场

占有率。公司与协鑫科技已共同研发出基于 FBR 颗粒硅的高效大尺

寸组件，目前公司已将该类低碳组件销往欧美市场，获得 1-2 分/W 的

绿色溢价，凸显强大竞争力。公司 182 及 210 大尺寸高效组件已于今

年获得法国碳足迹认证证书，碳足迹平均值为 400 千克至 450 千克二

氧化碳/千瓦，较业内公司同型号产品碳排放平均值低约 10%至 20%，

具有显著的低碳优势。 

第三，加快国际市场的布局。公司在海外建立分支机构，销售资源统

一管理，境外模式目前以直销为主，公司利用协鑫的全球品牌优势加

码全球生产及销售渠道布局，稳步提升海外市场销量占比。2022 年公

司境外业务占比约 50％，其中欧洲市场占比约 30％。 

附件清单

（如有） 

无 

 


	协鑫集成科技股份有限公司投资者关系活动记录表

