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副总裁、董事会秘书、财务负责人：刘楠 

独立董事：陆先忠 

资者关系活动主

要内容介绍 

 

本次业绩说明会回答提问环节记录如下： 

1.贵公司在 AI 行业的地位，是不是和锂矿在新能源地位相同， 

请详细介绍一下？ 

答：您好 ,公司认为 ,AIGC 是继专业生产内容（ PGC，

professional-generated content）、用户生产内容（UGC，User-

generated content）之后的新型内容创作方式，AIGC 将成为 Web3

时代的生产力工具，将是新的元宇宙内容生成解决方案。AIGC 的生

成不仅能帮助提高内容生成的效率，还能提高内容的多样性。公司抓

住 AIGC的发展机遇期，并确定了“AI+内容+场景”发展战略，结合

自身的交易场景、优质合规数据以及全球创作者社区等核心优势，专

注“以客户为中心”的 AIGC技术创新，以客户为中心来落地 AIGC产

品。 

AI 对各行各业都有广泛的应用价值，公司主业主要在视觉内容



与服务，主要在营销传播场景服务党政媒体、广告营销、品牌企业以

及互联网平台企业。年度公司拥有的数字版权交易平台，主要为客户

提供超过 4亿的图片、视频、音乐海量优质、安全合规的版权素材服

务。2023 年 3 月，公司率先在全球版权素材行业第一个推出了基于

自然语言理解的 AI智能搜索，客户不仅可以通过“关键字”进行搜

索，也可以使用自然语言进行搜索，大大提升了客户获取优质内容的

效率。后续不断上线 AI创意工具的功能，例如模特转换、插画转化

等更好的服务客户。 

训练数据集的质量、类型、合规性、风格都会决定 AI生成的内

容质量。公司拥有数以亿计的专业级且获版权许可的优质图片、视频

音乐素材，是市场上少有的高质量素材的图像库之一，有助于确保模

型生成内容安全合规，可用于商业用途的内容，不将风险转嫁给客

户。同时，专业细分领域，仅靠单一基础大模型，很难实现非常完美

的解决方案，它可能需要多个模型（封闭或者开源的模型）共同来支

持，需要外部专业的数据、API等能力的补充，因此高价值、特定领

域的工作流程依赖于丰富的、专有的数据集，且这些工作流程将由专

业 AI模型完成。公司将充分发挥海量、高质量、版权合规的数据集

价值，与算力、算法战略合作伙伴一起合作打造专有的垂类 AIGC视

觉图像模型，共同探索全新的商业模式。感谢您对公司的关注。  

2. 1）视觉中国旗下的网站或 app 有 vcg、veer、500px、视觉

me，以及新收购 vjshi，这些网站或 app 能否有机结合并交融在一

起，形成更强大的品牌效应？2）作为上市公众公司，面对企业级大

客户、中小企业客户、小微企业及个人客户的需求，公司已建立对应

的平台与产品，是否考虑过发挥这些产品的协同效应，更好的服务

客户？ 3）是否考虑打造更强有力的品牌效应，有何其他方案？ 

答：您好，公司通过平台化的产品服务全面覆盖的市场：包括 KA

客户、中小企业以及小微企业与个人的长尾市场。针对 KA 客户，公

司基于数字版权交易平台 vcg.com 网站，充分发挥全品类的内容优

势，同时提供内容定制、内容管理、内容应用等“视觉+”增值服务，



“一站式”满足 KA 客户需求。 

针对中小企业市场，公司持续建设 veer.com、光厂创意

（VJshi.com）电商网站，通过标准化的产品服务满足中小企业用户

对内容的多样化需求。而针对小微企业与个人长尾市场，公司继续通

过 API 开放平台强化同互联网平台的战略合作，通过与互联网平台

的连接及赋能，使得公司内容和服务能覆盖到互联网平台所聚集的

海量的小微企业与个人等长尾用户市场。公司拥有全球摄影师社区

500px 与国内设计师社区爱视觉（ishijue.com）为公司的两大创作者

社区，覆盖 195 个国家，注册用户超过 2200 万，通过社区公司与超

过全球 50 万的优秀创作者建立签约代理关系，为签约创作者提供投

稿、约稿、征稿、内容管理、数据分析等一系列的在线服务，同时传

递最新的市场动态和创作指南，为创作者带来更好的供稿体验。感谢

您对公司的关注。公司认为，创作者社区为公司带来源源不断的优质

内容资源，也是为满足客户内容定制的创作者资源，目前光厂创意已

经开始为客户提供“找创作人”的撮合交易服务，链接平台两端客户

与创作者，不断放大平台价值。感谢您对公司的关注。 

3.对于接下来里面业务方面的思考，有没有什么实质性的战略

布局。详细说明一下赛道优势。 

答：您好，在国家“知识产权强国”、“文化数字化战略”的政策

支持与指引下，在 AI 人工智能技术为代表的新技术推动下，公司将

继续聚焦核心主业，以客户为中心，紧紧围绕“AI+内容+场景”战

略目标，抓住 AIGC 技术创新带来的发展机遇，发挥自身应用场景、

内容生态以及 AI 智能技术的核心优势，将重点开发“AI 智能搜索

+AI 灵感生成”的组合服务体系，将 AI 灵感生成服务集成到已有工

作流中更好地服务客户；专注“以客户为中心”的 AIGC 技术创新，

为 B 端和 C 端用户提供高效的 AIGC 生产力工具；发挥海量、优质、

合规的数据优势，与战略合作伙伴共同探索全新 AIGC 商业模式；

依托 20 多年版权运营经验和优势，探索 AIGC 时代的生产、确权、

交易、保护等版权管理新模式；将依托创作者社区优势，通过提供



AIGC 生产工具提升创作者的内容生产效率和内容质量，为客户提供

更多优质内容。公司将积极实践勇于创新，为未来长远发展打下了扎

实的基础。感谢您对公司的关注。 

4.今年有什么展望？ 

答：您好，公司一直以来聚焦核心主业，以客户需求为导向，不

仅夯实图片业务，而且专注推动音视频发展战略目标。2022 年，音

视频的销售额同比增长 119%，继续保持高速增长。2023 年 3 月，公

司控股国内领先的音视频素材交易平台光厂创意，大幅提升公司在

视频业务领域的销售规模，提升公司在视频素材领域的市场地位。 

2023 年，公司将持续加强控股公司光厂创意 VJshi.com 与

veer.com 电商平台的建设，力争进一步提升 VJshi.com 的视频数量，

早日突破千万量级，继续加强与光厂创意在内容、技术、市场、管理

等全方位深度融合协同，不断提升服务中小企业市场的广度与深度，

成为公司营收快速增长的新引擎。同时，公司认为，AIGC 是继专业

生产内容（PGC，professional-generatedcontent）、用户生产内容（UGC，

User-generatedcontent）之后的新型内容创作方式，AIGC 将成为 Web3

时代的生产力工具，将是新的元宇宙内容生成解决方案。AIGC 的生

成不仅能帮助提高内容生成的效率，还能提高内容的多样性。公司抓

住 AIGC 的发展机遇期，并确定了“AI+内容+场景”发展战略，结

合自身的交易场景、优质合规数据以及全球创作者社区等核心优势，

专注“以客户为中心”的 AIGC 技术创新，以客户为中心来落地 AIGC

产品。目前公司已经依托数字版权交易平台，上线了“AI 智能搜索”

与“AI 创意工具”，后续还会不断迭代，上线灵感绘画等更多功能。

感谢您对公司的关注。 

5.请问贵公司目前 Al 业务与哪些企业有合作关系？ 

答：您好，2022 年，公司与百度正式签署战略合作协议，视觉

中国与百度旗下的 AI作画平台文心一格将在创作者赋能和版权保护

等方面展开多项合作，共探 AIGC内容产业发展方向，此次合作是国

内版权图库与 AI作画平台达成的首个战略合作，具有标志性意义。 



公司将 AIGC 作品结合数字藏品在元视觉平台发售，截至 2023

年 3月，共计《元宇宙之沧海桑田》系列、《AI 斯坦》系列等 134个

AIGC 数字藏品附版权完成了发售，探索创作真正属于“元宇宙”的

数字艺术品。 

公司还将 AIGC作品在手机锁屏、电脑锁屏、腾讯会议虚拟背景

等产品上落地，覆盖亿级海量用户；同时，公司依托 500px、爱视觉

等创作者社区优势，支持鼓励创作者通过 AIGC辅助创作优秀作品，

制定了严格的 AI辅助创作指南与审核标准，指导签约供稿人依法合

规创作 AI数字艺术作品，目前已经有近百名签约供稿人经过优选后

进入测试名单，共有近万幅作品审核入库，供客户选择使用。公司将

通过提供 AIGC生产工具提升创作者的内容生产效率和内容质量，为

客户提供更多优质内容。 

2022年，公司与战略投资企业联合信任一起探索 AIGC生成内容

确权服务，在公司的 AI 内容生成过程中，用户和 AIGC 模型的每一

次交互都采用可信时间戳进行确权保护，为后续鉴别创作者在创作

过程中的独创贡献确立技术标准。感谢您对公司的关注。 

6.公司近期业务的进展情况？ 

答：您好，2022 年公司合并层面营业收入 69,753.22 万元，较

2021年同比增长 6.13%，归属母公司股东净利润 9,918.40万元，较

2021 年同比减少 35.11%。公司直接签约客户数超过 24,000 家，同

比增长 4%；其中年度销售额 10 万元以上的客户续约率继续保持在

80%以上，核心客户群保持稳定；公司通过互联网平台触达长尾用户

继续保持快速增长，数量超 220 万，较 2021 年同比增长超过 10%。

2023 年一季度，公司实现营业收入 1.32 亿元，同比下降 14.87%；

实现归属于上市公司股东的净利润 5,664.97 万元，同比增长

85.73%。 

公司高度重视音视频发展战略，音视频的销售额同比增长 119%，

继续保持高速增长。2023 年 3 月，基于音视频发展战略，公司与成

都光厂创意科技有限公司签署战略投资协议，进一步收购光厂创意



31.6%股权，持股比例达到 61.6%，成为光厂创意的控股股东，公司

控股光厂创意将大幅提升公司在视频业务领域的销售规模，提升公

司在视频领域的市场地位。 

公司高度重视技术研发与创新工作，逐渐从提供版权内容转变

为既提供优质内容，又提供数据+技术的智能服务；逐渐从内容供应

商转型为内容+技术的服务商；逐渐从内容、营销驱动业务转型为“内

容+营销+技术”三轮驱动业务发展。公司确定了“AI+内容+场景”发

展战略，积极实践勇于创新，为未来公司的长远发展打下了扎实的基

础。感谢您对公司的关注。 

7.公司和华为有哪些合作？ 

答：您好，公司与华为的合作包括：图片、视频、音乐等版权素

材合作、手机终端内容生态（包括锁屏画报、主题壁纸）、内容定制

服务等相关合作。感谢您对公司的关注。 

8.请问目前贵司自己有没有开发大模型？或者有没有和其他大

模型合作？ 

答：您好，目前公司没有自己开发大模型。公司的核心优势在于：

数字内容交易场景、海量优质合规数据、创作者内容生态以及丰富的

版权管理运营经验，公司会依托核心优势，以客户需求为中心，依托

大模型开发应用 AIGC相关产品与服务。公司拥有数以亿计的专业级

且获版权许可的优质图片、视频音乐素材，是市场上少有的高质量素

材的图像库之一，有助于确保模型生成内容安全合规，可用于商业用

途的内容，不将风险转嫁给客户。同时，专业细分领域，仅靠单一基

础大模型，很难实现非常完美的解决方案，它可能需要多个模型（封

闭或者开源的模型）共同来支持，需要外部专业的数据、API等能力

的补充，因此高价值、特定领域的工作流程依赖于丰富的、专有的数

据集，且这些工作流程将由专业 AI模型完成。公司保持开放的合作

关系，将充分发挥海量、高质量、版权合规的数据集价值，与算力、

算法战略合作伙伴一起合作打造专有的垂类 AIGC视觉图像模型，共

同探索全新的商业模式。感谢您对公司的关注。 



9.公司有没有计划推出大模型或者联合其他公司推出大模型。

另外有没有可能介入其他大模型的可能？ 

答：您好，目前公司没有自己开发大模型。公司的核心优势在于：

数字内容交易场景、海量优质合规数据、创作者内容生态以及丰富的

版权管理运营经验，公司会依托核心优势，以客户需求为中心，依托

大模型开发应用 AIGC相关产品与服务。公司拥有数以亿计的专业级

且获版权许可的优质图片、视频音乐素材，是市场上少有的高质量素

材的图像库之一，有助于确保模型生成内容安全合规，可用于商业用

途的内容，不将风险转嫁给客户。同时，专业细分领域，仅靠单一基

础大模型，很难实现非常完美的解决方案，它可能需要多个模型（封

闭或者开源的模型）共同来支持，需要外部专业的数据、API等能力

的补充，因此高价值、特定领域的工作流程依赖于丰富的、专有的数

据集，且这些工作流程将由专业 AI模型完成。公司保持开放的合作

关系，将充分发挥海量、高质量、版权合规的数据集价值，与算力、

算法战略合作伙伴一起合作打造专有的垂类 AIGC视觉图像模型，共

同探索全新的商业模式。感谢您对公司的关注。 

10.请问，视觉中国商业会在 midjourney 等图片生成发展中，

受到冲击吗？你们怎么评估这种冲击？ 

答：您好，AIGC 与公司主业高度关联，有挑战，但带来的更多

的是业务机会。AIGC 核心因素在于算力、算法、数据、场景。公司

具有数字内容交易的业务场景、海量的优质合规数据、全球的创作者

社区、丰富的版权管理经验等核心优势。公聚焦核心主业，以客户为

中心，紧紧围绕“AI+内容+场景”战略目标，抓住 AIGC技术创新带

来的发展机遇，发挥自身应用场景、优质合规数据、内容生态等的核

心优势，重点在以下几方面开展业务： 

1，开发“AI智能搜索+AI灵感生成”的组合服务体系，将 AI灵

感生成服务集成到已有工作流中更好地服务客户； 

2，专注“以客户为中心”的 AIGC 技术创新，为 B 端和 C 端用

户提供高效的 AIGC生产力工具； 



3，发挥海量、优质、合规的数据优势，与战略合作伙伴共同探

索全新 AIGC商业模式； 

4，依托 20多年版权运营经验和优势，探索 AIGC时代的生产、

确权、交易、保护等版权管理新模式； 

5，将依托创作者社区优势，通过提供 AIGC 生产工具提升创作

者的内容生产效率和内容质量，为客户提供更多优质内容。 

感谢您对公司的关注。 

11.公司什么时候派股？ 

答：您好，公司 2022 年度利润分配预案为：以公司总股本

700,577,436股为基数，本期按照每 10股派现金 0.15元（含税）向

全体股东实施利润分配，共计分配利润 10,508,661.54 元。除此之

外，不再进行送股或资本公积金转增股本。该预案已过公司第十届董

事会第七次会议决议，尚需股东大会审议，感谢您对公司的关注。 

12.未来有了 CHATGPT 之后，大量的人都用 GPT 生成图片了，不

需要购买公司的图片和语音资源了，那公司该怎么办，岂不是收入

利润大量下降？ 

答：您好，如 chatgpt等生成式 AI模型的涌现，对公司业务有

挑战，但带来的更多的是业务机会。AIGC核心因素在于算力、算法、

数据、场景。公司具有数字内容交易的业务场景、海量的优质合规数

据、全球的创作者社区、丰富的版权管理经验等核心优势。公聚焦核

心主业，以客户为中心，紧紧围绕“AI+内容+场景”战略目标，抓住

AIGC技术创新带来的发展机遇，发挥自身应用场景、优质合规数据、

内容生态等的核心优势，重点在以下几方面开展业务： 

1，开发“AI智能搜索+AI灵感生成”的组合服务体系，将 AI灵

感生成服务集成到已有工作流中更好地服务客户； 

2，专注“以客户为中心”的 AIGC 技术创新，为 B 端和 C 端用

户提供高效的 AIGC生产力工具； 

3，发挥海量、优质、合规的数据优势，与战略合作伙伴共同探

索全新 AIGC商业模式； 



4，依托 20多年版权运营经验和优势，探索 AIGC时代的生产、

确权、交易、保护等版权管理新模式； 

5，将依托创作者社区优势，通过提供 AIGC 生产工具提升创作

者的内容生产效率和内容质量，为客户提供更多优质内容。 

感谢您对公司的关注。 

13.2022 年公司音视频销售总额是多少？ 

答：您好，2022 年，公司高度重视音视频发展战略，音视频的

销售额同比增长 119%，继续保持高速增长。2023年 3月，基于音视

频发展战略，公司与成都光厂创意科技有限公司签署战略投资协议，

进一步收购光厂创意 31.6%股权，持股比例达到 61.6%，成为光厂创

意的控股股东。2022年，光厂创意（VJshi.com）销售额超过 1.5亿，

同比增长超 30%。公司控股光厂创意将大幅提升公司在视频业务领域

的销售规模，提升公司在视频领域的市场地位，符合公司音视频发展

战略目标。感谢您对公司的关注。 

 

附件清单（如有） 无 

日    期 2023 年 5 月 19 日 

 


