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证券代码：600664 证券简称：哈药股份

哈药集团股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号：2023-003

投资者关系

活动类别

□ 特定对象调研 √ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

√ 现场调研

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

活动参与人

员

方正证券股份有限公司、国盛证券有限责任公司、上海汐泰投资管理

有限公司、上海运舟私募基金管理有限公司、上海冲积资产管理中心、

汇丰晋信基金管理有限公司、泰康资产管理（香港）公司、南方基金

管理股份有限公司

时间

2023年 5月 11日 15:30-16:30；2023年 5月 16日 10:30-12:00；
2023年 5月 19日 10:00-11:00；2023年 5月 22日 14:30-15:30；
2023年 5月 30日 15:30-16:30

地点 电话会议；现场会议

上市公司接

待人员姓名

副总裁、董事会秘书：孟晓东先生

证券事务代表：马昆宇先生

哈药集团营销有限公司渠道行销管理部总经理：李悦女士

投资关系活

动主要内容

介绍

1、公司 2022 年度经营情况？

答：公司 2022 年营业收入 138.08 亿元，同比增长 7.86%，扣非归母

净利润 4.64 亿元，同比增长 25.14%。

公司医药工业板块：新增保健品电商业务，主要是依托公司资源

储备，基于保健品行业与电商市场发展的洞察，进行产品产业链高效

布局；不断探索新的用户触达模式，加速品牌唤醒，品效结合；聚焦

优势资源快速占据细分领域龙头，获得更多消费者；提高电商渠道渗

透率，在渠道广度、深度和质量上进行建设，并持续提升。综合以上

因素实现了医药工业板块收入的增长。

公司医药商业板块：主要原因是公司持续关注国家医药政策，加

快新品引进，优化品种结构；深入挖掘市场，积极拓展细分市场增长

空间；围绕客户厂商等上下游需求，提供更多增值服务，深化业务合
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作，扩大市场份额；公司积极应对克服困难，推进线上线下业务融合，

拓宽经营模式，保证了销售稳步增长。综合以上因素实现了医药商业

板块收入的增长。

2.公司控股股东的股权机构？

答：哈尔滨市国资委持有 34.425%、黑龙江省国资委 3.825%、中信冰

岛持有 19.125%、华平冰岛持有 18.7%、黑龙江中信持有 0.425%、重

庆哈珀持有 10%、哈尔滨凯德投资持有 8.5%、黑马祺航持有 5%。其中，

中信冰岛、华平冰岛以及黑龙江中信均为中信资本控股有限公司所控

制的主体。

3、公司工业主要品种销售情况？

答：公司聚焦大健康类、抗感染类、慢病类、呼吸类、消化类五大治

疗领域，公司细分分销与零售、专业医学等渠道，通过优化分销与零

售渠道、专业医学渠道、商业管理渠道、电商渠道，在保证产品适应

各类场景供应的情况下，全面满足零售终端、医疗终端和电商平台的

业务发展需求。同时，顺应快速增长的全民健康需求以及保健品购物

方式由传统线下向线上转化发展的趋势，依托已有的产品批文储备与

品牌势能，并充分发挥电商的灵活性与效率，在电商全域全面布局保

健品业务。

公司通过科学运营医药工业销售收入同比增长 18.57%。其中分产

品感冒药营业收入同比增长 59.75%、抗肿瘤同比增长 84.86%、营养补

充剂同比增长 25.79%，工业整体毛利率增长 2.1 个百分点。2022 年公

司布局健康全领域、并将保健品业务识别为重点增长引擎的发展战略，

将保健品产品线收拢于新成立的哈药健康科技子公司，报告期内聚焦

线上渠道，集中优势资源，实现快速增长。其中钙铁锌口服液同比销

量增长 171%。

4.2023 年公司经营计划及预期目标？

答：2023 年公司计划实现营业收入 148.14 亿元，扣除非经常性损益

的净利润 3.20 亿元，与 2022 年相比均有一定幅度的增长。同时，公

司将控制产品生产成本和各项费用支出，保持销售费用率和管理费用

率的稳定，积极寻求和培育新的利润增长点。

在产品销售方面，一是公司将通过品牌焕新与品种创新强化医学

推广，夯实品牌定位，将五大品类产品升级，促使产品集群更加丰富。

二是以消费者需求为导向，通过范围更广、形式多样的活动，将产品

触及到更多有需求的购物者。三是打造更强的终端，通过零售标准贯
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彻执行、新增零售医学终端支持资源等方式，聚焦终端、扩大覆盖。

四是强化营销团队建设，加强专业人员的销售效能管理，不断优化和

提升最小单位效能。

5.请介绍一下公司中药品种情况，未来公司打算怎么去发展？

答：公司中药类产品品种齐全，涵盖粉针剂、颗粒剂、丸剂及中药饮

片等十余种剂型数百个品种，在心脑血管领域、清热退热领域、儿童

系列、调整机体功能性疾病系列及保健食品等方面均有相应的产品储

备，公司将顺应市场发展方向，细分重点业务板块，促进中药板块高

质量升级。

6.GNC 中国业务基本情况以及主要产品？

答：GNC 中国由统一的运营团队进行管理，由公司总裁直接负责。GNC

中国业务由 GNC HONG KONG LIMITED、健安喜（上海）贸易有限公司、

健安喜（上海）食品科技有限公司三家公司共同组成。主要业务为营

养膳食补充剂的批发和零售，GNC HONG KONG LIMITED 及其子公司健

安喜（上海）贸易有限公司负责 GNC 产品的跨境电商业务，食品科技

按合资时的计划负责中国内地线下门店的 GNC 产品的销售。同时按照

最新的战略计划，食品科技在线下销售 GNC 产品的同时将探索通过代

工方式对 GNC 部分保健品实现国产化，开发适合中国市场的产品，丰

富线下产品线。

主要产品为：健安喜 Vitapak 女性每日营养包、GNC 健安喜辅酶

Q10 软胶囊、健安喜三倍浓缩加强型鱼油软胶囊、健安喜泛醇、健安

喜男性维矿复合缓释片、健安喜女性多种维生素矿物质复合片、健安

喜葡萄籽浓缩精华胶囊、健安喜优骨力片快速作用等。

7.未来是否有新一轮股权激励计划？

答：公司于 2021 年开展了股权激励计划，股权激励计划包括股票期权

和限制性股票两部分，有效期不超过五年，考核期为三年（2021 年至

2023 年）。公司 2021 年度股权激励计划考核指标已达成，股权激励计

划第一个行权期行权条件及第一个解除限售期解除限售条件成就；公

司 2022 年度股权激励计划公司层面营业收入未达到考核指标，根据股

权激励计划相关规定，股权激励计划第二个行权期行权条件及第二个

解除限售期解除限售条件未成就，公司正在办理股票期权注销和限制

性股票回购注销相关业务；公司 2023 年度股权激励计划继续执行，将

根据公司 2023 年度相关业绩达标情况进行相应处理。

8.哈药集团三精制药有限公司 2022 年实现营业收入 15.44 亿元，其
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主要产品是什么？

答：哈药集团三精制药有限公司是一家综合性制药企业，是哈药集团

股份有限公司的全资子公司。主要产品有复方葡萄糖酸钙口服溶液、

葡萄糖酸锌口服溶液、双黄连口服液、钙铁锌口服液、朴雪牌铁维生

素 B12 口服液等，以上产品在各自细分领域均有较好的市场占有率。

9. 工业板块中营养补充剂增速较快的原因？

答：公司于 2021 年末成立哈药健康科技（海南）有限公司布局公司保

健品产业，2022 年哈药健康科技营业收入达到 7.2 亿元，成为公司销

售收入新的增长点，其主打的钙铁锌口服液在京东、天猫平台类目销

量排名第一的爆品。同时 2022 年公司通过市场品牌重塑，积极拓展分

销覆盖门店数，开展具有针对性的、专业化的市场推广等活动，拉动

了公司产品销量，公司营养补充剂增速相对较快。

10. 公司在工业销售层面，具体做出哪些调整？

答: 公司 2022 年实现从渠道掌控向终端掌控转型。分销与零售业务板

块有针对性地成立 KA 团队、零售团队，对连锁客户进行分层管理、对

终端网点进行分类管理，同时针对不同的客户给予分层贸易条款，推

进与客户更合理的业务合作；积极挖掘商业合约推广潜力，多举措积

极推进降本增效工作，降低销售费用投入，降低库存可销月并将其维

持在合理水平范围内；整合成立渠道行销板块，实现从活动制定、到

关键指标跟踪、再到活动核算的全链条闭环管理，针对价值链的分段

管理，资源投入合理规范化使用，实现降本增效的目标，助力业务实

现增长。

附件清单（如

有）


