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北京科蓝软件系统股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-042 

 

投资者关系活动类别 

 

☐特定对象调研 分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 

☐其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员姓名 

博时基金   范卓宇          中泰证券   王素芳  王浩然   

财达自营   李丽荣          中泰自营   刘博宇   

东方基金   徐奥千          国海证券    范圣哲      

中金资管   林谋文          嘉实基金    李远山  张昊天 

万家基金   周实            鹏华基金    邓益萌 

广发基金   吴晓刚          汇安基金    杨坤河 

上海证券   廖旦            鑫元基金    葛川荣 

国寿安保   曲朗宁          光大证券 方钰涵     毛振强   

华泰资产保险   郭元方      民生加银基金   李旭东  祝婳婷 

时间 2023年06月13日 10:00-12:00 

地点 公司会议室及电话会议 



上市公司接待人员姓名 
董事长、总经理 王安京先生 

财务总监兼董事会秘书 周旭红女士 

 

 

 

投资者关系活动主要内容

介绍 

公司主营业务是银行业务相关的互联网解决方案，即把银行线

下业务搬到线上。公司过去 20 年的主营业务是面向全网开展业务

的直销银行，以及银行的整体互联网解决方案，公司的核心竞争力

体现在银行互联网转化的创新发展方面。 

一、首先对公司国产数据库SunDB及智能高柜数币机器人“小

蓝”作简单介绍 

数据安全是顶级国家安全，数据库安全是顶级国家安全的核

心，面对当前世界百年未有之大变局，拥有真正完全自主知识产权

的国产数据库，才能真正意义从根本上捍卫国家安全。公司国产数

据库SunDB不依赖、不嫁接、不包含任何开源数据库源代码，真正

拥有完全自主知识产权与技术的纯自研国产分布式交易型数据库。

国产数据库SunDB已包揽多项国内外权威测试和认证，与国内所有

主流服务器操作系统、中间件厂商深度适配，具有高性能、大容

量、高可靠、高兼容、统一引擎等突出优势，拥有多个大型顶级高

端生产系统多年稳定运行的应用案例，未来将重点服务于金融、电

信、电力、军工、交通等国家关键核心领域。 

公司在过去主要做线上产品，本次公司重点推出的一款创新产

品是银行线下网点智能设备-智能高柜数币机器人“小蓝”，该产

品为公司自主研发的国内独家专利产品，可直接代替网点的人工柜

员。产品无需任何高柜柜台的改造，可节省高额的网点改造成本，

节省人工成本。银行线下网点的智能设备与线上的互联网银行相结

合即形成了公司的银行改革发展的最高境界--数字银行。 

二、对公司数据库作简单介绍 

数据库从大类区分，主要分两类：一是交易型数据库，二是分



析型数据库。科蓝公司推出的数据库主要为交易型数据库。交易型

数据库通常需要24 小时挂在互联网上，随时随地都面临被黑客入

侵的风险，所以交易型数据库对国家及企业安全有着至关重要的作

用。 

公司数据库的优势： 

（1）公司数据库具有知识产权认证的优势，公司作为授权

方，可以对所有行业授权，亦可以向境外用户授权。 

（2）公司数据库具有闭源优势，从国家安全的角度看，闭源

相较于开源安全。公司推出的数据库主要面向国家关键信息基础设

施，特别是国家的银行、非银行金融机构、三大电信运营商、国家

电网、军队、军工等关键信息基础行业，而非游戏、电商、社交等

领域。 

（3）公司数据库具有产学研结合的体制优势，公司目前与国

内的顶级高校已建立战略合作关系，同时下一步深层次规划建立联

合实验室，同时公司还与国内著名软件研究机构建立了战略合作关

系。公司作为市场主体与国家的顶级学府、顶级研究机构建立战略

合作关系，可以加快新一代数据库产品的创新和发展，有利于打造

具有国际影响力的中国自主品牌。 

（4）公司数据库具有科蓝公司的资源优势，由于公司主营业

务领域为银行互联网、金融互联网领域，在过去的 20 年经验中公

司积累了大约 500 多家银行总行的客户，也培养了上千名数据库

DBA。目前由科蓝公司引领开发的存量银行关键业务系统至少 2000 

套，这些存量系统的核心技术科蓝公司都拥有100%的知识产权认

证。同时公司拥有自己的数据库后，需要将这 2000 套存量应用系

统的底层国外数据库换成自身的国产数据库，在此方面公司拥有天

然优势。 



（5）公司数据库具有基因优势，公司数据库的产品规划及战

略布局非常清晰，同时历史上的一些重要案例本身是来自于国家关

键信息基础设施方面，公司数据库天然基因便是主要用于关键信息

基础设施。公司面对的客户群即是金融、电信、能源、交通、军工

等属于国家关键信息基础设施的行业。 

三、数据库国产化替换的市场结构 

在数据库的国产化替换过程中，金融行业占比较大。中国所有

行业的数据库应用加起来与金融行业相比只占50%。金融行业数据

库需求量已经超过了其他所有行业的总和。而公司的优势体现在金

融行业领域，公司相信在银行和金融行业会为国家做出更大的贡

献。 

四、数据库订单情况怎么样？数据库的定价是怎样的？ 

公司数据库已签署银行、运营商、财务公司、证券、政府等领

域客户订单，同时多家客户正在进行生产系统适配和准备上线。 

现在中国数据库定价还处于混战状态，大家都在抢占市场，抢

占生态，有些甚至不要钱做业务。国际通行的数据库的定价，一般

来讲是按数据库的定价一般是按 CPU 的每个核定价的，即一个核1

万美金。如果一个应用系统用了一个 64 核服务器，那么数据库就

是 64 万美元，这个服务器的数据库定价在 64 万美元，同时从第

二年开始，后续的每年都要支付 24% 的维护费，即64 万美元的

24%。如果公司严格的按照国际标准的数据库定价，中国的数据库

市场是非常巨大的。 

五、 公司数据库今明两年有利润目标吗？ 

在推广阶段，利润率和市场占有率是矛盾的，是走大厂商抢市



场、建生态的路线，还是追求高利润的项目，公司要做一个权衡。

从市场角度讲，预计今年公司会有明显的市场进展，明后年市场会

进入爆发期。 

六、公司推出的智能高柜数币机器人“小蓝”跟ATM厂家产品

对比有什么优势？ 

上述问题的核心就是大堂区和安全区的打通，目前这是科蓝公

司的独家专利。银行柜台的钢化玻璃后为安全区，外面操作部分为

大堂区。大堂区跟安全区的打通只有一个U通道（窗口上的小凹

槽），银行高柜柜台的标准是公安部和人民银行总行制定的国家标

准，不能随意改动。在不破坏、零改造高柜柜台的情况下，完成大

堂区跟现金区的打通，同时实现智能化方面，科蓝公司拥有独特优

势。科蓝公司既有银行线上交易系统的丰富开发经验，又有网点智

能设备的发明专利。公司的小蓝设备首先从技术上是三结合：互联

网跟物联网的结合；线上跟线下的结合；软件跟硬件的结合。而卖

ATM机厂商是做硬件的，不具有银行互联网交易软件的开发能力。 

公司的智能设备的硬件经过7-8年的适配，硬件已经成熟，后

期的主要工作是软件开发，今后所有的高柜业务都融合到智能高柜

数币机器人“小蓝”。希望通过今后两三年的软件开发，能够实现

这一目标。 

七、智能高柜数币机器人“小蓝”市场推广情况进展如何？ 

中国邮储一期试点，已完成北京、杭州和安徽三地的试点，下

半年中国邮储会把试点逐步扩展，明年会大规模的推广。公司今年

会把试点范围扩展，某国有大行、华夏银行、广东农信、河南农信

等已经启动测试和试点，明年会大规模的推广。 

八、公司内部考核方式大概是什么？ 



公司考核不同的产品团队，公司有一个总体目标，但是在内部

来讲，我们对不同的产品的创新和市场发展，要落实到每个团队的

业绩考核指标上。 

九、公司电子银行这块传统业今年整体情况怎么样？ 

客观来讲，确实有一部分银行是他们的科技投入有所减少，但

银行在不同领域的投入其实是加大了，而且在大幅度的加大。总体

而言，应该是稳定发展的。对于银行来说，只要有创新的业务产

品，银行还是愿意花时间金钱的，毕竟他们是比较有实力的。 

十、公司的管理模式大概是个什么的模式？ 

公司现在也一直在做持续改革，以适应新的市场形式。公司以

前是集中式管理的。今年划分了三大区，三大区对传统业务的发展

是有利的，但对创新业务、对新单、新项目，三大区就是不合适

的。所以公司今年实际上也在持续的改革，上述提的几项创新业务

肯定是由公司总部负责，需要由强大的市场销售总部来引领。同时

对不同的团队也有调整，有些产品团队其实可以逐渐的弱化，有些

产品团队公司要大力度的、大规模的支持和推广。公司确实每年都

要“主动”有发展变化，因为市场情况变化很大，公司不能太僵

化。 

日期 2023年06月15日 
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