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苏州富士莱医药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

证券代码：301258           证券简称：富士莱            编号：20230822 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观           □其他              

参与单位名称及

人员姓名 

线上参与公司富士莱 2023 年半年度网上业绩说明会的投资者 

周海涛 上海证券研究所 

李昌幸 华安证券 

赵丽 上海牛乎资产管理有限公司 

胡博新 东兴证券研究所 

万巍 鲸域资产管理（上海）有限公司 

刘磊 深圳市前海鑫鼎基金管理有限公司 

马学进 北京金百镕投资管理有限公司 

陈玉杰 北京风炎投资管理有限公司 

倪翔 上海瞰道资产管理有限公司 

方伟 银河基金管理有限公司 

刘青林 上海呈瑞投资管理有限公司 

宛博予 深圳红荔湾投资管理有限公司 

杜向阳 西南证券研究发展中心 

刘海平 广东博弈树投资股份有限公司 

裴彦春 深圳市凯丰投资管理有限公司 

付俊荣 浙江洋哲晨资产管理有限公司 

王先俊 重庆穿石投资有限公司 

钟玮玮 金库骐楷（杭州）投资管理有限公司 

陈哲 南方基金管理股份有限公司 



 第 2 页 共 7 页 

刘恩阳 东方证券研究所 

周志鹏 昆仑健康保险股份有限公司 

张静含 申万宏源研究所 

张海彪 海南金和资产管理有限公司 

屠双双 中信建投证券昆山前进中路证券营业部 

魏赟 山西证券研究所 

翟德华 平安证券有限责任公司安徽分公司 

（排名不分先后） 

时间 

2023 年 08月 22日（星期二）下午 15:00-16:30 

2023 年 08月 22日（星期二）下午 16:45-17:30 

地点 “富士莱投资者关系”微信小程序、腾讯会议 

上市公司接待人 

员姓名 

董事长：钱祥云先生 

董事会秘书兼财务总监：卞爱进先生 

独立董事：陈忠先生 

证券事务代表：吴晨钧先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

投资者提问及回复列示如下： 

1、问：首先祝贺公司上半年取得的良好的业绩，请问董事长，

公司股价长期破发，是否采取措施提振股价？能否通过回购手段提

升股价？ 

答：尊敬的投资者您好！公司需结合多种因素综合考虑是否开

展股份回购工作，如公司后续有相关计划，将严格按照规定进行信

息披露。感谢您的关注！ 

2、问：公司股本较小，每股公积金及净资产较高，为提高市值

管理，希望中期进行公积金转增股本。 

答：尊敬的投资者您好！感谢您提供的宝贵建议。 

3、问：尊敬的董事长你好，公司现金资产较多，如果理财一定

通过银行等正规渠道进行保本理财，另外信托风险较大，建议不要

购买。除了理财是否可以对目标公司进行并购或者回购自家股票? 
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答：尊敬的投资者您好！公司购买的理财产品均是流动性好的

中低风险理财产品。感谢您的关注！ 

4、问：请问贵公司中报的其它业务亏损指的是哪些业务？ 

答：尊敬的投资者您好！其它业务亏损主要是公司加工费收入

减少所致。 

5、问：二季度单季度扣非净利润同比-23.67%，是经营变坏了

吗？ 

答：尊敬的投资者您好！公司 2023 年第二季度单季度扣非净利

润同比下降主要是受汇兑损益和投资收益的影响。 

6、问：硫辛酸可以用于防核辐射，并有较好的效果，公司目前

产品是否出口日本？如果日本排放核废水，未来销量是否增长？ 

答：尊敬的投资者您好！公司目前向日本出口硫辛酸系列产品，

感谢您对公司的关注！ 

7、问：卞总你好！公司是否开展员工持股计划，利于公司高效

可持续发展。 

答：尊敬的投资者您好！公司一直重视人才队伍搭建和培养工

作，并不断完善公司的激励体系，公司将在合适的时间推出员工股

权激励计划。 

8、问：截止 8月 18日全部股东人数是多少，谢谢！ 

答：尊敬的投资者您好！截至 2023 年 8 月 18 日股东总户数为

13,229 户，感谢您对公司的关注。 

9、问：卞总，公司闲置资金很多，考虑到近期信托暴露的风险，

希望公司谨慎投资，注意风险！ 

答：尊敬的投资者您好！感谢您提供的宝贵建议。 

10、问：公司研发团队有多少人，人员结构是怎样？ 

答：尊敬的投资者您好！截至 2022 年 12 月 31 日，公司共有研

发人员 106 人，研发人员数量占比 20.27%。 

11、问：请问贵公司 7月、8月是否停工停产？ 

答：尊敬的投资者，您好！由于夏季高温会影响产品质量的稳
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定性且大部分欧洲国家客户也会在夏季安排休假，所以公司一般于

每年 7、8 月停产进行设备检修。 

12、问：您好，请问贵公司除了现有市场，贵公司今年有无新

开拓的市场，贵公司硫辛酸，肌肽产品，和国内哪些企业有合作，

贵公司对未来三五年的市场范围怎样规划？ 

答：尊敬的投资者您好！硫辛酸、肌肽产品主要市场为海外市

场，国内的硫辛酸制剂厂商主要有亚宝药业、现代药业等。 

13、问：公司股价异常波动，管理层判断是否有可能原因导致。 

答：尊敬的投资者，您好！公司二级市场股价受到宏观经济政

策、行业趋势、市场预期、投资者情绪等多种因素影响而波动。 

14、问：公司中报披露在手订单 8,800万元，请问上述订单是全

部订单还是指的某一产品订单？ 

答：尊敬的投资者您好！截至 2023 年 6 月 30 日，公司在手订

单金额为 8,812.82 万元，为公司全部产品的订单。 

15、问：董事长您好！请问公司产品的定价方式是成本加成吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！公司产品的定价方式如下：核算成本

后，结合市场供需情况、自身产量及库存情况、同行业其他公司类

似产品市场价格等因素，同时综合考虑客户质地、客户采购规模、

结算方式等情况，最终确定产品价格。 

16、问：今年出口订单萎缩很严重吗？ 

答：尊敬的投资者您好！出口订单和外需相关，我们会积极争

取订单。 

17、问：鉴于原料药成长空间有限，公司有没有计划往医美方

向发展？或者有没有新的拓展项目？ 

答：尊敬的投资者您好！公司全资子公司于 2023 年初投资了瑞

玞生物医学（深圳）有限公司，瑞玞生物主要业务为医疗器械和化

妆品系列医美产品的研发、生产和销售。公司未来利益增长点主要

为：深耕特色原料药，向 CMO/CDMO 拓展，研发新品种，制剂一

体化。 
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18、问：请问公司未来三年到五年的战略规划是什么？面临的

经营风险有哪些呢？公司有什么应对策略呢？ 

答：尊敬的投资者您好！短期来看，硫辛酸、肌肽、磷脂酰胆碱

三项传统业务是公司营收和利润的核心，公司会进一步巩固传统业

务的优势，做精做细，不断优化改进生产工艺和流程，利用募投项

目巩固规模优势，同时积极扩展主要产品的应用领域，利用硫辛酸

垂直一体化优势，切入硫辛酸制剂领域，进一步增强整体盈利能力。

中期来看，公司会积极拓展 CMO/CDMO 业务，包括公司跟恒瑞医

药之间的合作，同时寻找与国内其他药企的合作机会。长期来看，

公司会紧跟医药领域的前沿技术，基于产业发展的趋势，结合自身

能力来布局未来的发展方向，加快特色原料药产品管线开发。 

19、问：董事长您好，自贵公司上市以来股价长期处于发行价

以下，公司是否考虑过针对当前的股价开展相应的措施，提升贵公

司投资者的信心。另外贵公司手头现金流充裕，是否有考虑收购自

身相关行业的公司来提升贵公司的竞争力。谢谢。 

答：尊敬的投资者您好！2023 年，公司在深耕主营业务、加强

研发投入，谋求内生式发展的同时，也在寻找能够与公司产生协同

效应的并购标的，适时通过资本运作扩展产业布局，通过收购兼并、

参股控股等方式，寻求外延并购等发展机会，实现产业资源整合，

促进公司稳健发展。 

20、问：卞总，您好，请问公司主要原材料价格较上年相比是

否处于下跌趋势？是否可以抵消产品降价？对公司利润率影响大

吗？ 

答：尊敬的投资者您好！公司核心产品颗粒硫辛酸的销售价格

呈现明显的下降态势，其他硫辛酸系列产品也存在不同程度的价格

下调，整体价格走势仍未见底，后续仍有降价空间。原材料价格下

降不足以完全抵消硫辛酸产品价格下降的影响。 

21、问：前面投资者回答，说产品售价不会随原材料降价而降

价,半年报却降了 10多万/吨，还说会继续降价？ 
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答：尊敬的投资者，您好！公司主要产品价格定价方式不是成

本加成。公司产品的定价方式如下：核算成本后，结合市场供需情

况、自身产量及库存情况、同行业其他公司类似产品市场价格等因

素，同时综合考虑客户质地、客户采购规模、结算方式等情况，最终

确定产品价格。面对行业较为不利的竞争局面，为了保持市场份额，

公司主动调整产品价格以适应市场需求。 

22、问：公司今年有没有再融资计划？ 

答：尊敬的投资者您好！公司如有再融资等事项且达到披露标

准，公司将严格按照法律法规及相关规则履行审议及披露程序。 

23、问：公司艾瑞昔布原料药销售进度不及预期，大概是什么

原因？ 

答：公司和恒瑞医药合作的艾瑞昔布原料药商业化项目从 2018

年立项到 2022 年实现小批量供货，历时四年有余，期间行业政策调

整、市场变化较快。国家带量采购政策持续推进，已经进入常态化、

制度化阶段，制剂厂商的利润空间被大幅压缩，倒逼上游供应商产

品价格下降。公司已经调整销售策略，加强和制剂客户的深度合作，

通过以价换量，今年 7月份已经实现吨级的规模化销售。 

24、问：硫辛酸产品市场目前的供需情况如何？ 

答：过去三年海外需求存在提前透支的现象，渠道和终端客户

库存尚未消化完毕，欧美发达国家市场需求出现短期下滑；供给端，

潜在竞争对手不断增加，导致行业出现产能过剩的情形。 

25、问：硫辛酸产品的价格历史上有什么特别大的变动吗？目

前公司的定价策略？ 

答：历史上硫辛酸的最高价格大概是目前的几倍，所以历史价

格不具备参考性。为了保持市场份额，后续公司可能会继续主动调

价，接近部分中小厂家的盈亏平衡点。这些变化给公司的生产经营

中带来了严峻的挑战，但公司也将继续寻求创新和提升，确保能够

在竞争中保持稳固的领先地位。 

附件清单（如 无 
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有） 

日期 2023 年 8 月 23 日 

 


