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投资者关系 

活动类别 

□公司现场接待                        电话接待                

□其他场所接待                       □公开说明会              

□定期报告说明会                     □重要公告说明会 

□其他（） 

参与单位名称 

工银瑞信基金、国投瑞银基金、海富通基金、泓德基金、华安基金、华泰柏瑞

基金、嘉合基金、长城基金、嘉实基金、金鹰基金、民生加银基金、创金合信

基金、摩根士丹利华鑫基金、光大保德信基金、泉果基金、永赢基金、中加基

金、平安资产、国寿资产、璞瑜资本、国君资管、中信建投资管、长江资管、

国寿养老、慎知资产、中意资产、彤源投资、煜德投资、星石投资、招银理

财、中信建投证券、中信证券、广发证券、马来西亚国库控股公司、Pinpoint

共计 35家机构。 

时间 2023年 8月 23-24日 

地点 公司会议室 

接待人员姓名 董事会秘书：梁金女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、提问 

1、海外市场和国内市场发展阶段不同，客户在购买新机时的关注点是否也

不一样？ 

答：欧美市场经济发展水平高，安全生产法规严格，高空作业平台市场成

熟；国内市场正处于成长期，行业竞争激烈。与国内客户相比，国际成熟租赁

商更加关注生产商的产品创新力、品牌影响力，重视产品品质、残值及流通

性。近年来随着碳排放要求提升，海外成熟客户对于产品在安全性、节能减排

电动化等方面提出了更高要求。 

2、公司未来对国内市场是什么销售策略？ 

答：国内高空作业平台市场正处于成长期，人均保有量较小，产品结构尚

不完善，行业渗透率较低，未来有较大增长空间。同时国内市场竞争日益激

烈，近年来租赁商在购买新机方面较以往更为谨慎，市场短期承压，长期向

好。公司坚持提供高品质、差异化产品及优质的售后服务，帮助客户提升其租

赁市场竞争力及盈利能力，为客户长期稳定持续发展而考虑。 



3、目前“双反”复审有新的进展吗？ 

答：目前，公司与律师团队正在积极开展“双反”复审相关工作，具体情

况敬请关注公司后续披露的进展公告。公司始终坚决维护自身权益，并通过加

大非贸易摩擦海外市场开拓力度，加快高附加值、差异化新产品的研发，不断

开拓新的应用场景，持续加大成本管控力度，不断优化供应链等方式，尽可能

减少“双反”调查对公司造成的影响。 

4、2023年上半年公司海外市场收入及占比进一步提升，与国内其他企业相

比，公司在欧美等成熟市场的竞争优势体现在何处？ 

答：公司凭借卓越的产品质量及稳定高效的售后服务，不断提升市场销售

额，2023年上半年，公司实现海外市场主营业务收入18.63亿元，同比增长

12.93%，销售占比达62.92%。国外成熟租赁商的盈利点来自于租金收入、二手

残值以及低维修成本。国内企业要进入海外成熟市场，需要在产品认证、知识

产权、贸易摩擦等方面都做好应对准备。公司出口产品已通过多项严苛的国际

认证，已形成多款系列化、模块化、差异化业内领先的新产品，产品线扩充丰

富。公司全球市场布局完善，从技术、销售、采购多维度着力，多点开花，有

能力应对国际市场环境变化，抗风险能力强。目前公司产品已远销全球80多个

国家和地区，已与多家海外租赁商达成稳定合作。 

5、公司新品研发工作进展如何，未来的研发方向是怎么样的，是否会扩展

到新的应用领域？ 

答：为提升市场竞争力，满足国内外客户需求，公司专注产品研发创新，

不断完善产品矩阵，高端优质产品储备丰富。目前公司臂式、剪叉式、桅柱式

及差异化等全品类产品型谱已全面完善，未来研发重心依然是模块化、电动

化、差异化高空作业平台新产品。公司充分把握行业安全、绿色、可持续发展

趋势，将继续推出更多节能减排的新能源产品，并坚持严格的质量管理，进一

步降低产品故障率。同时，公司将继续挖掘终端市场需求，拓展新的应用场

景，提升竞争力和盈利能力。 

6、目前臂式产品在海外销售情况如何，主要销往哪些地区？ 

答：臂式产品海外市场推广顺利，2023年上半年海外臂式产品销售收入同

比增长89.11%。海外租赁公司电动化更新替换需求明确，除电动臂式产品外，

公司节能环保、动力强劲的增程式臂式高空作业平台，可有效解决海外客户在

户外作业时遇到的充电基础设施不足的困难，客户反馈良好。目前臂式高空作

业平台产品主要出口地区为欧洲及其他新兴市场。 



7、2023年臂式产品毛利率有所提升，公司将通过哪些途径继续提高毛利

率？ 

答：2023年上半年，臂式产品综合毛利率提升至26.25%，主要系报告期内

臂式海外收入持续增长，电动化及附加值高的差异化产品比例提升所致。未来

公司将继续调整市场布局，优化产品结构，通过增加境外市场销售以及高米

数、高附加值、电动化臂式产品销售，改善臂式产品毛利率。同时，公司持续

加强臂式产品成本管控力度，通过精益化管理、智能制造、工艺升级等方式持

续提高生产效率，积极发挥智能制造规模化优势。 

8、2023年上半年，公司收入端增速放缓，原因是什么？ 

答：今年公司没有新增产能，待五期工厂投产后将进一步提升公司产能规

模。 

9、五期工厂投产后产能布局是否会比较完善？目前五期工厂调试进度如

何？ 

答：公司五期工厂产能规划主要系高米数的臂式高空作业平台、高米数剪

叉式高空作业平台及差异化产品，项目投产后将丰富公司产品线，增强差异化

优势，提升产能规模。公司五期工厂仍处于设备调试，待完成后将进入试生产

阶段。 

10、公司利润率水平较高，请问公司在生产端如何落实成本管控工作？ 

答：一方面公司拥有业内自动化、智能化水平领先的“未来工厂”，生产

能力强，生产效率高，能有效发挥规模化优势，成本管控能力强。另一方面公

司已实现结构件自制，生产链完善。公司采用闭环生产模式，拥有数字化下

料、切割、焊接、喷涂和智能总装生产线，可有效把控部件质量、缩短产品交

货期、提高盈利空间。 

11、公司剪叉产品在海外市场需求如何？公司能否进一步提高其毛利率？ 

答：公司剪叉产品主要销往海外市场，未来公司将持续拓展销售渠道，积

极发展优质新客户；同时加大剪叉新产品的研发推广力度，提升高米数、高附

加值、差异化剪叉产品的销售比例，优化产品结构，发展新的利润增长点。 

 


