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证券代码：002877                                    证券简称：智能自控 

无锡智能自控工程股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                             编号：2023-022 

投资者关系活动类

别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 

光大保德信基金：尚凌楠（研究员） 

光大保德信基金：朱梦天（基金经理） 

时间 2023年 09 月 13 日 16：00-17：00 

地点 公司 303会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事会秘书、副总经理：沈剑飞先生 

财务部部长：袁鹏先生 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、交流的主要问题及回复。 

1. 问：请问一下控制阀行业发展态势是什么样的？ 

答：控制阀行业有以下几个发展态势： 

（1）产品的可靠性和调节精度将有提升 

从下游企业来看，石油天然气、化工、新能源、新材料、制药等

工业的生产线越来越庞大，越来越复杂，对于精密控制阀的要求越来

越高，需求越来越大。 

从控制阀制造企业自身情况来看，经过改革开放后四十多年的市

场发展，市场上出现了一批初具规模的国有和民营控制阀企业。国内

生产企业的规模化使得企业的研发实力增强，促使国内企业增加了对

控制阀产品工艺和技术的研发力度。在国家鼓励提升通用零部件国产

化率的号召下，国内控制阀生产企业加大研发投入，积极改善工艺质
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量，努力为下游企业提供更可靠、调节精度更高的控制阀产品。 

（2）国产化率上升，加速进口替代 

《仪器仪表行业“十四五”规划建议》指出以国家重点产业安

全、自主、可控为契机，推进重点产品核心技术自主化进程，满足诸

如核电、高铁、大型煤化工、大型炼化一体化工程、海洋工程、大型

工业装置和高端科研等对于仪器仪表和控制系统的可靠性和安全性具

有特别严苛要求的特殊应用领域需求，基本形成对国家大型工程项

目、重点应用领域的基本保障能力和基础支撑能力。 

除了国家政策和产业政策的大力支持外，国产控制阀厂商较进口

厂商还具有离下游客户更近，售后响应更为迅速，成本较低，报价更

加合理等优势。在国产控制阀可靠性、调节精度逐渐提升，与进口先

进产品的差距逐步缩小的大环境下，越来越多的国产控制阀产品会被

应用到大型生产线上，从而加速行业内的进口替代进程。 

（3）产业集中度上升，进入门槛提高 

在目前国产控制阀企业迅速成长壮大、市场上对优质国产控制阀

的需求不断上升的大环境下，必然有优秀的控制阀企业利用资金优势

和技术优势在行业内展开收购整合以扩大自身规模，扩充产能，形成

产业协同效应。目前行业内川仪股份等企业已经登陆资本市场，也给

业内企业指明了利用资本市场做大做强的方向。同时，业内领军企业

在技术上的不断投入和推陈出新，也进一步提高行业门槛。 

2. 问：整个行业的市场有多大？公司在市场中有多少份额？  

答：根据有关数据显示，国内控制阀市场整体需求旺盛，总体规

模可达 600 亿左右，同时保持着 5%-6%的年均增长率。目前国内控制

阀行业产品从价格总量上来分析，大约超五成被国外产品所垄断，尤

其是高端控制阀产品。公司目前的整体市场占有率为 1.5%左右。随着

公司近年来国产控制阀行业工艺技术的不断进步，行业经验的不断积

累，控制阀国产替代的趋势正在逐渐形成，整体行业市场前景良好。

智能控制阀是通过控制系统接收生产过程中介质的温度、流量、压力、

液位等反馈控制信号，由控制单元按要求自动实现远程调节控制的智
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能化产品，整个行业的应用范围较广。因此行业集中度较低。对于头

部企业来说，市场空间较大。 

3. 问：整个控制阀行业的下游市场结构大概是怎样？公司目前主要

的下游行业占比情况如何？ 

答：控制阀应用领域较为广泛，包括能源、石油、化工、冶金、

材料、环保、食品、以及新能源等领域，因此下游行业的集中度不高。

公司目前下游行业主要包括石化、钢铁、能源、新材料、新能源、冶

金、纺织、食品、环保等。据公司最新的不完全统计情况来看，石油

化工领域的业务占比大约为 65%，新能源新材料业务占比约 20%，其他

领域占比约为 15%。 

4. 问：公司在手订单情况如何？公司产品的交付周期大概有多久？ 

答：公司目前在手订单充裕。我们产品交付周期视具体的项目而

定，大的项目交期为 3-6 个月。公司大部分为非标定制产品，公司会

根据客户的需求进行研发设计方案，为客户提供个性化的产品和服务，

因此公司的交付周期相较于批量化生产的厂商来说较长。 

5、其他问题（略） 

                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                        

附件清单（如有）  

日期 2023年 09 月 13日 

 


