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深圳证券交易所： 

根据贵所于 2022 年 11 月 7 日出具的审核函〔2022〕011045 号《关于贵

州多彩新媒体股份有限公司首次公开发行股票并在创业板上市的审核中心意见

落实函》（以下简称“落实函”）的要求，中银国际证券股份有限公司（以下简

称“中银证券”、“保荐机构”或“保荐人”）作为贵州多彩新媒体股份有限

公司（以下简称“多彩新媒”、“发行人”或“公司”）首次公开发行股票并

在创业板上市的保荐机构（主承销商），会同发行人及发行人律师广东华商律师

事务所（以下简称“律师”、“发行人律师”）和申报会计师天健会计师事务

所（特殊普通合伙）（以下简称“天健”、“申报会计师”、“会计师”）等相

关各方，本着勤勉尽责、诚实守信的原则，就落实函所提问题逐项进行认真讨

论、核查与落实，并对招股说明书等有关文件进行了修改及补充，现回复如下，

请予审核。 

如无特殊说明，本落实函回复中使用的简称或名词释义与《贵州多彩新媒

体股份有限公司首次公开发行股票并在创业板上市招股说明书（上会稿）》（以

下简称“《招股说明书》”）一致。 

落实函所列问题 黑体（不加粗） 

对落实函所列问题的回复 宋体（不加粗） 

引用原招股说明书内容 宋体（不加粗） 

对招股说明书的修订、补充 楷体（加粗） 

注：本落实函回复除特别说明外所有数值保留 2 位小数，若出现总数与各分项数值之

和尾数不符的情况，均为四舍五入原因造成。  
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【问题 1】关于市场空间及成长性。 

根据审核问询回复，截至 2022 年 6 月末，发行人 IPTV 用户规模达到

792.86 万户，在贵州省内 IPTV 业务渗透率达 62.45%，渗透率高于同行业可比

公司。 

请发行人说明： 

（1）采用的全国平均渗透率口径及其可比较性，必要时修改更新相关的回

复内容； 

（2）结合目前较高的业务渗透率及 IPTV 业务地域性的现状，进一步补充

完善“用户规模扩张受限的风险”和补充说明业务发展空间受限的风险； 

（3）结合 IPTV 行业格局、网络新媒体渗透、媒体受众分化、增值业务发

展空间等情况，说明主营业务未来的成长性。 

请保荐人发表明确意见。 

回复： 

一、采用的全国平均渗透率口径及其可比较性，必要时修改更新相关的回

复内容 

IPTV 全国平均渗透率计算口径为全国 IPTV 用户数除以全国家庭户数。其

中，全国 IPTV 用户数来源为工信部定期公布的《通信业统计公报》，全国家庭

户数来源为国家统计局公布的各年度《中国统计年鉴》。上述数据均取自国家官

方平台，具有权威性。 

由于工信部未公布全国 IPTV 用户数具体统计口径，将全国 IPTV 平均渗透

率与发行人及可比公司在各省的渗透率进行对比不够谨慎。基于谨慎性原则，

发行人已将《招股说明书》及相关回复文件中如“发行人 IPTV 渗透率低于全

国平均水平”等把发行人及可比公司渗透率与全国平均渗透率进行对比的相关

描述全部删除。 

二、结合目前较高的业务渗透率及 IPTV 业务地域性的现状，进一步补充

完善“用户规模扩张受限的风险”和补充说明业务发展空间受限的风险 

公司已在《招股说明书》“第三节 风险因素/一、市场风险/（三）用户规
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模扩张受限及业务发展空间受限的风险”进行了补充披露，披露内容如下： 

贵州省 IPTV 集成播控业务是公司的核心业务，根据广电总局的相关政策，

公司只能和本地电信运营商合作，为贵州省内的用户提供 IPTV 集成播控业务，

不得跨区域运营，这就决定了公司 IPTV 业务发展具有地域限制。截至 2023 年

6 月末，公司 IPTV 用户数达 949.71 万户，渗透率为 74.53%，与同行业可比公

司相比处于较高水平。在目前的政策环境下，市场随着用户渗透率的提升而逐

步饱和后，公司 IPTV 集成播控业务将面临地域发展限制，公司用户规模存在

扩张受限的风险。 

在公司 IPTV 集成播控业务面临地域发展限制和用户渗透率已经处于行业

较高水平情况下，若公司未及时挖掘出新的利润增长点，将面临其发展空间受

限的风险。 

三、结合 IPTV 行业格局、网络新媒体渗透、媒体受众分化、增值业务发

展空间等情况，说明主营业务未来的成长性。 

（一）IPTV 行业格局、网络新媒体渗透、媒体受众分化、增值业务发展空

间等情况 

1、IPTV行业格局 

在三网融合政策的推动下，我国 IPTV 行业发展迅速。2017 年至 2020 年

末全国 IPTV 用户数量年均复合增长率达 37.14%，同期全国 IPTV 业务收入年

均复合增长率为 40.42%。未来随着国家“智慧广电”政策支持，千兆宽带快

速普及，以及 4K/8K 超高清、VR 等技术提升大屏视听体验，促进用户付费意

愿提高，IPTV 业务尤其是 ARPU 值驱动的增值业务仍有较大发展空间；而在

党的“二十大”精神推动文化事业发展以及国家“十四五”规划扩大信息消费

相关指导下，我国 IPTV 行业将进一步连接社交、购物、娱乐、展览多个消费

场景，与用户生活更为紧密，逐步构建为内容丰富、功能齐全的智慧大屏生活

服务平台，成为我国文化产业的重要支柱。此外，根据广电总局等部门有关规

定，我国 IPTV 集成播控平台建设采取中央、省两级构架，各省只能有一家

IPTV 集成播控分平台，且仅在本省运营，禁止 IPTV 分平台跨省运营，因此

IPTV 行业内各分平台竞争较小。 
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2、网络新媒体渗透及媒体受众分化情况 

IPTV、OTT TV、商业视频网站和有线数字电视新媒体受众均覆盖各年龄

段、职业、教育水平的人群，其中 IPTV 和有线数字电视主要受众为儿童、青

少年和老年群体，OTT TV 和商业视频网站主要受众为年轻人和都市白领。虽

然 IPTV 和其他三类媒体受众存在重合，但 IPTV 同时具有以下竞争优势：IPTV

具有轻资产发展模式的特点，更有助于业务的快速发展；IPTV 可以提供电视节

目直播内容，内容资源更加全面并更具有公信力；IPTV 通过专网传输，传播信

号更加安全、稳定；IPTV 具有屏幕较大、画质清晰等特点，能更好地提升用户

的观看体验；IPTV 具有家庭场景的独特属性和多人共享的社交属性，更适合多

人共同观看，具有更强的家庭成员的互动性和垂直群体的共享性；IPTV 由于分

省经营模式，拥有更多的资源及精力运营本土区域用户，区域性下沉市场能力

较强；随着电视硬件技术和通信技术不断的融合创新升级，IPTV 正在成为智慧

家庭流量入口和互动娱乐中心，能够满足家庭所有成员的更多消费场景需求，

因此 IPTV 具备了连接并覆盖所有人群和更多场景的条件。公司已积极研发引

入新技术、布局创新内容、探索创新模式，满足不同群体视听及服务需求，以

此增加业务场景、扩大受众覆盖。 

3、增值业务发展空间 

公司 2023 年 1-6 月 IPTV 增值业务付费率为 8.53%，而 OTT TV 行业及商

业视频网站主要平台如爱奇艺近年付费率约为 20%，因此公司 IPTV 增值业务

用户付费率相较于 OTT TV 及商业视频网站行业仍处于较低水平。未来随着公

司 IPTV 用户数持续增加、业务场景不断丰富、下沉运营能力不断增强，家庭

和个人用户的增值业务付费意愿将不断提升，增值业务可挖掘潜力较大。2023

年 1-6 月公司对贵州移动、贵州电信、贵州联通增值业务付费率分别为 11.44%、

4.64%、2.85%，贵州移动付费率显著高于贵州电信及贵州联通，未来通过提升

贵州电信、贵州联通内容质量，优化运营能力，提升运营效果，贵州电信及贵

州联通增值业务将得到快速的发展。公司增值业务发展空间较大。 

（二）说明主营业务未来的成长性 

结合 IPTV 行业格局、网络新媒体渗透、媒体受众分化、增值业务发展空
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间等情况，公司 IPTV 基础业务还有一定发展空间，增值业务可挖掘潜力较大，

将 IPTV 平台打造成智慧家庭服务平台流量入口，可为公司寻找新的利润增长

点；持续探索“媒体+政务服务商务”新模式，实现社会效益及经济效益协同发

展、双效统一；通过技术及内容输出，突破 IPTV 平台省域发展局限，公司主

营业务未来具备成长性。 

1、公司 IPTV基础业务还有一定发展空间 

IPTV 业务的发展主要受益于全国宽带业务的发展，2020 年、2021 年末及

2022 年末，我国宽带用户较上一期末增长速度分别为 7.63%、10.80%、

10.05%和 4.19%，截至 2023 年 6 月末，我国千兆宽带用户为 12,787 万户，较

2022 年末增长 3,612 万户，占宽带用户数量比例仅为 20.83%，目前我国千兆宽

带用户占比还比较低。未来我国宽带业务的发展，尤其是千兆宽带的迅速发展

为 IPTV 智慧家庭带来的新体验，将进一步刺激我国 IPTV 业务的发展，公司也

将结合运营商发展第二条宽带及电视业务，进一步扩大份额，未来突破单宽带

用户上限。 

2、公司增值业务可挖掘潜力较大 

发行人 2023 年 1-6 月 IPTV 增值业务付费率为 8.53%，相较于 OTT TV 及

商业视频网站市场用户付费率仍处于较低水平，OTT TV 行业及商业视频网站

主要平台如爱奇艺近年付费率约为 20%。未来随着发行人 IPTV 用户数持续增

加、以及业务下沉能力的不断加强，针对家庭和个人用户的增值业务付费率的

提升，增值业务可挖掘潜力较大。2023 年 1-6 月公司对贵州移动、贵州电信、

贵州联通增值业务付费率分别为 11.44%、4.64%、2.85%，贵州移动付费率显著

高于贵州电信及贵州联通，未来通过提升贵州电信、贵州联通内容质量，优化

运营能力，提升运营效果，贵州电信及贵州联通增值业务将得到快速的发展。 

公司在报告期内不断加强头部内容的引进，以及公司持续发挥开放融合优

势，通过贵州网络视听产业园进一步提升社会化协作能力，通过与产业链上游

优质企业制作自有版权的本土化、特色化的内容，吸引更多用户订购公司增值

业务内容，通过不断优化增值业务运营能力，报告期内公司平均付费率分别为

6.27%、10.85%和 10.02%，实现了增值业务付费率在报告期内的稳步增长。 
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未来公司将进一步加强与腾讯、爱奇艺、优酷、芒果 TV 等头部 CP 合作，

在内容丰富度方面引入影视、少儿、亲子、动漫、教育、电竞、纪录片、综艺、

体育等覆盖全面的内容，在内容优质度方面引入更多的 4K、8K、VR 等相关优

质版权。同时在合作形式上，公司还将考虑除与版权方分成模式外，一次性买

断版权，建设自有的优质内容版权库，进一步强化公司节目内容的稳定供应能

力。公司还将持续发挥开放融合优势，通过贵州网络视听产业园进一步提升社

会化协作能力，通过与产业链上游优质企业制作自有版权的本土化、特色化的

内容，吸引更多用户订购公司增值业务内容。结合报告期内公司在增值业务拓

展上已经取得的成就，未来公司通过持续引入优质内容、强化运营能力，增值

业务可挖掘潜力较大。 

3、未来公司将 IPTV 平台打造成智慧家庭服务平台流量入口，可为公司寻

找新的利润增长点 

公司未来还将以 IPTV 平台为基础，建立电商、智慧社交、智慧教育、智

慧办公、智慧社区、智慧医疗、智慧养老 7 个智慧平台，使用户通过电视机遥

控器、手机等终端即可实现互动、购物、娱乐、学习、办公、问诊等多种常用

生活场景功能，方便快捷地享受到智能、舒适、高效与安全的生活服务，将公

司 IPTV 平台打造成为智慧家庭服务平台流量入口。公司未来将在上述 7 大家

庭场景孵化相应的内容和产品，基于 LBS 位置定位推送相关的服务，通过增值

业务订购方式扩大收入来源。一方面通过智慧家庭平台的构建，进一步提升用

户体验、提高用户粘性，为公司拓展基础业务用户提供渠道；另一方面智慧家

庭平台深入用户生活的方方面面，通过精准识别用户群体提供增值业务方式，

为公司提供新的利润增长点。根据 OVUM 机构报告，2019 年，我国智慧家庭

市场规模共计 221 亿美元，预计 2025 年，市场规模将达 537 亿美元，预计

2019-2025 年均复合增长率为 15.95%。公司未来在智慧家庭产业发展潜力较

大。 
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数据来源：OVUM、中国移动 

报告期内，公司在智慧家庭拓展方面已经进行了布局，并取得了一定效果，

具体情况如下： 

电商：发行人在贵州联通 IPTV 平台上已经上线了极家好物专区，并与贵

州联通进行了上线前的测试，通过极家好物专区展示商品，并通过二维码等方

式引导扫码支付，大屏引导小屏购买商品，发行人通过收取佣金的方式进行获

取收益。 

智慧社交：发行人已经开发了“G 家 TV”小程序，通过大小屏互动实现了

用户点赞、上传影评、线上活动拉新、活动内容推送等功能，目前已有 100 多

万的小程序用户，同时发行人已经研发出 G+TV 的 APP，通过大小屏互动以及

线上线下活动联动，实现智慧社交功能。 

智慧教育：发行人于 2022 年 10 月与北京师大励耘教育科技发展集团有限

公司签署协议，由北师大提供优质课程内容，发行人负责产品运营及销售，用

优质教育资源服务贵州省中小学生家庭；为配合贵州省教育厅开展线上教学活

动，发行人开发的“空中黔课”专区于 2020 年 2 月上线，截至同年 5 月末，

专区点播节目峰值时高达 140 余万次每天。未来公司将通过引入教育资源收费

项目获取收益。 

智慧办公：发行人已与贵州电信合作，为电信侧 IPTV 用户提供智慧办公

服务，未来还会与贵州省三大运营商合作上线在线会议、移动云盘等智慧办公
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服务。 

智慧社区：发行人上线了县域定制版、社区定制版产品，可以实现线下的

吃喝玩乐商户展示推荐，线下门店优惠信息推荐，线下活动引流等功能，同时

还可实现部分物业信息及时推送展示。 

智慧医疗：发行人已上线健康专区，实现了养生科普等功能，在黔西市县

域定制版产品中，已实现了与县级人民医院合作。未来还将上线在线问医、互

联网医院、家庭及个人健康数据管理等服务。 

智慧养老：发行人已上线多彩芳华专区，为贵州省广大老年群体提供社区

活动、旅游、科普等本土内容及服务；发行人创新开展了线上老年大学教学服

务，满足了许多老年人因线下老年大学资源有限而无法享受相关服务的诉求，

得到了主管部门的好评。 

未来随着募集资金到位，“智慧家庭运营平台项目”的实施，公司将逐步在

以 IPTV 平台为基础，建立电商、智慧社交、智慧教育、智慧办公、智慧社区、

智慧医疗、智慧养老 7 个智慧平台，在上述 7 个平台建立盈利模式，具体盈利

模式情况如下： 

序号 模块 应用方式 盈利模式 

1 电商 

大屏建设电商专区作为商品导购端口，

商品媒资经播控平台审核后在专区对应

位置呈现，商品支付及后续环节服务通

过小屏完成 

公司通过将终端用户在公司

EPG 上电商专区在线购买的

收入，与电信运营商、电商

平台分成获得最终盈利 

2 智慧社交 

在大屏端用户通过 IPTV 账号邀请好友

一同观影，好友侧大屏端弹出邀请通

知，同意后同步播放影片；同时，用户

可通过小屏端扫描大屏端的同步观影

码，在观看影片的同时在小屏端进行互

动，影片播放结束后用户及其好友可在

小屏端对影片进行评分、答题、分享等 

终端用户需购买智慧社交增

值服务包使用该模块的功

能，公司通过将终端用户购

买增值服务包的收入，与电

信运营商分成后获得最终盈

利，通过定制化观影场景提

升用户观影体验，增强用户

粘性 

3 智慧教育 

利用大屏电视端开展面向青少年的课外

素质教育，面向老年群体的电视老年大

学，以及面向年轻父母的幼儿亲子教育

等服务 

通过线上教学，利用电视大

屏的优势，学校和终端用户

可使用智慧教育模块的教育

功能和内容。通过智慧教育

增加用户对 IPTV 的粘性，

提升公司盈利能力 

4 智慧办公 

采用视频采集、IPTV 直播等技术，打

造大屏办公场景，同时开设村村通党务

学习、党建教学、党务培训、村务专

打通电视机大屏与村村通服

务等接口，通过智慧办公增

加用户对 IPTV 的粘性，提
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序号 模块 应用方式 盈利模式 

区，强化大屏党建工作服务 升公司盈利能力，部分项目

可实现收费服务 

5 智慧社区 

围绕社区生活服务打造社区专区，联合

社区商超、社区医疗机构、社区娱乐服

务商等，通过用户标签与 IPTV 首页推

荐，精准推送社区超市商品、社区活

动、物业管理等信息，充分调动社区产

业服务能力，构建集社区动态、社区服

务、社区聊天、社区观影为一体的大屏

社区生态，提升社区产业收入 

终端用户通过智慧社区模块

消费产生收入，公司将该收

入与入驻商家分成获得最终

盈利；同时，公司为社区提

供社区动态推送等物业信息

服务，并向社区物业收取费

用实现盈利 

6 智慧医疗 

用户通过 IPTV 平台进入智慧医疗专

区，在电视上实现挂号、医院科室推荐

等功能 

终端用户需购买智慧医疗增

值服务包使用该模块的功

能，公司通过将终端用户购

买增值服务包的收入，与社

区医院、医疗平台、各大医

院分成后获得最终盈利 

7 智慧养老 

公司基于自身已有的“多彩芳华”专区

内容，与智慧养老模块整合，在为老年

群体提供老年大学、娱乐休闲、生活分

享、养生带娃等优质内容的基础上，运

用大数据分析等技术，为老年用户推送

其可能感兴趣内容、功能、生活服务信

息，实现老年群体优质居家养老生活 

终端用户需购买智慧养老增

值服务包享用该模块的内容

及功能；终端用户还可额外

付费购买该模块合作商家的

服务，公司将该付费收入与

合作商家分成获得最终盈利 

结合报告期内公司在智慧家庭布局中已有的经验及取得的效果，随着募集

资金到位，“智慧家庭运营平台项目”的实施将为公司提供新的利润增长点。 

4、探索“媒体+政务服务商务”新模式，实现社会效益及经济效益协同发

展 

根据中共中央办公厅、国务院办公厅印发的《关于加快推进媒体深度融合

发展的意见》文件精神，公司将不断探索“媒体+政务服务商务”新路径、新模

式，为 IPTV 业务拓展提供更为广阔的发展空间。 

在政企业务中，公司将在 IPTV 业务中探索政务信息、政民互动、公共服

务、办事指南模块。通过打造智慧政务，实现各职能部门的各种资源的高度整

合，提高业务办理效率。一方面满足政府对于辖区的管理，另一方面可以和辖

区的居民建立更好的连接，不仅提高用户粘性，也给居民带来了便利。 

公司陆续与中共贵阳市观山湖区委宣传部、贵州省体育文化宣传信息中心、

贵州省农业农村厅等政府部门以及招商银行、多彩贵州网等企业合作，通过设

立专区为政企客户提供政务服务、企业宣传等服务，报告期内在政企客户方面
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分别实现了 65.69 万元、65.02 万元、273.58 万元和 393.08 万元收入。政企业

务收入在 2023年 1-6月实现了快速增长。 

基于报告期内公司在政企服务方面取得了经验，未来公司将持续加强和探

索与政府部门、企业、行业协会、县级融媒体中心等合作，加强政企业务的拓

展，实现经济效益与社会效益协同。 

5、通过技术及内容输出，突破 IPTV平台省域发展局限 

在技术研发方面，公司将进一步发挥其在业务前台、中台、后台产品上的

研发优势，持续研发迭代统一媒资管理系统、统一用户关系管理系统、EPG 积

木框架、可视化运营系统等，同时将公司现有技术向电信运营商能力平台以及

省外 IPTV 运营平台输出。2022 年 6 月，公司与贵州联通签订《贵州联通

IPTV 传输分发平台租赁服务合作协议》，公司作为电信运营商 IPTV 传输分发

平台的承建方，实现了技术能力向下游电信运营商输出，开拓了新的业务合作

模式，为公司 IPTV 业务拓展了新的收入来源。 

在内容输出方面，公司将依托现有的自有版权垂直内容优势，集成其他优

质内容提供方提供的各细分圈层内容，一方面向省外 IPTV 运营平台输出，实

现 IPTV 内容跨省输出；另一方面，利用贵州广播电视台独家授权的互联网电

视内容服务牌照，与 OTT TV 集成牌照方合作，将内容输出至 OTT TV 平台，

实现内容跨平台输出。公司牵头与多省联合打造的《看中国》视听产品，建立

了多省 IPTV 平台的互联互通机制，为公司内容业务快速输出落地，打通了广

覆盖、低成本、高触达的渠道。公司将通过技术及内容的对外输出，突破 IPTV

集成播控服务不能跨省经营的局限性，为公司提供新的收入增长路径。公司目

前已实现的技术及内容输出情况如下： 

输出情况 输出方向 具体情况 

技术输出 

向省外 IPTV

运营平台输出 

公司与辽宁、山西、甘肃 IPTV 播控运营平台公司辽视新媒

体发展有限公司、山西广电新媒体有限公司、甘肃飞视新传

媒有限责任公司签订了技术战略合作协议，合作期限 3 年，

未来公司将与合作方在 EPG 公众版、县域定制版、播控智

慧运营平台开发、数据中台建设等多方面展开合作。 

向产业链下游

输出 

公司与贵州联通签订《贵州联通 IPTV 传输分发平台租赁服

务合作协议》，由公司为贵州联通建设 IPTV 传输分发平

台，贵州联通租赁公司建设的 IPTV 传输分发平台，以用户

数量为基础按月支付平台租赁使用费用。按照现有用户规
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输出情况 输出方向 具体情况 

模，预计每年可实现收入约 500 万元，未来随着用户规模增

长还将进一步增长。 

2023 年 1-6月已实现技术输出收入为 308.83 万元。 

内容输出 

向省外 IPTV

运营平台及

OTT 平台输出 

1、发行人 2022 年及 2023 年 1-6 月已实现内容输出收入为

86.96 万元及 338.25 万元。 

2、发行人已与普信文化、浙江岩华、视园网络科技（北

京）有限公司、北京绿峰智能科技有限责任公司、央视频融

媒体发展有限公司签订合计约 756 万元的内容输出合同。 

综上所述：公司的基础业务用户数量还有一定增长潜力，增值业务可挖掘

潜力较大，智慧家庭运营平台项目的建设为公司提供了新的利润增长点，加强

政企业务探索实现经济效益与社会效益协同发展，通过技术跨省跨产业链输出、

内容跨省跨平台输出，为公司创造了突破业务省域局限的机会，因此公司主营

业务未来的成长性较强。 

四、中介机构核查情况 

（一）核查程序 

保荐人主要履行了以下核查程序： 

1、查阅了市场上主要的 IPTV、OTT TV、商业视频网站等行业及行业内主

要企业的公开信息，对相关行业的情况进行了对比； 

2、查阅了中国联通、中国移动及中国电信披露的年度报告，了解各运营商

的重点发展方向；获取了各运营商增值业务产品上线时间、单价、数量等，并

结合前述因素分析不同运营商的平均点播率和平均付费率； 

3、取得并查阅了发行人贵州网络视听产业园各入驻企业业务介绍与成果展

示，对发行人相关管理人员进行访谈； 

4、取得并查阅了发行人用户运营的具体内容与成果展示，对发行人相关管

理人员及用户运营人员进行访谈； 

5、取得并查阅了发行人智慧家庭各模块开展进度及成果相关资料； 

6、取得并查阅了发行人开展政企业务相关政策支持文件及合同； 

7、取得并查阅了发行人近年获得的与创新相关奖项的证书； 

8、取得并查阅了发行人技术及内容输出的合作协议，对发行人相关管理人
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员及技术人员进行访谈。 

（二）核查意见 

经核查，保荐人认为： 

1、全国平均渗透率计算口径为全国 IPTV 用户数除以全国家庭户数，数据

均取自国家官方平台，具有权威性，由于工信部未公布全国 IPTV 用户数具体

统计口径，将全国 IPTV 平均渗透率与发行人及可比公司在各省的渗透率进行

对比不够谨慎。基于谨慎性原则，发行人已将《招股说明书》及相关回复文件

中如“发行人 IPTV 渗透率低于全国平均水平”等把发行人及可比公司渗透率

与全国平均渗透率进行对比的相关描述全部删除； 

2、发行人已结合目前较高的业务渗透率及 IPTV 业务地域性的现状，在

《招股说明书》中进一步补充完善“用户规模扩张受限的风险”； 

3、结合 IPTV 行业格局、网络新媒体渗透、媒体受众分化、增值业务发展

空间等情况，公司 IPTV 基础业务还有一定发展空间，增值业务可挖掘潜力较

大，将 IPTV 平台打造成用户智慧家庭服务平台入口，可为公司寻找新的利润

增长点，加强政企业务探索实现经济效益与社会效益协同发展，通过技术及内

容输出，突破 IPTV 平台省域发展局限，公司主营业务未来具备成长性。 
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（本页无正文，为《关于贵州多彩新媒体股份有限公司首次公开发行股票并在

创业板上市的审核中心意见落实函的回复》之签章页） 

 

 

法定代表人：_____________ 
毛 健 

 

 

 

 

 

贵州多彩新媒体股份有限公司 

    年     月     日 
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（本页无正文，为中银国际证券股份有限公司《关于贵州多彩新媒体股份有限

公司首次公开发行股票并在创业板上市的审核中心意见落实函的回复》之签字

盖章页） 

 

 

保荐代表人 ：_____________       ____________ 

史丰源                        罗剑 

 

 

 

中银国际证券股份有限公司 

 年      月      日 
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保荐机构董事长、总经理声明 

本人已认真阅读《关于贵州多彩新媒体股份有限公司首次公开发行股票并在

创业板上市的审核中心意见落实函的回复》的全部内容，了解本意见落实函的

回复涉及问题的核查过程、本公司的内核和风险控制流程，确认本公司按照勤

勉尽责原则履行核查程序，本问询函回复中不存在虚假记载、误导性陈述或者

重大遗漏，并对上述文件的真实性、准确性、完整性、及时性承担相应法律责

任。 

  

  

  

保荐机构董事长、总经理签名：____________ 

      宁敏 

  

  

  

  

中银国际证券股份有限公司 

年    月    日 

  

 

 


