
北京聚能鼎力科技股份有限公司

关于 2023年半年报告反馈意见的回复
关于全国中小企业股份转让系统有限责任公司针对公司2023年半年报的反馈

意见，回复如下:
1、关于存货
你公司报告期末存货账面价值22，744，507·77元，较期初减少5·16%，均

为库存商品，且未计提跌价准备。你公司年报问询函回复中称，2022年8月公
司与阿米巴科技(天津)有限公司(以下简称阿米巴公司)签订《中国铁塔备电
项目采购协议》，将库存商品钦酸锤电池全部销售给阿米巴公司，所以末计提

存货跌价准备。

请你公司:
U)说明你公司与阿米巴公司签订销售合同的具体内容，包括但不限于交

易内容、交易价格、结算方式、结算周期及质保条款等，所涉及产品期后出库

及收入确认情况，你公司2022年8月与阿米巴公司签订销售合同，截至报告期末
仍未就涉及库存商品结转成本的原因及合理性，相关合同执行是否存在重大障

碍及具体情况;
(2)说明对库存商品实施喊值测试的具体方法、参数来源及文持依据，

并结合对阿米巴公司的销售价格说明未对库存商品计提跌价准备的原因及合理

性。

公司回复:

丘I合同具体内容
(l)交易内容、交易价格
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公司与阿米巴公司签订销售合同，向阿米巴公司售销50·6V50皿 (标准5u箱)
钦酸锯备电电池共计且，255组，单价2，762·05元，合同总金额 (含税)
31，086，872·75元。

(2)结算方式、结算周期
结算账期规定N+3，产品交付确认签收之曰算起，三个月自然月后，阿米巴

公司支付公司发出货物的对应货款。

3、质保条款
货运到后，通知阿米巴公司指定人员进行到货检验，自验收合格之日起，公

司承担售后技术服务。

1·2涉及产品期后出库及收入确认情况
上述合同于2022年度完成交货6,236,708. 90元，结转成本5,358,853. 45元。

2023年1-6月已完成交货l,317,497. 85元，结转成本1,132,051. 86元。剩余货物
于2023年9月完成发货，待对方验收确认后，确认收入并库存商品全部结转成本。

1·3截至报告期末仍未就涉及库存商品结转成本的原因及合理性，相关合同
执行是否存在重大障碍及具体情况

公司在货物交付且购方验收合格后确认收入，同时结转成本。合同的执行不

存在重大障碍。

2·1对库存商品实施减值测试的具体方法、参数来源及支持依据

公司按照单项存货类别计提存货减值准备，将存货项目的成木与其可变现净

值进行比较，按较低者计量存货，并且按成本高于可变现净值的差额计提减值准

备。

在确定可变现净值时，区别以下情况确定存货的估计售价:
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O为执行合同而持有的存货，以产成品的合同价格作为可变现净值的计算

基础;

O没有销售合同约定的存货，以产成品市场销售价格作为可变现净值的计

算基础。

2·2结合对阿米巴公司的销售价格说明未对库存商品计提跌价准备的原因及
合理性

2O21年底末计提跌价准备的原因是:2021年12月31曰，公司存货成本电量单
价为丘06元/V*AH。依据当时市场行情，截至2O2l年l2月3l日可变现净值电量平均
单价为丘46元/V*AH。公司2O21年期末存货成本单价远低于存货可变现净值的成
本单价，不存在减值的情况，故未计提存货跌价准备。

2022年底未计提跌价准备的原因是:2022年8月，公司与阿米巴公司签订《

中国铁塔备电项目采购协议》，将库存商品钦酸铝电池组全部销售给阿米巴公司

截至2023年6月30日，此合同正常执行且不存在重大障碍。所以公司末计提
存货跌价准备。截至2023年9月，此合同项下的货物已全部交付，待购方验收后

确认收入并结转成本。

公司对库存商品计提跌价准备的核算合理，符合企业会计准则的要求。

2、关于无形资产
你公司报告期末无形资产期末账面价值28，4I4，516·42元，占总资产的比例为

30·36%。报表咐注显示无形资产期末余额53260，877·07元，其中专利权
53240肛24·93元，形成时间为2018年，形成原因为公司取得了H项外包研发项目的
软件著作权，6项外包剧本开发作品著作权。你公司未对无形资产计提跌价准备。
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请你公司:
(1)说明取得专利权的背景、项目明细、支出对象、取得对价，相关专利权

与你公司主管业务的关联性，你公司运用专利权的具体方式，相关专利权如何为

你公司带来经济利益;
(2)说明对无形资产·专利权的摊销政策及确定依据，并结合相关资产、业

务的市场前景等因素说明无形资产，专利权是否存在减值风险，你公司未计提减

值准备的原因及合理性。

公司回复:

Ll取得专利权的背景、项目明细、支出对象、取得对价，相关专利权与公
司主营业务的关联性

(1)专利权的取得背景:

2019年度之前，公司主管业务为互联网信息服务，业务主要分为两个方面:
一是通过智能分发与运营平台，向移动互联网用户提供数字版权内容服务;二是
为内容提供商提供手机快捷支付解决方案和手机广告智能发布服务。公司通过运

营数字版权内容智能发行服务平台，形成了手机阅读、手机游戏推广、手机支付

服务、手机广告智能发布四大核心业务。2019年度至今，公司成功转型进入新能

源行业拓展利润空间，为企业的发展拓宽了道路。公司主管业务分为两部分:新
能源锤电池研发、销售及服务和互联网信息服务业务(目前为视频直播问代运营

服务业务)。

洼

(2)项目明细、支出对象、取得对价，相关专利权与公司主营兆务的关联

截止日期2023年6月30曰，公司无形资产具体情况以及相关专利权与主管业

务的关联性如下表所示:
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如上表所示，公司无形资产包括专利权14项、软件著作权13项、作品著作权
6项，分别用于新能源锯电池业务及互联网信息服务业务。

用于新能源锯电池业务专利权是表中第1-6项，分别为便于携带铝电池设计、

基于石墨化多孔碳B掺杂LI2MnS土04的锤离子电池正极材料及其制法、钜电池底焊
装置、锤电池生产安全检测装置、铝电池生产用外皮包覆装置和电池极片涂覆机

设计。公司自20l9年转型做新能源行业开始至今，从事新能源锤电池研发、销售
及服务业务的，为了发展公司的产品竞争力，公司大力度进行产品研发，先后取

得了上述专利。上述专利技术应用于公司换电磷酸铁锤电池组和换电钦酸锤电池

组的产品设计、生产和实地使用中，是此类业务的核心技术，公司五年来新能源

业务创造产值约3亿元。

其他专利权8项、软件著作权l3项、作品著作权6项全部用于公司第二大主业
互联网信息服务业务。上述专利是前期互联网信息服务业务阶段，为了加强公司

核心竞争力，提高行业壁垒，公司先后取得的。其中，软件著作权应用于图书发

行数据监测和游戏联运效果检测、会员管理、智能查询、智能分发等系统;专利
权用于移动终端APP及手机网站等系统;作品著作权是公司与影视公司联合开发
的剧本资源，充实公司线上电子版权作品。公司自20l5年至今，互联网信息服务
业务的产值累计约4亿元。上述技术应用于公司的艾美阅读平台业务、母婴产品
推广项目、游戏联运项目及绘本研发和推广项目等多项业务中，在针对每个用户

ID进行精准画像分析、产品精准推送、统计推送效果以及调整推送策略等过程中

普遍持续使用。

2·1无形资产-专利权的摊销政策及确定依据

公司无形资产按照成本进行初始计量，并于取得无形资产时分析判断其使用

寿命。使用寿命为有限的，自无形资产可供使用时起，采用能反映与该资产有关

的经济利益的预期实现方式的摊销方法，在预计使用年限内摊销;无法可靠确定
预期实现方式的，采用直线法摊销;使用寿命不确定的无形资产，不作摊销。
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公司于每年年度终了，对使用寿命有限的无形资产的使用寿命及摊销方法进

行复核，与以前估计不同的，调整原先估计数，并按会计估计变更处理。期末预

计某项无形资产已经不能给企业带来未来经济利益的，将该项无形资产的账面价

值全部转入当期损益。

2·2结合相关资产、业务的市场前景等因素说明无形资产-专利权是否存在

喊值风险，未计提喊值准备的原因及合理性

(1)公司在互联网信息服务业务、新能源锤电池行业方面均具有广阔的市

场前景。

白20l3年被认定为国家高新技术企业以来，公司坚持技术创新，2022年年初
更获得北京市专精特新中小企业、北京市专精特新小巨人企业认定。

我公司的新能源钮电池业务，通过科技成果自行投资实施转化，转化为具有

长寿命、耐低温、高能量密度、高循环性能的新型动力钮电池组，相关产品经过

国家权威机构检测合格，并出具检验检测报告。同时，相关产品于2021年获得包
括中国铁塔、铁塔能源竿众多客户大规模采购及好评，为公司取得了良好的经济

效益。未来公司将坚持在新能源领域继续发展，并与中国铁塔、中国平煤神马集

团、珠海格力电器股份有限公司围绕备电、发电、换电、售电、储能五个维度，

共同打造面向通讯服务业、共享绿色出行行业、物流服务行业、社区服务业、制

造业、餐饮服务业竿能源消费侧，提供智能申池组运营、光伏储能一体化的智慧

能源解决方案、打造以能源+通讯+物联网一体化智能服务管控平台。

随着我国互联网用户规模的不断扩大，我国互联网信息服务行业也得到了蓬

勃发展。同时，我国互联网信息服务行业的收入规模也在不断扩大。预计未来几

年，随着互联网技术的不断发展和普及，互联网信息服务行业的规模将继续增长

，市场潜力也将得到充分发挥。
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(2)公司成立以来£¬随市场的变化和发展£¬主营业务由原来单一的互联网
信息服务业务£¬延伸到多元化的新能源锤电池研发¡¢销售及服务业务以及视频直
播问代运营服务业务¡£公司的业务领域始终在向多元化发展£¬公司的无形资产持
续服务于互联网信息服务业务及新能源锤电池研发¡¢销售和服务业务¡£

(3)因此£¬无形资产-专利权不存在减值风险¡£我公司末计提减值准备具有
合理性¡£

3¡¢关于持续经营
2021年至2023年上半年你公司实现净利润分别为-36,044.429. 64元¡¢- 

58,812,958.12元¡¢-24,271,313.70元£¬经营业绩连续亏损¡£截至报告期末£¬你公
司未分配利润为-50,595£¬U7.67元£¬未弥补亏损已超过股本总额的三分之·-¡£

你公司报告期内新增短期借款6£¬498£¬427.00元£¬报告期末资产负债率70. 09@
£¬较期初增长l9.08个百分点¡£·

请你公司:
(1)结合你公司产品或服务的市场竞争力¡¢期后订单签订情况¡¢主要客户

合作的稳定性等说明是否存在业绩持续下滑的风险£¬你公司持续经营能力是否
存在重大不确定性£¬公司已采取或拟采取的应对措施;

(2)结合营运资金需求¡¢应付项目明细¡¢对外借款到期时间及偿付安排¡¢
经营现金流及资产抵质押¡¢冻结情况等£¬量化分析你公司的偿债能力£¬并说明资
产负债率较高是否符合行业惯例£¬是否存在流动性风险及应对措施¡£

公司回复:

1·1产品或服务的市场竞争力¡¢期后订单签订情况¡¢主要客户合作的稳定性
(1)公司主管业务分为两部分:新能源锤电池研发¡¢销售及服务和互联网

信息服务业务(目前为视频直播问代运营服务业务)¡£
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(2)公司主要产品为:基站钮电池梯次利用电池组¡¢便携式磷酸铁锤电池
组¡¢换电磷酸铁锤电池组和换电钦酸锤电池组;主要供中国铁塔基站和换电柜使
用¡£中国铁塔的换电业务占全国市场份额约50@£¬20l9年至今£¬我公司一直与中
国铁塔保持顺畅的合作关系¡£目前公司除了供货及技术服务外£¬还在做铁塔旧电
池回收业务¡£

公司现阶段拓展的新业务为:直播问设计运营及维护¡¢用户IP设计运营及维
护¡£公司白2020年底涉足直播行业£¬着力于应用技术研发和市场渠道开拓方面£¬
主要为格力电子商务有限公司提供服务¡£

3¡¢公司主管业务客户均已合作两年以上£¬合同均在正常履行中£¬合作稳定¡£

1·2是否存在业绩持续下滑的风险£¬你公司持续经营能力是否存在重大不确
定性£¬公司已采取或拟采取的应对措施;

(l)前两年受疫情管控对陆路交通的严重影响£¬订单送货不及时客商大量
取消订单£¬且受市场大环境影响£¬公司面临因市场竞争激烈¡¢原材料价格波动¡¢
客户需求变化等困难£¬导致公司存在业绩持续下滑的风险¡£但从2023年经济整体
复苏态势以及公司所处行业景气回升程度来看£¬这种风险总体是可控的¡£

(2)公司成立以来£¬随应时代的变化和市场发展的趋势£¬不断创新改革£¬
主管业务由原来的线上业务单一模式£¬发展到现在多元化的实体业务(新能源锤
电池研发¡¢销售及服务业务)和线上业务(视频直播问代运营服务业务)并行¡£
公司持续经营能力不存在重大不确定性¡£

(3)面对融资难¡¢产品原材料价格波动大¡¢用工不稳定等多种社会普遍存
在的各种困难£¬公司已采取有效应对措施:积极维护原有客户资源£¬牢固技术革
新的基础上£¬积极探索¡¢拓展新业务模式£¬努力接纳新思想¡¢开展互联网线上业

务¡£目前直播运营业务已见成效£¬形成收入¡£
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2·1营运资金需求¡¢应付项目明细¡¢对外借款到期时问及偿付安排¡¢经营现
金流及资产抵质押¡¢冻结情况

(1)应付项目明细及营运资金需求

本报告期末£¬公司流动负债合计65,588,932.26 元£¬其中应付账款
46£¬t88,343. 7676¡¢其他应付款7,304,397. 71元¡£前五大应付项目明细如下表所

不:
;'¡-'报表绩目""";            供应商名称        ;                               款项用途

滋键豁
!应叶挑款      ;格力钦新能源股份有限公司     ;          8,553,909.lo 

点'苦一"3949.44'"一一"""'i        合计     | 

""""一一一一一"一"40,640,374_03"如上表所示£¬O应付账款项目之应付采购款中河南平煤国能钮电有限公司
23,944,755.497¡¢格力铁新能源股份有限公司8,553,909.10元¡¢北京联动天翼
科技股份有限公司3,101,760.00元£¬其中格力钦新能源股份有限公司的款项已于
2023年9月完成付款;河南平煤国能铝电有限公司和北京联动天翼科技股份有限
公司的款项在收到购方货款后支付¡£O其他应付款项目之往来款中取得股东李海
川往来款全部用于补充日常经营管理的流动资金;取得于名俏 (非关联方)往来

款全部用于补充视频业务的流动资金¡£

豁应付采购款

翻破'往来款

"内

公司的自有资金可以满足日常运营的营运资金需求¡£

(2)对外借款到期时间及偿付安排¡¢经营现金流及资产抵质押¡¢冻结情况

受益于国家对小微企业的扶持政策£¬由于我公司多年持续在技术开发推广方
面的努力£¬2022年被评定为"北京市专精特新小巨人"企业¡£由此公司于2023年
上半年得益于多家银行对专精特新小巨人企业的资金支持£¬取得并使用贷款
649·84万元£¬全部用于补充日常流动资金¡£

"
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上述贷款全部为信用贷款，无抵押和质押资产。贷款到期将以业务回款偿付

到期本金。

一"--矿律'--""""""""-丁--一""";"E"紊镊存"一一"一;一一一"""蹄储辊一
:                                :                                ，

;

""一      ""一    ""一"2·2量化分析公司的偿债能力，并说明资产负债率较高是否符合行业惯例，是
否存在流动性风险及应对措施。

202 1-="  1 /@;2021-T ^-^

|3,700,000|2,798,427

一""一一"""一
截止2023年6月30曰，公司现金流动负债比率为-0·07;此指标水平低的原因

是公司在2023年5月取得贷款后，将资金投入日常业务经管中，业务结算款按合
同约定账期尚未到账。期后随着业务结算回款，经营性现金净流量的增加，此指

标将回归于正常水平。

公司报告期内新增短期借款6，498，427·00元，报告期末资产负债率70·09@，

较期初增长19·08个百分点。资产负债率较高是因为公司于2023年4-5月期间取得
贷款，而业务结算款还处于合同约定账期内尚未回款。2023年下半年，随着线上
业务开拓，和新能源锤电池业务的持续发展，业务结算款正常回笼，公司经营性

现金流入将会持续增长，因此不存在流动性风险。

公司已采取的应对措施有:加大研发力度掌握新技术、开发新客商、探索新
业务模式加快资金周转等，以实现营业收入的增长，增加现金流入·

北京聚能司

9曰
。，
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