
安徽合力股份有限公司投资者关系活动记录表 

2023年 12月 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访     □业绩说明会 

□新闻发布会   □路演活动 

 现场参观      其他 （投资者集体接待日、策略会） 

参会时间、参与

单位名称、人员

姓名及公司接待

人员 

12 月 5日 招商证券投资者交流会 

招商证券及相关投资机构（共 1场，5人） 

公司人员：证券事务代表刘翔 

12 月 6日 中信建投投资交流会 

中信建投及相关投资机构（共 4场，26人） 

公司人员：证券事务代表刘翔 

12 月 12 日 国金证券等公司调研 

国金证券及相关投资机构（共 2人） 

公司人员：证券事务代表刘翔 

12 月 14 日 长江证券等公司调研 

长江证券及相关投资机构（共 7人） 

公司人员：证券事务代表刘翔 

12月 15 日 中信建投等公司调研 

中信建投及相关投资机构（共 7人） 

公司人员：总经理周峻、证券事务代表刘翔 

12月 22 日 中信证券等公司调研 

中信证券及相关投资机构（共 10人） 

公司人员：总经理周峻、证券事务代表刘翔 

地点 上海、公司现场等 

投资者关系活动

主要内容介绍 

主要交流内容： 

1、公司基本情况及前三季度经营状况。 

答：作为中国工业车辆行业领军者和新能源技术的领导者，公司积极贯

彻“创新、协调、绿色、开放、共享”的新发展理念，以“世界五强 百



年合力”为目标，通过自主创新、品牌与市场服务、产业规模、规范治

理和党建引领等方面持续巩固核心竞争优势。2023 年前三季度，公司生

产经营持续向好，产品结构持续迭代升级，电动化进程加快，海外市场

持续活跃、智能化水平快速提升。2023 年前三季度公司实现营业收入

131.32 亿元，同比增长 9.15%；实现归属于上市公司股东的净利润 9.87

亿元，同比增长 43.41%。上市以来，公司营业收入年复合增长率近 15%，

利润年复合增长率近 13%，穿越多轮次经济周期；同时，公司通过持续

现金红利的方式回馈股东，累计分红 32.09亿元，占累计分派年份实现

利润的 38%，体现了高质量可持续增长的韧性和活力。 

 

2、公司近阶段产品迭代升级的特点。 

答：公司坚持高端化引领、智能化驱动、绿色化转型，全面推进产品升

级换代，陆续上市了国四动力内燃叉车、氢能源叉车、G2锂电、混动堆

高机等新产品，并将 AGV智能产品及车队管理系统推向全球市场，2023

年新一代合力智能 i系列全球首发上市，在我国工业车辆行业产品创新

和产业升级上起到了引领示范作用。公司持续加大高端电动产品市场推

广，前三季度公司国内电动大车（I 类、II 类）同比增长 18%；出口电

动大车（I 类、II 类）同比增长 38%，大车电动化率持续提升。同时，

公司拥有有效授权专利超 4000 项，其中发明专利 326项，稳居国内行业

首位。参与制定国家标准 61 项、行业标准 23项、团体标准 8项，同时

主持制定国际标准 2项，参与制定国际标准 5项。 

 

3、公司海外业务发展情况。 

答：国际化是公司未来发展重要战略目标，截止三季度末，公司海外业

务收入占比达 34%，较 2022 年提升 4 个百分点。目前，公司已建立起

“5+X”海外战略布局，覆盖全球 100 多个国家和地区的近 300 家海外

代理商，具备高效专业、多层次多渠道的全球服务网络。近年来，公司

国际化业务快速增长，海外销售占比不断提升，完善的海外业务体系为

实现持续增长奠定了坚实的基础。此外，近年来公司大力发展锂电新能



源业务，在绿色低碳发展的大背景下，新能源车辆出口量持续攀升。合

力 2023 全球代理商大会在合肥隆重举行，本次大会全方位、多角度地展

现了公司近年来发展成绩，来自全球 90 多个国家和地区的近 400 名海

外代理商齐聚一堂，共襄盛举，近距离了解合力企业文化和发展战略，

增强了海外代理商对合力品牌的认同感，进一步提升海外品牌影响力，

为合力全球业务拓展注入新动能。未来，公司将聚焦“国际化”发展战

略，加大海外业务中心布局，加强合力全球代理商管理，提振海外市场

开拓力度，实现高质量可持续发展目标。 

 

4、汇率和原材料价格波动对公司的影响。 

答：作为中国工业车辆龙头企业，近年来公司加速推进电动化、智能化、

国际化的战略布局和转型升级，加快构建完整、高效、稳定的产业链体

系。在汇率波动方面，公司成立专项小组，加强政策研究，积极应对汇

率波动风险。未来，公司将坚持战略发展主线，围绕电动新能源及内燃

叉车产业链加快布局，通过产品结构持续优化，国际化业务规模进一步

扩大，以及零部件、后市场、智能物流等战略板块的快速发展，实现经

营业绩稳健增长。 

 

5、公司零部件业务发展情况。 

答：零部件业务是公司重要战略板块之一，公司零部件产品主要包含变

速箱、转向桥、油缸、变矩器、高端铸件、属具以及电机、电控、电池

等系列，可广泛应用于电动、内燃系列叉车的配套和后市场业务。公司

加大零部件新品研发力度，持续改善产品结构，提高零部件供货保障能

力和附加值。聚焦“合力部件 产业基石”品牌定位，公司积极构建良性

循环的产业链、供应链生态圈，持续加大外部市场开发拓展，努力成为

全球一流零部件集成解决方案供应商。 

 

6、公司后市场业务发展情况。 

答：随着市场整机保有量的快速增长，配件、维修服务的市场规模将快



速增长，后市场作为产品全生命周期中重要板块地位愈发重要，公司后

市场业务主要包含整机维保、配件、设备租赁、融资租赁、智能车队管

理、再制造等，通过合力网上商城提供一站式服务模式，发挥合力直销

体系与合力配件、再制造业务的协同效应，持续扩大业务服务规模，进

一步提升公司后市场业务综合实力。通过 “多业协同 服务全球”价值

目标，为客户创造价值，与合作伙伴携手并进，实现合作共赢。 

 

7、公司智能物流业务发展情况。 

答：公司智能物流产业包括智能物流系统、智能车辆以及智能网联等方

面，公司全资子公司合力工业车辆（上海）有限公司被列入国务院国有

企业改革领导小组办公室公布的“科改示范企业”名单。2023年全新一

代合力智能 i 系列实现全球首发上市，秉承“智能”“创新”“集

成”“互联”的设计理念，实现仓储、产线、跨区域物流等无人化应用

场景全覆盖。 

 

日期 2023年 12月 26日 

 


