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证券代码：002430                                  证券简称：杭氧股份 

杭氧集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：20240223 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

☑现场参观            □其他        

参与单位名称及

人员姓名 

浙商证券、广发证券、华泰证券、东北证券、山西证券、

Burgundy Asset Management、红杉资本、富兰克林邓普顿、

敦和资管、中欧瑞博、睿郡资产、人保资本、中信资管、招

商信诺资管、大家资管、汇添富、东方红、国寿养老、西部

利得、华宝基金、长城基金、国联安、华夏基金、博时基

金、鹏扬基金、国金基金、泓德基金、德邦基金、长城财

富、招商理财、淡水泉、天安保险、广发基金、融通基金、

国寿资产、景顺长城、睿远基金、国投瑞银、富国基金、国

元证券、招商基金、浙商基金、永赢基金、金鹰基金、银华

基金、中金资管、贝莱德基金、万家基金、兴全基金、鹏扬

基金、博道基金、国君资管、域秀资本、工银瑞信、南华基

金、财通资管、平安基金、嘉实基金、华泰资管、华夏未

来、华泰保兴、兴业证券、大朴资产、宁银理财、汇华理

财、华能贵诚等投资机构 

时间 2024 年 2 月 22 日、23 日 

地点 杭州/临安制造基地 

上市公司接待人

员姓名 

郑伟（董事长、总经理）、葛前进（副总经理、总会计师、董

事会秘书）、王宝龙（总经理助理）等 
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投资者关系活动

主要内容介绍 

 

问题一：公司海外业务发展的总体规划是什么？ 

答：海外业务包括设备出口和气体投资。设备出口方面通过建立专业

化外贸团队等方式加强境外设备市场开拓力度，同时关注海外气体投

资机会，特别是一带一路地区和国内企业走出去的配套投资机会。公

司自身需加快提升国际化经营能力，加强适应国际化经营的组织机构

搭建和人力资源配置。 

 

问题二：国内气体公司会像国外优秀气体公司这么成功吗？ 

答：国内气体行业目前所处的发展阶段与国外不一样，国内公司目前

在业务规模、气体品类齐全性、业态多样性、国际化等方面与国外气

体公司仍有差距，这些方面是公司未来努力的方向。 

 

问题三：未来资本开支还是会持续吗？ 

答：公司希望加快气体投资业务的布局，未来还会有持续的资本开

支。 

 
问题四：公司未来在电子气、特气领域的发展方向如何？ 

答：公司去年成立了电子气体事业部，希望通过建立专业的电子气投

资团队，在执行好现有合作项目的同时，加大电子大宗气领域市场的

开拓力度；电子特气领域，希望以杭氧特气公司作为平台，做强现有

特气业务的同时加快丰富特气品类，提升特气业务竞争力。 

 

问题五：公司是否有考虑进入电子混合气领域？ 

答：公司目前已进入电子混合气领域，由于电子混合气客户认证周期

长，公司目前电子混合气业务规模不是很大。 

 
问题六：瓶装气方面的发展计划？  
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答：目前公司有瓶装气业务，但规模较小，目前公司在九江、建德、

杭州等地区有气瓶充装业务，未来希望做大瓶装气业务。 

 
问题七：公司判断未来气体下游客户结构会发生什么样的变化？  

答：管道气下游客户目前还是以钢铁、化工冶金等传统产业为主，新

能源、新材料、半导体等也有涉及，公司会积极关注参与，同时也会

加强对相关行业的研究。 

 

问题八：电价调整对公司业务的影响如何？ 

答：电价调整会对公司设备制造成本产生一些影响；而在气体方面，

一般管道气与电价有联动机制，故对气体业务影响不大。 

 

问题九：去年第三季度冲回资产减值损失，公司披露说合同资产减值

损失减小，具体原因？ 

答：资产减值损失减少系公司加大了应收账款的催收力度。 

 

问题十：液体价格进一步下降的可能性大吗？ 

答：近期液氧、液氮的价格一直处在低位，稀有气体价格也处于历史

低位，未来继续下降的空间已很有限。 

 

问题十一：公司是否在持续提升零售市场终端率？ 

答：公司近年来一直致力于加强液体零售队伍和能力建设，也成立了

相应的大客户团队，提升液体零售的市场影响力，零售终端率也是逐

年提升。 

 

问题十二：电子大宗气与传统气体项目之前在运行、技术方面是否有

差别？ 

答：在技术和组织管理方面还是有差别的，电子大宗气对于气体质
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量、纯度的要求更高，远高于冶金、化工产业的要求；同时电子气体

品种更多，气体组织管理的难度也会增加。 

 

问题十三：公司如何提升价值，发展规划如何？ 

答：坚定以气体产业为核心，以装备和工程为支撑，培育特种气体、

新能源、技术服务等新的业务增长点，做大业务规模，提高市场占有

率，分散降低经营风险；同时运用数字化手段，推动管理精细化，健

全成本责任体系，逐层传导成本压力，提升全产业链竞争优势。 

 

问题十四：公司零售业务的优势在哪里？ 

答：主要有以下几点：液体的成本优势带来的竞争机遇、全产业链的

供应模式带来的协同效应、高效的物流配送能力带来的客户黏性和气

体工厂数量的增加对客户的保障能力。 

 

问题十五：公司 2024 年电子大宗气的业务展望？ 

答：随着更多的应用场景的出现和芯片国产化战略的推进，半导体行

业方面的投资也会相应增加，公司目前正在积极跟进多个电子大宗气

项目。 

 

问题十六：公司在氢产业方面的发展投资规划是什么？ 

答：围绕全国各地氢能运输发展规划需求，持续拓展制加一体化项

目；同时密切关注液氢应用场景，寻求液氢在储运方面的投资机会；

适时寻求配套电解水及其他方式制氢、空分氧氮产品和配套制氢的投

资突破。  

 

问题十七：公司今年稀有气体的产能规划？ 

答：2022 年公司年产 2000 立方米氙气、20000 立方米氪气的精提取

装置已投产，预计在 2024 年底能够达产约 90%。 

附件清单（如有） 无 
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日期 2024 年 2 月 23 日 

 


