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证券简称：播恩集团                                证券代码：001366 

播恩集团股份有限公司投资者关系活动记录表  

编号：2024-001 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他（电话会议） 

活动参与人

员 

长江证券股份有限公司 

上银基金管理有限公司 

信泰人寿保险股份有限公司 

天壹紫腾资产管理（宁波）有限公司 

无锡汇蠡投资管理中心（有限合伙） 

深圳进门财经科技股份有限公司 

中邮理财有限责任公司 

华商基金管理有限公司 

建信基金管理有限责任公司 

财通证券资产管理有限公司 

公司董事长：邹新华 

时间 2024 年 3 月 28 日 

地点 播恩集团会议室 

形式 电话会议 



 播恩集团股份有限公司· 

交流内容及

具体问 

答记录 

公司本次投资者关系活动以电话会议的形式开展，公司董

事长邹新华主要就以下方面与参会单位进行了沟通： 

问题1. 公司目前的定位、产品及公司产能规划是怎样？ 

回复：公司聚焦幼小动物营养理念，在猪动物营养领域，

主要为客户提供优质教槽料、乳猪料等幼小猪营养产品。目前

已在江西、浙江、广东、广西、重庆以及甘肃建立生产基地，

同时根据养殖猪类品种、环境、地域养殖习惯等特点，为客户

提供相应产品及服务。如果全部工厂满产，预计将会有 50-60

万吨的产能。 

问题2. 在市场的认知中饲料行业是一个技术壁垒有限的

行业，公司以幼小动物营养研究见长，公司自身相对于同行是

如何形成自己在研发上的突出的优势的？发展过程中是如何发

掘研发人才、留住研发人才的？ 

回复：在市场的普遍认知中，饲料行业的技术壁垒可能被

认为有限，目前，料肉比普遍高于 2.5，养殖效率仍处于偏低水

平，同时幼小动物肠道比较脆弱，对饲料技术要求更高，未来

在幼小动物营养、育种优选和提升料肉比方面还有很大的发展

潜力和挖掘空间。 

播恩集团始终坚持以研发创新为驱动力，通过多年的技术

积累建立了一套完整的“自主研发+外部合作”相结合的产品及

技术研发体系： 

1、研发硬件建设： 

凭借“1 室 2 站 3 中心 4 基地”强大的技术服务平台，研发出

OEN 效能营养、播恩双酸清洁养殖模式、SFF（部分生物发酵

技术）和播恩补钙技术等多项核心技术，并拥有四驱双酸发酵

料、TTT 教槽料等多种猪饲料核心技术产品。 

2、核心竞争力打造 

通过合成生物技术为基础，公司自主研发出“双酸清洁养殖

模式+四驱双酸发酵料”体系，通过饲喂酸性生物发酵饲料辅以

酸性饲养环境，阻断病毒传播、减少有毒有害菌种滋生，替代

抗生素添加剂的使用，以迎合我国全面“禁抗”的产业政策。 

3、科研平台打造 

公司主动开拓外部技术资源，建立了包括科技专家工作站、

博士后科研工作站、技术工程中心等多个技术研发平台，为实

现技术持续研发创新、解决关键技术难题、加快成果转化及产

业化、培养研发人才提供积极助力。凭借着较强的科研实力和
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产品创新，公司获授“农业农村部饲料合成生物技术重点实验

室”、“省级企业技术中心”，子公司佛山播恩生物科技有限公司

获授“省级企业技术中心”、“省级环保安全饲料工程技术研究中

心”。 

4、外部科研合作 

除独立研发外，公司主动开拓外部技术资源，积极开展与

中国农业大学、华南农业大学、江南大学等高等院校内相关专

业博士团队的合作研发；同时与广东省农业科学院动物科学研

究所、中国农业科学院饲料研究所等农业科研机构开展合作；

公司亦加强与国外专家的紧密合作，聘请欧洲知名动物营养专

家 Gert Hemke 作为动物营养咨询师，学习欧洲饲料及养殖相关

技术，通过与行业专家、院校、科研机构的深入合作研发，以

进一步增强公司研发实力。 

5、技术研发团队建设 

较强的研发实力和扎实的技术积累，让播恩集团得以在竞

争激烈的饲料行业中建立起以研发为驱动的核心竞争力，吸引

并留住关键的研发人才，并不断提升自身的研发实力和技术水

平，为行业的进步和发展贡献更多的力量。未来，我们也将继

续重视研发人才的发掘和培养工作，着力于企业文化、公司战

略、核心技术创新，通过平台、事业、薪资、公司归属感留住

人才，为公司的长期发展奠定坚实的基础。 

问题3. 随着下游养殖行业近年来集中度的快速提升，头部

养殖企业也在不断扩张自己的配套饲料产能，您如何看待这一

趋势，如何看待公司核心前端料产品在集团客户眼中的价值？

有没有一些具体的营销推广措施？ 

回复：近年来，畜牧行业的企业扩张也开始朝着多元化的

方向发展，许多养殖企业向上游延伸，进入饲料行业。我个人

预计，未来下游养殖业将大致分为头部一条龙企业、区域的龙

头企业、专业猪场和家庭农场，这一养殖结构会引导饲料行业

调整，在需要专业技术支持、定制化解决方案或特殊配方时，

比如公司目前聚焦的幼小动物营养领域，大型的养殖企业乃至

饲料企业，仍会就细分领域寻求与优质饲料供应商合作。公司

的发展策略和市场定位是契合当下行业现状及未来行业发展趋

势的。我觉得公司定位还是精准的。专业的动物营养企业有广

阔的成长潜力，而公司聚焦的前端料在客户眼里亦是重中之重，

幼小动物的生长阶段是整个养殖周期的关键，幼小阶段营养跟

上，肠道养好了，后期才能成长好。 

公司一直奉行价值营销模式，具体来看，公司将通过技术

研讨会、示范农场、定制化服务、数字化营销和技术培训和服

务支持等措施，通过实证来展示价值，并以此来传播价值，从
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而增加价值，最后审计价值，这就会形成一个良性循环，不断

研发创新和调整策略，以应对未来的挑战和机遇，在激烈的市

场竞争中保持竞争优势并最大化产品价值，实现公司的长期稳

定发展。 

问题4. 公司为农业农村部饲料合成生物技术重点实验室，

如何理解合成生物技术，合成生物技术对于饲料行业来说有怎

样的意义？目前公司在生物合成技术领域有没有一些成型的技

术或者应用？ 

回复：合成生物技术是一种融合了生物学、工程学、计算

机科学以及分子生物学等多种学科的交叉领域，其核心目标是

设计与构建新的生物部件、设备和系统，或者对现有的生物系

统进行改造和优化，从而实现特定功能。 

在饲料行业，合成生物技术的应用具有重要意义： 

改进饲料成分：通过合成生物技术可以生产出高质量、高

营养价值的发酵蛋白饲料，这些饲料不仅营养价值高，而且更

易被动物消化吸收，有助于提高动物的生长性能和健康状况，

同时可以替代或补充传统饲料资源。 

环保可持续性：合成生物技术可以帮助降低饲料生产过程

中的环境负担，比如减少对自然资源的依赖，降低氮、磷等污

染物排放，高效转化生物质废弃物为有用饲料成分。 

精准营养：根据动物的具体需求，合成生物学可以用来生

产如维生素等重要饲料添加剂，定制化生产具有特定功能的生

物活性物质，实现精细化饲养和精准营养管理。 

抗生素替代品：面对饲料中抗生素滥用的问题，合成生物

学家正在研发天然抗菌肽、益生菌及其它功能性替代品，以促

进动物健康并保障食品安全。 

公司本次获授的重点实验室是播恩集团以合成生物学为基

础，通过生物技术提升中国饲料产业的又一实践，是全国农业

领域企业中唯一的饲料合成生物技术重点实验室。播恩集团以

生物技术实现蛋白原料的低成本替代，推出播恩四驱双酸料系

列 807W 和 812 两大生物饲料产品，是合成生物技术比较有代

表性的落地案例。未来，公司将继续加大生物工程研究，提高

合成生物技术水平，促进研究成果的应用和转化，开发出更高

效、更低成本的生物饲料产品，持续为客户创造更大的价值。 

问题5. 公司在华东、华南和西南片区都有比较大的营收占

比，各地的客户结构和产品类型偏好是不是有差异，如何看待

这两者的关系？未来公司在扩张过程中主要针对哪些片区？在

模式上会不会拓展代工这样的模式？ 

回复：从发展历程来看，公司在南方创立，我们未来的发

展还是会围绕我们工厂所覆盖的区域来展开；从客户分布来看，

华东、华南地区养殖多采用集约化、规模化的养殖模式，规模
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较大，对饲料的需求也相应较高。饲料企业在这些地区的市场

空间较大，销售额自然也会占据较大比重，比较符合我们的产

品定位。 

至于代工模式，公司会根据市场需求、产能布局以及成本

控制等多方面因素进行综合考虑。目前，我们主要聚焦于自有

品牌的研发、生产和销售，但未来如果代工模式能够更好地满

足市场需求并提升整体效益，我们也不排除采用这种模式的可

能性。只要能为客户带来价值，我们就推广。 

问题6. 目前养殖行业仍在经历长时间的猪价低迷，这有没

有推动一些饲料企业、尤其是猪料企业的出清，如何看行业未

来格局变化的方向？  

回复：我们不过度关注行情变化，我们认为最重要的在于

公司自身的管理能力，当下，只有企业自身练好“内功”，加大

研发力度、控制运营成本、提升产品品质，保持并持续提升自

身的核心竞争力，就不会被淘汰。  

关于本次活

动是否涉及

应披露重大

信息的说明 

否 

活动过程中

所使用的演

示文稿、提供

的文档等附

件（如有，可

作为附件） 

无 
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