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中科斯欧（合肥）科技股份有限公司 

关于未弥补亏损达到实收资本总额三分之一的公告 

 

一、基本情况 

经天衡会计师事务所（特殊普通合伙）审计，截至 2023 年 12 月

31 日，公司合并未分配利润为 -2317.29 万元，公司实收资本为 

1466.11万元，公司未弥补亏损额超过实收资本总额的三分之一。 

二、亏损原因 

公司 2021 年至 2023 年三个会计年度净利润分别为 37.27 万元、

-896.82万元、-491.54万元。2023年公司虽然亏损，但较上一年亏

损金额明显减少，营利情况处于触底反弹通道。一是经济反弹不及预

期，投资、消费均未完全恢复至疫情前水平。公司目标客户投资愿望

不强烈，经营策略上更偏向于稳定而不是扩张，公司的业务拓展不及

预期。二是研发强度的影响，2023 年，公司研发支出 645.57 万元，

较上年 554.22万元万元，同比增加 91.35万元，增幅超过收入增幅，

占收入比重接近 17%。公司始终维持高强度研发支出水平，虽然短期

内会影响公司盈利能力，但研发是对未来的布局，需要持续投入。三

是 2023年的摊销金额达 208.94万元，以前年度研发形成的无形资产，

其在后续摊销过程中，会侵蚀利润空间。四是必要投入的影响，公司

投入了大量时间精力在国家标准的申报及宣传上，这些投入短期内会

侵蚀公司利润，但有利于提升公司创新能力和持续竞争力。 
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三、后续措施 

1、持续技术研发，一是持续加大研发投入，聚焦核心产品的研发，

譬如数据中台、产业互联网平台、工业大模型底座平台、可信数据空

间管理平台等，乘国家政策之势抢占市场。二是提升研发效益，杜绝

无用功，杜绝盲目研发、无效研发，要对研发的必要性、对标产品、

核心优势、功能性、易用性、稳定性等要进行深入的思考和规划，摈

弃华而不实的功能界面，打造有吸引力和竞争力的爆点，将研发的资

源投在刀刃上。 

2、加大业务拓展力度，一是销售维度聚焦“产品+项目”的双拳

头策略，通过渠道提升产品市场占有率，通过精准解决方案提升项目

中标率，通过项目化实现产品化沉淀，通过“模块化+装配化”丰富

公司的产品目录。二是明确销售策略与执行路径，制订全员激励机制。

三是完善产品的销售价格机制，按照渠道、代理和项目三个维度建立

公司级价格体系。 

3、提升交付能力，一是充分发挥“业务中台”的作用，面向前

端为销售做好强有力的方案支撑，面向后端为研发提供“竞情信息

CI”的输入，高效精准地做好销售与研发的协同。二是做好存量客户

的价值挖掘，通过项目交付促进品牌和口碑的提升，通过品牌促进二

次销售或者维保销售。三是带动研发中心完成更多的模块化产品/组

件，真正实现从“项目化”向“产品化”转型，最终实现产品“装配

化”的终极目标。四是完善“1+N+X”的模块化方案库、搭建交付规

范体系。 
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4、加强团队建设，一是建设明确的企业核心价值观，即以价值

贡献者为本的理念要深入公司每一个员工内心。二是要杜绝负能量，

如把困难永远摆在第一位，满眼都是困难，从不主动寻找解决办法；

只管形式上的过程，不顾实质性的结果；不计成本的资源投入，不关

心资源投入产出比等等。三是在扁平化管理方式下，各部门要注重部

门间协作，以公司大目标为行动指引，既要守土有责，又要团队作战。 

 

中科斯欧（合肥）科技股份有限公司 

董事会 

2024年 4月 15日 

 


