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投资者关系活动记录表

编号：2024-004

投资者关系

活动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位

名称及人员

电话调研参会共 12 家机构，16 人；

详见附表。

时间 2024 年 4 月 25 日

地点 2024 年 4 月 25 日 电话调研

上市公司接

待人员姓名

副总经理兼董秘 高志鹏

副总经理兼财务总监 张加元

投资者关系

活动主要内

容介绍

一、副总经理、董秘高志鹏介绍 2023 年年度经营情况

2023 年，国内经济处于修复期，外部环境依然复杂多变，建筑

行业下行压力不断增加，对此，公司坚决贯彻“提质增效”、“精

兵强将”的经营方针并取得良好成效。报告期内，公司营业收入

43,570.57万元，同比微增；归属于母公司所有者的净利润 1,242.93

万元，实现扭亏为盈。

建筑信息化软件业务实现营业收入 21,791.74 万元，同比增长

14.86%。公司面对外部环境的挑战，牢牢把握客户决策链上移的趋

势，不断提高销点，并根据客户高层的决策视角调整和打磨产品，

积极应对投资项目减少带来的不利影响。造价软件业务抓住造价咨

询类客户寻求降本的机遇，在湖北、河南、安徽等地实现了阶段性

市场突破，营收平均增幅超过 50%；施工软件业务从企业级团购入



手，打造安全计算、施工方案和资料管理的企业级产品，并与中建、

中冶等央企和多家地方国企签约合作，实现了业务增收的同时推动

了软件的正版转化。

智慧工地业务实现营业收入21,778.83万元，同比下滑11.24%。

主要是公司为应对前几年业务高增带来的应收账款规模不断扩大

的现象，主动提高了订单质量标准，严控回款指标并纳入考核，造

成业务出现一定波动。公司在报告期内继续加大了基建项目拓展并

加强对新能源领域工程项目的覆盖，取得了显著进展，基建业务在

智慧工地业务中占比提高至 25%左右。

经过一年的验证，我们认为公司的经营策略取得了积极的效

果：1、建筑信息化软件业务在行业下行背景下实现增长；2、在新

开工项目数量快速下降的情况下，受投资影响较小的基础设施项目

和重点公建项目成为公司智慧工地业务订单主要来源，大项目订单

持续增加；3、深化与国央企的合作、加强订单质量管控等行动成

效明显，智慧工地业务毛利率同比回升约两个百分点；4、应收账

款管理工作取得显著成绩，智慧工地业务回款同比增长 30%以上，

期末应收账款余额与上年同期基本持平，快速增长的态势得到有效

遏制，经营质量向好。

二、互动问答

问题 1：2023 年公司软件业务取得了比较好的增长，2024 年软件业

务的打法策略主要是怎样？

回答：2023 年，公司建筑信息化软件业务实现营收同比增长约 15%，

其中浙江省外增长超 35%，业务占比继续提高，公司在浙江省外市

场持续的客户运营、产品推广取得显著成果。

2024 年，在行业景气度仍未完全恢复的大背景下，软件业务是

公司重点发力的业务板块，主要聚焦在以下三个方面：（1）造价

软件省外市场拓展：在稳固浙江省内市场优势地位的同时，继续积

极开拓浙江省外市场，基于前期已成功开拓市场的经验，以新算量



软件为重要突破口，抓关键用户、关键应用，争取在省外市场取得

的更大的突破。（2）施工软件企业级应用的进一步推广：一方面

通过提高产品正版化率扩大公司产品市场份额，另一方面通过企业

级应用为客户提供数据价值，提高客户对产品的认可。（3）新产

品生成式 AI 类产品的研发与推广：公司计划推出多款生成式 AI 类

产品，争取树立行业标杆，为后续业务推广打下基础。

问题 2：新版算量软件“品茗茗算 BIM 土建钢筋计量软件”在 2024

年的推广计划？

回答：公司新版算量软件“品茗茗算 BIM 土建钢筋计量软件”基于

公司完全自主知识产权的方舟图形平台研发，自内测、公测到正式

发版上市以来，在产品功能全面性、规则专业性、性能优越性、操

作便捷性等方面均得到市场高度肯定。

2024 年，公司将继续深化对方舟图形平台的研发投入，在底层

图形平台技术突破的基础上，对算量软件进行迭代升级，进一步提

升产品性能，增强市场竞争优势。2024 年，公司新版算量软件的营

收目标为在 2023 年营收基础上增长 50%以上，其中浙江省内增长

30%以上，浙江省外实现翻番；新增算量软件用户 22000 人。

问题 3：可否介绍下生成式 AI 产品的研发进度？

回答：公司积极探索生成式人工智能（AIGC）与施工行业的融合创

新，并已取得了一定的研究成果，目前公司正在筹备三款产品，计

划近期发布并启动小范围客户验证程序，为提升产品性能及用户体

验，预计产品在正式推向市场前还需经历一个打磨和测试阶段。

问题 4：智慧工地企业级业务的客户主要是哪些？

回答：智慧工地企业级业务的客户群体主要是国、央企施工企业的

公司级、局级单位，以及头部民营建筑企业，这些客户有强烈的“通

过企业管项目”的多层级项目数智化管理需求。



问题 5：公司产品出海情况？

回答：公司目前没有直接出口业务。主要以两种形式实现业务出海：

一是工程项目承建单位如中建、中铁等施工单位采购公司产品应用

于海外项目，公司实施人员随行实施安装服务；二是公司和国内大

型塔机厂商如中联重科、科曼萨等合作，通过前装塔机监控类产品

随塔机出海。公司和国、央企施工企业和民营头部施工企业保持长

期良好的合作关系，和多家国内大型塔机厂商达成战略合作关系。

公司产品已应用在克罗地亚佩列沙茨跨海大桥、科威特国际机场、

2022 年卡塔尔世界杯主场馆的卢塞尔体育场、新加坡城市规划展览

馆等大型项目中。

附件清单

（如有）
附件：参会机构及人员清单

日期 2024 年 4 月 29 日



附件：参会机构及人员清单（按拼音字母排序，排名不分先后）

调研方式 机构名称 人员

电话 高毅资产 刘翌旸

电话 国盛证券 陈芷婧

电话 和谐汇一资管 章溢漫

电话 泓德基金 董肖俊

电话 汇添富基金 李广帅

电话 嘉实基金 刘楷尧

电话 尚诚资管 黄向前

电话 拾贝投资 杨立

电话 双安资产 王斌

电话 腾讯计算机 杨洋

电话 中金公司 车姝韵

电话 中金公司 谭哲贤

电话 中金公司 童思艺

电话 中金公司 肖楷

电话 中金公司 于钟海

电话 中金公司自营 邵仅伯


