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证券代码：300897                 证券简称：山科智能 

 

杭州山科智能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2024-002 

 

投资者关系 

活动类别 

 

 特定对象调研     分析师会议 

□媒体采访         业绩说明会 

□新闻发布会       □路演活动 

 现场参观         其他  

参与单位名

称及人员姓

名 

浙江泽芝资本、杭州倍格投资、海南盛悦基金、宁波源一智能装备、浙江泰

洋科技、台州创投、杭州金投产业基金、杭金投钱运基金、浙江善正资产、

浙江益恒投资、桐乡新都金控、浙江德创基金、中财招商投资、浙江恩坦产

业：浙江广杰投资、杭州临芯投资、浙江浙大科创集团、浙江银华投资、诚

投资本、杭州鸿贯资产、浙江浙能产业研究院以及个人高净值客户：林涛、

陈军，黄孟博等。 

时  间 2024年 5月 7日（周二）15:30-17:30 

地  点 浙江省杭州市余杭区瓶窑镇蒿山路 47号山科智慧园 B座 

上市公司接

待 

人员姓名 

1、董事兼董事会秘书：王雪洲先生； 

2、证券事务代表：姚妙女女士； 

 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

一、参观公司展厅； 

二、同投资者进行互动交流，具体交流内容如下： 

1、公司目前主营业务以水行业为主，未来是否考虑涉及或并购拓展电表和

燃气表等行业? 

答：鉴于电表和燃气表市场比较成熟,竟争格局基本已确定,公司主业暂

不考虑电表和燃气表业务的拓展；公司会围绕目前的主营业务做大、做强，

但是未来不排除对其他产业的投资。 
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2、公司海外市场是如何拓展的，目前进展情况如何？ 

答：公司十分重视海外市场的拓展与维护，公司已有一支专业的国际贸

易团队，一直在积极探索调研海外市场需求，并确定了几个重点目标市场；

同时，公司研发团队也在积极配合该团队，加大海外市场的研发。目前，有

些国家的项目已在试用阶段。 

3、公司在污水版块是怎么拓展的？ 

答：在污水处理方面，公司通过科技智能化产品、技术和服务，有效支

撑污水企业运营更高效、管理更科学、服务更优历。涉及到的业务有智慧污

水运营体系、智能国际化验室、碳源精准投加系统、排水管网智慧监测预警

系统等。目前供水领域部分客户会和污水版块重叠，另外也在积极开拓各类

污水处理厂和各排水公司。 

4、公司在股权激励方面是否有安排？ 

答：公司在上市前做过一次股权激励，后期会根据企业的发展需求，选

择合适的时机进行股权激励。 

5、公司毛利率一直在 40%左右波动，可以结合毛利率结构和产品结构介绍

下情况吗？行业市场竞争大，公司如何保持毛利率的？ 

答：公司毛利率波动和公司产品结构有着比较大的关系，智能远传水表

的平均毛利为 40%左右，智慧水务管网智能设备的毛利为 50%左右。公司智

能远传水表产品种类多，可以适用客户的不同应用场景，每种智能表的毛利

率也不相同，例如摄像表技术难度大，市场上很少有同类产品，故此款产品

毛利率较高。 

公司在确保产品质量的前提下，加大研发投入和科技创新，核心器件已

全面国产化；此外，针对原材料供应及价格变动风险，公司持续优化原材料

供应链，采购人员也会密切关注原材料的市场价格走势，科学合理安排产供

销周期，提高库存周转率，拓宽采购渠道，增强议价能，降低库存因原材料

价格波动可能带来的风险。 

目前各水司对产品要求提高，低价竟争的小型厂家在竞争中逐渐淘汰。
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而且在 2023年 11月，中国计量协会水表工作委员会发布《关于共同维护水

表行业高质量发展的倡议》，指出低价策略对行业长期高质量发展造成一定

影响，呼吁业内企业树立行业发展的大局意识，抵制不正当低价竞争，逐步

改善行业竞争态势。 

6、公司主要营业收入中，各类产品体系对应的收入分别是多少？ 

答：2023年，智能远传水表及计量传感器收入为 81%左右，智慧水务管

网智能设备收入为 10%左右 ，智慧水务软件及系统等产品收入为 9%左右。 

7、公司在介绍中提到确认收入有两种方式，这是行业规范还是公司可以自

主做决定选择其中一种？ 

 答：公司发出的商品，根据合同约定对商品有不同的收入确认时点：

（1）不需要我公司安装的，客户收货时确认收入；（2）需我公司安装的，

安装后经客户验收合格确认收入。这二种验收方式主要是根据客户的需求来

确定。客户自己有安装调试团队，一般会选择自己安装，这时以收货确认为

主。反之，如需要公司负责安装调试，则以验收确认为主。 

8、智能水表使用期限是多少？ 

答：智能水表的检定周期是参照水表执行，根据我国相关规定要求 DN25

及以下口径的不超过 6年，DN25 以上及 DN50（含）以下的不超过 4年，DN50

以上的不超过 2年。但实际操作中大部分水务公司会根据强检的情况决定是

否更换。公司产品实际可使用年限远超于检定周期。所以公司的收入来源除

新建小区、老区机械表改造外还有周期换表。 

9、公司研发经费是多少？面对激烈的市场竞争，公司的亮点主要体现在哪

里？ 

答：创新是企业发展的动力，公司重视技术创新，重视技术的开发与利

用。把技术创新作为企业发展的驱动力，公司每年研发投入占比处于行业前

列，以保持产品先进性。公司近三年的研发投入金额占比如下： 
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 2023年 2022年 2021年 

研发投入金额

（元） 
56,891,301.95 46,751,964.69 38,069,076.25 

研发投入占营业

收入比例 
8.68% 8.29% 7.86% 

公司重视产品在未来行业中的竞争，其结构的衍化和发展具有实用性和

前瞻性，目前有多层次的产品结构，可以适应不同场景的多层次产品。公司

在智慧水务各类产品上已具备较强的研发能力，多项技术处于领先地位如基

于图像识别的计量表读数机电转换技术、管网检测技术等。此外公司和浙江

大学、中国计量大学、浙江水利水电学院等各类院校开展合作，提升技术的

先进和领先性，去电池化等重大课题已取得阶段性成果。 

10、山科的前十的客户占其营收的比例是多少，或者前三，我想了解一下他

的客户集中度。 

答：公司年报中披露过前五大客户的占比情况，具体如下： 

序号 客户名称 销售额（元） 占年度销售总额比例 

1  第一名 56,800,054.85 8.67% 

2  第二名 43,697,159.26 6.67% 

3  第三名 38,443,421.60 5.87% 

4  第四名 28,910,960.33 4.41% 

5  第五名 24,141,129.21 3.68% 

合计 -- 191,992,725.25 29.30% 

11、山科的应收比例超过 30%，现在政府资金紧缺，水厂的支付能力会不会

受到影响？ 

答：公司目前 80%多的收入以智能户表为主，10%的收入以智能管网为

主，目前为这两块收入的资金不需要政府拨款，所以对其支付情况的影响不

大。 

12、山科的客户采购是不是以招投标为主，应该都是国有的招投标，一般价

格标的比重多少？公司在智能化业务是如何考虑？水务行业智能运行的空

间如何？ 

答：目前客户采购主要是以招投标为主，水司会从企业实力，产品业绩、

产品质量、产品价格等方面综合考虑，一般价格分会在 30%-40%为主。 
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公司智慧供水三大类产品群为：智能远传水表、智慧水务管网智能产品、

智慧水务软件系统，公司会继续以智慧供水为根据地巩固智慧供水，着力拓

展智慧污水和净水厂等智慧水务新领域，逐步覆盖从原水到污水，构建较为

完整的智慧水务生态系统，开拓智慧水利和探索高品质直饮水，努力让直饮

水、智慧水利和智慧污水多轮驱动公司发展。此外，根据公司目前所涉及的

省份数据分析，智能水表的市场渗透率在 40%左右，且近几年智能水表整体

发展稳定,另外国家对于智慧水利和智慧水务出台的政策较多，一旦发展起

来，增速将会比较快。 

 

附件清单

（如有） 
    无 

日  期 2024年 5月 7日 

 

 

 


