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南兴装备股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2024-IR005 

投资者关系活动 

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他（电话会议） 

活动参与人员 

广发基金：李雅哲、唐晓斌、田文舟 

中泰证券：郑雅梦 

董事会秘书：叶裕平 

证券事务代表：王翠珊 

时间 2024 年 5 月 9 日 15:00 

地点 电话会议 

形式 线上交流 

交流内容及具体问

答记录 

公司领导介绍了公司和全资子公司广东唯一网络科

技有限公司的基本情况，并就经营情况、市场情况和行

业情况等与调研人员进行了深入交流。主要内容如下： 

一、公司业绩情况 

2023 年度，公司实现营业收入 36.29 亿元，同比增

长 22.58%；专用设备业务营业收入为 21.87 亿元，同比

增长 45.02%；IDC 业务营业收入为 14.42 亿元，同比基

本持平。2024 年一季度，公司实现营业收入 9.54 亿元，

同比增长 1.46%；归属于上市公司股东的净利润为 8,380

万元，同比增长 2.46%。 

二、专用设备业务的市场景气度 

专用设备业务 2024 年第一季度延续了去年的订单

量，同比有所增长。目前，公司在手订单较为充足。在



设备更新换代周期和产品智能升级迭代的影响下，下游

客户对设备的需求有望增长，公司对市场较为乐观。 

三、专用设备业务的产能情况 

目前，公司产能利用率较高，为进一步优化公司的

生产布局，满足市场的交付需求，促进公司生产经营的

发展以及经营效益的提升，公司已与政府签订投资协议，

拟投资建设智能装备生产基地项目，产能扩充将有助于

公司提高接单能力。此外，公司现阶段亦通过优化生产

流程等方式提高产能。 

四、专用设备业务市场拓展的计划 

公司在建设好现有经销商的基础上，将持续开拓专

业且有知名度的经销商，并积极参加国际性展会，不断

扩大销售网络，提高市场占有率。 

五、公司在项目型订单方面的优势 

公司在国内率先研发出家居工业 4.0 智能生产线，

产品和技术得到了行业内主要客户的高度认可，拥有多

个标杆客户的成功案例，部分头部品牌客户智能制造工

厂全线使用公司的产品。 

六、2023 年公司计提商誉减值的主要原因 

2023 年，IDC 及云计算相关服务行业的市场竞争加

剧，头部互联网客户成本压降的诉求进一步提升，导致

IDC 业务毛利率有所下降。未来，公司将通过不断加强

产品与技术研发、提高机柜上架率、开拓市场、降本增

效等方式提高盈利水平。 

关于本次活动是否

涉及应披露重大信

息的说明 

否 

活动过程中所使用

的演示文稿、提供

的文档等附件（如

无 



有，可作为附件） 
 
 


