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证券代码：300439                                   证券简称：美康生物 

美康生物科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2024-02 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           √业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观  

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

网上业绩说明会：通过全景网参会的网上投资者及网友 

时间 2024 年 5 月 10 日（星期五）下午 15:00-17:00 

地点 公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）采用网

络远程的方式召开业绩说明会 

上市公司接待人

员姓名 

1、董事长邹炳德 

2、总经理邹继华 

3、独立董事徐玲 

4、董事会秘书、财务总监熊慧萍 

5、保荐代表人张晓红 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司主要就 2023 年度的经营业绩情况及发展战略等方面进行

交流并做了相关介绍，主要情况如下： 

 

（一）开场致辞 

各位投资者朋友们，下午好！今天非常高兴能够通过网络，与

各位投资者朋友就美康生物 2023 年年度经营情况进行交流。同时，

也感谢全景网路演中心对本次说明会提供的支持和帮助！ 
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美康生物成立于 2003 年，并于 2015 年在深圳证券交易所创业

板上市，主要从事体外诊断产品的研发、生产和销售及体外诊断产

品的代理业务，并提供第三方医学诊断服务。公司自设立以来专注

体外诊断产品研发、生产、销售及诊断服务，自主产品涵盖生化、

化学发光、质谱、VAP&VLP 血脂亚组分、分子诊断、血球、POCT、

尿液等领域。 

2023 年度公司实现营业总收入 18.86 亿元（其中自产产品收入

8.38 亿元，以生化产品为主；代理产品收入 4.9 亿元；检验服务收

入 5.47 亿元。），较上年同期下降 24.23%，主要是分子检测服务

及代理产品收入下降。实现归属上市公司股东的净利润为 2.57 亿

元，较上年同期增长 29.23%；归属上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润为 1.96 亿元，较上年同期增长 14.89%。主要原因是

公司自产产品收入上升带动产品结构变化，同时检验所推动特检平

台以及生化、发光自产产品替代起到降本增效作用，整体毛利水平

较上年同期提升 6.45 个百分点。2023 年度公司实现经营活动产生

的现金流量净额为 6.34 亿元，较上年同期增长 12.2%。截止至 2023

年 12月 31日，公司总资产达到 34.89亿元，较上年同期下降 2.64%；

归属于上市公司股东的净资产达到 27.15 亿元，较上年同期增长

8.16%。 

2024 年，公司将继续秉承“以体外诊断仪器为引擎，体外诊断

产品为核心，体外诊断产品+诊断服务协同发展”的战略，不断提升

体外诊断试剂、仪器、原料三大专业技术的创新能力及诊断服务技

术水平，夯实产品质量和成本，积极推进主要产品线布局，加大生

免一体机、生免流水线和质谱、VAP&VLP 血脂亚组分等新产品的

市场推广力度，使其成为公司新的业绩增长点和可持续发展动力；

同时提升体外诊断服务技术能力，诊断产品与诊断服务两大业务相

互促进、协同发展，不断提升自身在 IVD 行业的地位和综合竞争
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力，加快实现“生化诊断龙头带动发光、质谱领先企业、VAP 国内

首创特检服务”的行业定位。 

接下来，欢迎大家踊跃提问，我们将认真解答各位关心的问题，

同时公司也将认真听取各位投资者的宝贵意见，不断进步，实现公

司健康持续发展。谢谢大家。 

（二）问答环节 

问：当前国产替代成为趋势，公司已有或预计有哪些产品实现

自产替代？这一方面公司又是如何规划的呢？ 

答：中国生化诊断市场经过二十多年的发展，生化试剂方面基

本实现了国产化，整体技术水平达到国际同期标准，产品销售进入

三甲医院，国产生化试剂占有率已达 70%；生化仪器方面国产品牌

市场份额约 30%，在高速生化分析仪、自动化实验室流水线等方面

仍然具有较好的国产替代空间。公司是生化领域的国产代表性企业

之一，公司自 2013 年推出首台自产全自动生化仪器，至今已覆盖

300 速-8000 速全自动生化仪器产品梯队，高速仪器机型支持模块

化、级联化，可满足不同层级医疗机构的需求。 

 化学发光是中国免疫诊断技术的主流方向，以罗氏、雅培为

代表的国外厂商因发展时间长、技术经验充足等优势占据了 70%以

上的市场份额。国内企业技术水平已取得突破，公司推出了 200 速、

300 速化学发光分析仪，并配套肿瘤、传染病、甲功、性激素等检

测项目。随着国产品牌技术成熟、口碑提升，以及集采扩围，国产

品牌将争取到更大的市场份额。 

问：在化学发光业务方面，有很多拥有先发优势的公司，贵公

司的竞争力是？关键性成果如何？ 

答：化学发光是体外诊断领域最大的细分市场，未来五年仍将

保持高速增长，且进口产品垄断三甲医院等高端客户，国产替代空

https://rs.p5w.net/question/6cd8cf4a49bd4c1486ef06afcea85553.shtml
https://rs.p5w.net/question/6cd8cf4a49bd4c1486ef06afcea85553.shtml
https://rs.p5w.net/question/9bd2d91f2dad445db5ba54ee7f78bee5.shtml
https://rs.p5w.net/question/9bd2d91f2dad445db5ba54ee7f78bee5.shtml
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间广阔。 

公司化学发光产品采用水溶性吖啶酯技术，主推 200 速、300

速化学发光分析仪，2023 年度取得共计 15 项发光类试剂产品注册

证，目前已配套 86 项化学发光检测项目，肿瘤、传染病、甲功、

性激素等常规检测项目齐全。2023 年安徽化学发光集采中，公司总

人绒毛促性腺激素、性激素六项、糖代谢两项入围 B 组。 

公司深耕 IVD 市场 20 年，拥有 1800 余家渠道，已树立生化

品牌形象。通过在生化领域的优势，充分利用覆盖全国的销售、技

术支持团队，推动质量稳定、高性价比的化学发光产品入院。公司

的甲功项目灵敏度高、特异性好，例如 TRAb 项目开创了首家液体

检测试剂，相较干粉水溶，操作更方便。公司是国内少数取得肝纤

项目 CHI3L1 注册证的厂家。在二级及以下医院，公司主推常规检

测项目；在三级医院，公司通过 CHI3L1 以及甲功等特色项目入院，

后续根据政策及医院需求跟进常规检测项目。 

问：公司 2024 年经营计划和战略规划是什么，公司如何确保

长期可持续发展？ 

答：2024 年，体外诊断领域的集中带量采购将继续常态化推

进，同时监管体系也将不断完善。在生免领域，公司将提升生免产

品线的核心竞争力，抓住生化集采优势，加快自产仪器推广速度，

带动自产试剂增长，通过自产产品业务带动公司整体业绩增长。在

质谱领域，公司将基于 2023 年度新取得的仪器试剂产品加快市场

拓展，并继续积极参与行业标准的制定以提升公司在质谱领域的影

响力。在 VAP/VLP 血脂亚组分领域，2023 年 VAP/VLP 血脂亚组

分技术写入《中国血脂管理指南（2023 年）》并纳入《全国医疗服

务项目技术规范》（2023 年版），公司将继续加强学术推广力度，加

快检测项目物价申报工作，提升产品的市场认可度，实现该产品在

临床中的应用。同时，公司将提升体外诊断服务技术能力，诊断产
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品与诊断服务两大业务相互促进、协同发展，不断提升自身在 IVD

行业的地位和可持续发展能力，加快实现“生化诊断龙头带动发光、

质谱领先企业、VAP 国内首创特检服务”的战略定位。 

问：如何看待体外诊断行业当前的市场规模？成长性如何？ 

答：根据《中国体外诊断产业发展蓝皮书（2021-2022 年卷）》，

2022 年生化诊断市场规模为 191 亿元，化学发光市场规模接近 400

亿元。近年，体外诊断行业集采影响范围不断变大，政策覆盖面从

个别省份扩大到全国，未来市场主要份额将集中在头部企业，部分

产品及技术落后的中小企业将淘汰出局。我国医疗支出的增加、多

胎政策的开放、庞大的人口基数、人口老龄化、不断提高的人均预

期寿命以及日渐增强的主动健康管理意识，都是推动体外诊断行业

发展的长期确定因素。 

问：在提升 ESG绩效方面，公司取得了什么成效?具体体现在

哪些指标上？ 

答：公司在日常经营中始终重视环境保护、社会责任及公司治

理等相关工作,并在定期报告中披露了相关内容。未来公司将持续

加强此方面工作建设,提升治理水平。 

问：年报显示，2023年公司国外销售情况均不佳，请问主要原

因是什么？对于 2024 年的境外销售，公司是否有信心？ 

答：2023 年度公司实现海外销售收入 1,214.21 万元。报告期

内，公司对海外销售团队进行优化和调整，积极参加了 Medlab 

Middle East、MEDICA 2023 等海外展会，同时加快产品的境外注

册，建立经销商合作体系，为公司海外未来发展奠定了基础。 

2024 年，公司将吸引更多的优秀人才，提升国际销售团队素质

及业务能力，加快推进产品国际市场注册及认证，打通国际市场供

应体系，重点培育核心代理商，以生免产品为核心，深度拓展业务，

https://rs.p5w.net/question/833e149fc0864ffe92551d58afe77275.shtml
https://rs.p5w.net/question/41d4b835579f4b5b92402dfda3d17de2.shtml
https://rs.p5w.net/question/41d4b835579f4b5b92402dfda3d17de2.shtml
https://rs.p5w.net/question/82032adf7f594b4a84bd9ad682a09901.shtml
https://rs.p5w.net/question/82032adf7f594b4a84bd9ad682a09901.shtml
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辐射周边地区，加速海外业务拓展和国际品牌建设，提升公司的国

际知名度及品牌影响力，从而增加公司收入规模和盈利能力。 

问：公司股价从上市以来一路走低，更是跌破了发行价，让众

多投资者损失惨重，美康生物接下来会有什么举措提高公司经营业

绩并提升股价，回馈众多中小股东投资者？ 

答：股价波动属于二级市场表现,受到宏观经济、市场形势、投

资者情绪等诸多因素影响。 

公司积极做好经营管理和业务拓展,提升公司长期投资价值。

具体举措如下：1、公司未来将在稳固生化领域优势地位的同时，

打造化学发光、质谱、VAP 等重点产品，使其成为公司新的业绩增

长点和可持续发展动力。继续秉承“以体外诊断仪器为引擎，体外

诊断产品为核心，体外诊断产品+诊断服务协同发展”的战略。 

2、在国内市场，公司整合和升级现有渠道资源，秉承“与客户

共同成长”的发展理念，以生免产品为核心，提高仪器的市场占比。

同时进一步加强市场战略部门、技术支持部门的职能，提升与销售

部门的协同能力，以高效、高质、高性价比、优质的服务支撑销售

目标落地。 

3、在生免领域，公司将加快推进仪器迭代升级，集中力量推

进生免一体机及流水线市场拓展，持续推进二级及以上医院终端的

渗透及升级换代，增加仪器保有量以带动试剂销售，通过生化产品

优势带动化学发光产品销售。在质谱领域，公司将进一步提升质谱

仪器自动化水平，丰富配套试剂品种，继续积极参与行业标准的制

定以提升公司在质谱领域的影响力，加快质谱产品在临床中的应

用，给公司带来新的业务增长点。在 VAP＆VLP 血脂亚组分精准

检测领域，公司通过课题、学术会议等方式继续加大推广力度，助

力检测项目物价申报工作，提升产品的市场认可度，实现该产品在

临床中的应用，为公司提供新的业务增长点。 

https://rs.p5w.net/question/38277bb0ca9349cdb61f51978a66b58a.shtml
https://rs.p5w.net/question/38277bb0ca9349cdb61f51978a66b58a.shtml
https://rs.p5w.net/question/38277bb0ca9349cdb61f51978a66b58a.shtml
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4、在第三方医学诊断服务领域，公司将紧抓国家紧密型县域

医共体的发展机遇，充分发挥公司“产品+系统+服务”的优势，以自

产产品、美乐质控及 ISO15189 服务为区域检验提供质量保障，提

供 MS-iLab 智慧化实验室整体解决方案，依托公司旗下医学检验所

的成功经验及强大的产品整合能力，助力紧密型县域医共体落地。 

5、与此同时，在国际市场方面，公司将吸引更多的优秀人才，

提升国际销售团队素质及业务能力，加快推进产品国际市场注册及

认证，打通国际市场供应体系，重点培育核心代理商，以生免产品

为核心，深度拓展业务，辐射周边地区，加速海外业务拓展和国际

品牌建设，提升公司的国际知名度及品牌影响力。 

此外，在 2023 年度，公司实控人作出了不减持的承诺，并实

施了股权激励计划。上述举措是公司管理层及核心员工基于对公司

未来发展前景的信心以及对公司价值的认可，有利于促进公司持

续、稳定、健康发展，维护资本市场稳定和广大中小投资者利益。

同时，公司也将进一步加强与资本市场的交流，通过业绩说明会、

机构调研、券商策略会等活动，提升公司关注度。不断完善投资者

关系管理，切实地为公司投资者创造价值回报。 

 问：公司在第三方医学诊断方面有哪些亮点和落地?第三方医

学检验所未来布局和规划如何？ 

答：公司旗下 10 余家医学检验所可提供包括生化、免疫、质

谱、微生物、细胞遗传、分子病理、基因检测、临床科研、药物研

究等检验服务。2023 年公司聚焦特检稳增长，大力发展三重四级杆

质谱、微量元素质谱、VAP&VLP 血脂亚组分等八大特检平台，贯

彻落实生化、发光等自产产品替代，在保证质量的前提下降低成本，

不断提高管理水平，以提升医学诊断服务技术创新水平和竞争力。 

2024 年，公司将紧抓国家紧密型县域医共体的发展机遇，充分

https://rs.p5w.net/question/36b88d8417694d788dfd47fedf800d25.shtml
https://rs.p5w.net/question/36b88d8417694d788dfd47fedf800d25.shtml
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发挥公司“产品+系统+服务”的优势，以自产产品、美乐质控及

ISO15189 服务为区域检验提供质量保障，提供 MS-iLab 智慧化实

验室整体解决方案，依托公司旗下医学检验所的成功经验及强大的

产品整合能力，助力紧密型县域医共体落地。 

问：公司在体外诊断行业的竞争优势是什么？相比其他 IVD

国际巨头，请问您认为国内企业跟他们的差距在哪里？ 

答：公司的竞争优势主要有以下 3 点： 

（1）平台布局齐全，主要产品梯队清晰，保证公司可持续发

展：在生化领域，公司拥有高中低速的全自动封闭式生化分析仪，

配套丰富的生化试剂，可满足不同层次医疗机构的需求；在化学发

光领域，公司主推 200 速、300 速两款全自动化学发光免疫分析仪，

配套肿瘤、甲功、性激素、传染病等发光试剂；在质谱领域，公司

拥有液相色谱串联质谱、电感耦合等离子质谱等技术平台，试剂证

书数量国内领先，多款试剂二类注册证为国内首家；在血脂检测领

域，公司拥有国内独家的 VAP 血脂亚组分检测技术，可直接、全

面、精准地检测低密度脂蛋白颗粒等 15 项血脂指标。  

（2）量值溯源体系领先，检验结果更可靠：公司于 2009 年成

立了参考实验室，是国内首家成为 JCTLM 的体外诊断厂商。公司

参考实验室运行酶学、电解质、维生素、类固醇激素、血球、药物

浓度等 50 余项（候选）参考测量程序，其中 30 项通过 CNAS 医学

参考实验室认可；15 项进入 JCTLM 参考测量服务列表，可为全球

提供参考测量服务，位于行业领先水平。同时，公司的参考实验室

参与了 30 余项国际和国家标准物质的研制及定值工作，并组织参

与起草行业标准 10 余项，包括《医用质谱仪 第 1 部分：液相色谱

-质谱联用仪》《医用质谱仪 第 2 部分：基质辅助激光解吸电离飞

行时间质谱仪》《医用质谱仪 第 3 部分：电感耦合等离子体质谱

仪》《液相色谱-质谱法测定试剂盒通用要求》等多项质谱行业标准。      

https://rs.p5w.net/question/5079d9f00d124ffea79fd0ad8e6781d2.shtml
https://rs.p5w.net/question/5079d9f00d124ffea79fd0ad8e6781d2.shtml
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（3）营销网络完善，售后服务专业及时：经过多年的经营，

公司营销网络的覆盖程度快速提高，目前已建立了基本覆盖国内市

场的营销网络，在全国各省市设立营销办事处并配备专业的售后服

务人员，为产品经销商及终端客户提供完善的专业化服务，使公司

在业内享有较高的品牌影响力。公司从注重产品销售转向注重售

前、售中与售后服务，形成了对市场的快速反应机制，在行业内具

有较高的综合服务水平。  

相较罗氏、雅培、贝克曼、西门子等国际巨头，公司起步较晚，

业务类型及销售规模有较大差距，国内企业与国际巨头在产品、技

术上的差距在逐渐缩小，国产替代是行业趋势。 

问：公司 2023 年研发投入如何？主要应用于哪些领域？是否

有持续的研发创新能力？ 

答：2023年公司研发投入14,980.13万元，占营业收入的7.94%，

为提升技术创新和新产品开发实力提供有力支撑。  

在生化领域，公司迭代推出 MS-1280 生化分析仪器，在常规

生化检测项目的基础上，附带电解质检测模块、糖化血红蛋白检测

模块以及特定蛋白检测模块，一台设备即可实现多种功能，方便实

验室操作与使用；此外 6 款试剂产品上市，进一步丰富了生化产品

线。  

在化学发光领域，占地面积小于 1m2 的 MS-i2280 化学发光仪

器上市销售，同时公司积极布局中高速全自动化学发光免疫分析

仪；公司取得共计 15 款试剂产品注册证，更好地满足医院常规检

测需求。 

 在质谱领域，公司推出了高端精准的 Altis Plus 液相色谱串联

质谱仪，高性价比的 MS-960 液相色谱串联质谱仪，用于微量元素

检测的 MS-S1010 电感耦合等离子质谱仪，以及类固醇激素检测试

https://rs.p5w.net/question/d6f58ba3d4a2496095551b0999f263c3.shtml
https://rs.p5w.net/question/d6f58ba3d4a2496095551b0999f263c3.shtml
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剂盒及配套质控品，进一步拓展质谱仪器平台及试剂种类。 在实

验室自动化领域，公司灵活紧凑、开放兼容的生免流水线 MS-P5000

上市销售，定位二级及以上医院，将助力生化、免疫试剂的市场拓

展，同时公司推进可四台联机的 MKL8000 全自动模块化生化免疫

分析系统的注册工作，为实验室提供了更多的选择。  

生化、免疫集中带量采购或将在体外诊断领域全面施行，公司

将积极提升自产仪器及试剂的市场份额弥补价格下降带来的影响。

同时，通过质谱、VAP 血脂亚组分等精准诊断产品打造新的业绩增

长点。 

问：在 2023 年度报告中提到，公司实现营业总收入比上年同

期减少了 24.23%。请问导致营业收入下降的主要原因是什么，公

司将采取哪些措施来应对这一挑战并恢复增长？ 

答：2023 年度公司实现营业总收入 18.86 亿元，较上年同期下

降 24.23%。主要系报告期内分子检测服务及代理产品收入下降所

致。报告期公司自产产品实现收入 83,760.17 万元，较上年同期增

长 12.23%，占公司营业收入的比重较上年同期增长 14.43 个百分

点。  

2024 年，公司将继续秉承“以体外诊断仪器为引擎，体外诊断

产品为核心，体外诊断产品+诊断服务协同发展”的战略，不断提升

体外诊断试剂、仪器、原料三大专业技术的创新能力及诊断服务技

术水平，夯实产品质量和成本，积极推进主要产品线布局，加大生

免一体机、生免流水线和质谱、VAP&VLP 血脂亚组分等新产品的

市场推广力度，使其成为公司新的业绩增长点和可持续发展动力；

同时提升体外诊断服务技术能力，诊断产品与诊断服务两大业务相

互促进、协同发展，不断提升自身在 IVD 行业的地位和综合竞争

力，加快实现“生化诊断龙头带动发光、质谱领先企业、VAP 国内

首创特检服务”的行业定位。 

https://rs.p5w.net/question/08f5eeffaef143f48ad1dd345edbf128.shtml
https://rs.p5w.net/question/08f5eeffaef143f48ad1dd345edbf128.shtml
https://rs.p5w.net/question/08f5eeffaef143f48ad1dd345edbf128.shtml
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问：生化肝功、肾功集采政策对公司的主营业务影响如何？集

采政策的落地情况如何？ 

答：公司积极响应国家集采政策，在肝功集采中 51 个品类规

格入选 A 组，1 个品类规格入选 B 组；肾功心肌酶集采中 27 个品

类规格入选 A 组。2023 年下半年各省陆续推动肝功集采落地，预

计今年全面落地；预计 2024 年下半年肾功在各省陆续落地。 

 集采使公司产品价格及毛利率有所下降，但根据 2023 年下半

年及 2024 年一季度的情况，肝功集采项目的出库量也有明显上升，

公司将持续跟进集采执行情况。公司是国内少数拥有自产高速生化

分析仪及试剂套餐齐全的生化厂家，公司将抓住集采机遇扩大市场

份额。 

问：公司将采取哪些措施实现“体外诊断产品+诊断服务协同

发展”战略？在这方面有何发展规划？ 

答：公司通过自产体外诊断产品在旗下第三方医学检验所的应

用进一步强化诊断服务的成本优势，同时旗下第三方医学检验所持

续推动公司产品研发创新。公司借助与赛默飞合作在质谱仪器生

产、试剂盒研发方面的优势，取得多项质谱系列体外诊断产品注册

证，并开展维生素、药物浓度、胆汁酸谱、儿茶酚胺等临床质谱检

测服务；同时，公司已取得 VAP/VLP 血脂亚组分仪器和试剂注册

证，逐步在全国范围推进 VAP/VLP 血脂亚组分检测产品及检测服

务。未来公司将进一步巩固公司“体外诊断产品+诊断服务协同发

展”的独特优势，为公司提供新的增长点。 

问：报告中显示，归母净利润较上年同期增长 29.23%。请问

业绩增长的原因是什么？ 

答：报告期内，公司实现归属上市公司股东的净利润为 2.57 亿

元，较上年同期增长 29.23%；归属上市公司股东的扣除非经常性

https://rs.p5w.net/question/e8b20d1def594382bc45e1293abfdc3f.shtml
https://rs.p5w.net/question/e8b20d1def594382bc45e1293abfdc3f.shtml
https://rs.p5w.net/question/2d934bea1cec4444a90d4bae3fd77768.shtml
https://rs.p5w.net/question/2d934bea1cec4444a90d4bae3fd77768.shtml
https://rs.p5w.net/question/19529fc1faba472ca2ec0c798ce73fd7.shtml
https://rs.p5w.net/question/19529fc1faba472ca2ec0c798ce73fd7.shtml
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损益的净利润为 1.96 亿元，较上年同期增长 14.89%。主要原因是

公司自产产品收入上升带动产品结构变化，同时检验所推动特检平

台以及生化、发光自产产品替代起到降本增效作用，整体毛利水平

较上年同期提升 6.45 个百分点。 

问：报告显示，2023 年体外诊断仪器毛利率较上年同期下降

8.37%，业绩下降的主要原因是？ 

答：2023 年度公司体外诊断仪器毛利率将上年同期下降

8.37%，主要是因为公司销售模式的调整。公司将继续秉承“以体外

诊断仪器为引擎，体外诊断产品为核心，体外诊断产品+诊断服务

协同发展”的战略。 

问：预计 2024半年销售收入同比是否增长？ 

答： 2024 年一季度，公司实现营业收入 48,151.21 万元，同比

减少 1.91%，其中公司自产产品收入 21,714.43 万元，同比增长

10.49%，继续驱动公司业绩增长。2024 年一季度，公司实现归属于

上市公司股东的净利润为 7,909.68 万元，同比增长 10.76%；实现

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为 6,474.19 万

元，较上年同期增长 14.37%。公司将继续坚持“以体外诊断仪器为

引擎，体外诊断产品为核心，体外诊断产品+诊断服务协同发展”的

战略布局，进一步提升自产产品的市场占有率。 公司 2024 年半年

度经营情况请关注届时披露的半年度报告。 

（三）结束语 

尊敬的各位投资者朋友，由于时间关系，本次美康生物 2023

年度网上业绩说明会就要结束了。感谢全景网路演中心为我们提供

的交流平台！也衷心感谢各位投资者对美康生物的持续关注和热切

期望！刚才的交流中，很高兴能与各位就公司的经营业绩和发展战

略等方面进行探讨和沟通，同时，我们也深深体会到作为一家公众

https://rs.p5w.net/question/a34f398e939b4775bffb9afc0627ceb4.shtml
https://rs.p5w.net/question/a34f398e939b4775bffb9afc0627ceb4.shtml
https://rs.p5w.net/question/2d934bea1cec4444a90d4bae3fd77768.shtml
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公司的使命、责任和压力。 

在今天的交流会中，我们和大家进行了充分、坦诚的沟通，希

望通过本次说明会能帮助大家更全面、深入地了解公司的经营和发

展情况，坚定大家对公司的投资信心。同时，也十分感谢大家提出

的中肯意见和建议，我们会给予充分重视。今后，美康生物将继续

接受社会公众和投资者的监督，不辜负投资者们的信任，努力创造

出更好的业绩来回报广大投资者、客户、员工和社会。 

最后，再次向今天关注和参与业绩说明会的各位投资者表示感

谢！公司的发展离不开各位股东与投资者的理解和支持，我们也将

全力以赴推动公司发展，以优良的业绩回报各位投资者！今天的会

议到此结束，谢谢大家！ 

附件清单（如有） 无 

 


