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投资者关系活动记录表
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投资者关系

活动类别

 特定对象调研  分析师会议

 媒体采访  业绩说明会

 新闻发布会  路演活动

 现场参观  电话会议

 其他（证券公司策略会）

参与单位

名称

财通证券、华鑫证券、华福证券、光大证券、浙商证券、广发证券、

中银证券、景顺长城、兴全基金、银华基金、弘毅远方、九泰基金、

国证基金、融通基金、博道基金、汇盈基金、人保养老、中信保诚、

建信养老、中国人寿、鑫巢资本、同犇投资、惠理投资、兴业自营、

理成资产、量度资管、双安资管等机构以及网络投资者。

活动时间 2024年 4月 30日-2024年 5月 9日

活动地点 公司会议室、上海证券交易所上证路演中心

上市公司

参会人员

董事长、总经理：张华君

独立董事：张海燕

董事会秘书：赵兴健

财务总监：张韦

投资者关系

活动主要

内容

一、经营简述

2023年，公司以市场需求为导向，持续加强产品研发力度，同时

巩固原有市场份额，持续挖掘、开拓潜力客户，近三年开发的新品销

售占比超过 50%。在消费恢复弱于预期的背景下，公司营业收入和净

利润均实现双位数的增长。2023年全年，公司实现营业收入 3.59亿

元，同比增长 16.49%；归母净利润 5,643.06 万元，同比增长

10.52%；归母扣非净利润 5,244.20万元，同比增长 22.99%；经营活动

产生的现金流量净额 6,994.40万元，同比增长 28.76%。

在外部环境弱复苏的背景下，2024年一季度，公司继续保持战略



定力，精准施策、顺势而为，全面深化提质增效，实现了主营业务的

平稳发展。一季度，公司实现营业收入 9,175.42 万，同比增长

14.73%；归母净利润 1,290.49万元，同比增长 21.06%；归母扣非净利

润 1,212.90万元，同比增长 24.55%；经营活动产生的现金流量净额

1,647.84万元，同比增长 30.04%。

二、投资者问答

1、公司对今年餐饮渠道的展望？

国家统计局数据显示，2023年，全国餐饮收入 52,890亿元，同比

上升 20.4%；限额以上单位餐饮收入 13,356亿元，同比上升 20.9%。

今年一季度，全国餐饮收入 13,445亿元，同比增长 10.8%；限额以上

单位餐饮收入 3,551亿元，同比增长 9.2%。公司餐饮渠道业务收入在

2023年实现营业收入同比增长 39.46%，一季度同比增长 15.36%，整

体优于餐饮市场表现。

据观察，2024年的餐饮市场整体上仍然处于平稳复苏态势，中国

餐饮体量庞大，在新的消费背景下涌现出一些新的消费需求，如同质

化驱动下对创新品类的需求、健康化背景下对食品安全以及高质量原

料的需求、地方旅游火爆中对本土名小吃的需求、餐饮连锁化推动下

对高效供应体系的要求等等。2024年餐饮渠道仍然值得期待，2023年

年公司拓展了冷冻调味料等品类，进一步拓宽了客户服务的范围。公

司将紧跟餐饮市场前沿需求，凭借自身优势，加强对客户需求的定制

化服务，提升产品综合竞争力，为客户创造更多的价值。

2、2023年公司毛利率变动的主要因素？

2023年，公司主营业务的毛利率为 38.85%，较 2022年下降 0.53

个百分点，主要系销售产品的结构变化所致。不同渠道、不同产品的

毛利率各不相同，公司的整体毛利率是不同渠道、不同产品综合作用

的结果。因此，不同的收入结构会对毛利率产生影响。

3、公司 2024年费用管控的措施？

2024年，公司将在 2023年的基础上继续严控各项成本，2023年

上线的泛微费控管理系统将对公司今年及之后的费用管控提供更多的



支持，公司将继续按照年度的费用管控目标进行内部的费用管控。从

一季度来看，公司各项费用得到合理控制，期间费用占比相对合理，

未来随着规模的增长，公司的整体费用率将会有所优化。

4、新产品、新客户的开发情况及展望？

公司以市场需求为导向，持续加强产品研发力度，不断丰富产品

品类。公司凭借强大的研发能力实现了以创新驱动的业绩成长，2023

年共销售 2,100多款产品，其中近三年开发的新产品及新客户的销售

占比超过 50%。2024年，公司将不断加强新产品开发及新客户拓展的

力度，稳步提升新品的销售占比，为公司的发展提供更多的创新动

能。

5、公司如何评价 2023年对 C端费用投入的效果？2024年对 C

端的费用投入如何规划？

2023年，C端的销售收入占公司整体收入的比例低于 5%，在终

端消费复苏不及预期的背景下，公司在 C端费用投入的产出并没有达

到预期的效果；2024年，随着消费的逐步回暖，公司将采取较为谨慎

的投入策略，更加关注费用投入产出的效果，稳步推进公司 C端业务

的发展。

6、新工厂的建设进度及计划？

嘉兴工厂建设目前正在有序推动，土建工程已基本完成，目前处

于车间内部装修及设备采购安装阶段，预计年底前完成设备的安装，

未来建成投产后将进一步提升公司的柔性制造及多品类供给能力。

7、公司在并购方面的规划？

公司坚持“内生式增长”与“外延式扩张”双轮驱动的发展战略，未

来公司将在不断发展现有业务的同时，加大投资并购的资源投入，对

外积极寻找适合公司发展战略的投资标的，扩品类、拓渠道，提升整

体盈利能力，稳步推动公司的持续发展。

8、公司回购进行到哪一步了？

公司回购股份计划已实施完成，截至 2024年 5月 6日，公司通过

集中竞价交易方式已累计回购公司股份 1,420,000股，占公司总股本的



比例为 1.44%，回购成交的最高价格为 22.54元/股，最低价格为 19.88

元 /股，回购均价 21.24 元 /股，回购已支付的总金额为人民币

30,167,647.66元（不含印花税、交易佣金等交易费用）。具体内容详

见公司于 2024年 5月 7日披露的《青岛日辰食品股份有限公司关于股

份回购实施结果暨股份变动的公告》。

9、公司定增批文预计 8月到期，目前进度如何？

公司定增项目已于 2023年 8月下旬获得中国证监会的注册批复，

有效期一年。公司将结合市场恢复及发行路演情况综合考虑确定发行

方案，择机完成发行。

10、公司 2023年品牌定制渠道业绩下滑的原因？

公司 2023年度品牌定制业务渠道实现收入 4,547万元，同比下降

14.56%，主要受个别品牌定制客户业绩下滑的影响；但公司积极开拓

产品和市场，与部分品牌定制客户的合作品类增加、同时开拓了新的

品牌定制客户，抗风险能力逐步增强。2024年第一季度，公司品牌定

制业务渠道实现收入 1,437万元，同比增长 3.35%。未来公司将凭借

自身在产品研发、制造、质量安全及客户服务等方面的竞争优势，积

极拓展和服务下游客户，保持合理和良性的客户结构。

11、公司 2024年各渠道业务业绩预期？

随着国民经济的逐步复苏，消费市场的逐步恢复，2024年第一季

度，公司实现了各渠道销售收入的稳健增长，相信凭借公司在产品研

发、制造、质量安全及客户服务等方面积累的竞争优势，2024年公司

能够实现各渠道业务的稳健增长。

风险提示

以上如涉及对行业发展趋势、公司战略规划、未来经营情况等内

容的预测，不能视作公司或管理层对相关事项的承诺和保证，实际情

况以公司在法定信息披露渠道发布的公告为准。敬请广大投资者注意

投资风险！

附件清单

（如有）
无。


